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El gas verde pm_lria movilizar en Espana
hasta 40.000 millones de euros

en inversion privada

les de Andalucia, Comunitat

Valenciana y Cataluna,
asi como del Ministerio para la
Transicion Ecolégica y el Reto
Demografico (MITECO), han respal-
dado el papel del gas verde como
solucion para la descarbonizacion
en Espana, cuyo uso podria cubrir
el 100 % de la demanda térmica de
los hogares en 2040.

En el encuentro informativo “Gas
verde: impacto econémico, social y
medioambiental en Espana”, organi-
zado por la Agencia EFE y la platafor-
ma Gas Verde Si, el director general
de Politica Energética del Ministerio
para la Transicion Ecolégica y el
Reto Demografico, Manuel Garcia,
senald que desde  (Pasa a pagina 13)

Representantes instituciona-

Agremia alerta

de un fuerte incremento
de ciberestafas dirigidas
a pymes instaladoras

de las Instalaciones y la Energia

(Agremia) ha alertado de un aumento
significativo de las ciberestafas dirigidas
a pequenas y medianas empresas insta-
ladoras, un fenémeno que se ha intensi-
ficado en los ultimos meses y que esta
generando graves perjuicios econdmicos
y operativos dentro del sector.

Segun el Instituto Nacional de
Ciberseguridad (INCIBE), en 2024 se
gestionaron 97.348 incidentes de
ciberseguridad, lo que supone un in-
cremento del 16 % respecto al ano an-
terior, y una parte importante de estas
estafas afect6é a pymes, que contintdan
siendo uno de los objetivos prioritarios
de los ciberdelincuentes.

“Estamos viendo como las empre-
sas instaladoras, muchas de ellas
micropymes o0 auténomos, se han con-
vertido en un objetivo recurrente para
los ciberdelincuentes. La falta de re-
cursos especificos en ciberseguridad
y el uso continuo de herramientas di-
gitales en su actividad diaria las hacen
especialmente vulnerables”, asegura
Inmaculada Peiré, directora General de
Agremia. (Pasa a pagina 02)

La Asociacion de Empresas del Sector
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La construccion
repuntara entre 2026
y 2028, segiin

Bain & Company

ras una prolongada recesion, la
construccion en Europa esta lis-

ta para retomar el crecimiento a
medio plazo entre 2026 y 2028 en un
contexto global en que se afianza una
mayor estabilidad en el sector, con una
actividad que ya comienza a ser mas
intensa en algunos mercados naciona-
les clave. Esta es una de las principa-
les conclusiones a las que llega Bain &
Company en su ultimo informe sectorial.

El nuevo informe de Bain muestra
que el sélido crecimiento del sector de
las infraestructuras resilientes en la ma-
yor parte de Europa se combinara con
la reactivacién de nuevos proyectos de
construccion residencial tras anos de ac-
tividad moderada y con un mayor creci-
miento de la construccion de edificios de
oficinas, lo que impulsara la esperada re-
activacion de la construccion en Europa.
Por lo que concierne a Espana, el andlisis
de Bain muestra un crecimiento sélido,
pero en leve desaceleracion ya que el
crecimiento proyectado positivo (CAGR)
de 2024 a 2027 es de aproximadamente
el 3 % frente al del periodo 2021-2024,
que se situdenel 4 %. (Pasa a pagina 05)

Espaia inicia
el despliegue de ocho

millones de contadores
inteligentes de gas

(Pasa a pagina 12)

Madrid, Cataluna y
Galicia lideran el ahorro
energético registrado
por el Sistema CAE

as comunidades auténomas de
LMadrid, Cataluna y Galicia enca-

bezan el ranking de solicitudes de
Certificados de Ahorro Energético (CAE),
segun el Ultimo informe del Ministerio
para la Transicion Ecolégica y el Reto
Demografico (MITECO). Estos datos indi-
can, seglin Elena Gonzalez, presidenta de
la Asociacion de Sujetos Delegados para
los Certificados de Ahorro Energético
(ASDAE) y CEO de Delcae, que “el siste-
ma evoluciona a buen ritmo, sobre todo
por su penetracion en el sector industrial,
si bien necesita reformas para llegar al
sector residencial y de las pymes”.

En el dltimo informe publicado por el
Ministerio para la Transicion Ecolégica
y el Reto Demografico (MITECO), los
datos acumulados de solicitudes de
Certificados de Ahorro Energético (CAE)
en Espana hasta el mes de agosto des-
tacan una intensa actividad en varias
comunidades auténomas y reafirman
el compromiso con la eficiencia ener-
gética a nivel nacional en linea con el
Pacto Verde Europeo y el Plan Nacional
Integrado de Energia y Clima (PNIEC).

(Pasa a pagina 02)
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Madrigl, Cataluna y Galicia lideran el ahorro
energetico registrado por el Sistema CAE

(Viene de pagina 01)

El informe sitda a la Comunidad de
Madrid a la cabeza del ranking de aho-
rro energético solicitado, seguida de y
Cataluna y Galicia, consolidando su po-
sicién como las regiones con mayor volu-
men de proyectos de eficiencia.

Los datos del MITECO indican que
el sector industrial es el principal impul-
sor del Sistema CAE, ya que aglutina el
62,4 % de las solicitudes totales de aho-
rro energético. Este dominio indica que
las grandes industrias estan adoptando
de forma activa medidas de eficiencia
para reducir costes y cumplir con los ob-
jetivos de descarbonizacion.

Le siguen, a considerable distancia, el
sector transporte, con un 27,7 % de las
solicitudes, con predominio de actuacio-
nes singulares, y el sector terciario, que
representa el 5,3 % de las solicitudes,
principalmente a través de medidas es-
tandarizadas.

En el marco general de la transicion
energética y los programas de ayuda
gestionados por el MITECO (como los

relacionados con comunidades energé-
ticas), regiones como Galicia, Cataluna,
Extremadura y Castilla y Le6n han mos-
trado un fuerte impulso y han acogido un
elevado ndmero de proyectos beneficiarios
de financiacion, lo que sugiere una ace-
leracion en la presentacion de iniciativas
de ahorro energético y una creciente im-
plicaciéon ciudadana y empresarial en la
eficiencia energética.

Elena Gonzalez considera que el sis-
tema CAE ha alcanzado un cierto grado
de madurez en el sector industrial, pero
no asi en el ambito de los consumidores
de energia menos intensivos, como las
pymes y las comunidades de propietarios.
“La automatizacion de determinados pro-
cesos Yy la simplificacion administrativa
permitiria llevar las ventajas de los CAE a
todos los consumidores, especialmente
a los sectores inmobiliario y comercial”,
indica la CEO de Delcae. La extension del
sistema CAE también requiere, a sujuicio,
el aumento del nimero de verificadores,
“que es actualmente donde se encuentra
el principal cuello de botella”.

El Gohierno y la GAM reconocen
el Plan Ahorra con CAES

Ag[emig

Sector de las Instalaciones y la

Energia (Agremia) ha celebrado
con gran éxito y aforo completo el |
Foro Agremia, encuentro que reuni6 a
mas de 180 asistentes y que ha reafir-
mado el respaldo del Gobierno y de la
Comunidad de Madrid al modelo Ahorra
con CAES, consolidado como una inicia-
tiva transparente y de referencia en ma-
teria de ahorro y eficiencia energética.

La Asociacion de Empresas del

Agremia

A

El evento, celebrado en el Mirador
de Cuatro Vientos, en Madrid, cont6
con el respaldo institucional de CEIM,
AECIM, FEGECA, AFEC y ANESE, y se
estructurd en torno a dos mesas redon-
das que abordaron los retos y oportu-
nidades del sistema CAE.

Durante la primera mesa de debate,
representantes del Ministerio para la
Transicién Ecolégica y el Reto Demografico
(MITERD) y de la Direccion General de

on profundo pesar, en la redac-
C cion de Ibc hemos recibido la co-

municacion emitida por FEGECA
informando del fallecimiento de Radll
Serradilla Bejarano, presidente de la
asociacion, ocurrido el pasado jueves
9 de octubre en Madrid.

Desde FEGECA se ha desta-
cado que, a lo largo de su trayec-
toria como miembro de la Junta
Directiva, tesorero y presidente,
Radl Serradilla siempre destaco
por su compromiso, profesionali-
dad y dedicacion al sector y a la
organizacion. Su liderazgo y es-
fuerzo constante contribuyeron de
manera decisiva al crecimiento y
fortalecimiento de la asociacion,
dejando una impronta duradera en
Qu desarrollo institucional.

Fallece Raul Serradilla Bejarano,
presidente de FEGECA

In memoriam\

Asimismo, la asociacion ha ex-
presado la profunda tristeza compar-
tida por todos sus miembros ante
esta pérdida, subrayando que Raul
Serradilla no solo fue un pilar fun-
damental en FEGECA, sino también
una persona de gran valor humano
y profesional, cuyo legado y ejemplo
permaneceran siempre presentes.

Desde la redaccion de Ibc nos
sumamos al merecido homenaje y
queremos enviar nuestro mensaje de
respeto y carino hacia Raul Serradilla
Bejarano, acompanando a su familia,
amigos y companeros en estos mo-
mentos de profunda tristeza.

Su compromiso, liderazgo y hu-
manidad dejan una huella imborrable
en el sectory en todas las personas
que tuvimos la fortuna de conocerle.

Transicion Energética y Economia Circular
de la Comunidad de Madrid destacaron
el caracter innovador y colaborativo del
sistema CAES, que ha permitido generar
importantes ahorros energéticos y econ6-
micos en el sector residencial.

El consejero técnico del MITERD,
Guillermo Lépez Alonso, resalté que
el sistema “ha demostrado su solidez
y transparencia, con verificaciéon por
terceros”, y avanz6 que “en 2026 los
incentivos podrian superar los 1.000
millones de euros”.

Agremia alerta de un fuerte incremento de ciberestafas
dirigidas a pymes instaladoras

(Viene de pagina 01)

Desde Agremia subrayan que el
incremento de estos ataques no es
casual, sino que responde a la so-
fisticacion creciente de los métodos
empleados, especialmente tras la irrup-
cion de nuevas herramientas de inteli-
gencia artificial que permiten ataques
mas precisos y dificiles de detectar.
Por eso, esta asociacion ha lanzado
una campana informativa para alertar
de los métodos mas utilizados por los
ciberdelincuentes en el sector.

En las Ultimas semanas, Agremia
ha tenido conocimiento directo de
nuevos casos que han afectado a em-
presas asociadas, tanto a través de
fraudes en la financiacion de equipos
como mediante técnicas de intercep-
tacion de comunicaciones (“man in
the middle”).

En el primer tipo de fraude, uno
de los modelos mas habituales, los
delincuentes suplantan la identidad
de clientes que solicitan la compra
financiada de equipos como calderas
0 aires acondicionados. Tras enviar
documentacion aparentemente legi-
tima y conseguir la aprobacion del
crédito, desaparecen una vez recibi-
do el material, dejando a la empresa
instaladora sin los equipos y con la

reclamacion de la entidad financiera.
En el segundo tipo de estafa, los ata-
cantes manipulan facturas o correos
electronicos entre empresa y provee-
dor, sustituyendo nimeros de cuenta
para desviar pagos.

En su campana, Agremia insiste
en que la prevencion es hoy mas im-
prescindible que nunca. “No basta con
contar con antivirus o medidas tecno-
|6gicas basicas: es necesario reforzar
los protocolos internos y formar a los
equipos en la deteccion de correos
sospechosos, cambios inusuales en
datos bancarios o comunicaciones
andémalas”, senala Inmaculada Peir6.
Y continda: “La mayoria de ciberesta-
fas se producen aprovechando errores
humanos, pequenas brechas o des-
cuidos cotidianos. Por eso pedimos a
nuestras empresas y autbnomos que
extremen la verificacion en todos los
procesos digitales, especialmente
cuando hay pagos o documentacion
de por medio”.

RECOMENDACIONES

Entre las recomendaciones trasla-
dadas por Agremia figura la verifica-
cion telefonica de cualquier cambio en
las condiciones de pago, la revision
periddica de los sistemas informati-

cos, el uso de contrasenas robustas y
autenticacion en dos pasos, asi como
la contratacion de pélizas que cubran
riesgos informaticos y danos deriva-
dos de ciberestafas.

La asociacion pone a disposicion
de sus asociados recursos informa-
tivos, asesoramiento y productos
aseguradores especificos para miti-
gar estos riesgos. “Nuestro objetivo
es que ninguna empresa instaladora
se enfrente sola a este problema. La
ciberseguridad ha dejado de ser una
cuestion tecnoldgica para convertirse
en una parte esencial de la gestion
empresarial. Protegerse no es una op-
cién: es una necesidad para garantizar
la continuidad del negocio”, mantiene
la directora General de Agremia.

Este fenomeno en el sector ins-
talador encaja con la tendencia ge-
neral que advierten los expertos en
ciberseguridad, que senalan que la
presion del cibercrimen sobre las py-
mes espanolas se ha intensificado
de forma notable. Segun un reciente
analisis del sector, casi seis de cada
diez pymes espanolas han sufrido al-
gun intento o ataque consumado en
el ultimo ano, lo que evidencia que
ya no se trata de episodios aislados,
sino de un riesgo estructural.

El representante del ministerio elo-
gi6 el trabajo de Agremia por tratarse
de un modelo transparente, en el que
los incentivos llegan integros al propie-
tario, y propuso que el programa Ahorra
con CAES se replique a otros sectores.

Por su parte, Suren Bardizbanian, téc-
nico de la Direccion General de Transicion
Ecolégica y Economia Circular de la
Comunidad de Madrid, calific el CAE como
“un motor dinamizador de la descarboniza-
cién y el ahorro energético”, subrayando
que la mayoria de las actuaciones tramita-
das en la region de la ficha RES60 —corres-
pondiente a la sustitucion de caldera de
combustion— se han gestionado a través
de Agremia, “sin el rechazo de ningin ex-
pediente”. “Madrid despunta con respecto
a otras comunidades auténomas gracias
a esta asociacion”, reconocio.

La directora general de Agremia,
Inmaculada Peird, presentd los resul-
tados del Plan Ahorra con CAES, una
iniciativa impulsada por la asociacion
desde finales de 2023y puesto en mar-
cha a mediados de 2024.
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Sedigas patrocina la campana
tle seguridad de las instalaciones de gas
en Ia (:omuniatl de Madrid

| viceconsejero de Medio Ambiente,
Agricultura y Ordenacion del Territorio,
Rafael Garcia Gonzalez, presenté el
pasado mes de noviembre la campana

anual informativa “El gas, siempre con se-
guridad”, que ofrece a los usuarios de ins-
talaciones domésticas de gas consejos
practicos para evitar riesgos y accidentes.

IFEMA MADRID reunié a mas de
102.000 profesionales de toda la cadena
de valor de la transicion energética

Internacional de la Climatizacion y
la Refrigeracion, C&R, y la Semana
Internacional de la Electrificacion y
la Descarbonizacion, con GENERA +
MATELEC, que por primera vez se han
celebrado en coincidencia. Entre las
tres ferias, han convocado a mas de
102.000 visitantes profesionales y
cerca de 1.200 empresas que conso-
lidan esta convocatoria como referente
europeo en la transicion energética, la
innovacion industrial y la sostenibilidad.
Celebradas del 18 al 20 de noviem-
bre, la coincidencia de las tres ferias
ha generado un ecosistema que abarca
toda la cadena de valor de la energia
junto con la climatizacion, la refrigera-
cion, la eficiencia, la digitalizacion y
las instalaciones, potenciando las si-
nergias entre fabricantes, instaladores,
distribuidores, ingenierias, arquitectos,
prescriptores y administraciones y
creando un espacio de encuentro uni-
co para el negocio y la transferencia
tecnolégica.

En este contexto ferial, C&R 2025
ha cerrado una edicion especialmente
sélida, marcada por un incremento en
la presencia de soluciones de alta efi-
ciencia, la consolidacion de la bomba
de calor como tecnologia protagonista
y la creciente integracion de la digitali-
zacion. En su 272 edicion ha reunido a
45.000 profesionales de 88 paises y
las ultimas soluciones de mas de 400
empresas, presentando las Ultimas in-
novaciones y tendencias que marcan
el futuro del sector, desde la calidad
del aire interior y el mantenimiento in-
teligente hasta las soluciones orienta-
das a la descarbonizacion del parque
edificatorio.

I FEMA MADRID cerré con éxito el Salon

Asimismo, las jornadas técnicas en
C&R, MATELEC y GENERA ofrecieron una
vision integral del futuro energético.

En C&R, las jornadas destacaron la
creciente relevancia de la calidad del aire
interior, la integracion de ventilacion, fil-
tracion y monitorizacion, y el papel de
la IA para optimizar el mantenimiento y
adaptar la climatizacién a escenarios cli-
maticos cambiantes. También se subrayo
que tecnologias ya maduras —como la
bomba de calor, la rehabilitacion inte-
gral o los sistemas hibridos— permiten
avanzar en la descarbonizacion del par-
que edificado, siempre que exista un
marco regulatorio estable. Se completé
con sesiones practicas en el Taller de
Climatizacion, organizado por Agremia; el
Taller de Refrigeracion, por AEFYT; Agora
de Data Centers, Agora de Regulacién y
Control y la iniciativa Nuevos Talentos.

PREMIOS C&R 2025

Ademas, IFEMA MADRID ha sido es-
cenario del reconocimiento a la exce-
lencia, desde los perfiles mas jovenes
hasta los mas veteranos de la industria.

El Premio Climatizacion y Refrigeracion,
que bienalmente otorga el Comité
Organizador de C&R en reconocimiento
a los profesionales con toda una vida de
especial dedicacion al desarrollo, pro-
greso y mejora del sector, ha destacado
la labor de Luis Mena, director general
de Daikin Espana.

Por su parte, Carlos Larraz ha ga-
nado el titulo de Mejor instalador Novel
2025 en la final del XVII Concurso
Nacional de J6venes Instaladores organi-
zada por FENIE (Federacion Nacional de
Empresarios de Instalaciones Eléctricas,
Telecomunicaciones y Climatizacion de
Espana) en MATELEC.

El viceconsejero estuvo acompa-
nado por el secretario del Comité de
Seguridad y Salud de Sedigas, Alberto
Hernandez Martin, quien subrayd que
“la seguridad es un objetivo absoluta-
mente prioritario para todos los que
participamos en esta iniciativa”. El re-
presentante de la Asociacion Espanola
del Gas también enfatiz6 la importan-

cia de este tipo de campanas por cuan-
to “permiten trasladar a la ciudadania
consejos practicos para minimizar los
riesgos, prevenir accidentes y garanti-
zar su maximo bienestar y confort”.

Vigilar que la combustion sea co-
rrecta, evitar la obstruccion tanto de las
rejillas de ventilacion como del tubo de
salida de gases y realizar la inspeccion
de la instalacion cada cinco anos son
algunas de las recomendaciones para
un uso seguro de los equipos. Ademas,
en caso de percibir olor a gas es preci-
so abrir inmediatamente las ventanas
para ventilar el espacio, no encender
ningun aparato eléctrico ni pulsar los
interruptores de la luz y llamar al ser-
vicio de urgencias de la compania dis-
tribuidora.

PLANES DE SUSTITUCION

Ademas de respaldar el lanzamiento
de campanas informativas, Sedigas tam-
bién apoya el despliegue de planes para
la sustitucion de las antiguas calderas
por las mas eficientes de condensacion.
Estas Ultimas, ya preparadas para la
utilizacion de gases renovables, como
el biometano y el hidrégeno renovable,
permiten una significativa reduccion del
consumo energético, aminorar el impac-
to medioambiental de las emisiones y
reforzar la seguridad en los hogares.

Sedigas recuerda que la inspeccion
periédica es obligatoria por ley y ha
de ser realizada por los consumidores
para comprobar que su instalacion se
encuentra en perfectas condiciones de
uso.

EFINTEC 2025 celebra una edicion

de récord

FINTEC 2025 ha cerrado su sex-
Eta edicion reafirmandose como

el gran punto de encuentro pro-
fesional del sector de las instalacio-
nes y la energia. Durante dos dias,
Fira de Barcelona, Recinto Gran Via-
ha acogido el evento en una nueva
ubicacion, el Pabellén 1, un cambio
motivado por la fase de expansion de
la feria, que este ano ha reforzado
su capacidad expositiva, de conoci-
miento y de networking.

El Salon se consolida como el
Unico que reune a todos los agen-
tes decisores de la cadena de valor
del ambito energético e industrial,
un espacio donde fabricantes, dis-
tribuidores, empresas instaladoras,
instituciones y expertos comparten
conocimiento y tendencias para im-
pulsar un futuro mas sostenible.

El Auditoriy La Casa de la Energja
se consolidaron como los espacios
centrales para el debate y el inter-
cambio de ideas. Las ponencias
pusieron el foco en la transicion ener-
gética, la rehabilitacion sostenible de
edificios, la movilidad eléctrica y el
papel de las pymes y la industria en
el nuevo marco normativo. También
se destaco el liderazgo femenino y el
valor de la diversidad como motores
de transformacion del sector.

La Zona de Innovacion destaco
como un espacio relevante, presen-
tando un auténtico escaparate de so-
luciones disruptivas para un sector
en constante evolucion. Por su parte,
el Village Nedgia volvi6 a ser un pun-
to clave para el networking, fomen-
tando la colaboracién y creacion de
nuevas alianzas entre profesionales
y empresas.

Ademas, esta edicion ha conta-
do por primera vez con la presencia
institucional del Gobierno de Espana,
representado por Teresa Parejo,
Directora General de Estrategia
Industrial y de la Pyme. También asis-
tieron Pol Gibert, Secretario General
del Departamento de Empresa y
Trabajo y Anna Camp, Directora del
Instituto Catalan de Energia (ICAEN).

=== | AUDITORIO?)

La inauguracion oficial tuvo un
momento especialmente emotivo
con la entrega de reconocimientos
a Rafael Castillo y Paco Alonso, pre-
sidentes de ASELEC y ASEIF, respec-
tivamente, por su liderazgo y gestion
ejemplar durante la crisis de la DANA
en Valencia. Durante el acto, se re-
conoci6 igualmente la labor de todos
los fabricantes, distribuidores, em-
presas instaladoras, autbnomos e
instituciones mostrando la fuerza so-
lidaria y la unidad del sector. También
se rindi6 homenaje a Jaume Alcaide,
anterior presidente de FEGICAT.

El compromiso conjunto de
FEGICAT, las empresas participantes
y los partners estratégicos como BBVA
Consumer Finance, Movento, Aiglies
de Barcelona, Nedgia y la Generalitat
de Catalunya ha sido clave para con-
solidar EFINTEC como una plataforma
de referencia que impulsa el futuro de
las instalaciones y la energia.

Tras el éxito de este ano, FEGICAT
y la organizacion ya trabajan en la
séptima edicion de EFINTEC, que se
celebrara los dias 7 y 8 de octubre
de 2026, nuevamente en Fira de
Barcelona, Recinto de Gran Via.
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La construccion repuntara entre 2026
y 2028, segin Bain & Company

(Viene de pagina 01)

Como explica Pablo Cornicelli, socio
de Bain & Company, “Tras unos anos
dificiles, el mercado de la construccién
europeo volvera a crecer entre 2026
y 2028, y ya se vislumbra un impulso
inicial en varios paises. Espaia se en-
cuentra alineada con esta tendencia
macro europea en la que las infraes-
tructuras resilientes, la reactivacion de
la construccion de nuevas viviendas y
la fortaleza selectiva de los proyectos
de oficinas impulsaran la recuperacion,
con la ayuda de los recortes de tipos
del BCE —que impulsa el sector de las
reformas del hogar—, la demanda acu-
mulada de viviendas y unas agendas

de programas publicos mas claras im-
pulsadas por el final de los recientes
ciclos electorales europeos”.

Para Bain, aunque lo peor de los
fuertes vientos en contra que afecta-
ban a la mayoria de los mercados de
la construccion europeos ya ha pasado,
las perspectivas positivas actualesy la
incipiente recuperacion del sector de
la construccion hasta 2028 son vulne-
rables ante posibles perturbaciones
derivadas de fuentes de inestabilidad,
como el retorno a una mayor incerti-
dumbre econémica.

En este marco, Bain recomienda a
las empresas del sector aprovechar el
actual punto de inflexion como un mo-

CAFMadrid y UCI firman un acuerdo
para impulsar Ia rehabilitacion energética

| Colegio Profesional de
EAdministradores de Fincas de Madrid
(CAFMadrid) y UCI, Unién de Créditos
Inmobiliarios, entidad especialista en fi-
nanciacion sostenible de la vivienda, han
firmado un acuerdo de colaboracién con
el objetivo de fomentar la reforma y re-
habilitacion de viviendas y comunidades
de propietarios a través de soluciones de
financiacion adaptadas a cada proyecto.
“Las entidades financieras tenemos
un papel esencial a la hora de facilitar la
financiacion necesaria para pasar de un
proyecto o un deseo, a una realidad que
promueva hogares mas eficientes, confor-
tables y sostenibles a través de la reha-
bilitacion de edificios”, ha afirmado Laura
Visier, directora de Rehabilitacion en UCI.
Por su parte, Manuela Julia Martinez,
presidenta de CAFMadrid, ha destacado
que: “Es importante explorar nuevas vias de
financiacion, en condiciones beneficiosas,
para que la rehabilitacion de edificios no
se pare tras el agotamiento de los fondos
Next Generation. Anualmente se rehabilita
entre un 0,11 % y un 0,15 % del parque
residencial, por lo que a este ritmo se ne-
cesitarian mas de 600 anos en completar
la renovacion energética de los edificios”.
En Madrid existen mas de 2,6 millo-
nes de viviendas, de las cuales el 54 %
fueron construidas antes de los anos 80.
Muchos de estos edificios carecen de
eficiencia energética y presentan riesgos
asociados al uso de materiales obsole-
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tos, como amianto, plomo en pinturas o
tuberias de acero galvanizado. Ademas,
suelen contar con aislamiento térmico
insuficiente, instalaciones anticuadas y
ventanas de bajo rendimiento energético.
Esta situacién evidencia la urgente
necesidad de acometer reformas que
mejoren la eficiencia energética, la ac-
cesibilidad y la seguridad de los edificios.
La rehabilitacion energética representa
una oportunidad doble: por un lado, mejo-
ra el confort y reduce el consumo energé-
ticoy, por otro, revaloriza los inmuebles y
contribuye a la sostenibilidad ambiental.
Segun el Il Observatorio UCI sobre
Vivienda y Sostenibilidad, un 47 % de los
madrilenos se muestra dispuesto a pro-
mover la rehabilitacion en su comunidad
de propietarios. No obstante, convencer
al resto de vecinos y amortizar la inver-
sion siguen siendo los principales obs-
taculos para iniciar estas actuaciones.

Crece el consumo de GLP envasado,

a granel y autogas

Consumo de gases licuados del petroleo

Unidad: miles de toneladas

Sep. 2025 Acumulado anual  Ultimos doce meses
kt TV (%)* kt TV (%)* kt TV (%)*  Estructura (%)
Envasado 44 0,1 518 1,3 714 0,6 38,3
Granel 29 -0,8 352 6,0 489 6,0 26,2
Automocion (envasado y granel) 11 8,9 97 59 129 6,4 6,9
Otros ** 52 -12,0 392 -436 534  -351 28,6
Total 136 -44 1.360 -16,7 1865 -118 100,0

* Tasas de variacidn con respecto al mismo periodo del afio anterior

Fuente: Cores

** Incluye GLP distintos de los anteriores incluyendo GLP destinado a su posterior transformacion

“ igual que 0,0 / ™ distinto de 0,0

e acuerdo con la tendencia que
Dviene manteniéndose a lo largo
del ano en curso, el consumo

de GLP registro un ligero retroceso en
el noveno mes de 2025, segun las
cifras facilitadas por la Corporacion
de Reservas Estratégicas (CORES),
situandose en 136.000 toneladas, lo
que supone un 4,4 por 100 menos
que en el mismo mes del pasado ano.
El consumo de GLP envasado acu-
mul6 en septiembre un total de 44.000
toneladas, con un incremento del 0,1 por
100 con respecto a septiembre de 2024.

El consumo de GLP a granel expe-
rimentd un descenso del 0,8 por 100,
para situarse en 29.000 toneladas,
mientras que el consumo de GLP de
automocion subié un 8,9 por 100,
situandose en 11.000 toneladas.

El grupo “otros” (que incluye
GLP distintos de los anteriores in-
cluyendo GLP destinado a su pos-
terior transformacion) descendio
un 12,0 por 100, alcanzando las
52.000 toneladas, convirtiéndose
en el segmento que lastra la cifra
total de consumo acumulada.

mento clave para planificar sus ventas
y operaciones.

Entre los principales retos a los que
se enfrenta la construccion en Europa,
el anélisis de Bain subraya como la es-
casez generalizada de mano de obra en
el sector sigue limitando el potencial
de oferta en toda la region, con tasas
de vacantes en la construccion mucho
mas altas que en otros sectores. Con
una mano de obra europea envejecida
y una afluencia limitada de trabajado-
res jovenes, el informe concluye que
las empresas lideres del sector estan
recurriendo a las palancas de produc-
tividad practicas disponibles, como los
procesos de venta digitales, la automa-

tizacién y la robética en el campo, las
obras conectadas y la entrega indus-
trializada o prefabricada.

Por su parte, la concesion de permi-
sos de construccion residencial es un
factor clave para este segmento en toda
Europa y el informe de Bain concluye que
las condiciones para ello se estan esta-
bilizando en la mayoria de los paises de
la region. Las tendencias en la concesion
de permisos subrayan las perspectivas
de recuperacion de la construccion de
viviendas nuevas para 2026.

“Nuestro informe prevé que la cons-
truccion residencial nueva se convierta
en uno de los principales motores de
crecimiento de la construccion europea
hasta 2028. La escasez estructural de
viviendas, especialmente en el ambi-
to de la vivienda social, junto con la
estabilizacion de la situacién econémi-
ca, estan impulsando la actividad en
gran parte de Europa”, concluye Pablo
Cornicelli.

Nace el Observatorio de la Construccion
Sostenible en la Administracion Publica

una transformacion estructural e

irreversible en el que un enfoque
integral de la sostenibilidad, aplicada
al terreno ambiental, social y de go-
bernanza (ESG), se convierte en un
requisito técnico y no sélo en un valor
anadido. Esta es una de las principales
premisas que dieron lugar a la organiza-
cion del Think Tank ‘Construccion 3607,
organizado por AENOR, y que se ha con-
vertido en el origen del Observatorio
de la Construccion Sostenible en
la Administraciéon Publica. En el
Observatorio participaran distintos
agentes del sector de la construccion,
entre ellos la propia AENOR y PwC.

El Think Thank ‘Construccion 360’,
reunié en varias sesiones a agentes
esenciales de la cadena de valor:
fabricantes, constructoras, promoto-
ras, estudios de arquitectura, fondos
de inversion y representantes de la
Administracion Publica. Entre ellos
destacan CEPCO, Cemex, Ferrovial,
Metrovacesa, Pryconsa, EMVS
Madrid, el Instituto de Ciencias de
la Construccion (CSIC) y expertos de
AENOR; con la intencién de crear un
espacio de conocimiento compartido
donde todas las partes han debatido
sobre innovacion, nuevos materiales
y la necesidad de una vision integral
(360°) que abarque todo el ciclo de
vida del edificio segun los criterios
ESG. Ademas de analizar los retos y
oportunidades de la sostenibilidad en
el sector de la construccion.

Los expertos defienden que el en-
foque ESG es un elemento clave de
la autonomia estratégica, porque es
una caracteristica distintiva y compe-
titiva tanto de la Marca Europa como
de la Marca Espana. La industria de
los materiales de construccion refuerza
la incorporacién a la sostenibilidad de
un edificio también de las dimensiones
Social y de Gobernanza. Cumple un pa-
pel destacado en aspectos tan deter-
minantes como la inclusion social, los
salarios dignos, la salud y la seguridad
laboral, el fomento del tejido productivo

EI sector de la construccion afronta

local, asi como el compliance, el buen
gobierno o los indices de rentabilidad.

PRINCIPALES CONCLUSIONES DEL
THINK TANK ‘CONSTRUCCION 360’

e Una de las conclusiones, se
concreta en la conveniencia de crear
el Observatorio de la Construccion
Sostenible en la Administracién Publica,
que ya ha mantenido su primera reunion,
donde se han definido los detalles de
su funcionamiento con la presencia de
agentes relevantes del sector. El objetivo
inicial con el que nace es el de apoyar y
difundir buenas practicas, identificando,
analizando y visibilizando las tendencias
actuales en sostenibilidad dentro del am-
bito de la construccion publica, ofrecien-
do perspectivas clave para el avance del
sector incluyendo, entre otros:

¢ El andlisis de la evolucion norma-
tiva en sostenibilidad y edificacion, iden-
tificando las principales disposiciones,
iniciativas, licitaciones y planes impulsa-
dos por las distintas Administraciones
Publicas (estatal, autonémicas y locales).

e El estudio del grado de incorpora-
cion de criterios ESG (Medioambientales,
Sociales y de Gobernanza) en los pro-
cesos de licitacion, tanto en proyectos
propios como en requisitos exigidos a
terceros.

e La identificacion y difusion de
buenas practicas y enfoques innova-
dores que estén siendo aplicados por
algunas Administraciones.

Los actores participantes en el
Think Tank ‘Construccion 360’ tam-
bién estan de acuerdo en que, para
avanzar hacia una construccion verda-
deramente sostenible, se necesitan
definiciones y criterios homogéneos
que eviten el greenwashing y garanti-
cen una evaluacion rigurosa e integral
de materiales, procesos y resultados.
En este punto, los expertos destacan
que el modelo tradicional esta centrado
casi exclusivamente en la fase de uso
del edificio, obviando el resto de fases
que son igual de importantes o mas:
construccion, (uso), rehabilitacion, re-
forma/rehabilitacion, deconstruccion.

Ocho de cada diez rehabilitaciones no
priorizan la descarhonizacion de la vivienda

Eléctrica de la Vivienda en Espana

(OREVE), con la colaboracion del
Consejo General de la Arquitectura
Técnica de Espana (CGATE), han presen-
tado el informe “La descarbonizacion del
sector residencial en Espana: el papel de
la instalacion eléctrica en la vivienda. La
vision de los expertos en rehabilitacion”.
El estudio, basado en una encuesta nacio-
nal a arquitectos técnicos, analiza el papel
real que la eficiencia energética y la elec-
trificacion desempenan en los procesos

EI Observatorio de la Rehabilitacion

de rehabilitacién de vivienda en Espana.
El informe concluye con una serie de pro-
puestas dirigidas a las administraciones,
los profesionales y la ciudadania.

Los resultados son contundentes:
la gran mayoria de las rehabilitaciones
—alrededor del 80 %— se centran en me-
joras estéticas o funcionales —como la
renovacion de banos o cocinas—, mien-
tras que, exceptuando cierres y venta-
nas, las actuaciones que contribuyen a
la eficiencia energética o la descarbo-
nizacion ocupan un papel secundario.
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Bosch Home Comfort Group continila
expandiendo su red de servicios propios

Con el fin de expandir y fortale-
cer su negocio de servicios en
Espana, Bosch Home Comfort
Group puso en marcha una iniciativa
en 2024 para establecer una organiza-
cién de servicios propia, Bosch Home
Comfort Group Service Espana, y adqui-
rié el negocio de tres de sus servicos
técnicos oficiales de larga trayectoria,
Servicio Técnico Arnaiz, con sede en
Bilbao, Paulo Azkue en San Sebastian y
Servimat Asistencia Técnica en Madrid.

La compania ha dado un paso mas en
su estrategia de expansion con la adqui-
sicion de Servei Tecnic, Barcelona, y sus
tres empresas de servicios Setesa (Grupo
Setesa), todas ubicadas en la region de
Barcelona. Los acuerdos se firmaron el
pasado 24 de julio con la recién consti-
tuida Bosch Home Comfort Group Service
Catalunya, bajo la cual Bosch llevara a
cabo las operaciones del antiguo Grupo
Setesa una vez finalizada la transaccion.

Fundado en 1976, el grupo Setesa
cuenta con una larga trayectoria en el
sector y una sélida presencia en la pro-
vincia de Barcelona. En 2024, el grupo
Setesa empled a cerca de 110 perso-
nasy alcanzé unas ventas aproximadas
de 11 millones de euros. Su actividad
se centra en el mantenimiento, repa-
racion y venta de recambios para cal-
deras, calentadores, bombas de calor,
aire acondicionado y sistemas solares
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en edificios residenciales. Gracias a
esta consolidada posicion, el grupo se
convierte en un socio estratégico clave
para fortalecer las operaciones de servi-
cio de Bosch Home Comfort en Espana.

Con la adquisicion de esta cuarta
empresa de servicios, Bosch Home
Comfort Group refuerza su posicio-
namiento en el mercado espanol de
servicios posventa, ampliando su red
y mejorando la cercania y calidad del
soporte técnico ofrecido a los clientes
con mas de 200 expertos técnicos.
Esta expansion contribuye al objetivo
estratégico de la compania de seguir
creciendo en el ambito de los servicios,
ofreciendo soluciones eficientes, sos-
tenibles y centradas en la experiencia
del cliente a través de empresas de
servicios propias, asi como mantenien-
do una estrecha colaboracién con el
resto de su red de servicios externos.

BAX| ahora es la marca
hajo la que se comercializan
las soluciones de Hitecsa

AXI, hasta 2021, ya era un actor

muy relevante y prestigioso en el

mercado de la climatizacion. A par-
tir del momento que adquirié Hitecsa,
la empresa dio un enorme paso ade-
lante al complementar su oferta y po-
der ofrecer mas soluciones adaptadas
para todo tipo de edificios terciarios e
industriales como aeropuertos, hospi-
tales, hoteles, supermercados, tiendas,
etc. Diferentes estudios prevén que, en
2030, la demanda de soluciones de ae-
rotermia aire-agua y aire-aire, tanto do-
méstico como de grandes instalaciones,
se multiplique por 6 hasta 2034.

Para afrontar este reto con las debi-
das garantias, BAXI decidid, ya en 2021,
adquirir Hitecsa, conocida tradicional-
mente en el mercado por ofrecer solu-
ciones completas de climatizacion de
grandes instalaciones que abarcan I+D,
fabricacion y un amplio soporte preventa.

Hitecsa ha aportado a BAXI la plan-
ta de produccion de Vilanova i la Geltrd
(Barcelona), en la que tenia su sede princi-
pal. BAXI ha apostado por su continuidad
para que este centro sea un puntal de la
marca y esté totalmente alineado con el
objetivo de crecimiento de la compania.

El siguiente paso es el cambio de
marca de la gama Hitecsa que a partir

de ahora adopta la marca BAXI, mante-
niendo todas las caracteristica, calidad
y variedad de oferta.

“El mercado de la climatizacién
esta creciendo rapidamente y, en BDR
Thermea lIberia, estamos preparados
para responder a este desafio”, afirma
Joan Blanch, maximo representante de
la compania de matriz holandesa, en
Espana y Portugal.

Blanch anade que, “nos encontramos
ante la necesidad de descarbonizar el ac-
tual parque de edificios, ya no solo desde
un punto de vista de sostenibilidad sino
por la urgencia de reducir el coste de la
climatizacion de los edificios. Disponer
ahora de toda la gama de productos ne-
cesaria, nos permite ofrecer todo el aba-
nico de tecnologias que puedan ayudar a
la sociedad en este gran reto”.

Finalmente, Joan Blanch, Managing
Director de BDR Thermea lberia, ex-
plica que, “estamos muy satisfechos
de como se ha llevado a cabo, entre
todos, el proceso de creacion de una
Unica marca, durante estos cuatro Ul-
timos anos y que culminamos hoy. Las
personas, el factor humano, siempre
han estado en el centro de nuestras
decisiones. Ahora ya somos un unico
equipo con un mismo objetivo”.

Redexis participo en el 35° Congreso CONAIF

acudié a la nueva edicion del

Congreso CONAIF, un punto de
encuentro de referencia para el sector
instalador y energético. Alli se debatie-
ron los grandes retos que afrontamos
como sector: la transicion energética,
la descarbonizacion y la innovacion
tecnologica.

El director de Expansion de Redexis,
Javier Migoya Pelaez, particip6 en la
mesa redonda “Gases verdes en la
transicion energética. Horizonte 20307,
junto a Marta de Pablos, directora de
Crecimiento de Nedgia e Isabel Ortiz,
gerente de Residencial de Repsol. En
el coloquio, Javier destacé la impor-
tancia del Gas Verde como motor de
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sostenibilidad y como una de las claves
para un futuro energético mas limpio
en Espana.

CONAIF es la organizacion empre-
sarial que representa a las empresas
instaladoras en Espana y actia como
interlocutor ante administraciones,
promueve formacion, certificaciones
y servicios al colectivo. Esta 35° edi-
cion de del congreso reunié a mas de
400 asistentes: entre instaladores,
asociaciones, empresas energéticas,
fabricantes y prensa especializada.

El evento fue también una oportu-
nidad para compartir conocimientos,
generar sinergias y reforzar la colabo-
racién con empresas, instaladores y
profesionales del sector.

Jaume Alcover, director Gomercial
y Marketing de BDR Thermea Iberia,

matriz de BAXI

Jaume Alcover es el nuevo
Director Comercial y Marketing
de BDR Thermea lIberia, matriz de
BAXI. Alcover, que ya era director de
Marketing de la compania, asume
también las funciones de director
Comercial de BDR Thermea Iberia, que
hasta ahora ejercia Xavier Andreu, que
ha decidido emprender un nuevo cami-
no profesional. Andreu se incorpord al
Grupo BDR Thermea en mayo de 2023
con el principal objetivo de coordinar
las estrategias comerciales de BAXI,
De Dietrich e Hitecsa tanto en los mer-
cados de Espana como de Portugal.
Con esta remodelacion, la compa-
nia que dirige Joan Blanch afronta una
etapa de crecimiento gracias a la capa-
cidad que hoy posee BAXI, que en 2021
adquirié Hitecsa para convertirse en lo
que ya es hoy: un potente proveedor

Apartir del 1 de enero de 2026,

global de soluciones de climatizacion
para todo tipo de edificios terciarios e
industriales como aeropuertos, hospi-
tales, hoteles, supermercados, tiendas,
etc. Precisamente, a partir del 1 de
enero, bajo la marca BAXI se comercia-
lizan todas las soluciones que hasta
ahora ofrecia Hitecsa.

“Nos encontramos ante la nece-
sidad de descarbonizar el actual par-
que de edificios, ya no solo desde un
punto de vista de sostenibilidad sino
también por la urgencia de reducir el
coste de la climatizacion de los edifi-
cios. Disponer ahora de un gran equi-
po de profesionales y de toda la gama
de productos necesaria, nos permite
ofrecer todo el abanico de recursos
y tecnologias que pueda ayudar a la
sociedad en este gran reto”, asegu-
ra Joan Blanch, director general BDR
Thermea lberia.

Los Premios Arquitectura Plus by Daikin
reconocen los mejores proyectos
de climatizacion, innovacion y creatividad

se celebré la gala de entrega de

premios de la octava edicién de los
Premios Arquitectura Plus by Daikin, Ii-
der mundial en soluciones de climatiza-
cion. La ceremonia tuvo lugar en el Hotel
Intercontinental de Madrid. La cita cont6
con la participacion de mas de 150 pro-
fesionales que, junto al equipo de Daikin
otorgaron premios a un total de 15 pro-
yectos en las diferentes categorias.

Este ano se alcanz6 una participa-
cion récord: 262 proyectos realizados
a partir del 1 de enero de 2023, pre-
sentados por 161 estudios.
PREMIOS DE CLIMATIZACION

El jurado técnico encargado de evaluar
las propuestas de climatizacion estuvo
formado por Marcos Luengo (IDESIE),
Javier Ara (AEDICI), David Lézaro (IE) y
David Pedrerol (ACI), con el consejo con-
sultivo de Daikin. Los proyectos galardo-
nados fueron:

e Premio A+ by Daikin a la solucion
de climatizacion mas eficiente: Ghesa
-Hospital Blua Sanitas Valdebebas

e Premio A+ by Daikin al mejor diseno
de climatizacion basado en BIM: Idom -
Transformacién Energética Integral de la
Sede de EITB en Miram6n
PREMIOS EXTRAORDINARIOS

El jurado de arquitectura, compuesto
por Ana Junquera (Junquera Arquitectos),
Francisco Arévalo (Rafael de La-Hoz
Arquitectos), Diana do Rio (AECOM) y
Sixto Martin (Zooco) junto al director de
Via Construccion Jose G. Osorio (Grupo
Via), otorgd los siguientes reconocimien-
tos extraordinarios:

e Premio A+ Extraordinario a la
Trayectoria Profesional: OAB
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¢ Premio A+ Extraordinario al Estudio
Joven de Arquitectura mas Prometedor:
Bojaus

e Premio A+ Extraordinario al
Despacho de Interiorismo de Vanguardia:
Francesc Rifé Studio ;
PREMIOS POR CATEGORIAS

Estos fueron los ganadores de la noche:

e Espacios publicos e infraestructu-
ras: Envolviendo la marisma — Estudio Acta

¢ Edificios para el trabajo y espacios
Workplace: Casa Consistorial — Edificio Calle
— Contextos de Arquitectura y Urbanismo

e Educacion: Rehabilitacion vy
Ampliacion de la Facultad de Filosofia y
Letras de Zaragoza — Magén Arquitectos

e Arquitectura cultural o deportiva:
Rehabilitacion de la Cooperativa Agricola
para espacio polivalente y cultural en Flix
— Camps Felip Arquitecturia

e Arquitectura sanitaria: Centro es-
pecializado de atencion diurna para per-
sonas con ELA — Hospital Isabel Zendal
— Virai Arquitectura

e Arquitectura hotelera y restaura-
cion: Casa de Comidas — Edificio Plaza
— Contextos de Arquitectura y Urbanismo

e Arquitectura sostenible: Centro de
primera acogida para mujeres sin hogar
— Vivas Arquitectos

e Arquitectura  Under40: 9HPP
Marjades — Estruch Martorell + Estudi
E. Torres Pujol + Ripoll Tizon

e Vivienda plurifamiliar: Mazari —
Endosdedos Arquitectura

e Vivienda unifamiliar: Casa en
Puntiré — Ripoll Tizén

e |nteriorismo comercial: Aesop

Diagonal — Mesura
¢ |nteriorismo residencial: Garaitia
Etxea — Garmendia Cordero Arquitectos.



La UE acuerda romper con todas
las compras de gas ruso en otono de 2027

0s negociadores del Parlamento
LEuropeo y del Consejo (gobiernos) han

llegado a un acuerdo para romper con
todas las importaciones de gas ruso en
2027, comenzando de manera gradual la
desconexion del gas natural licuado, que
culminara a mas tardar el 31 de diciembre
de 2026 y dejando para septiembre de
2027 la eliminacion definitiva del resto
de importaciones de gas de gaseoducto.

El acuerdo alcanzado por los nego-
ciadores necesita aun el visto bueno
formal del pleno de la Eurocamara y de
los Veintisiete para ser formalmente
adoptado y entrar en vigor.

El comisario de Energia, Dan
Joergensen, explicé que el acuerdo se
aplicara de forma “cuidadosa, gradual
y coordinada”, de modo que seis me-
ses después de la entrada en vigor del

Naturgy, reconocitda como
Servicio de Atencion al Cliente del Ao

“Servicio de Atencion al Cliente
del Ano” por la consultora espe-
cializada en consumo Sotto Tempo. El
galardon distingue a la compaiiia por su
compromiso con la calidad y la mejora
continua en la atencion al cliente. Este
reconocimiento coincide con el proceso
de transformacion en la atencion al clien-
te ejecutado por el grupo a través de la
creacion de una nueva plataforma digital
que simplifica todos los procesos vincu-
lados con los suministros energéticos.
El premio reconoce a Naturgy por su
enfoque centrado en el cliente, su capaci-
dad de respuesta y la profesionalidad de
sus equipos, consolidandose como un
referente en el sector. El proceso de eva-
luacién ha combinado 220 pruebas tipo
mystery shopper y 2.000 encuestas de
satisfaccion a clientes reales, valorando
aspectos como los tiempos de respues-

Naturgy ha sido reconocida como

ta, la calidad del servicio y la atencion
relacional. En el proceso, realizado de
forma totalmente objetiva, han participa-
do las principales companias del sector.

Repsol crece en el mercado minorista

segundo trimestre de 2025 se ha
mantenido estable en el entorno
de los 8 millones. En términos de ven-
tas de gas natural durante el segundo
trimestre de 2025 la demanda de gas
se ha situado en aproximadamente
76,6 teravatios hora, un 12,3 % supe-
rior a la del mismo periodo del afno an-
terior. La demanda del sector eléctrico
ha aumentado un 70,0 % y la demanda
convencional ha disminuido un 4,2 %.
El nimero de clientes suministra-
dos a tarifa de ultimo recurso (TUR)
se ha estabilizado en el entorno de
3,1 millones, sin apenas variaciones
respecto a marzo de 2025 (aumenta
en unos 4.400 clientes), y suponen el
38,9 % del total.
El término variable de la TUR dis-
minuy6 entre un 23,9 % y un 26,1 %,

EI nuimero de clientes de gas en el

por la disminucién del coste de mate-
ria prima en un 35,5 % respecto del
trimestre anterior. No obstante, la TUR
continda siendo la tarifa de gas mas
barata del mercado.

En ndmero de clientes de gas, la
cuota de los 5 principales operadores
se situa en el 94,3 %, destacando la
pérdida de unos 8.000 clientes del
grupo Naturgy y casi 23.600 del grupo
Endesay el crecimiento de casi 17.000
del grupo Repsol. Del resto de empre-
sas, destacan Energia Colectiva, que
capta unos 6.300 clientes y Octopus,
con unos 4.700 clientes mas.

Los grupos societarios con mayo-
res ventas en este periodo han sido
Naturgy (31,0 %), Endesa (13,3 %),
Repsol (11,5 %) e Iberdrola (6,4 %). El
resto de comercializadores alcanzan en
conjunto el 32,6 %.

Madrilena Red de Gas, anfitriona
de la presentacion de la Campana

te Seguridad

adrilena Red de Gas, la distribui-
IVI dora de gas natural que opera

en mas de 60 municipios de la
Comunidad de Madrid y cinco distritos
de la ciudad de Madrid, ha acogido el
acto de presentacion de la Campana de
Seguridad en Instalaciones de Gas de
la Comunidad de Madrid 2025. El en-
cuentro tuvo lugar en las instalaciones
de la compania madrilena en Pozuelo
de Alarcon.

La presentacion ha contado con la
asistencia de Rafael Garcia Pradena,
viceconsejero de Medio Ambiente,
Agricultura y Ordenacion del Territorio;
y de Cristina Aparicio Maeztu, directo-
ra general de Transicién Energética y
Economia Circular, en representacion
de la Comunidad de Madrid. El acto
ha reunido ademas a companias y en-
tidades colaboradoras del sector como

Nedgia, Repsol, EDR FEGECA, AGREMIA
y SEDIGAS.

El director de operaciones de red de
Madrilena Red de Gas, Felix Blasco, ha
acompanado a los asistentes en una
visita al Centro de Control de Madrilena
Red de Gas.

“El compromiso con la seguridad
es innegociable. Nuestra prioridad es
ofrecer un servicio de maxima calidad,
anticiparnos a las necesidades de los
clientes y garantizar una red sélida y
preparada para los desafios del hori-
zonte energético. La infraestructura de
gas existente en Madrid es estratégica,
ya que esta preparada para los gases
verdes, ofreciendo asi la solucion mas
econdémica y accesible para avanzar
rapidamente en la descarbonizacion”,
ha asegurado Alejandro Lafarga, CEO
de Madrilena Red de Gas.

pacto quedaran prohibidos todos los
nuevos contratos tanto de corto como
de largo plazo. A partir de entonces,
se aplicara progresivamente el veto
permanente también a los contratos
ya en vigor.

El primer paso afectara a los con-
tratos a corto firmados antes del 17
de junio de 2025, que pasaran a estar
prohibidos a partir del 25 de abril de
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2026 si son de GNL y del 17 de junio
si son de gaseoducto.

En el caso de los contratos a largo
plazo para las importaciones de GNL ce-
lebrados antes del 17 de junio de 2025,
la prohibicién se aplicara a partir del
1 de enero de 2027, en linea con el
decimonoveno paquete de sanciones.
La ruptura concluira a mas tardar el 30
de septiembre de 2027 con el fin de las
importaciones de gas por gaseoducto.

Con todo, el acuerdo prevé salva-
guardas para los paises que tengan
dificultades para llenar los niveles de al-
macenamiento requeridos, ya que estos
podran retrasar la prohibicion de gas por
gaseoducto hasta noviembre de 2027.

Importante incremento del consumo

de gas natural

Consumo de gas natural

Unidad: GWh
Sep. 2025 Acumulado anual Ultimos doce meses

GWh v (%)* GWh ™ (%)* GWh TV (%)*  Estructura (%)
Consumo convencional 14.782 -6,1 159.486 -3,2 221.026 0,1 68,4
Generacion eléctrica 8.536 38,9 67.604 33,0 91.239 26,6 28,2
GNL de consumo directo 1.124 32,3 8.187 8,8 10.799 8,8 33
Total 24.443 15 235.271 54 323.065 (Y] 100,0
Cogeneracion** 4030  -145 38.808 -84 52.950 -49 16,4

* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del afio anterior

Fuente: Cores

** Suministros a instalaciones que disponen de sistemas de cogeneracion

“ igual que 0,0 / " distinto de 0,0

| consumo de gas natural re-

Eg,istré durante el pasado mes

e septiembre un significativo
incremento, situandose en 24,443
GWh, un 7,5 por 100 mas que en el
mismo mes del ano 2024.

Las ventas de gas natural para
consumo convencional en septiem-
bre cayeron, sin embargo, un 6,1 por
100 con respecto al mismo mes del

pasado ano, situandose en 14.782
GWh, mientras que las de generacion
eléctrica aumentaron un 38,9 por
100 (hasta los 8.536 GWh) y las de
GNL de consumo directo crecieron un
32,2 por 100, hasta los 1.124 GWh.

En el consumo total acumulado
desde enero hasta septiembre se
registra un crecimiento del 5,4 por
100.
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dossier calefaccion « calderas de gas

El mercado global de calderas de gas
crecera a una media anual del 4,12 %
entre 2024 y 2035

consultora MRFR, en su estudio

‘Mercado de Calderas Alimentadas
por Gas’, se prevé que el mercado mun-
dial de calderas de gas crecera a una
tasa compuesta anual del 4,12 % entre
2024 y 2035, impulsado por las crecien-
tes demandas de eficiencia energética
y el apoyo regulatorio para tecnologias
mas limpias.

El estudio estima que las nuevas
oportunidades se encuentran en:

— Expansién hacia soluciones de
integracion de gas renovable.

— Desarrollo de sistemas de calde-
ras inteligentes con capacidades IoT.

— Mercados emergentes con opcio-
nes de financiacién personalizadas

El mercado global de calderas ali-
mentadas por gas se encuentra actual-
mente en una fase de transformacion,
impulsada por la confluencia de avances
tecnolégjcos y la evolucion de los marcos
regulatorios. El creciente énfasis en la
eficiencia energética y la sostenibilidad
ambiental parece estar transformando
las preferencias de los consumidores, lo
que genera una mayor demanda de so-
luciones innovadoras para calderas. Los
fabricantes estan respondiendo a estos
cambios invirtiendo en investigacion y
desarrollo, con el objetivo de mejorar el
rendimiento y reducir las emisiones de
los sistemas de gas. Ademas, la inte-
gracion de tecnologias inteligentes en
los sistemas de calderas proporciona
a los usuarios mejores capacidades de
control y monitorizacion, optimizando
asi el consumo energético y la eficien-
cia operativa. Asimismo, el mercado de
calderas de gas esta experimentando
una creciente tendencia hacia la adop-
cion de sistemas hibridos que combinan
gas (fosil hoy, renovable manana) con
fuentes de energia renovables. Esta hi-
bridacién puede ofrecer un rendimiento
global mas sostenible para calefaccion
y agua caliente sanitaria, en linea con
los esfuerzos globales para reducir la
huella de carbono.

Tal y como muestran las cifras elabo-
radas por FEGECA para 2024 y los avan-
ces comentados por diversas fuentes
procedentes de las empresas fabrican-
tes y distribuidoras de equipos, el mer-
cado de calderas de gas parece haber
recuperado el pulso, impulsado por una
combinacion de innovacion tecnolégica,
presiones regulatorias, crecimiento de la
renovacion de equipos obsoletos y expec-
tativas cambiantes de los consumidores.

En este sentido, los fabricantes se
estan centrando en mejorar la eficiencia
y reducir las emisiones mediante dise-
nos y materiales avanzados. Una ten-
dencia que apunta hacia una transicion
hacia soluciones mas respetuosas con
el medio ambiente, que podrian atraer
a una clientela mas amplia.

Estas innovaciones permiten una
mejor monitorizacién y control, que per-
mite optimizar el uso de la energia.

Ademas, el estudio describe una
tendencia notable hacia sistemas de
calefaccion hibridos que combinan gas
con fuentes de energia renovables y son
susceptibles de ofrecer una alternativa
mas sostenible, en consonancia con los
objetivos globales de sostenibilidad y
confort requerido por el cliente. En esta
linea, el mercado se esta adaptando
para satisfacer la demanda de solucio-
nes energéticas mas avanzadas.

Segdn los datos elaborados por la

FACTORES IMPULSORES
DEL MERCADO DE CALDERAS
DE GAS

El mercado global de calderas de gas
se beneficia de un entorno regulatorio que
prioriza las soluciones de energija limpia
a diferentes velocidades en las diferen-
tes regiones. A escala global los gobier-
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Fabricantes y companias energéticas debaten sobre el calor del futuro en la pasada edicion

de Efintec 2025

«

En Espana, segun datos

de FEGECA, el mercado crecio
un 4,6 % con 276.000 calderas
murales, 22.000 de pie y 195.000
calentadores a gas, alcanzando
un total de 493.000 unidades

nos estan implementando regulaciones
estrictas para reducir las emisiones de
carbono, lo que impulsa la transicion del
carbon y el petréleo hacia el gas natural
y los gases renovables. Este cambio es
evidente en diversas regiones donde las
politicas incentivan el uso de calderas
de gas debido a sus menores emisiones
en comparacion con los sistemas de ca-
lefaccion tradicionales alimentados con
carbdn o gasdéleo o de tiro abierto.

EFICIENCIA ENERGETICA

El mercado de calderas de gas esta
experimentando un notable aumento en
la demanda de soluciones energética-
mente eficientes. Ante el continuo au-
mento de los costes de la energia, tanto
consumidores como empresas buscan
maneras de reducir su consumo. Como
tecnologia avanzada, la condensacion se
impone por su eficiencia con capacidad
para alcanzar hasta el 98 %, o que reduce
significativamente los costos operativos.

En otro orden de cuestiones, el mer-
cado de global de calderas de gas se ve
significativamente influenciado por las
tendencias actuales de industrializacion
y urbanizacion. A medida que los paises
se desarrollan, aumenta la demanda de
soluciones de calefaccion fiables, tanto
en el sector residencial como en el in-
dustrial. La expansion de las plantas de
fabricacion y los proyectos de vivienda
urbana requieren sistemas de calefac-
cion eficientes, siendo las calderas de
gas la opcion preferida por su eficien-
Cia operativa y menores emisiones. Los
datos indican que el sector industrial
representa una parte sustancial de las
instalaciones de calderas de gas, lo
que impulsa aun mas el crecimiento del
mercado. Esta tendencia sugiere que
el mercado de calderas de gas seguira
prosperando a medida que las zonas
urbanas se expandan y la actividad in-
dustrial aumente en todo el mundo.

HIBRIDACION
En economias mas avanzadas, el
mercado camina hacia la integracion

de fuentes de energia renovables. A
medida que el mundo avanza hacia la
sostenibilidad, crece el interés en sis-
temas hibridos que combinan calderas
de gas con tecnologias renovables como
la solar y la biomasa. Esta integracion
permite reducir la dependencia de los
combustibles fésiles, manteniendo al
mismo tiempo la fiabilidad de los sis-
temas de gas. El potencial de las solu-
ciones hibridas (que ademas suponen
adelantarse a la adopciéon masiva de
gases renovables que sustituyan a los
gases fosiles sin realizar cambios ni
costosas inversiones) es considerable,
ya que pueden mejorar la eficiencia
energética y reducir la huella de car-
bono. El conjunto de abricantes se ha
adelantado, garantizando su relevancia
en un panorama energético cambiante.

Los avances tecnolégicos estan
transformando el mercado, con innova-
ciones que mejoran el rendimiento y la
fiabilidad. Los fabricantes invierten en
investigacion y desarrollo para crear cal-
deras que no solo sean mas eficientes,
sino que también estén equipadas con
tecnologias inteligentes. Estas innova-
ciones incluyen caracteristicas como
sistemas de control avanzados y meca-
nismos de seguridad mejorados, atrac-
tivos tanto para usuarios residenciales
como comerciales.

La introduccion de calderas de con-
densacioén, que utilizan la recuperacion
de calor de los gases de combustion,
ejemplifica esta tendencia, ofreciendo
niveles de eficiencia antes inalcanza-
bles. A medida que estas tecnologias
contindian evolucionando, el mercado de
calderas de gas se prepara para una
transformacion significativa.

PERSPECTIVAS

Por fuente de combustible: gas natural
(el mas grande) frente a biogas (el de
mayor crecimiento)

En el mercado de calderas de gas,
los valores del segmento destacan una
preferencia significativa por el gas na-
tural, que mantiene la mayor cuota de

mercado gracias a su amplia disponibi-
lidad e infraestructura consolidada. El
gas licuado de petréleo (GLP) se pre-
senta como una alternativa comun, es-
pecialmente en regiones con suministro
limitado de gas natural.

Por su parte, el biogas, aunque ac-
tualmente con una participaciéon me-
nor, esta ganando terreno rapidamente
a medida que aumenta el interés por
las fuentes de energia renovables entre
consumidores y empresas, lo que refleja
una creciente tendencia hacia la soste-
nibilidad. Las tendencias de crecimiento
en el segmento de fuentes de combus-
tible se deben a diversos factores. El
impulso a las alternativas energéticas
mas limpias esta poniendo al biogas en
el punto de mira, convirtiéndolo en el
segmento de mayor crecimiento.

De igual manera, la fiabilidad y la
rentabilidad del gas natural siguen con-
solidando su dominio en el mercado,
aunque el GLP sigue siendo un actor
esencial en entornos sin conexion a la
red y diversas aplicaciones residencia-
les y comerciales.

El gas natural, como combustible
dominante en el mercado de calderas
de gas, goza de gran popularidad por su
eficiencia y consolidada presencia. Su
amplia infraestructura permite un facil
acceso, lo que lo convierte en la opcién
predilecta para las necesidades de ca-
lefaccion residencial y comercial. Su
combustion produce menos emisiones
que otros combustibles foésiles como el
gasoleo o el carbon.

Por su parte, el biogas representa una
alternativa emergente, generada a partir
de residuos organicos y agricolas. Esta
fuente renovable goza de un creciente
reconocimiento por su potencial para re-
ducir las emisiones de gases de efecto
invernadero y ofrecer una alternativa ener-
gética sostenible. Si bien la presencia
del biogas en el mercado es actualmente
menor, su potencial de crecimiento es
significativo, impulsado por los avances
tecnolégicos y la creciente demanda de
soluciones de energia renovable.

Por aplicacion: Residencial (la mas
grande) frente a comercial (la de mayor
crecimiento)

El mercado de calderas de gas esta
dominado principalmente por el sector
residencial, que acapara la mayor cuo-
ta. Este segmento se beneficia de una
demanda constante debido a la necesi-
dad de soluciones de calefaccion y agua
caliente para los hogares, especialmen-
te en zonas de clima frio. El segmento
residencial se caracteriza por su solida
posicion con millones de aparatos fun-
cionando en todo el mundo, impulsada
por la constante demanda de sistemas
de calefaccion fiables para los hogares.
Entre los factores clave que influyen en
este segmento se encuentran la crecien-
te adopcion de tecnologias inteligentes
y la preferencia por soluciones ener-
géticamente eficientes, confortables y
asequibles entre los usuarios.

Las aplicaciones comerciales, aunque
con una participacion menor, estan ganan-
do terreno rapidamente, impulsadas por
la creciente adopcion en las empresas
por su eficiencia energética y rentabilidad.

Se espera que el segmento resi-
dencial mantenga su dominio. A escala
global el segmento comercial se perfila
como un area de alto crecimiento, impul-
sada por el aumento de las inversiones
en infraestructura y la prioridad de los
sistemas de eficiencia energética. Estas
tendencias indican una transicion hacia
soluciones integradas de calefaccion tan-
to en aplicaciones residenciales como
comerciales, lo que definira la dinamica
del mercado en los préximos anos.

Por capacidad: 100.000 a 500.000 Btu/h
(la mas grande) frente a mas de 500.000
Btu/h (la de mayor crecimiento)

En el mercado de calderas de gas,
los segmentos de capacidad presentan
una distribucion variada, siendo el de
100.000 a 500.000 Btu/h el que ma-
yor participaciéon presenta. Este rango
se destaca por su versatilidad para sa-
tisfacer las demandas residenciales y
comerciales, logrando un equilibrio entre
eficiencia y rendimiento. Por otro lado, el
segmento de mas de  (Pasa a pagina 09)



FEGECA participa en la elahoracion
te Ia nueva Estrategia de Transicion

Justa 2026-2030

GECA ha participado en el ta-
Fﬁer colaborativo organizado en el
marco del proceso de elaboracion

de la Estrategia de Transicion Justa
2026-2030, centrado en el ambi-
to de la Rehabilitacion Energética

de Edificios y la Construccion
Sostenible. Este encuentro forma
parte de la iniciativa impulsada
por el Ministerio para la Transicion
Ecologica y el Reto Demografico
(MITECO) para acompanar la dimen-
sién sociolaboral de la implementa-
cion del Plan Nacional Integrado de
Energiay Clima (PNIEC) 2021-2030.

Durante la sesion se identifica-
ron las principales oportunidades y
desafios que la transicion energética
plantea para el mundo del trabajo
en cinco sectores estratégicos.
Asimismo, se recogieron propuestas

(Viene de pagina 08)

500 000 Btu/h esta ganando terreno ra-
pidamente, ya que las industrias buscan
sistemas mas grandes y potentes que
satisfagan mayores necesidades energéti-
cas, lo que refleja una creciente tendencia
hacia aplicaciones y procesos industriales.
Por eficiencia: mas del 90 % (mayor)
frente a entre el 80 % y el 90 % (mayor
crecimiento)

En el mercado mundial de calderas
de gas, el segmento de eficiencia pre-
senta una distribucion dinamica entre
tres categorias clave: “Hasta el 80 %”,
“80% a90 %"y “Mas del 90 %”. La ca-
tegoria “Mas del 90 %” ostenta la mayor
cuota de mercado debido a la creciente
demanda de calderas de alta eficiencia
y refleja un creciente énfasis en las so-
luciones de eficiencia energética.

Las innovaciones en el diseno y la
tecnologia de calderas estan creando
mejores opciones para los consumido-
res, lo que genera una mayor compe-
tencia en el segmento “80 % a 90 %”.
Ademas, a medida que aumentan los
costes de la energia y la sostenibili-
dad se convierte en una prioridad, la
demanda de tecnologias eficientes
continda creciendo a un ritmo rapido,
posicionando la categoria “80 % a
90 %” como un impulsor clave de la
evolucion del mercado en los préximos
anos. Este segmento se beneficia de
mejoras tecnolégicas que ofrecen una
mayor eficiencia energética sin sacrificar
la capacidad de calefaccion. A medida
que la industria avanza hacia estanda-
res de eficiencia mas estrictos, es pro-
bable que el predominio del segmento
del “80 % al 90 %” crezca, mientras que
la categoria de “Hasta el 80 %” podria
experimentar un declive gradual, ya que
los consumidores prefieren invertir en
soluciones mas eficientes.

Por tecnologia: Condensacion (la mas
grande) frente a condensacion de alta
eficiencia (la de mayor crecimiento)

En el mercado de calderas de gas, la
distribucion por segmentos revela que
las calderas sin condensacion tienen una
cuota de mercado significativa, pero la
tecnologia de condensacion se ha conso-
lidado como lider gracias a su mayor efi-
ciencia y menores emisiones. Mientras
tanto, las calderas de condensacion de
alta eficiencia estan ganando terreno ra-
pidamente, impulsadas por la creciente

sectoriales y se analizaron las herra-
mientas ya disponibles, asi como las
mejoras necesarias para garantizar
una transicion justa, equilibrada y
con un impacto positivo en el empleo
y en el desarrollo territorial.

La jornada fue inaugurada ins-
titucionalmente por Joan Groizard
Payeras, Secretario de Estado de
Energia, quien destac6 la impor-
tancia de este proceso participativo
para avanzar hacia un modelo ener-
gético que combine competitividad,
sostenibilidad y cohesion social.

Desde FEGECA reafirman su
compromiso con una transicion
energética que promueva la innova-
cion, la creacion de empleo de cali-
dad y la sostenibilidad en el sector
de la climatizacion, calefaccion y
agua caliente sanitaria.

concienciacion de los consumidores so-
bre las soluciones de ahorro energético
y las estrictas normativas ambientales.

PERSPECTIVAS EUROPEAS

El mercado europeo de calderas de
gas esta significativamente influenciado
por el compromiso de la UE con la reduc-
cion de las emisiones de carbono y el
fomento de la eficiencia energética, con
un fuerte apoyo de la tecnologia de bom-
ba de calor. Alemania y el Reino Unido
son los mercados mas importantes,
con una cuota de mercado aproximada
del 30 % y el 25 %, respectivamente.
La Directiva de Diseno Ecolégico de
la Union Europea exige estandares de
eficiencia mas estrictos, impulsando la
innovacién y la adopcién de tecnologias
avanzadas en el sector. En este sen-
tido, el Reglamento ha reconocido la
posibilidad de paulatina incorporacion
de gases renovables como una garantia
para la supervivencia de esta tecnolo-
gia mas alla de 2040. Se espera que
este entorno regulatorio se impulse el
crecimiento del mercado de calderas
de gas, ya que los consumidores bus-
can soluciones de calefaccién eficien-
tes, asequibles y que cumplan con las
normativas. Fabricantes lideres como
Bosch y Viessmann estan a la vanguar-
dia, aprovechando su experiencia tecno-
|6gica para desarrollar productos de alta
eficiencia. ElI panorama competitivo es
soélido, con numerosos actores centra-
dos en la sostenibilidad y la innovacion.
La presencia de marcas consolidadas
garantiza una amplia gama de opciones
para los consumidores.

ESPANA

En Espana, segun datos de FEGECA,
el mercado crecié un 4,6 % con 276.000
calderas murales, 22.000 de pie y
195.000 calentadores a gas, alcanzan-
do un total de 493.000 unidades.

En este sentido, y segin destaca
FEGECA, en nuestro pais, el parque de
calderas ineficientes es uno de los ma-
yores retos para cumplir con las metas
climaticas en el horizonte 2030 y 2050.
Segun sus estimaciones, Espana necesi-
taria renovar aproximadamente 270.000
hogares anualmente para cumplir con los
plazos de descarbonizacion previstos,
“un objetivo ambicioso pero alcanzable
si se toman las medidas adecuadas”.

dossier calefaccion

En este camino, la combinacion del
‘gas verde’ (biometano) con calderas de
condensacion representa una solucién
efectiva y practica hacia la descarboniza-
cion residencial. Estas calderas ofrecen
rendimientos superiores al 100 % toman-
do como referencia el poder calorifico
inferior del combustible y reducen las
emisiones gracias a su mayor eficiencia
energética respecto de las convenciona-
les. Ademas, su total compatibilidad con
ese gas renovable permite que los hoga-
res disminuyan su huella de carbono sin
realizar inversiones adicionales ni afron-
tar cambios disruptivos, algo especial-
mente valioso frente a otras alternativas
que requieren grandes inversiones en
nuevas infraestructuras y equipamientos.

En este sentido cabe recordar que
la guia oficial para la trasposicion de la
Directiva de eficiencia energética de edi-
ficios aclara definitivamente el futuro de
las calderas en Europa. El documento
zanja anos de incertidumbre y bulos al
confirmar que los equipos preparados
para biometano o hidrégeno seguiran
operativos tras 2040.

La publicacion oficial de la guia
para la trasposicion de la Directiva (UE)
2024/1275 sobre eficiencia energéti-
ca de los edificios (EPBD), difundida a
principios de julio, ha zanjado definiti-
vamente las dudas sobre el futuro de
las calderas en Europa. EI documento
aclara qué debe entenderse por “calde-
ra de combustibles fosiles” y estable-
ce de forma tajante que aquellas que
funcionen con gases renovables podran
seguir utilizandose mas alla de 2040.

Segun el texto, “una caldera solo
se considera fosil si, en 2040, quema
combustibles fésiles. Por el contrario,
si opera alimentada con biometano o
RFNBO, entonces tendra la consideracion
de caldera renovable y podra seguir utili-
zandose legalmente mas alla de 2040”.

Al hilo de esta nueva realidad, el
Congreso CONAIF 2025 ha celebrado
el pasado mes de octubre una edicion
multitudinaria entre cuyas conclusiones
destaca la primera que reza: “Larga vida
a las calderas. No podemos descarboni-
zar solo electrificando, hay que tener en
cuenta todas las soluciones disponibles
basadas en las energias renovables. Las
calderas de gas no estan prohibidas ni
se van a prohibir; el caracter renovable
del sistema de calefaccion no depende
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de la tecnologia, sino del combustible
utilizado. El uso de calderas de alta efi-
ciencia, como las de condensacion, en
combinacion con gases renovables como
el biometano o el hidrégeno verde es una
solucion factible e ideal para descarboni-
zar. Las calderas instaladas en las vivien-
das estan preparadas para funcionar con
gas verde de forma inmediata”.

Por su parte, la Asociacion de
Fabricantes de Generadores y Emisores
de Calor FEGECA ha participado en la
pasada edicion de EFINTEC 2025, en la
mesa redonda “El calor del futuro: hibri-
dacioén, eficiencia y transicion en los sis-
temas térmicos”, moderada por Sonia
Pomar Pérez, su Directora. ElI encuen-
tro contd con expertos del sector, entre
ellos Gaspar Martin, director técnico de
Groupe Atlantic; Alberto Jiménez, direc-
tor técnico de BAXI; Aurelio Lanchas,
jefe de producto de Ferroli y Marta de
Pablos, directora comercial de Nedgia.

Durante la sesion se abordaron los
retos de la descarbonizacion de los sis-
temas térmicos, un tema crucial dado
que la calefaccion y el ACS representan
mas del 75 % del consumo energético
de los edificios, mientras que gran parte
del debate publico se centra Unicamen-
te en la electricidad.

En la mesa de debate se presentd
una vision tecnolégica y realista para la
transicién energética, basada en solu-
ciones flexibles y adaptadas al parque
edificatorio espanol:

e Soluciones hibridas

¢ Calderas de condensacion

e Bombas de calor

e Combustibles renovables (biome-
tano, hidrégeno)

¢ Energia solar térmica y biomasa

El debate también destacoé que,
segun la nueva EPBD, las calderas no
estan prohibidas, sino que se busca
eliminar progresivamente los combus-
tibles fosiles, subrayando la importancia
de separar combustible y tecnologia.

El futuro del calor requiere un en-
foque que sea técnicamente viable,
econdmicamente accesible y ambiental-
mente sostenible, con el liderazgo activo
de los fabricantes, que juegan un papel
clave en la transicion energética.

FEGECA reafirma su compromiso de
impulsar soluciones innovadoras y soste-
nibles, contribuyendo a un futuro del ca-
lor eficiente y descarbonizado en Espana.

Nedgia y BBVA lanzan un plan para
la renovacion de calderas centrales

Grupo Naturgy, y BBVA han fir-

mado un acuerdo para impulsar
la transicion energética en las comu-
nidades de propietarios a través de
la sustitucion de salas de calderas
de carbén o gaséleo por sistemas
mas eficientes y sostenibles.

La iniciativa ofrece a las comuni-
dades de propietarios con calderas
centrales condiciones de financiacion
ventajosas y un proceso de gestion
sencillo para sustituir sus actuales
equipos y obtener mejoras en la efi-
ciencia de sus consumos, lo que se
traducira en ahorros en la factura y
una reduccion de las emisiones vin-
culadas. Se trata de una iniciativa
pensada tanto para comunidades de
viviendas como para los instaladores y
mantenedores que ejecuten las obras.

Un aspecto clave de este acuerdo
es que las nuevas instalaciones que-
daran preparadas para el uso de gas
verde, como el biometano, asegurando

N edgia, distribuidora de gas del

su compatibilidad con las soluciones
energéticas sostenibles del futuro.

Entre las principales ventajas del
acuerdo destacan la posibilidad de
financiar hasta el 100 % del proyec-
to, con plazos flexibles y periodos de
carencia adaptados; una tramitacion
agil disenada para facilitar el trabajo
de administradores de fincas y em-
presas instaladoras; y aportaciones
econémicas directas por parte de
Nedgia, aplicadas como descuento
en el presupuesto de instalacion.

“Este acuerdo ofrece a las comu-
nidades de propietarios una solucion
integral que combina financiacion,
simplicidad en la gestion y sosteni-
bilidad. Es un paso mas en nuestro
compromiso por acercar el gas verde
a la sociedad y avanzar hacia un mo-
delo energético mas respetuoso con
el entorno”, explica Marta de Pablos,
directora de Crecimiento de Nedgia.

Por su parte, Mark Eaves, director
de Comunidades de Propietarios de
BBVA en Espana, ha destacado que
“esta colaboracion con Naturgy re-
fuerza la apuesta de BBVA por acom-
panar a los clientes en su transicion
hacia un futuro mas sostenible.
Queremos facilitar que las comuni-
dades de vecinos puedan acceder a
soluciones de eficiencia energética
con una financiacion flexible, sencilla
y adaptada a sus necesidades”.
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congreso CONAIF 2025

H Congreso de CONAIF 2025 ahorda los retos
y oportunidades de las empresas instaladoras
en un contexto de transformacion energetica

celebrada los dias 2 y 3 de octubre en

el auditorio Adan Martin de Tenerife,
reunid a 416 asistentes entre instalado-
res, representantes de las asociaciones
y gremios de CONAIF, de otras asocia-
ciones profesionales del sector y de las
companias energéticas que operan en
Espana; también de las firmas comercia-
les, distribuidores y prensa especializada
del sector de las instalaciones térmicas,
de gas, agua, frio y electricidad.

En la inauguracion, el consejero insu-
lar de Industria del Cabildo de Tenerife,
Manuel Fernandez Vega, hizo mencion al
sistema de produccién de energia en la
isla de Tenerife, que calificé como “débil y
vulnerable” y destaco lo interesante que
resultaban las ponencias que se iban a
desarrollar a continuacion por tratar el pa-
norama energético. Por su parte, el con-
sejero de Transicion Ecologica y Energia
del Gobierno de Canarias, Mariano
Hernandez Zapata, habl6é de vulnerabili-
dades y déficit de potencia al referirse al
sistema energético de las islas y senal6
que “el Congreso servira para avanzar
en el horizonte sostenible de Canarias”.

En este mismo acto, el presidente
de CONAIF, Francisco Alonso, destacé
el acentuado caracter canario de la edi-
cion y se refirié a ella como “punto de
encuentro clave para los profesionales,
empresas e instituciones que formamos
parte del sector de las instalaciones”.

Por su parte, el presidente de
Apigaste y anfitrion del congreso, Pedro
Armas, dio la bienvenida a los congre-
sistas y destacé el hecho de que por
primera vez se celebrara un Congreso de
CONAIF en Tenerife, en un ano, ademas,
que coincide con el 35° aniversario de
la asociacion tinerfena de instaladores.

En las dos jornadas de Congreso, pre-
sentadas por la popular periodista Alicia
Senovilla, hubo un total de 17 intervencio-
nes de ponentes y conferenciantes que
analizaron los retos y oportunidades que
afrontan las empresas instaladoras en un
contexto de transformacion energética y
sostenibilidad en las instalaciones.

Algunas de esas intervenciones se
centraron en aspectos relacionados con
el “coaching” empresarial. Destacd, por
la gran acogida que tuvo por parte de los
asistentes, la conferencia pronunciada por
el exministro de Justicia del Gobierno de
Espana y exalcalde de Madrid, Alberto Ruiz-
Gallardén, sobre los desafios de la econo-
mia espanola y europea en el nuevo orden
mundial. Respecto a Europa, senald que el
gran reto que tenemos por delante es con-
formarla como una auténtica unidad econé-
mica, social y politica, para que los grandes
como China y EE.UU. “no nos miren como
indiferentes a la hora de tomar decisiones
importantes”; y en cuanto a Espana, se
mostrd optimista por las buenas previsio-
nes de crecimiento, aunque dijo que “se
necesita seguridad juridica y estabilidad
normativa para poder ser competitivos”.

La presentadora de la 1 en TVE, Anne
Igartiburu, centré su charla en c6mo ha-
blar en publico y comunicar de manera
excelente. El conferenciante tinerfero,
Miguel Angel Guisado, baso su interven-
cion en la motivacién que no se alimenta
de elogios, sino en aquella que nace de
la conviccion personal y del sentido pro-
fundo de propdsito.

La 352 edicion del Congreso de CONAIF,

CONCLUSIONES

Entre las principales conclusiones
del Congreso, destacan:

1. Larga vida a las calderas de gas.

No podemos descarbonizar solo elec-
trificando, hay que tener en cuenta todas
las soluciones disponibles basadas en las
energias renovables. Las calderas de gas
no estan prohibidas ni se van a prohibir; el
caracter renovable del sistema de calefac-
cién no depende de la tecnologia, sino del
combustible utilizado. El uso de calderas

-
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Andrés Sanchez de Apellaniz, Premio Manuel Laguna 2025

de alta eficiencia, como las de condensa-
¢ion, en combinacion con gases renovables
como el biometano o el hidrégeno verde
es una solucion factible e ideal para des-
carbonizar. Las calderas instaladas en las
viviendas estan preparadas para funcionar
con gas verde de forma inmediata.

2. Cualificacion y formacion conti-
nua para avanzar.

El nuevo modelo de Formacion
Profesional implantado en Espana facili-
ta la cualificacion, la empleabilidad y, en
consecuencia, la generacion de riqueza.
Pone en el centro de la estrategia publica
a la personay su necesidad de cualificar-

se y mantenerse actualizada a lo largo
de toda su vida.

3. La bomba de calor, una solucion
idonea para descarbonizar.

El uso de la aerotermia de forma
exclusiva o hibridada con otras tecno-
logias renovables como la energia solar
térmica y fotovoltaica o las calderas que
consuman gases renovables, es clave
para reducir el consumo de energias fé-
siles, manteniendo los estandares de
confort para satisfacer las demandas de
climatizacion y ACS en los edificios. Los
sistemas de control inteligente son im-
portantes en las soluciones con bomba

de calor de cara a mejorar la eficiencia
energética de las viviendas. Las tecnolo-
gias basadas en la bomba de calor son
motores de la descarbonizacion, pero
requieren de instaladores formados y
habilitados que las instalen y mantengan
dichas instalaciones.

4. Mirar a Africa ante la falta de
personal cualificado.

La soluciéon podria estar fuera de
Europa, tal y como se ha percibido en las
Islas Canarias. El proyecto Tierra Firme,
desarrollado por las federaciones cana-
rias de empresarios del Metal, Femete
y Femepa, ofrece formacion en origen y
oportunidades de insercion laboral en
Africa. Capacita a jovenes senegaleses en
las habilidades técnicas esenciales para
trabajar en la instalacion, mantenimiento
y reparacion de sistemas de fontaneria.

5. En la colaboracion esta el éxito.

El didlogo entre los instaladores y
Sus organizaciones empresariales agru-
padas en torno a CONAIF, con los de-
mas eslabones de la cadena de valor,
se considera esencial para impulsar la
innovacion y garantizar el crecimiento del
sector. Las companias energéticas man-
tienen la apuesta de colaboracion con
las empresas instaladoras para avan-
zar en la transicion energética. Nedgia,
Repsol y Redexis siguen confiando en
ellas, y en su capacidad de prescrip-
cion y comunicacion con los clientes,
para pasar de los combustibles fésiles
a energias limpias como el gas verde o el
bioGLR A ellas se suman ahora Iberdrola
y Disa, ambas interesadas en crecer en
los mercados de la aerotermia y el GLP
a nivel nacional, respectivamente, de la
mano de las empresas instaladoras es-
panolas integradas en las asociaciones
de CONAIF.

6. La sostenibilidad como eje es-
tratégico.

La sostenibilidad se ha convertido en
cultura de empresa y esta en el centro
de la estrategia de aquellas que estan
relacionadas con las instalaciones y la
energia. La empresa instaladora se situa
como una figura clave en este horizonte:
€s quien ejecuta las tareas necesarias
para reducir el impacto ambiental, mejorar
la eficiencia energética y optimizar el uso
de los recursos (energia, agua...) en las
edificaciones. Los Certificados de Ahorro
Energético (CAESs) representan una herra-
mienta que esta a su disposicion para
progresar en el desarrollo sostenible y
que las instalaciones sean mas eficientes
energéticamente.

PREMIOS DE CONAIF

Como en ediciones anteriores, el
Congreso sirvi6 de marco para la en-
trega de los premios anuales de Conaif
Energia, la marca comercializadora de
luz, gas y autoconsumo para los insta-
ladores y las asociaciones de CONAIF.

Los premiados de 2025 fueron la
Asociacion de Instaladores Electricistas
y Telecomunicaciones de Extremadura
(ASINET) y la empresa instaladora
Instalaciones Camarero, S.L., de Badajoz,
asociada a ASINET.

La clausura del Congreso corri6 a car-
go de la directora general de Industria,
Ana Zurita y el viceconsejero de Industria,
Comercio y Consumo del Gobierno de
Canarias, Felipe Afonso El Jaber.

Organizado por CONAIFy la asociacion
de empresas instaladoras de la provin-
cia de Santa Cruz de Tenerife, Apigaste;
el Congreso de CONAIF 2025 conté
con la colaboracion de la Federacion
de Empresarios del Metal y Nuevas
Tecnologias de Santa Cruz de Tenerife,
Femete, el apoyo de la consejeria de
Industria del Cabildo Insular de Tenerife,
el Gobierno de Canarias y un humeroso
grupo de marcas y firmas comerciales
patrocinadoras.

En un acto paralelo al Congreso
celebrado en el transcurso de la cena
de gala, el dia 3 de octubre en la finca
Mac-kay, CONAIF entregd sus galardo-
nes anuales con los que reconocio el
trabajo y los méritos de profesionales
destacados en 2025.

Andrés Sanchez de Apellaniz, exse-
cretario general de CONFEMETAL, reci-
bi6 el premio Manuel Laguna, la maxima
distincion que CONAIF otorga.



La Confederacion CNI se reiine en Bilhao

a Confederacion Nacional de
Llnstaladores (CNI) celebroé su Junta

Directiva el 16 de octubre en Bilbao,
con un programa complementario los
dias 17 y 18 en la ciudad. La reunion
tuvo lugar en las oficinas de AIMBI.

La cita reunid a presidentes y repre-
sentantes de asociaciones provinciales
de toda Espana.

Como asociaciones anfitrionas de
Vizcaya AMICYF y AIMBI realizaron un
gran trabajo organizando un programa
de dos dias que combiné networking,
visitas técnicas y contenidos de alto
valor para los asistentes.

Uno de los hitos del programa fue
la visita técnica al Museo Guggenheim
Bilbao, guiada por David Fernandez,
Técnico de Mantenimiento e Instalaciones
del Museo. El grupo accedi6 a salas de
control eléctrica, climatizacion y ventila-
cion, conoci6 de primera mano los gene-
radores de respaldo, los mecanismos de
elevacion (montacargas), cuadros eléc-
tricos, sistemas de gestion energética
—incluida su automatizacion e integracion
de posibles baterias—y los sistemas de
monitorizacion técnica que hacen posi-
ble el funcionamiento diario del edificio.
Se abordaron operacion, mantenimiento
integral, seguridad y conservacion de ma-

teriales, y Fernandez compartié como su
equipo ha resuelto retos singulares en
un inmueble iconico por su complejidad
arquitectonica.

En el plano regulatorio y técnico, la
Junta analizé en detalle el exceso de
regulacion en torno a los refrigerantes
y las medidas de seguridad en la insta-
lacion de bombas de calor con propano
para evitar riesgos, asi como el impacto
de los nuevos programas de formacion
y certificaciones en gases fluorados y
alternativos. Asimismo, CNI anunci6 su
participacion en el comité CTN-UNE 41/
SC 14 *“Construccion industrializada”,
reforzando su papel como interlocutor
técnico en la estandarizacion del sector.
En palabras de Luis Nevares Moro, presi-
dente de CNI: “La construccion industria-
lizada va a redefinir el oficio instalador:
exigira mas planificacion, mas prefabri-
cacién y nuevas competencias digitales.
Las empresas instaladoras que abracen
este cambio lideraran la eficiencia, la ca-
lidad y la seguridad en obra.”

A medio plazo, CNI ha iniciado los
preparativos de la préxima Asamblea
General de AREA —la asociacion euro-
pea de refrigeracion, aire acondicionado
y bomba de calor- que se celebrara en
Madrid del 21 al 23 de mayo de 2026.

Instagi presenta dos proyectos
estrategicos para garantizar el futuro del
sector de las instalaciones en Gipuzkoa

profesionales que aseguren el

relevo generacional, reforzar la
presencia de mujeres y construir un
sector mas atractivo centraron ayer
la jornada organizada por Instagi, en
la que se presentaron los resulta-
dos de dos proyectos estratégicos
para el futuro del sector.

El evento que tuvo lugar el 29 de
septiembre, titulado “Construyendo
futuros posibles para nuestro sec-
tor”, cont6é con la intervencion de
Félix Angulo, presidente de Instagi,
Carlos Cestero, director de la asocia-
cion, Inaki Elzaurdi, project manager
de Prospektiker, y Amaia Arregi, direc-
tora de Promocion Econémica de la
Diputacion Foral de Gipuzkoa.

Los proyectos que han conta-
do con la promocion y financiacion
de Departamento de Promocion
Econdémica y Proyectos Estratégicos
de la Diputacion Foral de Gipuzkoa,
abordan dos grandes retos: la calidad
en el empleo, a través de un diag-

I a urgencia de atraer nuevos

nostico participativo en el que han
colaborado empresas, trabajadores,
centros de formacion y agentes del
sector; y la creacion de espacios ta-
ller y coworking, un modelo innovador
que permitira a jovenes con formacion
incorporarse en condiciones reales y
sin necesidad de grandes inversiones
iniciales, al tiempo que ofrece conti-
nuidad a empresas sin relevo y nue-
vas oportunidades de colaboracion a
las ya existentes.

En palabras de Carlos Cestero,
director de Instagi: “Lo importante
es entender que los dos proyectos
se necesitan mutuamente. De nada
sirve mejorar las condiciones del
empleo si no facilitamos vias de
acceso a jovenes, mujeres y colec-
tivos vulnerables. Y de nada sirve
abrir esas vias si lo que encuentran
es un sector poco atractivo. Solo la
combinacion de ambas estrategias
nos permitira asegurar un futuro sos-
tenible, inclusivo y competitivo para
el sector”.

instaladores 1"

Carlos Larraz, mejor instaladon

novel 2025

NIE, la Federacion Nacional de
FEmpresarios de Instalaciones
Eléctricas, Telecomunicaciones y
Climatizacion de Espana, ha cerrado
una nueva edicion de “El mundo del
instalador” con una gran afluencia
de profesionales que han querido
visitar el stand, las actividades de-
sarrolladas en el auditorio y por su-
puesto, la XVIII edicion del Concurso
Nacional de Jévenes Instaladores
conquistada por Carlos Larraz.

Fegicat refuerza la colaboracion
institucional en Bruselas

oviembre, una reunién de trabajo

con la delegada del Gobierno de la
Generalitat ante la Unién Europea, Ester
Borras, con el objetivo de presentar de
forma detallada las lineas estratégicas
de la Federacion y el conjunto de ac-
ciones que esta llevando a cabo en el
ambito europeo a través de EuropeOn.

Durante el encuentro se compar-
tieron las principales prioridades del
colectivo instalador catalan que se
encuentran también sobre la mesa de
trabajo a nivel europeo:

— Electrificacion y transicion ener-
gética, un proyecto basico en la lucha
imprescindible contra el cambio clima-
tico, pero a la vez amenazado en la
actualidad debido a las nuevas priori-
dades politicas que se estan marcando
en muchos paises europeos.

— Digitalizacion de procesos, empre-
sas e instalaciones para incrementar la
eficiencia y competitividad del sector.

— Capacitacion y formacién con-
tinua para disponer de profesionales

FEGICAT mantuvo, el pasado 17 de
n

cualificados frente a los nuevos retos
tecnolégicos.

— Adecuacioén normativa, de modo
que las directivas y regulaciones euro-
peas tengan en cuenta, en la medida
de lo posible, la realidad operativa de
nuestro sector en Cataluna.

La delegada Ester Borras destacoé la
posibilidad de reforzar los canales de
cooperacion con FEGICAT a la hora de
establecer nuevos contactos a nivel eu-
ropeo y de intensificar la colaboracion
entre ambas partes para que Cataluna
tenga voz propia en los debates comu-
nitarios que afectan directamente a la
sostenibilidad, el desarrollo tecnolégi-
coy la competitividad de las empresas
instaladoras.

FEGICAT reafirma asi su compro-
miso con la representacion europea
del sector y continuara trabajando, a
través de EuropeOn y con el apoyo de
la Generalitat de Catalunya, para que
las politicas comunitarias contribuyan
a impulsar el progreso y la proyeccién
del colectivo instalador catalan.

Agremia alerta sobre la falta de relevo
generacional en los oficios de instalaciones

sector de las instalaciones ligadas

a la eficiencia energética se ha con-
vertido en una de las amenazas mas pre-
ocupantes para el mantenimiento y la
renovacion de instalaciones en Espana.

Agremia, la Asociacién de Empresas
del Sector de las Instalaciones y la
Energia, advierte de que el pais atraviesa
una “crisis silenciosa”: faltan profesio-
nales cualificados en todas las especia-
lidades: gas, calefaccion, climatizacion,
fontaneria, energias renovables, y el re-
levo generacional no llega, pese a que la
demanda no deja de crecer.

“Desde diversos sectores se apun-
ta a que los técnicos ligados a estas
especialidades podrian convertirse en
algunos de los profesionales mas bus-
cados y mejor remunerados por la falta
de mano de obra, una realidad que no
€s nueva, sino que es un problema que
el sector arrastra desde hace anos”,
asegura Inmaculada Peir6, directora
General de Agremia.

Para Agremia, el origen de este
problema radica en la falta de visibi-
lidad del sector de las instalaciones
energéticas como verdadera opcién
profesional para los jévenes. “A pesar
de que la formacion existe, y de que
quienes completan los programas de
formacion de nuestra Escuela Técnica,
como son los de fontaneria, gas, ca-
lefaccion, climatizacion y otras espe-
cialidades, logran una empleabilidad
muy elevada, la respuesta social si-
gue siendo muy limitada”, argumen-
ta Peir6. “La profesion de técnico de
eficiencia energética representa a un
sector completamente modernizado,
ligado a la transicion energética, las
energias renovables, la digitalizacion

I a escasez de profesionales en el

y la rehabilitacion de viviendas y edi-
ficios”, anade.

Esta asociacion senala que esta falta
de relevo generacional puede dar lugar a
la imposibilidad de abordar las reformas,
el mantenimiento o las instalaciones ne-
cesarias para el parque residencial, la
industria o las infraestructuras.

Para revertir la situacion, Agremia
reclama una estrategia conjunta que
implique a administraciones, centros
educativos y agentes del sector, para
impulsar la formaciéon especializada,
reforzar la divulgacion de los oficios
técnicos en etapas escolares, dignificar
socialmente esta profesion y promover
politicas que favorezcan la entrada de
talento joven. “De no actuar a tiempo,
Espana podria enfrentarse en pocos
anos a un escenario critico en el que
no haya suficientes profesionales para
cubrir necesidades basicas de manteni-
miento, reforma e instalacién”, finaliza
la directora General de Agremia.
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Arranca el despliegue de ocho millones
tle contadores inteligentes de gas

sustituir los ocho millones de con-

tadores analégicos de gas antes
de 2036, dando paso a equipos inteli-
gentes que reduciran el consumo, las
emisiones de CO, y facilitaran la incor-
poracion de gases renovables. La sus-
titucion sera progresiva a lo largo de la
proxima década segun informa Sedigas
para clarificar el contenido de la norma
(pendiente de publicacién) tras la pre-
sentacion del proyecto de ley y cerrado
el proceso de informacién publica.

El Real Decretoley 18/2022 esta-
blecié la implantacion obligatoria de
contadores inteligentes para clientes
con consumos anuales iguales o infe-
riores a 50.000 kWh, pendiente de que
el MITECO fijara el procedimiento, calen-
dario y requisitos técnicos. Para ello, el
Ministerio abri6é entre julio y septiembre
el periodo de alegaciones a la futura or-
den ministerial, con el objetivo de recabar
la opinién de los agentes del sector.

La renovacion es urgente: el 72 % de
los contadores domésticos superara su
vida (til en tres anos, y el 82 % antes de
2033. El plan sustituira progresivamente
todos los equipos analégicos, descartan-
do una renovacioén parcial por sus altos
costes logisticos y por las diferencias
tarifarias que generaria entre usuarios.
También se eleva el umbral de consumo
que obliga a disponer de lectura remota,
digitalizando todo el parque de contado-
res, incluidos los industriales y comercia-
les de hasta 5.000.000 kWh/ano.

Espana ha iniciado el proceso para
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El 72% de los contadores

domesticos superara
su vida util en tres anos,
v el 82% antes de 2033 ))

El proyecto distingue entre contado-
res inteligentes, que ofrecen comunica-
cion bidireccional, desconexion remota,
registro diario del consumo y actualiza-
cion de software, y los equipos de lectu-
ra remota que solo transmiten los datos

Europa actualiza los requisitos

te los instrumentos de medida

e incorpora nueves diSIllIISiti,\IOS cOomo
los contadores de energia termica

| Consejo y el Parlamento
EEuropeo han alcanzado un

acuerdo provisional sobre la
modificacion de los requisitos apli-
cables a los instrumentos de medi-
da que se venden o se introducen
en el mercado unico.

Tras esta actualizacion, la Directiva
sobre Instrumentos de Medida abar-
cara nuevos dispositivos esenciales
para las transiciones ecolégica y digi-
tal, como los cargadores de vehiculos
eléctricos, los surtidores de gas com-
primido y los contadores de energia
térmica. Las normas revisadas dan
prioridad también a la digitalizacién y
los contadores inteligentes y apoyan
el uso de gases emergentes, como
el hidrégeno, que contribuyen a des-
carbonizar los procesos industriales.

El acuerdo amplia el ambito de
aplicacion de la Directiva a todos los
equipos de alimentacion de vehiculos
eléctricos y menciona explicitamente
que también quedan cubiertos el ferro-
carril, las embarcaciones, los buques y
las aeronaves. El nuevo texto aborda
los requisitos aplicables a los cables
de los equipos de alimentacion de for-
ma que, en caso de dano o sustrac-
cion, puedan sustituirse facilmente sin
afectar a los requisitos de rendimiento
del dispositivo de medicion.

REQUISITOS DE VISUALIZACION
Los colegisladores han aclarado
los requisitos que ha de cumplir la
visualizacion de los resultados de las
mediciones en diversos instrumen-
tos. En el caso de los contadores
de gas y electricidad, los resultados
deberan aparecer directamente en el
contador, ya sea en formato impreso
o0 mediante una pantalla a distancia
(que permita visualizar los datos a

distancia, por ejemplo, en otra sala
distinta). Sin embargo, en el caso de
los cargadores de vehiculos eléctricos
(equipos de alimentacion) o de los
surtidores de gas comprimido para el
transporte, los datos también pueden
visualizarse en la pantalla del vehi-
culo o en cualquier otro dispositivo
del usuario final (como un teléfono
inteligente). Con estas disposiciones,
el acuerdo también garantiza que los
contadores inteligentes puedan utili-
zar soluciones en la nube.

Ademas, el nuevo texto legislativo
armoniza los criterios de evaluacion
de la conformidad de los dispositivos
de conversion de energia al introdu-
cir un error maximo admisible del
0,05 %. Un dispositivo de conversion
de energia convierte la masa o el

periédicamente. Los nuevos contadores
deberan cumplir nueve requisitos mini-
mos, entre ellos medicién diaria, envio
de datos cada tres dias, almacenamien-
to local, deteccion de alarmas y sustitu-
cién de bateria sin desinstalacion.

Los andlisis de coste-beneficio pre-
vén una reduccién media del 1,83 % en
la demanda de gas en los hogares que
adopten estos dispositivos. Se instalaran
unos ocho millones de equipos, el 98 %
con un coste de 70 euros. El alquiler re-
gulado aumentara 0,46 euros al mes,
incremento que se compensara casi por
completo gracias al ahorro energético.

La asociacion sectorial Sedigas ha
respaldado la iniciativa, destacando
que impulsara la eficiencia, la digita-
lizacion, la seguridad del suministro
y la integracion de gases renovables.
También ha mostrado su disposicion a
colaborar con el MITECO para agilizar el
despliegue y reforzar la cadena de valor
de fabricacion e instalacion.

VENTAJAS DE LA DIGITALIZACION

Ademas, Sedigas destaca que se
trata de un cambio positivo con nume-
rosas ventajas para empresas y clien-
tes entre las que destaca:

e Reduccion del consumo y de las
emisiones.

e Lecturas frecuentes y facturacion
mas precisa.

e Mejora del servicio al cliente y
menos reclamaciones.

e Mayor deteccidn y prevencion del
fraude.

¢ Integracion con otros sistemas
energéticos.

e Facilitan la introduccion de gases
Renovables.

e |ectura remota que reduce des-
plazamientos.

e Mayor seguridad gracias al corte
remoto en emergencias.

El despliegue marca un salto tec-
nolégico decisivo hacia un sistema
gasista mas eficiente, digitalizado y
sostenible.

El Gohierno amplia a siete aios el plazo
para sustituir los contadores tde agua

| Ministerio de Industria y
ETurismo ha aprobado la Orden

ITU/1072/2025, de 26 de sep-
tiembre, publicada en el Boletin Oficial
del Estado (BOE), mediante la cual se
modifica la Orden ICT/155/2020, de
7 de febrero, que regula el control me-
trologico del Estado de determinados
instrumentos de medida.

La nueva orden amplia el plazo
maximo de sustituciéon de los conta-
dores de agua de cinco a siete anos,
dando asi respuesta a las dificultades
detectadas para renovar los dispositi-
vos dentro del periodo inicial previsto.

El cambio principal introducido por
la Orden ITU/1072/2025 afecta al
apartado 4 del anexo Ill de la Orden
ICT/155/2020, que regula la vida util
de los contadores de agua limpia.

A partir de ahora, se establece que
los contadores que superen su vida Uutil

—fijada en doce anos— podran permane-
cer en servicio hasta siete anos desde
la entrada en vigor de la normativa de
2020, es decir, hasta octubre de 2027.

El Ministerio justifica esta medida
por la imposibilidad técnica y logistica
de sustituir los contadores en el pla-
zo original, debido a circunstancias
como los efectos de la pandemia de
COVID-19 o la falta de disponibilidad
de equipos en el mercado.

Entre las novedades, se establece
que los contadores no podran ser re-
parados ni modificados, y que podran
ampliar su vida util por periodos adi-
cionales de cinco anos si el gestor de-
muestra que cumplen los requisitos de
verificacion metrolégica.

Asimismo, cuando el propietario del
contador sea el consumidor, podra dele-
gar las gestiones en el gestor del servicio
de agua.

volumen de gas medidos en energia
aplicando el poder calorifico del gas.

TRANSPOSICION Y PERIODO
TRANSITORIO

El acuerdo provisional da a los
Estados miembros 24 meses para
incorporar las nuevas normas a sus
ordenamientos juridicos y comenza-
ra a aplicarse 30 meses después de
la entrada en vigor de la Directiva.
En aras de garantizar el suministro,
hasta que comience a aplicarse la
nueva Directiva se permitira la intro-
duccion en el mercado de disposi-
tivos de medicion que se ajusten a
la legislacion en vigor actualmente.

Para evitar problemas de acumu-
lacion de tramites para los organis-
mos notificados, su designacion y la
expedicion de certificados para los
productos ya cubiertos por la Directiva
(contadores de gas, de electricidad y
de energia térmica) se adelantaran al
periodo comprendido entre la transpo-

sicion nacional y el inicio de la aplicacion.
Esta medida reducira el numero de pro-
ductos pendientes de certificacion en el
momento de la aplicacion, evitando retra-
sos en la certificacion de los cargadores
de vehiculos eléctricos y los surtidores de
gas comprimido.

Los cargadores de electricidad y los
surtidores de gas comprimido (los dos
nuevos elementos de la Directiva acorda-
da hoy) dispondran de un periodo transito-
rio mas largo, de 48 meses, de forma que
las administraciones y la industria puedan
prepararse para las nuevas normas.

El acuerdo también garantiza que
los certificados nacionales para dis-
positivos de medicion que se expidan
antes de la aprobacion de estas mo-
dificaciones sigan siendo validos du-
rante un maximo de 12 anos después
de la entrada en vigor de la Directiva
modificada.

El acuerdo provisional debe ser re-
frendado y adoptado formalmente por
ambas instituciones.

SEGUIR ACTUALIZANDO
LA TECNOLOGIA

La Directiva sobre los Instrumentos
de Medida se cred en 2004 y se ac-
tualiz6 en 2014 para adaptarla a los
principios del nuevo marco legislativo.
Con esta revision se incorpor6é un con-
junto unificado de obligaciones de los
agentes econdémicos y procedimientos
normalizados de evaluacion de la confor-
midad. Sin embargo, el marco existente
no prevé los tipos de instrumentos de
medida mas recientes; ademas, algu-
nos requisitos fundamentales han que-
dado obsoletos y han dejado de ser
neutros desde el punto de vista tecno-
I6gico (como los relativos a la visualiza-
cion). Esta limitacion ha obstaculizado
la adopcion de soluciones digitales mo-
dernas que resultarian positivas para
los consumidores. El acuerdo provisio-
nal también trata la creciente cuestion
del vandalismo y el robo de cables en
las estaciones de recarga de vehiculos
eléctricos.



El gas verde podria movilizar en Espana
hasta 40.000 millones de euros
en inversion privada
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el ministerio trabajan en la evaluacion

de una serie de medidas con las que

asegurar el desarrollo del gas verde.
Garca recordé que Espana produjo

en 2024 un 30 % mas de biometano en

comparaciéon con el ano anterior, a un
ritmo de crecimiento que espera que se
mantenga en los proximos anos.

La simplificacion administrativa y la
reduccion de los plazos en su desarro-
llo fueron dos de los asuntos en los

Sedigas aplaude que los hiogases
tengan un lugar central en la Estrategia
Europea de Bioeconomia

a Asociacion
Espanola
el Gas

(Sedigas) ha
valorado posi-
tivamente que
los biogases, en
particular el bio-
metano, ocupen
“un lugar cen-
tral” en la nue-
va Estrategia
Europea de
Bioeconomia,
presentada re-
cientemente
por la Comision
Europea, y ha instado a las administra-
ciones publicas en Espana a tener “am-
bicién, certidumbre y seguridad regulato-
ria” para aprovechar el potencial del pais.
La patronal destaca que la estrate-
gia de Bruselas reconoce que la bioeco-
nomia es una oportunidad estratégica
del siglo XXI que puede impulsar la
competitividad y el crecimiento.
Sedigas subraya que la Comision
Europea adopta medidas clave para
desbloquear el despliegue de los bioga-
ses, como la simplificacion regulatoria,
la creacion de un foro europeo para
acelerar autorizaciones, el uso de re-
gulatory sandboxes, nuevos instrumen-
tos financieros para proyectos first of a
kind o la revision de las metodologias
que evaluan la sostenibilidad ambiental
de estos gases renovables, entre otros.
Considera que estas prioridades
coinciden con las reivindicaciones que
han venido formulando las asociacio-
nes y los principales operadores del
sector, al apuntar a la complejidad re-
gulatoria, la falta de financiacion y la
burocracia como algunas de las princi-
pales barreras del sector.
Sedigas recuerda que Espana es el
tercer pais europeo con mayor poten-

cial para la produccion de biometano
gracias, entre otros factores, a su dis-
ponibilidad de residuos organicos, asi
como a una infraestructura preparada
y a la oportunidad que representa para
el medio rural.

De esta manera, inst6 a las admi-
nistraciones publicas a fijar “unos ob-
jetivos ambiciosos, claros y alineados”
con la estrategia europea, asi como a
simplificar y armonizar los tramites,
acelerando autorizaciones y reduciendo
la incertidumbre regulatoria.

También abogd por establecer me-
canismos de financiacion e incentivos
coherentes con los nuevos instrumen-
tos europeos para atraer inversion e
impulsar proyectos industriales y por
aprovechar la infraestructura gasista
existente “como palanca estratégica
para la rapida integracion del biometa-
no en el sistema energético”.

El presidente de Sedigas, Joan
Batalla, resalta que Espana “dispone
del potencial, la infraestructura y el teji-
do empresarial hecesarios para situarse
entre los lideres europeos en biometa-
no”, anadiendo que “solo necesitamos
un marco regulatorio claro y estable que
permita acelerar su despliegue”.

Nedgia Catalunya construye las instalaciones
para inyectar gas renovable
te Liquid Natural Gaz en su red

Catalunya la autorizacion administrati-

ay la aprobacion del proyecto ejecuti-

VO necesario para habilitar la inyeccion de

gas renovable producido por la empresa

Liquid Natural Gaz en la red de distribucion

RAA-01.11, ubicada en el término munici-

pal de Girona. La resolucion corresponde
al expediente FUE-2025-04455117.

El proyecto aprobado contempla
tanto la validacion de las infraestruc-
turas existentes como la ejecucion de
nuevas instalaciones para permitir la
entrada de biometano en la red. Entre
las actuaciones previstas destacan:

Instalacion de un médulo de inyeccion
de biometano, encargado de filtrar, regular
y odorizar el gas procedente de la planta
de upgrading de Liquido Natural Gaz, SL.
El conjunto incluird una sala de regulacion
y medida y una sala de control.

I a Administracion ha otorgado a Nedgia

Construccion de un tramo de 2 me-
tros de conduccion de acero DN 67,
con una presion maxima de operacion
(MOP) de 16 bar, que enlazara con el
maddulo de inyeccion.

Ejecucion de 15 metros adicionales
de conduccion de acero DN 6”7, también
con MOP 16 bar, para conectar con la
red existente RAA-01.11, situada en la
calle Hostal Nou de Girona.

Instalaciones auxiliares, entre ellas
una valvula de acero DN 6”7, ademas de
elementos complementarios como toma
en carga, codos y toma de potencial.

Con esta autorizacién, Nedgia
Catalunya podra iniciar las obras para
integrar gas renovable en la red de
distribucién, un paso que contribuye
al impulso de las energias limpias y
a la descarbonizacion del suministro
energético en la region.

que coincidieron los responsables au-
tondémicos de Andalucia, la Comunitat
Valencia y Cataluna, en una mesa re-
donda en la que insistieron en la nece-
sidad de divulgar sobre el potencial del
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gas verde ante la “falta de informacion”
al respecto.

Segln manifestaron los expertos
en la jornada, el gas verde podria movi-
lizar en Espana hasta 40.000 millones
de euros en inversion privada y tener
un impacto directo en el empleo con
20.000 nuevos puestos de trabajo.

“Espana cuenta con el tercer ma-
yor potencial de produccion de gas
verde en Europa y con una de las re-
des gasistas mas modernas y exten-
sas del continente”, concluy6 el CEO
de Redexis y representante del Gas
Verde Si, Fidel Lépez Soria.

Exito del 5° Salon del Gas Renovable

el 18° Congreso Internacional de

Bioenergia concluyeron el 2 de
octubre en Valladolid tras dos jorna-
das en las que el crecimiento en nu-
mero de expositores, y tamano de sus
stand, teniéndose que extenderse un
pabellon mas, y ndmero de visitan-
tes, un 15 % mas que el ano anterior,
constatan el optimismo y el avance
real que esta viviendo el sector del
biogas y el biometano en Espana.

En concreto la edicion 2025 cerrd
con cerca de 4.000 visitantes pro-
fesionales, 270 expositores, 700
congresistas y un programa de 72
comunicaciones técnicas marcando
nuevos récords en un contexto de
optimismo y negocio.

Actualmente, Espana cuenta con
mas de 200 plantas de biogas y 22
de biometano en operacion, y mas de
270 proyectos en tramitacion o cons-
truccion, lo que refleja un crecimiento
exponencial: en 2019 solo habia una
planta inyectando a red y hoy ya se
acercan a 20. Se ha visto también
consenso en que las instalaciones
deben concebirse no solo como
proyectos energéticos, sino también
agrarios y medioambientales. Y, por
supuesto, la innovacién tecnolégica y
la formacion de personal cualificado
son campos esenciales para garan-
tizar la eficiencia y operacion de las
plantas en el tiempo.

“Esta edicién ha sido la mas par-
ticipativa hasta la fecha, con nuevas
tecnologias presentadas y un am-
biente de confianza, que demuestran
que el sector comienza de verdad el
deseado despliegue ordenado, con
cerca de 20 plantas ya en operacion

EI 5° Salén del Gas Renovable y

y cientos de proyectos en sus dulti-
mas fases de tramitaciéon” coment6
Javier Diaz, presidente de AVEBIOM

En el congreso se repitié como un
mantra la necesidad de lograr la acep-
tacion social de los proyectos y hubo
unanimidad en senalar que el respal-
do del sector primario sera decisivo.
Para los agricultores y ganaderos, las
plantas de biogas y biometano son
incluso un “alivio”, en palabras de
un representante sectorial, y la me-
jor propuesta recibida hasta la fecha
para resolver los problemas de alma-
cenamiento y aplicacion en campo de
las deyecciones del ganado y cumplir
con una normativa ambiental cada
vez mas exigente.

En la misma linea, las adminis-
traciones publicas presentes en el
congreso coincidieron en que el bio-
metano es ya un vector estratégico de
la transicion energética y que su des-
pliegue debe acelerarse con transpa-
rencia y con el apoyo del campo para
ganar aceptacion social. Desde el
MITECO se asegurdé que se trabaja
en medidas fiscales y de estimulo
al consumo, y comunidades como
Castilla y Leoén, Castilla-La Mancha,
Andalucia y Cataluna expusieron sus
propios planes para integrar el biome-
tano en sus estrategias energéticas.

Por su parte, Luis Puchades, pre-
sidente de AEBIG ha afirmado, “El
biometano confirma que es una pa-
lanca para la sostenibilidad y el sector
primario de nuestro pais. El Salon ha
puesto de manifiesto la capacidad de
nuestras empresas y la necesidad de
avanzar de la mano del campo, para
garantizar tanto la aceptacion social
como el éxito de los proyectos”.

La plataforma Gas Verde, Si suma
mas de 200 adhesiones en tres meses

en junio de este mismo ano para

reivindicar el papel del biometano
en la transicion energética, ha alcanza-
do en apenas tres meses un hito signi-
ficativo: mas de 200 adhesiones entre
asociaciones, empresas y ciudadanos.
Esta cifra confirma el creciente respal-
do que esta obteniendo el gas verde
como alternativa real para avanzar ha-
cia un modelo energético mas sosteni-
ble, competitivo e independiente.

La iniciativa ha recibido el apoyo de
numerosas asociaciones profesionales,
como la Asociacion Agraria Jovenes

La plataforma Gas Verde, Si, nacida

Agricultores (ASAJA), la Asociacion de
Fabricantes de Generadores y Emisores
de Calor (FEGECA) o la Confederacion
Nacional de Asociaciones de Instaladores
y Fluidos (CONAIF).

Todas pertenecen a sectores que, en
conjunto, aportan alrededor del 10 % del PIB
nacional y representan a mas de 200.000
agricultores y ganaderos en Espana, asi
como 74 asociaciones provinciales, 21.200
empresas adheridas y 1.500 profesionales
del sector de la fontaneria y calefaccion.

A este respaldo se suma la incorpo-
racion de 170 empresas procedentes de
ambitos diversos.



14

empresas & equipos

Controlar Ia caletaccién, esencial para
disfrutar de un hogar calido y confortable

N

Con la llegada del frio, optimizar el
uso de los sistemas de calefac-
cion en las viviendas se vuelve
indispensable para mantener el con-
fort sin disparar la factura energética.
Regular la calefaccion se convierte
asi en un elemento clave para garan-
tizar tanto comodidad como ahorro.
La calefaccion representa uno de los
gastos energéticos mas altos en el
hogar, y utilizarla sin control puede
generar consumos muy superiores a
los necesarios.

Segun el IDAE, la temperatura
ideal media en casa deberia situar-
se entre 20 y 22 °C durante el dia,
mientras que por la noche se reco-
mienda reducirla, sin bajar de los
19 °C, ya que cada grado por enci-
ma de estos rangos puede suponer
un incremento estimado del consu-
mo del 7 8 %. Para mantener estos
parametros, el uso de termostatos
y controladores modulantes permite
mantener una temperatura constan-
te y evita despilfarros.

Los termostatos y controladores
se convierten asi en aliados esen-
ciales para gestionar de manera efi-
ciente los sistemas de calefaccion.
Estos dispositivos abren o cierran
los circuitos segun diferentes facto-
res, como la temperatura ambiente,
la exterior o la humedad del ambien-
te. Entre las opciones de control, el
cronotermostato permite programar
la temperatura por franjas horarias
o dias de la semana, gestionando
principalmente cuando debe encen-
derse o apagarse la calefaccion.
Por su parte, el control modulante
regula como funciona el sistema,
ajustando de manera continua la
potencia y la temperatura de impul-
sion segun la demanda real, lo que
incrementa el confort, reduce picos
de consumo y optimiza la eficiencia
energética.

Entre sus ventajas, estos contro-
ladores mantienen la temperatura
constante grado a grado, y pueden
suponer un ahorro energético de has-
ta un 30 %.

GAMA BOSCH

En este sentido, Junkers Bosch
ofrece una amplia gama de controla-
dores disenados para sus calderas,
como es el caso del Easy Control CT
200 con reconocimiento de la posicion
GPS desde el smartphone para acti-
var la calefaccion y dar la bienvenida
con el calor mas confortable. Por su
parte, la funcion de autoaprendizaje,
que memoriza los habitos de consu-
mo y adapta la gestion del calor para
tener siempre la temperatura perfecta
cuando se necesite. Ademas, la apli-
cacion gratuita Bosch EasyControl co-
necta los controladores con el hogar,
permitiendo un control personalizado
y ofreciendo un manejo mas cémodo,
flexible y eficiente.

De esta manera, contar con siste-
mas de control de calefaccion, permi-
te gestionar de forma mas eficiente
la temperatura en el hogar, optimizar
el consumo energético y garantizar
un confort constante, ya que estas
soluciones, cada vez mas intuitivas y
conectadas, ofrecen a los usuarios la
posibilidad de adaptar el funcionamien-
to de la calefaccion a sus necesidades
diarias, combinando comodidad y aho-
rro durante todo el periodo invernal.

Para continuar mejorando la
eficiencia del hogar, los usuarios
pueden acceder a la seccioén de co-
nocimiento sobre control de la ca-
lefaccion de Bosch Home Comfort,
donde encontraran consejos, expli-
caciones y recursos para elegir el
sistema de regulacion que mejor se
adapte a sus necesidades.

https://www.bosch-homecom-
fort.com/es/es/inicio/

Fantini Cosmi presento sus novedades
en termorregulacion, ventilacion
y componentes industriales

ntini Cosmi ha cosechado un
Fgran éxito en Climatizacion vy

Refrigeracion C&R 2025, el princi-
pal evento en Espana para los secto-
res de aire acondicionado, calefaccion,
ventilacion y frio industrial y comercial,
con una oferta completa que abarca
desde soluciones para la termorregula-
ciony la gestion inteligente del confort,
hasta productos para la ventilacién, asi
como componentes electrénicos y elec-
tromecanicos para el sector industrial
y aplicaciones OEM.

Entre otros, destacoé el nuevo siste-
ma de termorregulacion multizona ina-
[ambrico, disenado para garantizar el
clima perfecto en cada ambiente, solo
cuando es necesario.

Asimismo, present6 la nueva Serie
C900 de cronotermostatos inteligentes
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con WiFi integrado y alimentacion por ba-
teria (con posibilidad de alimentacion a
230V mediante accesorio), para el control
de sistemas de calefaccion y refrigeracion.
Ademas, en la feria fue posble char-

lar con los expertos de Fantini Cosmi
y descubrir de cerca las novedades
mas recientes en ventilacion, como

RHINOCOMFORT 3, la tnica VMC pun-
tual con sanitizacion del aire.

Drager MSI pasa a ser REMS

REMS Messtechnik GmbH & Co

KG, una empresa del Grupo REMS,
asumia el desarrollo, la producciény el
servicio de Drager MSI GmbH. La car-
tera asumida incluye dispositivos elec-
trénicos para la medicién de gases de
combustion, asi como la realizacion de
pruebas de presion y estanqueidad o la
deteccion de fugas. Estos dispositivos
de medicién son sinénimo de precision
y fiabilidad, y han sido especialmente
desarrollados para un gremio en el que
uno puede depositar su confianza.

Los dispositivos se caracterizan por
un diseno sélido, un manejo intuitivo,
una elevada fiabilidad y una gestion
sencilla de los datos de medicion.

Esta adquisicion estratégica viene a
reforzar la experiencia de REMS en el
ambito de las pruebas de presion y es-
tanqueidad, la medicion de gasesy la de-
teccion de fugas, ademas de ampliar de
forma selectiva su gama de productos.

Drager MSI ha desarrollado, produci-
do y vendido productos en el campo de
la tecnologia de la medicion de gases y
pruebas de presién y estanqueidad du-
rante mas de 40 anos. Cuenta con una
plantilla comprometida que aporta ahora
con gran entusiasmo toda su experiencia
y conocimientos al Grupo REMS.

Sus clientes podran seguir teniendo
acceso a productos de maxima calidad
alemana en el ambito de la tecnologia
de medicién, productos que van siem-
pre aparejados a una gran innovacion,
fiabilidad y facilidad de uso, ahora bajo
la marca REMS.

Fruto de esta fuerza innovadora la
compania presenta REMS Detect GS4,
la solucién perfecta para detectar fugas
en instalaciones de gas, refrigeracion y
climatizacion de forma simple y fiable.

EI pasado 1 de octubre de 2024,

Incluye funciones novedosas, un dise-
no compacto y gran facilidad de uso,
marcando con ello nuevos estandares,
por ejemplo:

— Sensores intercambiables con
un cédigo de colores para numerosos
tipos de gas/refrigerante.

— Muy ligero: el detector y el sen-
sor< 100g

— Pequenisimo: 220 mm de longitud.

— Extension moldeable, desmonta-
ble sin el uso de herramientas, para
acceder a lugares dificiles.

Gracias a una estudiada combi-
nacion de funcionalidad, innovacion y
manejo intuitivo, este aparato ofrece a
los profesionales de la instalacién y el
mantenimiento una solucion que auna
confianza y eficacia.

Rislamiento, confort y eficiencia:
la propuesta de Saint-Gobain
ante Ia llegada del invierno

cas Saint-Gobain Glass, Isover,

Placo, Weber y Ecophon, refuerza
Su compromiso con soluciones cons-
tructivas que permiten mitigar los efec-
tos del frio y favorecer entornos interio-
res mas saludables.

Saint-Gobain cuenta con Enveo, su
nueva gama de sistemas completos para
fachadas que permiten mejorar el aisla-
miento térmico de los edificios y reducir
sus pérdidas energéticas. Esta gama
integra soluciones de cerramiento com-
pleto con acabado SATE, con acabado
de fachada ventilada o con acabado de
mortero directo, adaptandose asi a las
necesidades especificas de cada clima.

El correcto aislamiento de huecos
y cerramientos es igualmente decisivo
durante el invierno, ya que las ventanas
conforman una parte de los muros por
la que se pueden producir mayor can-
tidad de pérdidas energéticas. En este
sentido, Saint-Gobain Glass cuenta con
Climalit ORAE, la gama de dobles y triples
acristalamientos que maximiza la entra-
da de luz natural a la vez que apuesta por
un elevado aislamiento térmico y acus-
tico, manteniendo un adecuado nivel de
temperatura en las estancias. .

Asimismo, dentro de la gama ORAE,
Saint-Gobain Glass ha incorporado
recientemente ECLAZ ZEN ORAE, un
vidrio con baja huella de carbono —fa-

Saint—Gobain, a través de sus mar-

bricado con un alto porcentaje de mate-
rial reciclado— que ofrece un excelente
equilibrio entre aislamiento térmico y
entrada de luz natural. Su factor so-
lar intermedio contribuye a mantener
el confort interior durante el invierno,
convirtiéndose en una opcién eficien-
te y sostenible tanto para obra nueva
como para rehabilitacion.

Adicionalmente, para mejorar el ais-
lamiento térmico y acustico en los es-
pacios interiores, es crucial contar con
sistemas completos que contribuyan a
maximizar el confort. Por ello, el sis-
tema de tabiqueria conformado por la
placa de yeso laminado Habito de Placo
y la lana mineral arena APTA de Isover
permite mantener el confort térmico y
aislar acusticamente los espacios, evi-
tando la propagacion de ruidos de una
estancia a otra.

Ademas, Saint-Gobain Ecophon re-
cuerda la importancia de acondicionar
acusticamente estos entornos para ga-
rantizar una experiencia mas saludable,
confortable y adecuada a la mayor den-
sidad de ocupacion tipica de esta época.

La gama de soluciones de Ecophon,
que incluye techos acusticos modula-
res, enlucido acustico monocomponen-
te, tejidos tensados acusticos, paneles
de pared y elementos suspendidos,
esta disefiada para reducir la reverbera-
cion y crear un entorno acustico éptimo
sin sacrificar diseno ni sostenibilidad.
Entre todas las opciones disponibles,
destaca Ecophon Clipso, un tejido técni-
co resistente totalmente personalizable
que proporciona una absorcion acustica
de hasta clase A en techos y paredes,
aportando al mismo tiempo un acabado
elegante, y Ecophon Solo, unos paneles
suspendidos que ofrecen libertad crea-
tiva sin sacrificar el confort acustico,
perfectos para areas donde se requiere
concentracién o colaboracion.



Daikin presenta sus respuestas
al gran reto energetico

De izquierda a derecha: Francesco Labanti, Javier Mendoza, Marisol Fernandez,
Paloma Sanchez- Cano, Veronica Garzo, David Diaz y Javier Gonzalez

de la climatizacioén, ha presentado

sus novedades durante la Feria de
Climatizacion y Refrigeracion 2025 que
esta teniendo el pasado mes de noviem-
bre en IFEMA, en Madrid. Durante la rue-
da de prensa celebrada en el marco de
la feria bajo el titulo “Eficiencia y elec-
trificacion: respuestas al gran reto ener-
gético”, la compania japonesa mostrd
coémo esta afrontando todos los retos
del sector gracias al uso de la innova-
cion como motor de cambio, liderando
asi la transicion hacia una climatizacion
mas eficiente y electrificada en un mer-
cado que evoluciona a gran velocidad.

En la rueda de prensa, Daikin ha
reafirmado que la climatizacion del fu-
turo ya es una realidad, impulsada por
la eficiencia, la electrificacion y la des-
carbonizacion. La compania destaco su
liderazgo en esta transicion mediante
innovacion, formacién y soluciones
sostenibles adaptadas a un mercado
en rapida evolucion. Se abordaron te-
mas clave como el papel decisivo de
la bomba de calor, la influencia de la
normativa y las ayudas fiscales en la
sustitucion de calderas, la digitalizacion
del servicio y la importancia estratégica
de los centros de datos en la economia
digital. Ademas, se destacé la iniciativa
Ciclo Daikin, que fomenta la capacita-
cién de profesionales para acompanar
la transformacion energética del sector.

Marisol Fernandez, Directora de
Marketing, a cargo de la bienvenida de
esta rueda de prensa, ha querido des-
tacar que ya estamos viviendo el futuro
de la climatizacién, marcado por la efi-
ciencia, la electrificacion y la descarboni-
zacion. Ha puesto en valor coémo Daikin
lidera esta transformacion gracias a la
innovacién, el conocimiento técnicoy la
formacion de profesionales; y subraya la
importancia de ofrecer soluciones sos-
tenibles y de alta calidad en un mercado
que evoluciona muy rapido.

Por su parte, Javier Mendoza, Director
Comercial y Ventas de Daikin Espaia, ha
comentado: “La eficiencia energética, la
electrificacion y la digjtalizacion no son una
tendencia ya, sino que son exigencias. Y
la calidad en la instalacion y en el servicio
posventa son pilares fundamentales”.

A continuacion, Javier Gonzalez,
Product Business Units Manager, des-
tacé la estrategia multirrefrigerante
presente en todas las gamas de pro-
ducto de Daikin. En el stand de Daikin
se pueden ver hasta seis refrigerantes
diferentes. Esta estrategia responde no

Daikin, compania lider en el sector

solo a las exigencias normativas, si no
también a la necesidad de ofrecer so-
luciones adaptadas a cada aplicacion.

Por su parte David Diaz, Product
Manager de Calefaccion, ha retomado
las palabras de su companero para des-
tacar el papel estratégico de la bomba
de calor en la descarbonizacion y la efi-
ciencia energética. En su intervencion
subrayé cémo la normativa europea
y el Cédigo Técnico han impulsado la
sustitucion de calderas por sistemas de
aerotermia, asi como la tendencia hacia
soluciones centralizadas y combinadas
que integran climatizacion y produccién
de ACS. Ademas, resalto el impacto de
las ayudas fiscales y subvenciones, que
facilitan la transicién hacia tecnologias
mas limpias y accesibles.

Francesco Labanti, Data Center
Key Accounts, destaco la importancia
estratégica de los centros de datos en
la economia digital y su papel esencial
para servicios cotidianos, asi como su
vinculacion al auge de la inteligencia ar-
tificial. Durante su intervencion, subray6
la posicion de Espana como hub digital,
con acceso a energia renovable e in-
fraestructura robusta, y reafirmé el com-
promiso de Daikin con la sostenibilidad
mediante su colaboracién con SpainDC,
consolidando su liderazgo en climatiza-
cién avanzada para centros de datos.

A continuacion, Veronica Garzon,
responsable de operaciones y negocio
de servicio de Daikin concluia su inter-
vencion asegurando que la climatizacion
no es solo tecnologia: “es la combina-
cion inteligente entre las personasy las
herramientas digitales. Esa sinergia nos
permite ofrecer un servicio mas agil,
mas preciso y humano. Un servicio que
no solo acompana a nuestros clientes
hoy, sino que esta disenado para seguir
haciéndolo en el futuro.”

La rueda de prensa fue concluida por
Paloma Sanchez-Cano, Directora de es-
trategia y desarrollo corporativo, encar-
gada de destacar la iniciativa Ciclo Daikin
que permite a la compaiia combatir la
falta de profesionales cualificados para
acompanar la transicién energética en
el sector HVAC; y gracias a la que ha for-
mado a mas de 5.000 estudiantes 'y 70
docentes en 106 centros de Formacion
Profesional, con especial foco en aeroter-
mia y tecnologias sostenibles. Subrayo,
ademas, la importancia de la gestion
basada en personas, metodologia que
Daikin ya implanté hace unos anos, po-
niendo a las personas en el centro de la
estrategia de la compania.

Daikin destaca en la Galeria
de Ia Innovacion de C&R 2025

brada el pasado mes de noviem-

bre en IFEMA MADRID, Daikin ha
estado muy presente en la Galeria de
Innovacién. EI Comité de Seleccion ha
elegido cinco productos Daikin, por su
innovacion dentro del sector, un reco-
nocimiento que reafirma el liderazgo
de Daikin en vanguardia tecnolégica y
sostenibilidad.

En esta edicion de C&R 2025 cele-

Los productos de Daikin seleccio-
nados para la Galeria de la Innovacion
2025 han sido:

e Daikin Altherma X. La nueva bom-
ba de calor aire/aire y aire/agua para
el mercado residencial, equipada con
refrigerante de bajo impacto.

e Combinaciones asimétricas para re-
frigeracion técnica con unidades Sky Air
RZAG-B. Una solucion innovadora para la
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Novedades de BAXI en C&R 2025

ASTRAFUSION s

climatizacion residencial, comercial

e industrial, presenté en la feria
C&R 2025 su oferta mas completa hasta
la fecha, reforzada por tres importantes
novedades que llegaran al mercado en
2026: el sistema hibrido AstraFusion, la
nueva generacion de bombas de calor
de alta temperatura Auriga HP+, y los
nuevos fancoils para hoteles, disena-
dos para maximizar confort, eficiencia y
automatizacion en el sector hospitality.

Como avance destacado para 2026,
BAXI ha presentado AstraFusion, un siste-
ma combinado que integra climatizacion
y produccién de ACS mediante acumu-
lacion. La solucion permite combinarse
con un acumulador de pie de 200 litros
0 con un acumulador mural de 120 litros.
Ademas, el sistema admite la conexion
de hasta tres unidades interiores de dis-
tintos tipos disponibles (mural Anori 2/
Amik, conductos, cassette o consola), y
es compatible con modelos de hasta 7
kW de potencia maxima en refrigeracion.

Estara disponible a partir del segun-
do semestre de 2026.

BAXI mostré también la nueva gama
Auriga HP+, disenada para instalacio-
nes centralizadas que requieren alta
temperatura y maxima eficiencia. Con
potencias de 50 a 160 kW y temperatu-
ras de impulsion de hasta 70 °C, esta
serie se posiciona como una solucion
sostenible gracias al uso de refrigeran-
te natural R290. Auriga HP+ no solo
climatiza, sino que también gestiona el
circuito de ACS y el sistema de respal-
do, todo desde un control integrado. Su

BAXI, compania lider en el sector de

lanzamiento esta previsto para finales
de 2026.

La tercera novedad lleg6 al ambito ho-
telero: fancoils ultracompactos y super-
silenciosos, con instalacion simplificada,
mantenimiento accesible y automatiza-
cion total de la habitacion. La rejilla de
ventilacion —exclusiva y patentada— integra
impulsion y retorno en un dnico elemento,
permitiendo una integracion estética y fun-
cional en proyectos de hospitality.

Por su parte, en climatizacion comer-
cial, destacaron las gamas BHP2, Kr3B,
KUBIC NEXT y la nueva VERNE, con me-
joras en eficiencia, conectividad y rendi-
miento, orientadas a grandes edificios
como centros comerciales, supermerca-
dos, oficinas e instalaciones industriales.

En aerotermia centralizada, el mo-
delo PBM4-i demuestra como es posi-
ble combinar alta temperatura (hasta
80 °C), refrigerante natural R290 y
clasificacion energética A+++ en una
solucion compacta y sin manipulacion
de gases fluorados.

“Este ano hemos presentado en C&R
nuestra gama mas avanzada y completa,
con soluciones disenadas para acelerar
la descarbonizacion de los edificios y me-
jorar la eficiencia en cualquier tipo de
instalacion”, ha afirmado Jaume Alcover,
director de Marketing de BAXI.

Alcover anade: “Las novedades que
llegaran en 2026 —AstraFusion, Auriga
HP+ y los nuevos fancoils para hoteles—
refuerzan nuestra apuesta por ofrecer
soluciones sostenibles, conectadas y
preparadas para las necesidades rea-
les del mercado”.

Vaillant y Saunier Duval rednen en Madrid
a las principales promotoras espaiolas

Madrid acogi6é un encuentro, organi-
zado por Vaillant y Saunier Duval, que
reunié a mas de un centenar de promo-
toras en las instalaciones de TeamLabs.
Bajo el lema ‘Tendencias tecnol6-
gicas y normativas en climatizacion y
calefaccion’, la jornada contd con la par-
ticipacion de destacados expertos como
Pedro Vicente Quiles y Ricardo Garcia
San José, presidente y vicepresidente
del Comité Técnico de Atecyr, quienes
compartieron conocimientos clave sobre
las nuevas normativas y las soluciones
técnicas para avanzar en la descarboni-
zacioén del mercado inmobiliario.

EI pasado jueves 23 de octubre,

Profesionales de Vaillant y Saunier
Duval presentaron su vision sobre los re-
tos que plantean las directivas europeas
y adelantaron algunas de las novedades
que lanzaran en 2026. Ademas, demos-
traron como sus amplios portfolios de
productos permiten ofrecer soluciones
adaptadas a las exigencias de la cons-
trucciéon moderna y al compromiso con
la sostenibilidad. Se resaltaron también
los servicios exclusivos destinados a
promotoras y prescriptores, disenados
para facilitar la implementacion de tec-
nologias avanzadas en proyectos nue-
vos y en rehabilitacion.

La jornada se completé con una
mesa redonda en la que participaron
representantes companias como Via
Célere, Culmia, Estudio de Arquitectura
HCR Atecyr y Vaillant Group, fomentan-
do un debate sobre los principales de-
safios y oportunidades del sector. Para
finalizar, la consultora en Tecnologia e
Inteligencia Artificial, Moénica Villas,
ofrecioé una masterclass sobre el papel
de la IA en la innovacion en construc-
cién y desarrollo inmobiliario.

refrigeracion técnica en entornos criticos
como centros de datos, salas de servido-
res o laboratorios. Este sistema permite
conectar unidades interiores de mayor ca-
pacidad que la unidad exterior, logrando
hasta un 40 % mas de transferencia de
calor en condiciones de baja humedad y
reduciendo los periodos de inactividad.

e Sistema VRV de CO, (R-744).
Se trata de un refrigerante natural con
Potencial de Calentamiento Atmosférico
(PCA) de 1, que marca un hito en la cli-
matizacion comercial sostenible.

e Bomba de Calor Alta Temperatura
Modular con refrigerantes R-454C y
R-290. Daikin amplia su gama de so-
luciones sostenibles con esta bomba,
que combina eficiencia, fiabilidad y
versatilidad para proyectos de clima-
tizacién y produccion de ACS. Daikin

e BEMS by Daikin. Una solucion in-
tegral de control y gestion energética
de edificios que centraliza en una Unica
plataforma la climatizacion, ventilacion,
iluminacion y otros servicios técnicos
de cualquier fabricante.
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Bosch Home Comfort impulsa el programa

Young Installer

on el objetivo de acercar el talento
‘ joven al mercado laboral y dar res-

puesta a la creciente demanda de
técnicos especializados en calefaccion
y climatizacion, Bosch Home Comfort
lanza el programa Young Installer, una
iniciativa formativa que ofrece de forma
gratuita capacitacion técnica especia-
lizada en normativa y nuevas tecnolo-
gias, y acompanamiento profesional
con oportunidades reales de insercion
laboral en el sector.

El Young Installer Program nace para
apoyar a estudiantes y titulados que bus-
can orientar su carrera hacia el ambito
de lainstalacion, las nuevas tecnologias
y la eficiencia energética en un momento
clave de transicion energética. A través
de un itinerario formativo personalizado,
Bosch pone a disposicion de los partici-
pantes su conocimiento técnico, su red
de empresas colaboradoras y sus herra-
mientas digitales de soporte profesional.

El programa se desarrolla en tres
fases consecutivas que acompanan

al participante desde el inicio de su
formacion hasta su incorporacion al
mundo laboral o el emprendimiento.
En primer lugar, se realiza la seleccion
e inscripcion, mediante un formulario
disponible a través del codigo QR del
programa.

Una vez admitido, el alumno accede
a la formacién técnica online, disenada
de manera personalizada segun su per-
fil y nivel de experiencia. Los conteni-
dos, disponibles en la Academia Bosch
Home Comfort, abordan materias clave
como fuentes renovables, conectividad,
electrificacion y eficiencia energética,
con el objetivo de dotar al participante
de una visién completa de las principa-
les tecnologias del sector.

Por dltimo, tras completar la for-
macién, el programa facilita la incor-
poracion profesional con dos posibles
vias: la integracién en una empresa
colaboradora del sector, o bien el em-
prendimiento propio mediante la crea-
cién de una empresa instaladora. En

Gasnam y Comillas ONEXED lanzan
un Programa Ejecutivo en Vectores
Energeticos Renovahles

Vectores Energéticos
Renovables

P o

Académica e Internacionalizacion de la

Universidad Pontificia Comillas, Elisa
Aracil, y la secretaria general de Gasham,
Eugenia Sillero, han firmado un acuerdo
de colaboracion para el lanzamiento del
“Programa Ejecutivo en Vectores Energéticos
Renovables”, una iniciativa conjunta entre
Comillas ONEXED, la Escuela de Formacion
Ejecutiva y Continua de la Universidad, y
Gasnam destinada a formar a los profesio-
nales que lideraran la transicion hacia un
modelo energético sostenible.

El programa, desarrollado junto al
Instituto de Investigacion Tecnolégica

La vicerrectora de Estrategia, Ordenacion

(IT) de la Universidad Pontificia
Comillas, ofrece una formacion inte-
gral y practica sobre los principales
vectores energéticos (combustibles
renovables, hidrégeno, biometano y
electrificacion directa) y responde a
la necesidad de preparar talento cua-
lificado para afrontar los retos de la
descarbonizacion, la digitalizacion y la
competitividad global.

Los médulos se desarrollan des-
de octubre hasta junio de 2026 y se
impartiran en formato presencial en
el Campus Arrupe (Madrid), con una
duracion de dos semanas cada uno.

excelencia

Fundacion Naturgy lanza la septima
edicion del Premio a la mejor iniciativa
social en el ambito energetico

ndacion Naturgy ha lanzado
Fa VIl edicién de su ‘Premio a

la mejor iniciativa social en el
ambito energético’, con el que re-
conoce y da visibilidad a las per-
sonas, entidades e instituciones
que destacan por su contribucion
en el ambito social gracias a sus
proyectos vinculados a la energia.
A este premio pueden optar todos
aquellos proyectos desarrollados
en Espana, en marcha o finaliza-
dos, que impliquen mejoras socia-
les relacionadas con la energia, en

los ambitos de la vulnerabilidad,
salud, educacion, inclusién social,
emprendimiento o medio ambien-
te, entre otros.

Este premio cuenta con una im-
portante dotacion econémica, con
un primer premio de 100.000 eu-
ros a la entidad ganadora, 50.000
euros para el accésit y hasta ocho
reconocimientos de 10.000 euros
para los proyectos finalistas.

Las candidaturas pueden presen-
tarse en la web de Fundacion Naturgy
hasta el 28 de febrero de 2026.
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este caso, los participantes acceden al
Aula Practica y al Club Junkers Bosch
plus, donde tendran acceso a ventajas
exclusivas y un regalo de bienvenida
que los acompanara en el inicio de su
carrera profesional.

El programa esta dirigido a jévenes
que estén cursando o hayan finalizado
estudios técnicos, como FP de grado
medio o superior en instalaciones tér-
micas o titulaciones universitarias en
ingenieria mecanica, eléctrica, electré-
nica o energética.

Tendran preferencia quienes estén
preparando las certificaciones profesio-
nales necesarias, como el carnet RITE,
de gases refrigerantes o de instalacio-
nes eléctricas de baja tension.

Ademas, los participantes recibiran
acceso a la App Easy Pro, la herramien-
ta digital de soporte técnico de Bosch
para instaladores, que facilita el dia a
dia profesional con informacién técnica
y asistencia directa.

Instala tu futuro

COMPROMISO BOSCH
CON EL TALENTO JOVEN
Y LA TRANSICION ENERGETICA

La formacién de instaladores cons-
tituye un pilar estratégico para Bosch
en Espana. La compania considera que
la correcta instalacion y mantenimiento
de sus productos es clave para garanti-
zar la eficiencia energética, la fiabilidad
y la satisfaccion del cliente final.

Ademas de asegurar un uso 6ptimo de
las soluciones Junkers Bosch, la forma-
cion es fundamental para fidelizar a insta-
ladores, y atraer talento joven en un sector
donde la falta de profesionales es una
realidad que representa un desafio para
un mercado en plena transformacion.

En este sentido, con el programa
Young Installer, Bosch Home Comfort
refuerza su apuesta por el desarrollo de
talento en el sector de la climatizaciony la
energia, formando a los profesionales que
lideraran la descarbonizacion y digitaliza-
cion de los sistemas térmicos del futuro.

Agremia triplica sus programas
te formacion dual y alcanza un 75 %
de insercion lahoral en jovenes

de las Instalaciones y la Energia

(Agremia) consolida su modelo de
formacioén dual, multiplicando por mas de
dos su oferta en tan solo un ano. Si en
2024 desarrollé dos proyectos formati-
vos, en 2025 han sido cinco, y ya prepara
seis nuevas iniciativas para 2026. Este
crecimiento refleja el compromiso de la
entidad con un modelo que combina for-
macion técnica, experiencia profesional
y acompanamiento sociolaboral para j6-
venes menores de 30 anos.

Agremia, entidad acreditada por la
Comunidad de Madrid para impartir
formacién profesional para el empleo,
refuerza asi su apuesta por la forma-
cion en alternancia con empleo, una
modalidad que estd demostrando su
eficacia para mejorar la empleabilidad
en sectores con alta demanda, como
es el de las instalaciones y la energia,
concretamente en fontaneria, aparatos
de gas e instalaciones térmicas.

Cada proyecto se desarrolla median-
te la colaboracion entre tres actores cla-
ve: la Escuela Técnica de Agremia, que
imparte la formacion técnicay realiza la
tutorizacion académica; las empresas
colaboradoras, pertenecientes a la aso-
ciacion, que formalizan los contratos de
formacion y ofrecen entornos reales de
aprendizaje; y las entidades del tercer
sector, que acompanan a los participan-

La Asociacion de Empresas del Sector

tes en su proceso personal y profesional
durante todo el aino de contrato.

El impacto del programa se refleja
en una insercion laboral del 75 %, con
participantes que han pasado a con-
trato indefinido tras completar su ano
de formacioén y empleo. “Este modelo
de formacion dual demuestra que la
colaboracion entre la Escuela Técnica,
las empresas y las entidades sociales
genera un circulo beneficioso mediante
el cual los jévenes acceden a empleos
estables, las empresas incorporan ta-
lento formado y el sector se fortalece
con profesionales cualificados”, desta-
ca Victor Pernia, director de la Escuela
Técnica de Agremia.

Durante 2025 han participado 39
empresas, desde multinacionales, algu-
nas con hasta 15 alumnos trabajadores
contratados, hasta pequenos auténo-
mos que han apostado por incorporar a
un Unico joven en formacion. Entre las
entidades sociales que han colaborado
destacan la Asociacion Norte Joven,
Aldeas Infantiles SOS, Fundacién Tomillo,
Pinardi, la Fundacion Secretariado Gitano
y la Escuela Municipal de Empleo Verde
y Oficios (EMEVO) del Ayuntamiento de
Madrid.

El pasado 30 de septiembre recibie-
ron sus diplomas los primeros alumnos
formados en la EMEVO, con la colabo-
racion directa de Agremia. El Gerente
de la Agencia para el Empleo del
Ayuntamiento de Madrid, José Aniorte,
destaco la importancia de este tipo de
colaboraciones para conseguir el doble
objetivo de preparar a jévenes con ga-
nas de trabajar en un sector con futuro
y dotar a las empresas de ese talento
joven que tanto necesitan.

Para 2026, la Escuela Técnica
Agremia prevé la puesta en marcha de
seis nuevos proyectos, lo que consoli-
dara su papel como referente nacional
en la formacién dual especializada en
instalaciones y energia.





