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Asociaciones y energéticas
se unen en AESAH

para acelerar

la descarhonizacion

de los hogares

Alianza por una Energia Sostenible

y Accesible en el Hogar (AESAH),
organizacion que agrupa a empresas,
entidades y asociaciones de toda la ca-
dena de valor del sector energético, en
un evento celebrado en el Hotel Hyatt
Regency de Madrid, al que acudieron
los principales agentes involucrados
en la descarbonizacion del parque de
viviendas espanol y que ha puesto al
consumidor en el centro de la transi-
cion energética.

En el acto intervinieron represen-
tantes institucionales del Ministerio de
Vivienda y Agenda Urbana (MIVAU); el
Ministerio para la Transicion Ecolégica
y el Reto Demografico (MITECO); la
Representacion de la Comision Europea
en Espana; y el Delegado del Area de
Politicas de Vivienda del Ayuntamiento
de Madrid, Alvaro Gonzalez Loépez,
quien ha destacado, en su discurso de
apertura, que los retos que plantea la
Alianza “debemos afrontarlos juntos”, y
que las “operaciones de rehabilitacion
urbana” son de vital importancia para
el consistorio.

EI pasado 19 de junio se presento la

UN ESPACIO PARA EL DIALOGp
SOBRE LA DESCARBONIZACION

La jornada ha sido introducida por
la representante de la Alianza, Andra
Vasiu, que ha pedido “abrir el abanico
de soluciones (Pasa a pagina 02)

H sector del hiometano
lanza la plataforma
“Gas Verde, Si" para
impulsar su desarrollo
en Espana

| sector del biometano ha lanzado
Ela plataforma “Gas Verde, Si” con
el objetivo promover una politica
energética justa que reconozca este
gas como “una alternativa renovable,
sostenible y asequible, con capacidad
para contribuir a un sistema energético
mas estable, competitivo y al alcance
de ciudadanos y empresas”.
La plataforma, presentada el pasado
11 de junio, cuenta con representantes
del sector gasista como Nedgia (Naturgy),
Redexis, Madrilena de Gas, Nortegas o
Gas Extremadura; asi como del agrario,
con la Asociacion Espanola de Jévenes
Agricultores (Asaja); industrial, con la
Asociacion Espanola de Fabricantes de
Azulejos y Pavimentos Ceramicos (Ascer);
o de fabricantes, con la Asociacion de
Fabricantes de Generadores y Emisores
de Calor (Fegeca).
(Pasa a pagina 11)

Raul Serradilla, nuevo presidente
e FEGECA

Asociacion de Fabricantes de
Generadores y Emisores de
Calor, FEGECA, ha elegido como
nuevo presidente a Radl Serradilla,

La Asamblea General de la

actual responsable de negocio
de Viessmann, Riello, Beretta y
Carrier Residencial para Espana y
Portugal, designado para el periodo
2025-2026.
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DIRECTIVA DE EFICIENCIA
ENERGETICA DE LOS EDIFICIOS
Sedigas aplaude el aval

de la Comision Europea

a las calderas de gas

mas alla del horizonte 2040

a Asociacion Espanola del Gas,
Sedigas, toma en consideracion la pu-

licacion de la guia oficial para la trans-
posicion de la Directiva (UE) 2024/1275
sobre la eficiencia energética de los edifi-
cios (EPBD) y destaca que dicha guia no
determina, en ningln caso, un escenario
de prohibicion de las calderas de gas, sino
que corrige interpretaciones erroneas pre-
vias y establece criterios regulatorios que
reconocen la diferenciacion entre tipos de
combustibles y tecnologias aplicadas en
la calefaccion de viviendas, oficinas y es-
pacios comerciales.  (Pasa a pagina 02)

Naturgy, Endesa, Iberdrola,
TotalEnergies y Repsol
concentran el 94,7 %

de los clientes

de mercado minorista

de gas natural

e los 7,98 millones de clientes de
Dgas que hubo en Espana duran-
te 2024, un 39 % (3,1 millones)
tenian contratada la tarifa regulada
(TUR), segun los datos de la CNMC (IS/
DE/006/24). Esta modalidad, que en
2023 registro un récord de contratacio-
nes (1,5 millones), continud registran-
do nuevos clientes, aunque a un ritmo

mas moderado (93.500 en 2024).
(Pasa a pagina 06)

En 2024 repunto
el consumo de GLP

(Pasa a pagina 08)
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DIRECT.IVA DE EFICIENCIA ENERGETICA DE LOS EDIFICIOS )
Sedigas aplaude el aval de Ia Comision
Europea a las calderas de gas

mas alla del horizonte 2040

(Viene de pagina 01)

La guia aclara que las calderas que
utilizan gases renovables como biome-
tano, hidrégeno renovable o combusti-
bles renovables de origen no biolégico
(RFNBO) no seran consideradas tecno-
logias basadas en combustibles fésiles
a partir de 2040, al contrario de lo que
algunas fuentes apuntaban hasta ahora.
En consecuencia, su instalacion y ope-
racion seguiran permitidas conforme al
marco normativo europeo. Esta interpre-
tacion refuerza el principio de neutralidad
tecnolégica recogido en la Directiva y pro-
porciona seguridad juridica y operativa
tanto a los consumidores como a los
agentes industriales y energéticos.

El caracter renovable radica en el
combustible, no en la tecnologia La
guia elimina ambigledades previas y
descarta, con respaldo normativo, la
hipétesis de una retirada obligatoria
de las calderas actualmente en funcio-

namiento. La clave regulatoria reside
en el tipo de combustible empleado
a partir de 2040, no en la tecnologia
utilizada. Por tanto, no sera necesario
sustituir los equipos existentes si es-
tan habilitados para operar con gases
renovables, condicion que ya cumple
la amplia mayoria de instalaciones del
parque residencial espanol.

Este principio es aplicable tanto a
edificios conectados a red como a ins-
talaciones auténomas. Para su aplica-
cion, los Estados miembros deberan
establecer mecanismos de verificacion,
disponiendo hasta mayo de 2026 para
incorporar esta definicion a sus marcos
juridicos nacionales. Asimismo, antes
de 2027 deberan presentar planes
nacionales de renovacion de edificios
que incluyan medidas concretas para la
promocién de alternativas renovables
y la eliminacion progresiva de calderas
que utilicen combustibles fosiles.

Asociaciones y energéticas
se unen en AESAH para acelerar
la descarhonizacion de los hogares

(Viene de pagina 01)

energéticas” para “defender el dere-
cho a elegir” de los consumidores-—.
Posteriormente, el acto ha continua-
do con una mesa de debate, mode-
rada por la periodista y subdirectora
de Sociedad y Cultura de Europa
Press, Maria Pin, y con la participa-
cion de la Directora de la Division
de Innovacion y Sostenibilidad en
la Edificacion del Ministerio de
Vivienda y Agenda Urbana, Ainhoa
Diez de Pablo; el Jefe de Area de la
Subdireccion General de Eficiencia y
Acceso a la Energia, Alfredo Garzon
Gomez; la representante de AESAH,
Isabel Ortiz; y la Project Officer de
Energia de la OCU, Cayetana Crespo.

Durante la mesa, en la que se han
abordado temas como la necesidad
de una transicion energética justa,
eficiente y accesible, la proteccion
del consumidor o el papel de las mo-
léculas verdes —tanto gases como
combustibles liquidos de origen re-
novable— en la descarbonizacion del
parque de vivienda de Espana, Crespo
ha puesto de manifiesto la necesidad
de involucrar a los consumidores en
el proceso de descarbonizacion de los
edificios.

“Tenemos que informar de que hay
que actuar, que el parque edificatorio
es bastante ineficiente y que son los
consumidores los que van a notar ese
beneficio (el de contar con soluciones
energéticas descarbonizadoras)”, ha
explicado la representante de la OCU
durante su intervencion.

En ese sentido, Ainhoa Diez ha
afirmado que “es fundamental la
implicacion de todos los agentes”
en el proceso de descarbonizacion,
y que “solo apostando por una o dos
tecnologias no vamos a llegar a lo
que necesitamos”. Una postura que
comparte la AESAH, como ha men-
cionado Ortiz: “Tenemos que ofrecer
un abanico amplio de alternativas
para que los ciudadanos elijan lo
que mejor les encaje, en funcion
de sus posibilidades econémicas y
materiales”.

ATERRIZAR LAS PROPUESTAS

A este respecto, Garzon ha sena-
lado que, desde el punto de vista del
MITECO, “el mayor reto es traducir
obligaciones generales y aterrizarlas
a cosas concretas que sean Utiles
para usuarios y empresas”, trabajan-
do para que “la normativa sea clara
y no deje dudas”, especialmente res-
pecto al uso de calderas, a ninguno
de los agentes involucrados en la
descarbonizacion de los hogares.

Por su parte, durante la clausu-
ra del acto, la Consejera Econémica
de la Representacion de la Comision
Europea en Espana, Anna Armengol
Torio, ha felicitado la iniciativa de
AESAH, subrayando que desde la
Comision Europea estan “encan-
tados de escuchar las voces de la
industria, teniendo claro que la des-
carbonizacion de los hogares es cla-
ve para descarbonizar la economia
local, regional, nacional y europea”.

CALDERAS, UNA SOLUCION
REALISTA PARA EL HOGAR
ESPANOL MEDIO

Las calderas de condensacion de alta
eficiencia, implantadas de forma generali-
zada en el parque residencial, ofrecen un
rendimiento energético un 25 % superior
al de tecnologjas convencionales y permi-
ten reducir hasta un 35 % las emisiones
de CO,. Esta tecnologia representa una
alternativa econdmica, eficaz y de rapida
implantacion para avanzar en la descar-
bonizacion térmica del sector residencial.
Ademas, son plenamente compatibles con
biometano y mezclas que incluyan hasta
un 20 % de hidrégeno renovable, sin nece-
sidad de realizar modificaciones técnicas.
Esto permite maximizar el aprovechamien-
to de la infraestructura gasista existente,
facilitando una transicion energética agil,
eficiente y no disruptiva para los usuarios
al no tener que acometer inversiones ma-
sivas en infraestructuras o equipos.

Desde Sedigas siempre se ha de-
fendido que la electrificacion no puede
plantearse como Unica via de descarbo-
nizacion, ya que existen barreras técnicas,
econdmicas y estructurales que dificultan
su adopcién generalizada. En este senti-
do, segun datos de un informe elaborado
por Sedigas con la colaboracion de la con-
sultora Arthur D. Little, el cambio completo

en positivo

«Las calderas que utilizan gases
renovables como biometano,
hidrégeno renovable o
combustibles renovables

de origen no bioldgico no seran
consideradas tecnologias
basadas en combustibles fosiles
a partir de 2040»

Fuente: Comision Europea

de instalacion por alternativas como la
bomba de calor eléctrica puede alcanzar
el 50 % de la renta media anual de un
hogar espanol. Frente a ello, los gases
renovables, especialmente el biometano,
suponen una alternativa madura, flexible,
con alta capacidad de almacenamiento y
distribucion, y plenamente compatible con
la red gasista actual.

Espana es lider en potencial de pro-
duccion de este gas renovable, segun el
informe Estudio de la capacidad de pro-
duccion de biometano en Espana, ela-
borado por Sedigas, el cual cuantifica la
capacidad de produccion de Espana en
163 TWh/ano, una cifra que permitiria
cubrir en torno al 50 % de la demanda
nacional de gas natural. Atendiendo a
las estimaciones del potencial recono-
cido, seria posible abastecer y descar-
bonizar la casi totalidad del consumo de
gas natural de los hogares en Espana
en el horizonte 2030 (47,9 TWh/ano en
2024, doméstico y pymes).

FEGECA participa en la Asamblea General

2025 de EHI

0s pasados dias 5 y 6 de junio se
Lcelebré en Paris la Asamblea General

2025 de la Asociacion Europea de la
Industria de la Calefaccion (EHI), organi-
zada en la sede del Groupe Atlantic, en la
capital francesa. FEGECA, como miembro
de pleno derecho de la EHI, estuvo repre-
sentada por su directora, Sonia Pomar.

El encuentro arrancé el dia 5 con
una cena de bienvenida.

La Asamblea General se celebro la
manana del 6 de junio. Jan Brockmann,
presidente de la EHI y representante de
Bosch Home Comfort Group, fue el encar-
gado de iniciar la sesion dando la bienve-
nida y agradeciendo la participacién de
los presentes, especialmente a la aso-
ciacion francesa Uniclima por su hospi-
talidad y colaboracion en la organizacion
del evento, asi como a Groupe Atlantic,
por su calida acogida en su sede.

A continuacion, Federica Sabbati, se-
cretaria general de la EHI, dio paso a los
responsables de los grupos de trabajo de
la EHI. Se debatieron las tendencias de los
mercados en los distintos paises, se revi-
saron las actualizaciones legislativas y su
proyeccion futura, asi como se compartieron
los detalles financieros correspondientes a
las cuentas del ano anteriory el presupues-
to proyectado para el gjercicio 2025.

La Asamblea también fue una oportu-
nidad para presentar la hoja de ruta de la
EHI para el periodo 2025-2026, centrada
en cumplir con la Estrategia sobre Clima
y Energia planteada por Europa. Donde la
descarbonizacion de los edificios sigue
siendo el gran objetivo, con especial aten-
cion al papel del Parlamento Europeo y
la interaccion con los representantes de
los estados miembros en los principales
comités, con el fin de consolidar a la EHI
como interlocutor clave en el ambito de
las tecnologias de calefaccion.

Tras la Asamblea General se cele-
bré una sesion tematica bajo el titulo
“Francia, Europa: retos y oportunidades
para la evolucién del mercado de la cale-
faccion y la edificacion”. En este panel se
analizaron los desafios actuales y futuros
del sector y cont6é con la participacion
de destacadas figuras, como Valérie

Mancret-Taylor, directora general de ANAH
(Agencia Nacional de la Vivienda de
Francia), organismo responsable de im-
plementar la politica nacional de mejora
de viviendas privadas, bajo la tutela del
Ministerio de Transicién Ecolégica y del
Ministerio de Economia francés, y Peter
Liese, eurodiputado y portavoz de clima
del Grupo del Partido Popular Europeo en
el Parlamento Europeo, quien ha tenido
un papel clave en el en la elaboracion de
politicas climaticas y de salud en la UE.

La clausura del evento estuvo a car-
go de Federica Sabbati.
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Agremia reiine a 450 personas

en su Fiesta Patronal

de las Instalaciones y la Energia,
gremia, ha celebrado su tradicio-
nal Fiesta Patronal, que en esta ocasion
volvié a reunir a mas de 450 personas,
entre autoridades y presidentes de
asociaciones y colegios profesionales,
instaladores y representantes de las di-
ferentes empresas patrocinadoras.
Durante la celebracion, Agremia ho-
menajel a Nicolas Klingenberg, exdirector
General de Vaillant Saunier Duval y expre-
sidente de FEGECA; Alejo Brioso, exdirec-
tor regional de Vaillant en la Comunidad
de Madrid; Francisco Alonso, presidente
de CONAIF y ASEIF; Magdalena Verdd,
vicepresidenta de ASEIF; y Raul Sanchez,
gerente de Fonclait.
En el acto de bienvenida a los asis-
tentes, Emiliano Bernardo, presidente de
Agremia, puso en valor la figura de las

I a Asociacion de Empresas del Sector

empresas de fontaneria con mayusculas,
y apelé a la ingente labor que realiza la
asociacion a través de su Plan Estratégico
2025-2030, que tiene como pilar funda-
mental la sostenibilidad y que ha sido el
resultado de un esfuerzo colaborativo y
meticuloso, desarrollado en cuatro fases
y con la participacion de todo el sector.

“Como reza el lema de esta noche
“Somos empresas que hacen posible lo
esencial”, estoy convencido de que con
la colaboracion y el compromiso de todos
lograremos alcanzar nuestros objetivos
y dejar a las futuras generaciones un
mundo mucho mejor”, destacé Bernardo.

Un ano mas, este evento dejo cons-
tancia de la importancia que ha tenido
el sector de las instalaciones en los ulti-
mos anos, como aseguré Miguel Garrido,
presidente de la CEIM y vicepresidente
de la CEOE.

Gasi el 7 % de los cambios

de comercializador de electricidad
y gas presentaron algun tipo

tle carencia documental

de junio de 2023 se realizaron en

Espana 5,92 millones de cambios
de comercializador en o hacia el mer-
cado libre del sector eléctrico y 0,88
millones del sector gasista, segun el
Ultimo informe de la Comision Nacional
de los Mercados y la Competencia
(CNMC) sobre el consentimiento del
consumidor en los cambios de comer-
cializador. (IS/DE/020/23)

La CNMMC es responsable de verificar
que los consumidores otorguen su con-
sentimiento efectivo para realizar estos
cambios y de supervisar que los comer-
cializadores cumplen con la normativa.

El 6,9 % de los cambios analiza-
dos —de una muestra total de 7.200-
fueron no conformes, por presentar
algun tipo de carencia documental.

Tras analizar los 7.200 cambios
de comercializador:

e En el 93,1 % de los cambios
las comercializadoras acreditaron
formalmente el consentimiento del
consumidor.

e En el 6,6 % de los casos sur-
gieron dudas por algtn tipo de caren-
cia documental, y no se acredit6 el
consentimiento en el 0,3 % restante.

e Los cambios con documenta-
cion no totalmente conforme (6,9 %)
se redujeron con respecto al anterior
estudio —(9,8 %) en 2021-2022-.

e |Los cambios considerados “no
acreditados” (0,3 %) se mantienen
en niveles similares a los del anterior
estudio (0,3 %).

e 24 consumidores perdieron el
bono social, aunque meses después
lo recuperaron. En estos casos, los
comercializadores no aportaron la

Entre el 1 de julio de 2022y el 30

renuncia al bono social firmada por
el consumidor, o bien el documento
presentaba anomalias.

La CNMC ha iniciado actuacio-
nes especificas ante estas situacio-
nes, conforme a sus competencias.

La acreditacion documental del
consentimiento ha mejorado en los
Ultimos anos. Sin embargo, persisten
las reclamaciones por cambio de co-
mercializador sin consentimiento o con
engano, pero con documentos formal-
mente correctos. Asimismo, se obser-
va una reduccion de la documentacion
contractual entregada al consumidor,
con la consiguiente disminucion de
informacion y transparencia. También
se han detectado contrataciones for-
malizadas online con firmas no traza-
bles, y otras en las que no es posible
determinar si el firmante es el titular
del punto de suministro.

Por ello, la CNMC propone:

e Establecer requisitos minimos
de documentacion en la normativa
sectorial.

e Garantizar que la conformidad
del consumidor a las condiciones de
contratacion sea trazable.

e Obligar a grabar integramente
las llamadas comerciales, incluidas
las que inicie el propio consumidor,
para facilitar su control posterior.

Estas recomendaciones comple-
mentan las ya recogidas en el Proyecto
de Real Decreto por el que aprueba el
Reglamento General de Suministro y
Contratacion y se establecen las condi-
ciones para la comercializacion, agrega-
cion y la proteccion del consumidor de
energia eléctrico, que regula la comer-
cializacion y contratacion de electricidad.

CONAIF forma a mas de 4.000 instaladores
en PRL, reparaciones e instalaciones
tle gas, climatizacion y refrigeracion

a Confederacion Nacional de
LAsociaciones de Empresas
nstaladoras y Mantenedoras de
Energia y Fluidos (CONAIF) ha publicado
la Memoria de Actividades correspon-
diente a 2024. Como dato relevante del
ejercicio cabe mencionar a los mas de
4.000 alumnos de toda Espana, insta-
ladores todos ellos, a los que CONAIF
formé a través de sus asociaciones,
gremios y federaciones en materia
de gas, climatizacion, refrigeracion,
mantenimiento de las instalaciones y
Prevencion de Riesgos Laborales (PRL).
Estos resultados suponen un incre-
mento del 8 % si se comparan con los
del ano 2023 y demuestran el firme
compromiso de CONAIF y sus asocia-
ciones con la mejora de la formacion
de los instaladores espanoles.
Ademas de esta tarea, CONAIF
desempend otras en 2024 con cifras
finales igualmente relevantes. Envio
121 circulares informativas, 17 boleti-
nes electronicos, 100.000 ejemplares
de la revista corporativa en su ver-
sién impresa correspondientes a las
5 ediciones del ano y atendio 1.296
consultas, de las cuales 499 fueron
técnicas, juridicas, de formacion, PRL
y calidad; y otras 797 se centraron
en los convenios comerciales de los
que los instaladores o las asociacio-
nes pueden beneficiarse, como el de
automocion con descuentos en la ad-
quisicion de vehiculos de las marcas
Renault y Dacia o el de carburantes a
través de la Tarjeta Solred, con venta-

jas en el repostaje de combustible en
las estaciones de servicio de Repsol,
Campsa y Petronor.

En defensa de los intereses de las
empresas instaladoras y la actividad
que desarrollan, presentd alegaciones
a los borradores de seis disposiciones
reglamentarias del sector en fase de tra-
mitacion, relacionadas con los gases fluo-
rados, el autoconsumo, el Codigo Técnico
de la Edificacién y la seguridad industrial.

Y mantuvo un total de veinte reu-
niones presenciales con altos repre-
sentantes de los organismos de la
Administracion General del Estado, entre
ellos diversos Ministerios y entidades de-
pendientes como el IDAE, asi como con
algunas comunidades auténomas para
plantear modificaciones en la normativa
que afecta a las empresas instaladoras
y presentar propuestas de mejora de la
profesion.

En el apartado de la certificacion
de instaladores, la entidad CONAIF-
SEDIGAS Certificacion realizé un total
de 94 convocatorias de examenes con
621 técnicos examinados para las es-
pecialidades de APMR, APMR-AD, RITE,
Instalador de Gas A, B y C; Instalador
Eléctrico de Baja Tension, Categoria
Basica e Instalador Frigorista.

Y respecto a la comercializacion de
energia, Conaif Energia mantuvo la linea
ascendente de crecimiento de los Ulti-
mos egjercicios. Cerrd el ano con 545 ins-
taladores adheridos, 54 asociaciones de
CONAIF colaboradoras 'y 7.623 contratos
de luz, gas y autoconsumo realizados.

Lideres en el sector del GLP
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FEGECA celebra su Asamhlea General

General Ordinaria y Extraordinaria

el pasado martes, 20 de mayo,
donde ha reunido a sus asociados
presencialmente en las instalacio-
nes de UNE, Asociacion Espanola de
Normalizacion, en Madrid.

Raul Serradilla, como presidente en
funciones, inauguré la sesion. Durante
Su intervencion, destaco la labor que
viene realizando la Asociacion y subrayo
la necesidad de continuar esforzandose
para fortalecer la actividad, con el ob-
jetivo principal de mantener a FEGECA
como un referente clave en el sector.

A continuacién, tom6 la palabra
Sonia Pomar, directora de FEGECA,
quien inici6 su intervencién con
la presentacion de la Memoria de
Actividades 2024, en la que repaso
las principales acciones que se han
llevado a cabo en la Asociacion a lo
largo del ano. Destacé que, duran-
te 2024, se ha podido observar una
moderada recuperacion con respec-
to a anos precedentes. Aunque aun
no se ha alcanzado una reactivacion
completa, las cifras de ventas han
mostrado signos de mejora. En este
contexto, las calderas de gas siguen
siendo una opcion eficiente y viable
para la mayoria de los hogares espa-
noles, especialmente en un momento
en el que la necesidad de acelerar
la transicion energética y renovar los
sistemas de calefaccién y produccion
de agua caliente sanitaria es urgente.

FEGECA ha celebrado su Asamblea

Sonia Pomar, puntualizé que la in-
certidumbre causada por la falta de in-
formacion clara sobre el futuro de las
calderas de gas es uno de los gran-
des desafios de la industria. FEGECA
continda centrando sus esfuerzos en
la defensa de los intereses del sector,
fortaleciendo la Asociacion como inter-
locutor clave con la Administracion y
otras entidades afines. Desde FEGECA
se aboga por una transicion energética
en la que los gases renovables formen
parte del proceso de descarbonizacion,
considerando como una alternativa fac-
tible y rapida las soluciones hibridas y
combustibles renovables como el bio-
gas, biometano y el hidrégeno.

RETOS Y NECESIDAD
DE COLABORACION

En la actualidad, nos enfrentamos
a un gran desafio: renovar el parque

Acuerdo entre Agremia y Bosch ]
para impulsar la formacion en calefaccion,

climatizacion

gremia y Bosch
han firmado un
convenio de co-

laboracion con el ob-
jetivo de fomentar la
formacién profesio-
nal en el sector de
las instalaciones tér-
micas y energias re-
novables, dentro del
marco del Programa
Europeo ERASMUS+.
El acuerdo establece
un marco de colabo-
racion para el desa-
rrollo de acciones
formativas y de difu-
sion de los futuros
profesionales  del
sector.

Gracias a este acuerdo, trabajaran
de manera conjunta para canalizar a
los estudiantes formados en el Centro
de Referencia Nacional en Tecnologias
del Frio y la Climatizacién de Moratalaz
(CRN Moratalaz) facilitando el contac-
to con sus empresas instaladoras de
Bosch Home Comfort en Portugal, a
través del Programa ERASMUS+. Esta
colaboracion ofrecera a los estudiantes
la oportunidad de enriquecer su forma-
cion practica en empresas de primer
nivel del sector de las instalaciones de
calefaccion, climatizacion y ACS.

Esta iniciativa, enmarcada en la
apuesta de Bosch Home Comfort con
el futuro del sector, busca contribuir al
ambito empresarial a través de dos pi-
lares fundamentales: la formacién de
futuros profesionales y la mejora de la
competitividad. Con ello, se promueve
un vinculo directo y enriquecedor entre
el entorno educativo y el mundo laboral.
Las empresas demandan perfiles cada
vez mas cualificados, y por ello resulta
clave fomentar la colaboracion entre
instituciones educativas y el entorno
empresarial. Este trabajo conjunto per-
mitira que los titulados no solo cuenten

y AGS

con una soélida base académica, sino
también con una experiencia practica
alineada con las necesidades reales del
mercado. De este modo, podran incor-
porarse al mundo laboral aplicando sus
conocimientos de forma competente
desde el primer dia.

La escasez de profesionales espe-
cializados en instalaciéon y mantenimien-
to es una preocupacion creciente. Para
abordar este desafio es fundamental
promover el interés en esta profesion a
través de programas de formacion atrac-
tivos y con capacidad de atraer nuevo
talento.

En este sentido, Bosch Home
Comfort mantiene un firme compro-
miso con la formacién y el desarrollo
profesional de los instaladores, cons-
cientes de que son una pieza clave en
la cadena de valor del sector. A través
de iniciativas formativas, programas de
capacitacion técnica y colaboraciones
con centros educativos, la compania
trabaja para impulsar el conocimiento,
la cualificacion y la excelencia profesio-
nal, contribuyendo asi a la cualificacion
del sector y a garantizar una mayor ca-
lidad en las instalaciones.

de calderas para cumplir con los ob-
jetivos climaticos establecidos por
la Union Europea. Desde FEGECA,
junto con sus asociados siguen pro-
moviendo la adopcion de todas las
soluciones tecnolégicas disponibles
en el mercado, con el objetivo de
lograr una descarbonizacion real de
los edificios, basada en la eficiencia
energética y la sostenibilidad.

La colaboracion con asociaciones,
tanto a nivel nacional como europeo,
ha sido clave para dar visibilidad al
papel estratégico que desempena
nuestro sector en el proceso hacia
la descarbonizacion. Las empresas
asociadas a FEGECA mantienen un
firme compromiso con la transicion
energética y apuestan por tecnologias
cada vez mas eficientes e innovado-
ras. Lograr una descarbonizacion ra-
pida y efectiva, donde se reduzcan

las emisiones de carbono y gases de
efecto invernadero para mitigar los
impactos del cambio climatico y pro-
mover un futuro sostenible, es uno de
los principales objetivos de FEGECA.
Otros hitos destacados durante
el ano 2024 han sido la publicacion
anual del Informe del Mercado de la
Calefaccion, la Guia de Sistemas de
Acumulacion de Agua y el Documento
de Bombas de Calor Hibridas.
Durante la Asamblea tuvo lugar la
aprobacion por unanimidad del cierre
del ejercicio econémico 2024 y los
presupuestos previstos para 2025.
Igualmente, se aprobaron por unani-
midad el nombramiento de los audi-
tores internos para el ejercicio 2025.

NUEVO PRESIDENTE

Posteriormente, se procedi6 a la
eleccion del presidente de FEGECA
para el periodo 2025-2026. El candi-
dato, Radl Serradilla, fue elegido por
mayoria por la Asamblea.

En esta Asamblea, FEGECA vy
sus asociados vivieron un emoti-
vo acto en el que se tuvo el honor
de entregar al anterior presidente,
Nicolas Klingenberg el pin de oro de
la Asociacion y una placa conmemo-
rativa. Este reconocimiento, otorgado
con motivo de su jubilacion, celebra
su labor, dedicacion e implicacion
con la Asociacion de Fabricantes de
Generadores y Emisores de Calor a
lo largo de todos estos anos.

Finalmente, Radl Serradilla clau-
sur6 la sesién agradeciendo la cali-
da acogida por parte de UNE en sus
instalaciones.

Plan de empleo \Iﬂl‘ﬂﬂ del Ayuntamien;o
de Madrid y Agremia para formar a jovenes

dos y el paulatino envejecimiento

de las plantillas de profesionales
que, actualmente, se aproxima a la
media de 50 anos, sin que exista un
relevo generacional, estan dificultando
el crecimiento del sector de las insta-
laciones y la energia.

Consciente de esta problematica,
en 2018 Agremia, la Asociacion de
Empresas del Sector de la Instalaciones
y la Energia, comenz6 a definir un plan
estratégico para formar y atraer talento
joven. Desde entonces, a través de su
Escuela Técnica, ha participado e idea-
do programas de formacién, como es
el “Proyecto Cantera”, incrementando
el nimero de profesionales formados.

Ahora, transcurridos siete anos
de su puesta en marcha, el “Proyecto
Cantera” se afianza con la firma de un
convenio marco con la Agencia para el
Empleo del Ayuntamiento de Madrid y
su recién creada Escuela Municipal de
Empleo Verde y Oficios.

La falta de profesionales cualifica-

Agremia

“Con esta alianza pretendemos
ofrecer a nuestras empresas la posi-
bilidad de tener futuros profesionales
bajo la férmula de los contratos for-
mativos en alternancia con el empleo
con jovenes madrilenos en situacion de
desempleo, que se formaran previamen-
te en la Escuela de Empleo Verde y la
Escuela Técnica de Agremia”, ha desta-
cado Emiliano Bernardo, presidente de
Agremia, durante el acto de presentacion
de este Plan de Empleo desarrollado con
el Ayuntamiento.

Confederacion CNI forma a expertos
de los Balcanes sohre gases fluorados

a Confederacion Nacional de
Llnstaladores (CNI) ha organizado un

programa técnico de alto nivel en
Barcelona, para 18 representantes de
los ministerios de Medio Ambiente de
los Gobiernos de Bosnia-Herzegovina,
Macedonia del Norte, Serbia, Montenegro
y Albania, en el marco de los Planes de
Implementacion del Kigali (KIP) promovi-
dos por UNIDO.

Segun senald Blanca Gomez, direc-
tora de CNI, “Espana tiene unas condi-
ciones climaticas muy similares a las
de los paises balcanicos que tienen
que implementar el nuevo Reglamento
Europeo de Gases Fluorados a su legis-
lacion. EI modelo espanol y nuestra ex-
periencia previa representa para ellos
un ejemplo clave”.

Durante los dias 13 y 14 de mayo,
el grupo particip6é en conferencias y Vi-
sitas técnicas centradas en la recupera-
cion, reciclaje y regeneracion de gases
fluorados, en cumplimiento del nuevo
Reglamento Europeo 2024/573.



Naturgy y Moeve lanzan una oferta conjunta

de movilidad, luz y gas

ta conjunta ‘Plan Multienergy’ para

que sus clientes obtengan ahorros
crecientes en funcion de la mayor vin-
culacién al combinar los repostajes de
carburante y las recargas eléctricas en
estaciones de servicio Moeve con con-
tratos de luz, gas, mantenimiento o solar
de Naturgy.

La promocion sera accesible tanto para
los clientes actuales (4 millones de luz y
gas de Naturgy y 4,6 millones de Moeve
gow) como para los nuevos clientes.

Esta alianza comercial combina las
soluciones energéticas de los clientes
en ambas compaiiias, ofreciéndoles un
ahorro que sera mayor en funcion de
Sus servicios contratados.

Asi, sumando su contrato de luz o
gas y repostajes obtienen 10 céntimos
por litro. Ahadiendo el servicio de man-
tenimiento de Naturgy logran hasta 15
céntimos por litro, y si se cuenta con el
mantenimiento y con el suministro de
luz y gas de manera conjunta, el ahorro
alcanza los 20 céntimos el litro. El ma-
yor ahorro, de 30 céntimos el litro, se
obtiene si ademas se instalan las placas
solares con Naturgy.

Asimismo, para impulsar la movi-
lidad sostenible, esta oferta también
permite ahorros de hasta 15 céntimos
por kilovatio hora (Kwh) en recargas
eléctricas ultrarrapidas en las estacio-
nes de servicio Moeve si se cuenta con
energia, mantenimiento e instalacion
de placas solares con Naturgy.

Estas ofertas son compatibles con
la utilizacion de la tarjeta Mastercard
Moeve gow, por lo que los clientes po-
drian alcanzar hasta 40 céntimos por litro
de acumulacion de saldo Moeve gow en
sus repostajes, pagando con la tarjeta
que acaba de lanzar Moeve con Bankinter.

Todo el ahorro acumulado en el
‘Plan Multienergy’, el cliente podra des-
contarlo en su factura de Naturgy o uti-

N aturgy y Moeve han lanzado la ofer-

La CNMC aprueba

las resoluciones

de retribucion y peajes
te gas para 2026

a CNMC ha aprobado las retribu-
Lciones de las actividades de rega-
sificacién, transporte y distribucién
para 2026 (RAP/DE/011/25) y los
peajes de acceso correspondientes
(RAP/DE/010/24), que seran de apli-
cacion entre el 1 de octubre de 2025y
el 30 de septiembre de 2026, periodo
correspondiente al ano de gas 2026.
Se reduce en 103 millones de eu-
ros respecto a 2025 por la senda de-
creciente de la retribucion de caracter
transitorio, que resulta de la aplicacion
de las Circulares 9/2019, 4/2020 y
8/2020, y por el impacto de la amorti-
zacion de activos para las actividades
de transporte y regasificacion.
Adicionalmente, se actualizan las re-
tribuciones de los ejercicios anteriores
con la ultima informacion disponible.

lizarlo para pagar en las estaciones de
servicio Moeve/Cepsa. El saldo sera
visible tanto en el Monedero Naturgy
como en la app Moeve.

Carlos Vecino, director general de
Comercializacion de Naturgy, ha indi-
cado que “con el Plan Multienergy de
Naturgy y Moeve queremos premiar a
los clientes que confian a Naturgy su
energia y mantenimientos, ofreciéndo-
les ventajas para su dia a dia, dentroy
fuera del hogar”.

Pierre-Yves Sachet, director de Mobility
de Moeve, ha destacado: “En Moeve se-
guimos centrando nuestros esfuerzos en
ofrecer las mejores soluciones a nuestros
clientes a través de la oferta multiener-
gia mas competitiva. Esta alianza con
Naturgy, empresa lider en el mercado del
hogar, representa el esfuerzo conjunto por
impulsar la colaboracién en beneficio de
nuestros clientes”.

gas natural (1]

Crece el consumo de gas natural

Consumo de gas natural

Unidad: GWh
Abril 2024 Acumulado anual Ultimos doce meses

GWh v (%)* GWh ™ (%)* GWh TV (%)*  Estructura (%)
Consumo convencional 16.716 -11 84.056 -19 224.655 29 71,7
Generacion eléctrica 5.628 25,5 24.892 18,6 78.635 -12,7 251
GNL de consumo directo 755 -5,8 3.302 -1,7 10.094 35 32
Total 23.099 41 112.251 21 313.384 -1,5 100,0
Cogeneracion** 4.300 35,4 17.759 0,9 54.886 -3,3 17,5

* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del afio anterior

Fuente: Cores

** Suministros a instalaciones que disponen de sistemas de cogeneracion

“ igual que 0,0 / ™ distinto de 0,0

durante el pasado mes de abril un
ignificativo incremento, situdndose
en 23.099 GWh, un 4,1 por 100 mas
que en el mismo mes del ano 2024.
Las ventas de gas natural para
consumo convencional en abril ca-
yeron, sin embargo, un 1,1 por 100
con respecto al mismo mes del pa-

Econsumo de gas natural regjstrd

sado ano, situandose en 16.716
GWh, mientras que las de genera-
cién eléctrica aumentaron un 25,5
por 100 (hasta los 5.628 GWh) y las
de GNL de consumo directo cayeron
un 5,8 por 100, hasta los 755 GWh.
En el consumo acumulado des-
de enero hasta abril se registra un
crecimiento del 2,1 por 100

La venta de gas natural para generacion
electrica aumento un 68 % en mayo

neracion de electricidad se disparo el

pasado mes de mayo un 68,2 % con
respecto al mismo mes de 2024, alcan-
zando los 7.185 gigavatios hora, debido
a la mayor presencia de los ciclos com-
binados como refuerzo para el sistema
eléctrico tras el apagon del pasado 28
de abril en la peninsula ibérica.

Esta cifra de consumo de gas natural
para la generacion de electricidad en mayo
es también casi un 30 % superior a los 5.532
gigavatios hora del pasado mes de abil.

La demanda de gas natural para la ge-

Este crecimiento en el gas natural des-
tinado a la generacion de electricidad ha
llevado a la demanda nacional de gas na-
tural a registrar un incremento del 8,9 %
en mayo con respecto al mismo periodo
de hace un ano, tras situarse el consumo
en los 24.446 gigavatios hora, segun da-
tos del boletin mensual de Enagas.

Desde el incidente del 28 de abil,
el operador del sistema eléctrico viene
operando con medidas de refuerzo del
sistema a través de tecnologias sincroni-
cas, como los ciclos combinados de gas.

> Lana Jfarrate
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06 compaiias

Naturgy, Endesa, [berdrola, TotalEnergiesy
Repsol concentran el 94,7 % de los clientes
de mercado minorista de gas natural

(Viene de pagina 01)

Ademas, unas 6.000 comunidades
de propietarios se encuentran acogidas
ala TUR vecinal, una medida que se ha
vuelto permanente tras las prérrogas
desde su adopcién en 2022.

El Real Decreto-ley 17/2021 limité
el incremento del coste de la materia
prima incluido en la tarifa de ultimo re-
curso. Esta medida, que se ha manteni-
do en las revisiones trimestrales de la
TUR de 2022, 2023 y primer semestre
de 2024, hace que sea la tarifa mas
competitiva para los consumidores.

El nimero total de clientes de gas na-
tural disminuy6é muy ligeramente en 2024
hasta alcanzar los 7.980.876 clientes.

Los cinco principales operadores
acumularon el 94,7 % de la cuota de
mercado: Naturgy (42,8 %), seguido de
Endesa (20,4 %), Iberdrola (15,4 %),
TotalEnergies (11,3 %) y Repsol
(4,8 %). Destaco la pérdida de clientes
de Naturgy (-30.300) y el crecimiento
de Repsol (+15.700).

En términos de ventas de gas,
Naturgy (27 %), Endesa (14,9 %), Repsol
(11,9 %), Iberdrola (7,2 %), Axpo (5,5 %)
y Moeve (5,2 %) fueron los grupos con
mas ventas. El resto de los comerciali-
zadores, con cuotas por debajo del 5 %,
acumularon el 28,3 % del mercado.

Por su parte, el ano cerré6 con
7.981.375 puntos de suministro de
gas natural de los que el 66,8 % per-
tenecia al Grupo Nedgia, el 12,4 % al
Grupo Nortegéas, Madrilena de Gas os-
tentaba el 11,4 %,

Grupo Redexis el 8,2 % y Dicogexa
el 1,2 %. Domus Mila Natural cerré con
2.486 puntos y Enagas con 34.

Grupo Naturgy; 27,0%

Resto (<1%); 9,6%

Grupo Bbe; 1,0%

Grupo Disa; 1,0%
Grupo Met; 1,1%
Grupo Engie; 1,4%
Grupo Shell; 1,5%
Grupo Edp; 1,8%
Grupo Galp; 1,9%
Grupo Eni; 2,5%

Grupo Bp; 3,1%

Grupo Endesa-Enel;
14,9%

Grupo Repsol;
11,9%
Grupo Iberdrola;
7,2%

Grupo Axpo; 5,5%

Grupo Cepsa; 5,2%

Grupo Totalenergies; 3,5%

Cuota de mercado de ventas de gas por grupos societarios en 2024 (TWh)

DEMANDA DE GAS

Se registré un descenso del 4 %
hasta los 311 TWh, debido a un menor
consumo para la generacion eléctrica
(=22 %). Por el contrario, el consumo
industrial aumento ligeramente (3,6 %),
influido por la bajada de precios del gas
natural. También crecié ligeramente el
consumo doméstico-comercial (0,9 %)
hasta alcanzar los 54,6 TWh. El sumi-

Nedgia y CONCOVI impulsan la utilizacién
de gas en las cooperativas de viviendas

Edificacion de Nedgia, y Juan Casares,

presidente de la Confederacion de
Cooperativas de Vivienda y Rehabilitacion
de Espana (CONCOVI), han firmado un
acuerdo de colaboracion para impulsar
la eficiencia energética en las viviendas
promovidas por las sociedades coope-
rativas afiliadas a CONCOVI mediante la
instalacion de sistemas de calefaccion a
gas, tanto renovable como natural.

Nedgia, la distribuidora de gas en
Espana del grupo Naturgy, facilitara a las
cooperativas el desarrollo integral de la ins-
talacion de soluciones hibridas de gas en
sus viviendas, ya sea gas verde o natural,
para los usos de calefaccion, agua caliente y
cocina, con el objetivo de que estos hogares
puedan obtener un mayor ahorro econdémico
reduciendo su consumo energético.

Para ello, apoyara a los asociados de
CONCOVI con todos los tramites nece-
sarios, como la realizacion de estudios
previos, redaccion del proyecto especifico,
diseno de la instalacion de gas, supervi-

Fancisco Torres, responsable de Nueva

sion de obra, replanteo de instalaciones
receptoras, formacion y asesoramiento
técnico. También, ofrecera orientacion so-
bre las ultimas tecnologjas y soluciones
hibridas de alta eficiencia de gas natural
con energias renovables que se vayan
presentando en el sector.

Actualmente, el sector gasista esta in-
merso en un proceso de transformacion
para inyectar gas verde en las infraestruc-
turas gasistas. Este gas renovable es una
energia verde con balance nulo de emi-
siones de CO,, que puede distribuirse a
través de los mas de 90.000 kilémetros
de la infraestructura gasista que existe
en nuestro pais y emplearse con las mis-
mas aplicaciones energéticas del gas na-
tural en hogares, industrias, comercios y
también para movilidad en el transporte.
Por tanto, las viviendas promovidas por
las cooperativas afiliadas a CONCOVI
contaran con una energia renovable de
suministro continuo sin tener que realizar
ninguna modificacion en los equipamien-
tos de consumo de sus viviendas.

Fi;lalizado el periodo
pyhlica del Proyecto
tecnico de seguridad

nistro para bunkering se duplicd, con
3,9 TWh frente a los 1,9 TWh de 2023.

Se expidieron 496.602 Garantias
de Origen (GdO), equivalentes a 496,6
GWh de energia, de las que un 64 %
correspondian a biogas, un 35 % a bio-
metano y un 1 % a bioGNL. En abril, se
realizé la primera expedicion de GdO
de H2.

Por otro lado, se redimieron 351.085
GdOs: un 91 % en autoconsumo, un 6 %
en puntos de consumo de cliente final y
un 2 % para uso en otro pais. Durante
2024, se redimieron las primeras GdOs
para bunkering.

299 COMERCIALIZADORAS

Durante el ano 2024 se han inscrito
en el listado de comercializadores de
gas natural 28 nuevas empresas comer-
cializadoras y se han dado de baja 12
empresas, por lo que a final de 2024
el nimero de empresas incluidas en el
listado era de 299 comercializadores
de gas, con un crecimiento neto de 16
comercializadores respecto de 2023.

De los 28 nuevos comercializado-
res, 14 han indicado que van a operar
Unicamente en el mercado mayorista.
El resto pueden operar también en el
mercado minorista de ventas a consu-
midores finales.

El nimero de comercializadores que
realizan ventas a consumidores finales
durante el ano 2024 se ha incremen-
tado de 139 a 140 respecto de 2023,
manteniéndose constante el ndmero
de agentes activos en el mercado mi-
norista espanol.

normativa

de consulta
del Reglamento

te infraestructuras e instalaciones
tle comhustibles yaseosos

cluido el periodo de alegacio-
nes publicas al Proyecto de
Real Decreto por el que se aprue-
ba el Reglamento técnico de segu-
ridad de infraestructuras e instala-
ciones de combustibles gaseosos

El nuevo Reglamento técnico
tiene por objeto establecer las con-
diciones técnicas y garantias que
deben reunir las infraestructuras
e instalaciones de distribucién,
transporte y utilizacion de com-
bustibles gaseosos y aparatos de
gas, con la finalidad de preservar
la seguridad de las personas y los
bienes.

El presente proyecto de real
decreto viene a sustituir al actual
Real Decreto 919/2006, de 28
de julio, por el que se aprueba el
Reglamento técnico de distribucion
y utilizacion de combustibles ga-
Se0so0s y sus instrucciones técni-
cas complementarias ICG 01 a 11.

Con este real decreto se pre-
tende realizar una actualizacion de
la reglamentaciéon técnica que se
adapte mejor a las necesidades,
posibilidades y soluciones técni-
cas existentes en la actualidad
para las instalaciones de com-
bustibles gaseosos, en base a la
evolucion de la técnica y la expe-
riencia que se ha ido acumulando
con la aplicacion del reglamento
actual, como la necesidad de inclu-
sién de nuevos combustibles ga-
seo0so0s. Igualmente es necesario
llevar a cabo una revisiéon general
del reglamento que permita aclarar
determinados preceptos del conte-
nido y resolver asi problemas de
aplicacion del mismo

EI pasado 30 de mayo ha con-

Asimismo, se incluyen en el am-
bito del otro tipo de instalaciones
cuya normativa no ha evolucionado
con el tiempo, como el caso de las
plantas de almacenamiento, tras-
vase y llenado de envases de ga-
ses licuados del petréleo o el caso
de las instalaciones de combusti-
bles gaseosos por canalizacion a
presion maxima de diseno supe-
rior a 16 bar. De esta manera, se
pretende evitar la dispersiéon nor-
mativa, quedando la seguridad de
las instalaciones de distribucion y
transporte de combustible gaseo-
so bajo un mismo reglamento de
seguridad.

Ademas, en este proyecto de
real decreto también se actualiza
diversa regulacion nacional, tratan-
dose en concreto del Real Decreto
639/2016, de 9 de diciembre, por
el que se establece un marco de
medidas para la implantacion de
una infraestructura para los com-
bustibles alternativos, del Real
Decreto 552/2019, de 27 de sep-
tiembre, por el que se aprueban
el Reglamento de seguridad para
instalaciones frigorificas y sus ins-
trucciones técnicas complementa-
rias, del Real Decreto 809/2021,
de 21 de septiembre, por el que
se aprueba el Reglamento de equi-
pos a presién y sus instrucciones
técnicas complementarias y del
Real Decreto 337/2014, de 9 de
mayo, por el que se aprueban el
Reglamento sobre condiciones
técnicas y garantias de seguridad
en instalaciones eléctricas de
alta tensién y sus Instrucciones
Técnicas Complementarias ITC-RAT
01 a 23.



Bosch Home Comfort culmina con éxito su
campana “La caldera Junkers mas antigua”

la campana “La caldera Junkers

mas antigua” con la instalacién
de una nueva caldera mural de con-
densacion Bosch Condens 4300i W en
una vivienda de Oviedo. Este modelo
sustituye a una caldera Junkers ZR15
que llevaba 35 anos prestando servicio
de calefaccion de forma ininterrumpida,
convirtiéndose en un verdadero simbo-
lo de durabilidad y fiabilidad.

El proyecto ha supuesto una renova-
cion del sistema de calefaccion y agua
caliente del hogar. La antigua caldera
de calefaccion, situada en la cocina, y
un calentador adicional para el agua
caliente ubicado en una estancia conti-
gua, han sido reemplazados por un uni-
€O equipo mixto de ultima generacion.
La caldera Bosch Condens 4300i W
proporciona calefaccion y agua calien-
te sanitaria con un alto rendimiento,
diseno compacto y navegacion intuitiva
gracias a su control integrado.

“Ganar este concurso fue una sor-
presa maravillosa. No me |lo esperaba
en absoluto, fue casi por casualidad
que me animé a participar. La nueva
caldera Bosch ha supuesto una mejora
enorme: ahora tengo un solo equipo de
tamano compacto que me proporciona
tanto calefaccion como agua caliente,
de forma rapida, eficiente y silenciosa.
Ademas, la instalacion fue impecable y
muy profesional. Estoy encantada con
el resultado. Ha sido una experiencia
fantastica y una gran mejora para mi
hogar”, ha explicado Ana Berenguer, la

Bosch Home Comfort ha cerrado

ganadora de “La caldera Junkers mas
antigua” desde su casa en Asturias.
Uno de los aspectos clave en este tipo
de sustituciones, especialmente en vivien-
das de construccion antigua, es la eva-
cuacion de los condensados que generan
las calderas de condensacion. La nueva
instalacion ha demostrado que, con una
canalizacion adecuada, es perfectamente
viable garantizar una instalacién completa
y eficiente, incluso en los espacios resi-
denciales mas antiguos. Gracias a este
tipo de soluciones, es posible mejorar sig-
nificativamente la eficiencia energética sin
necesidad de grandes reformas.

Naturgy reconoce los 50 aiios
e colaboracin con Hercesa

R

“nhedgia

Nedgia, la distribuidora de gas de gru-
po Naturgy, ha hecho entrega a Juan
José Cercadillo, presidente de Hercesa,
promotora de referencia en el &mbito na-
cional y con presencia en ocho paises,
de un reconocimiento por la colaboracion
histérica de ambas compaiiias que ha per-
mitido llevar el uso del gas a las nuevas
promociones del grupo inmobiliario.
Nedgia y Hercesa mantienen una
alianza desde hace mas de 50 anos
para impulsar la penetracion del gas
en los hogares en el pasado, y para
facilitar la llegada del gas verde hasta
el consumidor final en la actualidad,
contribuyendo asi a la transicion ener-
gética al acelerar la descarbonizacion

Radl Sudrez, consejero delegado de

casas [Ce

> &
" ntido Famib

»iedy

del parque de viviendas de forma efi-
ciente. El grupo inmobiliario dota a sus
nuevas promociones de los elementos
necesarios para el consumo de gas na-
tural en las viviendas.

La colaboracion entre ambas com-
panias permite aportar mayor fiabilidad
y flexibilidad al sistema energético a
través de los gases renovables, contri-
buyendo a favorecer la independencia
energética exterior, asi como fomentan-
do soluciones energéticas que ayuden
al desarrollo de la economia circular. El
gas verde esta llamado a jugar un papel
clave al ser una solucion ya disponible
y mas eficiente que otras alternativas
vinculadas a la electrificacion del con-
sumo en el sector residencial.

compafias 07

Cavagna Group refuerza su presencia
en la peninsulaa ihéricacon

la adquisicion de una participacion
mayoritaria en Resite

Group, lider mundial en solu-

ciones de control, regulacion
y medicion de gases, ha dado un
paso estratégico en su expansion
internacional al adquirir una parti-
cipaciéon mayoritaria en la empresa
madrilena Resite.

Esta adquisicion representa un
avance significativo para Cavagna
Group en su consolidacion dentro
del mercado espanol, integrando la
planta de produccion de Resite en
Madrid. Esta nueva incorporacion
complementa las instalaciones ya
existentes del Grupo en Portugal,
donde desde 2001 se fabrican re-
guladores de baja y alta presion.

Con la integracion de la planta
madrilena, Cavagna Group fortalece-
ra su huella industrial en la peninsu-
la ibérica, ampliando su capacidad
productiva y operativa en la region.

Ademas de sus actividades
principales de gas natural, Resite
asumira un nuevo rol como distribui-
dor oficial y centro de servicio para
otras lineas de negocio del Grupo
Cavagna en Espana, incluyendo so-

I a compania italiana Cavagna

A Cavagna Group Company

luciones para GLR gases técnicos e
ingenieria aplicada, utilizadas tam-
bién en sectores como el sanitario
dando soluciones para gases medi-
cinales y tratamiento de patologias
del sueno. Esta expansion permitira
al Grupo ofrecer servicios mas inte-
grados y completos a sus clientes.

Eloy Torralba, CEO de Resite afir-
ma: “Esta alianza nos permite mirar
al futuro con mas fuerza, sin perder
lo que nos hace unicos: la cercania
con nuestros clientes y la calidad
técnica que siempre nos ha carac-
terizado. Durante esta nueva etapa
nuestro compromiso no cambia:
Continuidad en la atencion y servi-
cios; mayor capacidad de respuesta;
soluciones tecnolégicas de vanguar-
dia 'y por supuesto, cercania, flexibili-
dad y atencion personalizada”.

Iberdrola vende el 100 % del negocio
e contadores inteligentes de Reino Unido

Macquarie, grupo global de servicios

financieros con sede en Australia, para
vender el 100 % de la sociedad propie-
taria de los contadores inteligentes de
Reino Unido de la eléctrica —=SP Smart
Meters Assets Limited, SPSMAL-.

De acuerdo con los términos de la
operacion, la valoracion de esta compa-
nia asciende aproximadamente a 900
millones de libras —unos 1.060 millones
de euros al cambio actual-. La transac-
cioén, que esta sujeta a aprobacion por
la autoridad de competencia de Reino
Unido, esta prevista que esté completa-
da en el tercer trimestre de 2025.

Iberdrola ha firmado un acuerdo con

SP Smart Meters Asset, radicada
en Reino Unido, gestiona en la ac-
tualidad 2,7 millones de contadores.
Macquarie es actualmente uno de los
mayores proveedores de contadores
eléctricos independientes en el Reino
Unido. Establecida en 2003, su nego-
cio de medidores gestiona actualmente
mas de 10 millones de medidores en
total, incluyendo 7.5 millones de me-
didores inteligentes y 2.5 millones de
medidores tradicionales en todo Reino
Unido. Ha proporcionado mas de 1.500
millones de libras de financiacion para
ayudar con el despliegue de medidores
inteligentes en Gran Bretana.

transicion energética

Bosch ha reducido un 27 % sus emisiones
te CO, en toda su cadena de valor

tecnologia y servicios, ha consoli-
dado su posicién como una de las
companias industriales mas comprome-
tidas con la sostenibilidad. En su infor-
me de sostenibilidad 2024, la empresa
presenta avances reales en reduccion
de emisiones, transicion energética, cir-
cularidad, diversidad e impacto social.
“En Bosch no solo queremos cre-
cer, sino hacerlo de forma responsable,
minimizando nuestro impacto en el me-
dio ambiente y generando valor para las
personas”, afirma Stefan Hartung, pre-
sidente del consejo de administracion.
Desde 2020, Bosch es neutra en
carbono en sus mas de 450 sedes en
todo el mundo. Es decir, sus plantas y
oficinas ya no generan emisiones netas
gracias a cuatro pilares: aumento de la
eficiencia energética, generacion de su
propia energia a partir de fuentes reno-
vables), compra de electricidad verde
y, como ultimo recurso, utilizacion de
créditos de carbono para compensar
las emisiones residuales de CO..
Asi,en 2024, el 99,5 % de toda la
electricidad utilizada por Bosch proce-

Bosch, proveedor lider mundial de

dia de fuentes renovables y se genera-
ron 197 GWh de energia verde en sus
propias instalaciones, el equivalente al
consumo de 60.000 hogares.

Ademas, Bosch ha conseguido
reducir en cinco anos 123 millones
de toneladas de CO, en su cadena
de valor, lo que equivale a las emisio-
nes anuales de paises como Bélgica.
Con este avance, la compania eleva su
meta: recortar un 30 % sus emisiones
indirectas para 2030, independiente-
mente de su crecimiento.

Bosch ha llevado a cabo mas de
7.000 proyectos de eficiencia energéti-
ca desde 2019, con un ahorro total de
1.144 gigavatios hora. Esto equivale al
consumo de energia eléctrica de una ciu-
dad como Valladolid durante todo un ano.

Solo en 2024 se activaron mas
de 1.100 nuevos proyectos, como
el sistema de gestion inteligente de
energia en su planta de £6dz (Polonia),
que redujo un 31 % el uso de cale-
faccion. Ademas, Bosch ha destinado
un presupuesto especifico de 1.000
millones de euros hasta 2030 para
seguir optimizando el uso de energia.



08 dossierglp

En 2024 repunto el_consumo te GLP

mente en 2024 situandose en 2,135

millones de toneladas impulsada por
el consumo de autogas (envasado y a
granel) y el grupo de ‘otros’. Seglin datos
elaborados por Cores, la venta de GLP
envasado y a granel retrocedié un 1,8y
un 2.4 % respectivamente.

Por su parte, la produccion en las re-
finerias espanolas cerr6 el ano en 1,25
millones de toneladas apuntando un cre-
cimiento del 4,7 % durante el ejercicio.
Cabe destacar que este vector energé-
tico representa un 2 % de la produccion
bruta de las refinerias espanolas.

Con respecto al comercio exterior el
ano cerr6 con sendos incrementos en
los movimientos de importacion (+2,1 %)
que cerraron en 1,05 millones de tonela-
das y exportacion (+13,3 %) con 0,5 mi-
llones de toneladas. El saldo deficitario
fue de 0,51 millones de toneladas con
una evolucion negativa (-7,7 %).

El avance de 2025 muestra una
nueva tendencia ya que se han recu-
perado las ventas de envasado, granel
y autogas, un 4,2, un 10,8 y un 6,1 %
respectivamente, mientras que el grupo
de ‘otros’ ha retrocedido un 47,6 %, las-
trando la cifra final un 12,9 %.

Con ligeras variaciones, la cuota de
mercado por productos esta liderada por el
GLP envasado, seguida del grupo de ‘otros’,
granel y cierra la tabla el autogas cuyo con-
sumo no para de crecer en nuestro pais.

En el ambito empresarial, recordar
que en 2024 y en linea con su estrategia
Positive Motion para convertirse en un re-
ferente de la transicion energética, con el
acuerdo de venta de sus filiales de butano,
propano y autogas en Espana y Portugal
(Gasib) a la empresa Abastible S.A., filial de
la chilena Empresas Copec, y referente en
Latinoamérica en el negocio de gas licuado.

La demanda de GLP repunté ligera-

OPERADORES Y COMERCIALIZADORAS

AUTORIZADOS
A continuacion se ofrece un listado

de las companias autorizadas a operar

en los mercado mayorista y minorista.

Operadores al por mayor de GLP:

e BP OIL ESPANA, S.A.

e CEPSA COMERCIAL PETROLEO, S.A.U.
(AHORA_MOEVE)

¢ COMPANIA DE GAS
ZARAGOZA, S.A.

e DISAGAS,S.AU.

e GALP ENERGIA ESPANA, S.A.U.

e GASIB SOCIEDAD IBERICA DE GAS

LICUADO, S.L.U.

PRIMAGAS ENERGIA, S.A.U.

REPSOL BUTANO, S.A.

REPSOL SOLUCIONES ENERGETICAS, S.A.

VITOGAS ESPANA, S.A.

Comercializadores al por menor de GLP:

e ALIARA GLR S.L.U.

e CATGAS ENERGIA, S.A.

e CEPSA COMERCIAL PETROLEO, S.A.U.
(AHORA MOEVE)

e CH GAS, S.L.

¢ DISA GAS, S.A.U. 3

e DISTRIBUCION Y COMERCIALIZACION

DE GAS EXTREMADURA, S.A.

DOMUS MIL GAS, S.A.

ENERKIA ENERGIA, S.L.U.

EXPROYECT, S.L.

GAS DE GUIXES, S.A.

GAS ESPINAR, S.L  _

GALP ENERGIA ESPANA, S.A.U.

GAS EXTREMADURA RED GLR S.L.U.

GAS NATURAL REDES GLR S.A.

GASIB SOCIEDAD IBERICA DE GAS

LICUADO, S.L.U.

GASINDUR, S.L.

IBERPROPANO, S.A.

MADRILENA RED DE GAS, S.A.U.

NED SUMINISTRO GLR S.A.U.

NEDGIA ANDALUCIA, S.A.

NEDGIA ARAGON, S.A.

NEDGIA CASTILLA Y LEON, S.A.

NEDGIA CASTILLA-LA MANCHA, S.A.

NEDGIA CATALUNYA, S.A.

NEDGIA CEGAS, S.A.

NEDGIA GALICIA, S.A.

NEDGIA MADRID, S.A.

NEDGIA NAVARRA, S.A.

NEDGIA RIOJA, S.A. .

NORTEGAS ENERGIA DISTRIBUCION, S.A.U.

PRIMAGAS ENERGIA, S.A.U.

LICUADO

Sebastia Masas, consejero delegado de Vitogas y actual presidente de AGL

Consumo de gases licuados del petroleo 2024

Unidad: miles de toneladas

2023

2024

kt kt TV (%)* Estructura (%)
Envasado 84 706 -1,8 33,1
Granel 59 469 -2,4 21,9
Automocidn (envasado y granel) 10 123 8,9 58
Otros ** 73 838 6,8 39,2
Total 226 2.135 18 100,0

* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del afio anterior

Fuente: Cores

** Incluye GLP distintos de los anteriores incluyendo GLP destinado a su posterior transformacion

“ igual que 0,0 / ™ distinto de 0,0

Evolucion del nimero de clientes de GLP canalizado 2024-2023

Empresa 2023 2024 Incremento 2024 /2023
Vitogas 6.517 8.707 33,6
Propa 583 617 58
Redexis 114.657 115.133 0,4
Gas Barbastro 1.693 1.693 0
Catgas 77 77 0
Nortegas 89.313 89.079 -0,3
Nedgia 171.298 170.279 -0,6
Disa 289 282 -2,4
Primagas 12.835 10.679 -16,8
Moeve 5.028 3.975 -20,9
Madrilefia 4.204 3.152 -25
Iberpropano 1.511 1.029 -31,9
Aliara 6.142 3.618 -41,1
Dicogexa 3.998 0 -100
Repsol 0 0 #
Total Espaiia 418.145 408.320 -2,3
¢ PROPADOMESTIC INDUSTRIALRAR,S.A. ¢ REPSOL BUTANO, S.A.
e REDEXIS, S.A. ¢ REPSOL SOLUCIONES ENERGETICAS, S.A.
e REDEXIS GAS MURCIA, S.A. e VIRTUS ENERGIA, S.A.
e REDEXIS GLR S.L. e VITOGAS ESPANA, S.A.

En 2025 crece el consumo llll! GLP
envasado, a granel y autogas

Consumo de gases licuados del petroleo

Unidad: miles de toneladas

Abril 2025 Acumulado anual  Ultimos doce meses
kt v (%)* kt v (%)* kt TV (%)*  Estructura (%)
Envasado 61 1,5 298 42 718 1,6 35,4
Granel 41 72 221 10,8 490 5,4 24,2
Automocion (envasado y granel) 11 39 41 6,1 125 7,6 6,2
Otros ** 56 -39,3 155  -47,6 696 -19,8 34,3
Total 169 -16,1 715 -129 2.030 -5,9 100,0

* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del afio anterior

Fuente: Cores

** Incluye GLP distintos de los anteriores incluyendo GLP destinado a su posterior transformacion

“ igual que 0,0 / ™ distinto de 0,0

e acuerdo con la tendencia que
Dviene manteniéndose a lo largo

del ano en curso, el consumo de
GLP registr6é un importante retroceso
en el cuarto mes de 2025, segun las
cifras facilitadas por la Corporacion
de Reservas Estratégicas (CORES),
situandose en 169.000 toneladas, lo
que supone un 16,1 por 100 menos
que en el mismo mes del pasado ano.

Lastrado por el consumo de ‘otros
productos’ que acumula un retroce-
so del 47,6 %, el resto de productos
han cerrado un primer cuatrimestre
positivo con incrementos en todos
los segmentos que van desde el 6,1
al 10,8 %.

El GLP envasado continua osten-
tando la mayor cuota de mercado
con el 35,4 % de las ventas.

CRECE LA DEMANDA DE GLP
CANALIZADO EN 2024

La CNMC informa que en 2024,
la demanda de GLP por canalizacion
registré un leve incremento del 1,3 %
respecto al ano anterior, alcanzando
las 149.906 toneladas, equivalentes
a 2.074 gigavatios hora. Este creci-
miento supuso un aumento de 1.891
toneladas en comparacion con 2023.

Los tres principales distribuidores
de gas natural concentraron la mayor
parte del mercado de GLP canalizado.
Nedgia (Naturgy) lider6 con un 42,5 %
del total (63.772 toneladas), seguida
por Redexis, con un 26,7 % (40.094
toneladas), y Nortegas, con un 17,1 %
(25.565 toneladas).

Por regiones, las comunidades au-
ténomas que registraron un mayor volu-
men de ventas fueron Cataluna (15,7 %),
Madrid (13,7 %) y Galicia (10,9 %). Sin
embargo, no todas las comunidades
mostraron una evolucion positiva. En
seis de ellas el consumo disminuyo,
destacando los descensos en Canarias
(-56,3 %) y Extremadura (-31,6 %), esta
Ultima debido principalmente a la conver-
sion de redes a gas natural. En contras-
te, el consumo aument6 en el resto del
pais, siendo Navarra la region con mayor
crecimiento (+15 %).

El GLP canalizado sigui6 constituyen-
do una alternativa clave para el suminis-
tro de gas en zonas rurales o alejadas de
la red de gas natural, con una orientacion
predominante hacia el sector domésti-
co. Por su parte, la demanda industrial
en areas sin conexion a la red se cubrié
generalmente mediante el suministro de
GLP a granel, sujeto a precios libres.

A finales de 2024, el nimero de
clientes en el régimen regulado de GLP
canalizado se situé en 408.320, casi
10.000 menos que en 2023. La trans-
formacion de redes hacia gas natural
avanzo lentamente: solo 8.451 puntos
de suministro pasaron a gas natural
durante el ano, principalmente en las
redes de Gas Extremadura y Madrilena.

En términos de cuota de mercado
por nimero de clientes, Nedgia se man-
tuvo a la cabeza con un 41,7 %, se-
guida de Redexis (28,2 %) y Nortegas
(21,8 %). Cabe destacar que en este
mercado operan 24 empresas, perte-
necientes a 14 grupos empresariales.

Con respecto a la evolucién inte-
ranual senalar que de los 14 grupos
que operan en el mercado de canaliza-
do, tan solo 3, Vitogas, Propa y Redexis
han visto crecer su cartera de clientes.
En este sentido, la acertada estrategia
comercial de Vitogas le ha llevado a
ganar 2.190 nuevos clientes, mientras
que Redexis sum6 476 nuevos y Propa,
34. El resto cerr6 a la baja.

Por su parte, Repsol Butano fue el
principal proveedor de GLP a las em-
presas distribuidoras, con unas ventas
totales de 121.956 toneladas.

El suministro de GLP canalizado se
realiz6 a una tarifa regulada, compuesta
por un término fijo y otro variable, ambos
actualizados mensualmente. En diciem-
bre de 2024, el precio se situé en 92,16
céntimos de euro por kilogramo, lo que
representd un incremento interanual del
4.8 % respecto a diciembre de 2023.

UNA ENERGIA SEGURA
Y CON FUTURO

Tal y como senala la Asociacion de
Gas Licuado AGL, el apagoén que afecté
a todo el pais en el mes de abril ha sido
un claro recordatorio de la necesidad
de contar con suministros diversifica-
dos, integrando todas las fuentes de
energia disponibles. En cuestion de mi-
nutos, miles de hogares, comercios y
empresas se quedaron sin electricidad,
paralizando actividades cotidianas.

En ese sentido, el gas licuado puede
mantener su operatividad incluso durante
interrupciones del suministro general. Esto
lo convierte en un recurso estratégico que
garantiza la continuidad en el uso de co-
cinas, sistemas de calefaccion o ilumina-
cion, proporcionando un suministro seguro
cuando mas se necesita.

Ademas, en momentos como estos, la
labor de los profesionales del sector —dis-
tribuidores, técnicos e  (Pasa a pagina 09)



FEGICAT reivindica el valor del oficio de instalador

y rechaza los estereotipos: una profesion esencial,

con futuro y con gran reconocimiento

raiz del apodo de “fontanero”
Aasignado a Leire Diaz (PSOE),

la Federacion de Gremios de
Instaladores de Cataluna (FEGICAT)
quiere hacer un llamamiento publico a
superar los estereotipos que, con de-
masiada frecuencia, siguen pesando
sobre una profesion esencial para el
funcionamiento del pais.

“Ser instalador no es ninguna bro-
ma: es una profesion de responsabili-
dad, conocimiento técnico y vocacion
de servicio”, ha manifestado Radl
Rodriguez, director general de FEGICAT.
“Es inadmisible que en pleno siglo XXI
todavia se banalice un empleo que

EFINTEC 2025, mas que una feria,
el epicentro del cambio en el sector
de la instalacion y la energia

cion, EFINTEC 2025 ya supera el 80 %

e ocupacion del espacio expositivo

y se consolida como el evento mas influ-

yente para quienes mueven el presente y

futuro del sector: fabricantes, distribuido-
res, prescriptores e instaladores.

Este ano, la cita va un paso mas
alla. No solo por los expositores ya con-
firmados, sino por su apuesta clara por
la experiencia, la conexion y el conoci-
miento aplicado.

En el pabell6n 1 de Fira de Barcelona —
Gran Via, los dias 8 y 9 de octubre, el sec-
tor encontrara mucho mas que stands:

Un Auditorio totalmente renovado
con tecnologia audiovisual donde se
celebraran mesas redondas, charlas
de alto nivel y debates sectoriales.

Una Zona de Innovacién donde las
soluciones mas disruptivas brillan con
luz propia ante un publico profesional.

El Village, el espacio perfecto para
que el networking fluya en un entorno
mas distendido, y que acogera el af-
terwork al cierre de cada jornada. Este

A;alta de cuatro meses para su celebra-
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instaladores— se vuelve esencial. Su
dedicacion y capacidad de respuesta
permiten que hogares y negocios man-
tengan su actividad.

Por otro lado, los fendmenos me-
teorologicos extremos o catastrofes
naturales, que generan situaciones
de emergencia —como fue el caso de
la dana sufrida en Valencia el pasado
mes de noviembre— afectan gravemen-
te a las infraestructuras energéticas,
dificultando o incluso interrumpiendo
el acceso a la electricidad u otras ener-
gias. Por ello, garantizar el suministro
a las personas afectadas es funda-
mental.

En estos escenarios, el gas licuado
ha demostrado ser una solucion eficaz.
Gracias a su versatilidad y a su facili-
dad de transporte y almacenamiento,
puede garantizar ese suministro ener-
gético tan vital y necesario incluso en
zonas aisladas o con infraestructuras
danadas. Servicios de emergencia,
hospitales o residencias pueden be-
neficiarse de una fuente de energia
segura, inmediata y autbnoma.

AGL coincide en que la transicion
energética hacia un modelo mas limpio
y eficiente es necesaria, pero también
debe ser justa para no dejar a nadie
atras. Apostar por una unica fuente de
energia implica riesgos si esa fuente
falla o no puede dar respuesta inme-
diata en situaciones de emergencia.
Por ello, la diversificacion energética es
clave para garantizar la estabilidad del
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ano liderado por Nedgia ofrecera una
zona mas confortable y abierta tanto a
expositores como visitantes.

Ademas, en esta edicion se suman
agentes clave como la Generalitat de
Catalunya a través del ICAEN, SOC y
CONFORCAT, fortaleciendo la dimen-
sion institucional y el apoyo a la for-
macién y crecimiento del sector, y por
otro lado Aigles de Barcelona, BBVA,
Movento y Nedgia.

EFINTEC 2025 es mas que una fe-
ria: es el lugar donde el sector se acti-
va, evoluciona y se reinventa.

sistema, atendiendo a las necesidades
particulares de cada usuario y territorio.
El gas licuado cumple un papel funda-
mental en este equilibrio: actia como
una energia de respaldo, accesible y
lista para entrar en funcionamiento
cuando otras fuentes no lo consiguen.

Esta energia es una solucion de
presente y futuro, preparada para
responder en los momentos mas cri-
ticos. Las recientes situaciones de
emergencia han puesto en evidencia
la necesidad de contar con energias
seguras, disponibles y adaptables a
cualquier entorno.

Ademas, desde AGL contintdan de-
fendiendo el papel del GLRasi como de
los gases renovables BioGLP y rDME,
en la seguridad energética del pais.

En este sentido, cabe destacar las
palabras de Sebastia Masas, presiden-
te de AGL: “El gas licuado es una op-
cion clave, ya que es energéticamente
coste-ficiente y garantiza el suministro
a la mayoria de los territorios, inclui-
das las zonas ultraperiféricas de difi-
cil acceso como Canarias o las zonas
rurales.

Es la unica forma de asegurar
la viabilidad de la descarbonizacion,
especialmente cuando muchos ciu-
dadanos admiten tener una capaci-
dad limitada de contribucion a titulo
individual, consecuencia probable de
una situacion econdémica precaria, tal
y como se pudo comprobar en una en-
cuesta elaborada por 40dB a peticion
de la AGL.”
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garantiza el confort, la seguridad y el
bienestar de la ciudadania”.

El oficio de instalador/a —ya sea de
agua, electricidad, gas, climatizacion o
energias renovables— implica una for-
macion especializada y una interven-
cion directa en servicios esenciales:
desde reparar una averia eléctrica en
un hospital hasta garantizar calefac-
cién en una escuela o poner en mar-
cha una instalacion fotovoltaica en un
hogar.

Actualmente, las empresas insta-
ladoras viven un momento clave. La
transicion energética, la digitalizacion
de los edificios y la movilidad eléctrica
multiplican las oportunidades de futuro
para los jovenes que optan por esta

instalaciones 09

via profesional. Segun datos propios
de FEGICAT, Catalunya necesita incor-
porar a mas de 107.500 trabajadores
calificados dentro de 2050 para poder
afrontar los retos del sector.

Desde FEGICAT, se hace una apues-
ta decidida por la formacién profesional,
el relevo generacional y la dignificacién
del sector. A través de las escuelas gre-
miales, los programas de FP Dual y la
colaboracion con las administraciones,
se trabaja para que los jovenes vean
esta profesién como una eleccion de
primera, con futuro e impacto social.

“Es hora de dejar atras los clichés”,
concluye Rodriguez. “Detras de cada
instalador o instaladora hay una histo-
ria de compromiso y profesionalidad. Y
esto merece respeto, reconocimiento y
orgullo colectivo.”

26.000 TRABAJADORES

FEGICAT es la organizacién empre-
sarial de las entidades territoriales de
Cataluna que representan a las em-
presas instaladoras en su amplitud de
especialidades: fotovoltaica, energias
renovables, agua, gas, eléctricas, tér-
micas en edificios, petroliferas, frigo-
rificas, equipos a presion, proteccion
contra incendios, domética y. El gran
volumen de empresas instaladoras si-
tuadas en Cataluna hace que FEGICAT
sea la organizacion territorial mas im-
portante, liderando el conjunto de la
actividad en Cataluna.

Directa e indirectamente, a través
de las entidades que agrupa, FEGICAT
representa a 17 asociaciones, unas
5.200 empresas instaladoras, que
emplean a cerca de 26.000 trabaja-
dores, convirtiendo a FEGICAT en un
interlocutor imprescindible en el ambito
empresarial.

marketing

Bosch Home Comfort lanza la campana
“E Calentador Junkers Mas Antiguo»

tenibilidad, la eficiencia y el

confort en el hogar, Bosch
Home Comfort lanza su nueva
campana “El Calentador Junkers
Mas Antiguo”. Esta iniciativa bus-
ca identificar el calentador Junkers
mas antiguo aun en funcionamien-
to en una vivienda espanola para
reemplazarlo por un nuevo calen-
tador, mucho mas eficiente, con
un cuidado y elegante diseno y
tecnologia de dUltima generacién
que le convierte en un modelo a
la vanguardia de los sistemas de
agua caliente instantanea, incluso
ya preparado para funcionar con
mezclas hasta de un 20 % de hi-
drégeno.

Este cambio no solo implica una
reduccion significativa en el consu-
mo de gas y en la factura energética,
sino que también supone una contri-
bucion directa a la descarbonizacion.

Todos los interesados podran ins-
cribirse a través de las pagina web
de la compania.

La produccion de agua caliente
sanitaria representa hasta el 38 %
del consumo de gas natural en el
hogar. Sin embargo, miles de vivien-
das en Espana aun cuentan con ca-
lentadores antiguos con tecnologias
obsoletas como la llama piloto per-
manente o la camara abierta, que
consumen gas de forma continua y
presentan mayores riesgos de emi-
siones de CO, y NOx.

Ademas de un mayor consumo
energético, estos equipos requie-
ren un mantenimiento frecuente y
carecen de sistemas modernos de
seguridad o modulacion para garan-
tizar un 6ptimo funcionamiento. Por
eso, Bosch Home Comfort quiere
visibilizar esta realidad silenciosa y

En SuU compromiso con la sos-

promover el cambio hacia soluciones
mas eficientes.

En esto contexto, la nueva ge-
neracion de calentadores de agua
a gas marca Bosch se presenta
como la solucion ideal para la sus-
titucion de antiguos calentadores
Junkers, ya que mantiene la com-
patibilidad con las conexiones exis-
tentes, facilitando el proceso de
reemplazo e instalacion.

Un ejemplo de ello es el nuevo
modelo Bosch Therm 6600 S, re-
sultado de la maxima experiencia
de Junkers y la gran innovacion de
Bosch, ya que representa una evo-
lucién tecnolégica gracias a la in-
teligente tecnologia de combustién
patentada por Bosch y a la calibra-
cion automatica.

Este calentador estanco, dise-
nado para ofrecer la maxima como-
didad, esta disponible en versiones
de 12, 15y 17 litros, destaca por
su diseno compacto, su rapida ins-
talacion en reformas al contar con
las mismas conexiones que los ac-
tuales modelos Junkers y por ser
compatible con accesorios exis-
tentes. Por ultimo, brinda un alto
rendimiento con el menor consumo
al ofrecer agua caliente en menos
de 15 segundos, asegurando ade-
mas una temperatura constante
sin oscilaciones. El calentador es
de bajo NOx lo que supone menos
emisiones contaminantes. Tiene
control termostatico de tempera-
tura y trabajan de forma eficiente,
permitiendo ahorrar a la vez que
ofrecen mayor confort en agua ca-
liente, con calificacion energética
A. Asimismo, esta preparado para
el futuro renovable: compatible con
energia solar térmica y mezclas de
hasta un 20 % de hidrégeno.
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La renovacion del parque de calderas
y los gases verdes, vectores de crecimiento /.FE(CH
del sector de chimeneas

de calefaccion con respecto a ejercicios preceden-

tes liderada por una aumento de las ventas de
calderas murales, que sumaron 276.000 unidades,
frente a las 264.000 vendidas en 2023, sin duda
un ano dificil. Adicionalmente, se vendieron 22.000
calderas de pie y 195.000 calentadores a gas. La
suma arroja un mercado que supera el medio millon
de equipos (562.000 unidades frente a las 496.700
vendidas en 2023, esto es un 13,1 % mas) cuya
instalacién ha actuado como estimulo del mercado
de sistemas de evacuacion.

En este contexto, un parque de calderas obsoletas
constituye uno de los mayores retos para cumplir los
objetivos del Pacto Verde europeo. Nuestro pais nece-
sita renovar aproximadamente 270.000 equipos cada
ano para cumplir con los plazos de descarbonizacion
previstos, un objetivo ambicioso pero alcanzable si
se toman las medidas adecuadas.

Para ello, resulta esencial una toma de concien-
cia por parte tanto de la empresa instaladora, como
del consumidor final de la propia necesidad de re-
novacion de los equipos y de la posibilidad factible
de su sustitucién por una caldera de gas de Ultima
generacion. En este sentido, cabe senalar que la des-
informacion sobre las calderas de gas, alimentada
por rumores infundados sobre su futura prohibicion,
ha generado indecision, lo que esta retrasando las
decisiones de compra.

Tal y como reconoce FEGECA, en este contexto,
“es fundamental proporcionar a los consumidores
informacioén clara, precisa y respaldada legalmente
conforme a las Directivas Europeas, para explicar
que las calderas de gas siguen siendo una opcion
eficiente y viable para la inmensa mayoria de los
hogares Espanoles.”

El esfuerzo conjunto de administraciones y fabri-
cantes resulta esencial para impulsar la reposicion
viable econémica y técnicamente del parque de mas
de 6 millones de calderas obsoletas.

En este sentido la reciente creacion de la Alianza
por una Energia Sostenible y Accesible en el Hogar
(AESAH) impulsada por AGL, FEGECA, CONAIF, Sedigas
y AICE, y abierta a todos los agentes del sector inte-
resados, nace con un propdésito claro: promover una
transicion energética justa, eficiente e inclusiva en
los hogares espanoles, apostando por la neutralidad
tecnolégica y el aprovechamiento de todas las solu-
ciones renovables y descarbonizadoras disponibles.
Durante la presentacion de la AESAH, el Jefe de Area
de la Subdireccién General de Eficiencia y Acceso a
la Energia, Alfredo Garz6n Gémez ha senalado que
desde el punto de vista del MITECO, “el mayor reto
es traducir obligaciones generales y aterrizarlas a
cosas concretas que sean Utiles para usuarios y
empresas”, y que Su equipo trabaja para que “la
normativa sea clara y no deje dudas”, especialmen-
te respecto al uso de calderas, a ninguno de los
agentes involucrados en la descarbonizacion de los
hogares.

En 2024 se registro una ligera mejora del mercado

AFECH, COMPROMETIDA
CON LA DESCARBONIZACION

En esta misma linea, Jose Carlos Suay, presi-
dente de la Asociacion de Fabricantes Espanoles de
Chimeneas Metalicas AFECH ha destacado que el
sector cree firmemente que alcanzar los objetivos de
neutralidad climatica requiere un enfoque tecnolégico
plural, donde todas las soluciones sostenibles dis-
ponibles desempenen su papel. En este sentido, los
gases renovables constituyen una herramienta clave
y, ademas, disponible aqui y ahora.

Comprometida con un modelo energético basado
en la innovacion, la neutralidad tecnolégica y el res-
peto al medio ambiente, AFECH afirma que nuestro
pais dispone de un elevado potencial para la genera-
cion de biogas, biometano, gas sintético e hidrégeno
verde, energias limpias que permiten una transicion
energética eficiente y realista. Su principal ventaja
es que pueden aprovechar la actual red de distribu-
cion de gas y ser utilizados en equipos térmicos ya
existentes, tanto en edificaciones nuevas como en el
parque inmobiliario actual, cuya renovacion integral
seria costosa y, en muchos casos, inviable.

En este sentido, tal y como record6 en la pasada
edicion de IDG INcenieria DEL GAs, Suay destaca que
mas del 80 % de los edificios que estaran en uso en
2050 ya estan construidos hoy y muchos de ellos no
pueden adaptarse facilmente a soluciones eléctricas
como las bombas de calor, ya sea por limitaciones
técnicas, constructivas o econdmicas. En este contex-
to, los gases renovables ofrecen una solucion viable,
segura y respetuosa con el medio ambiente.

Desde AFECH, destacan el papel que juegan estos
vectores energéticos en el presente y futuro de los siste-
mas térmicos y subrayan que tanto biometano como el
hidrégeno (mezclado al 20 % con gas natural) son com-
patibles con las instalaciones actuales y en lineas gene-
rales tampoco las chimeneas requieren modificaciones,
mas alla de respetar materiales adecuados segun el
tipo de aparato (como acero inoxidable o polipropileno),
siguiendo siempre las normas de instalacion.

“La infraestructura y la tecnologia necesarias para
incorporar estas soluciones ya existen. Por ello, es
el momento de facilitar su desarrollo y su adopcion,
desde una vision integradora de la transicién ener-
gética”, afirma Suay.

MATENIMIENTO ESTIVAL

Aunque las altas temperaturas dejan a la chime-
nea en un segundo plano, AFECH recuerda que el
verano es la época ideal para su mantenimiento y
puesta a punto.

Con la llegada del calor, la chimenea deja de ser
el centro del hogar, pero no por ello debe quedar en
el olvido. Especialistas en climatizacién y seguridad
domeéstica recuerdan que realizar labores de limpieza
y revision durante los meses de verano es clave para
asegurar un funcionamiento seguro y eficiente en la
proxima temporada de frio.

Entre las recomendaciones mas destacadas se
encuentran:

—Limpieza y deshollinado: eliminar hollin y resi-
duos acumulados previene obstrucciones y mejora
el rendimiento del tiro en invierno.

—Revision y proteccion: cerrar el tiro cuando no se
usa evita entradas de aire o pequenos animales. En
instalaciones comunitarias, es aconsejable revisar
los conductos compartidos.

—Cuidados exteriores: en el caso de chimeneas
de exterior, se recomienda el uso de fundas protec-
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e ofrece a continuacién la relacion de
las principales companias que operan en
Espana en el sector.

» BOFILL (Barcelona).

» CHIMENEAS FG
Ourense).

» CHIMENORTE (Noain, Navarra) se dedi-
ca al suministro y fabricacion de conductos y
accesorios para instalaciones de chimeneas
orientado al profesional de la reforma y cons-
truccion.

» CHIMETAL
Madrid).

» CONVESA (Méstoles, Madrid).

» DINAK (Vigo, Pontevedra) con mas de 40
anos, es lider en Espana y parte del top 5 de
empresas europeas del sector. Esta especia-
lizada en el calculo, diseno y fabricacion de
conductos y chimeneas modulares, chimeneas
autoportantes y depésitos para todo tipo de
aplicaciones y sectores. Posee delegaciones
en Francia, Bélgica y Reino Unido y presencia
en mas de 40 mercados.

» DISMOL MASQUEFA
Barcelona).

» EXPO INOX (Terrassa, Barcelona).

» FIG (Alfajarin, Zaragoza).

» FR (Cerdanyola del Vallés, Barcelona).

» GRUPO POUJOULAT (Saint-Symphorien,
Francia).

» ROS CHIMNEYS (EI Pla de Santa Maria,
Tarragona) forma parte de ROS Group, fundado
en 1867. Fabrica tuberia para la conduccion y
la evacuacion de humos en areas de aplicacion
como calefaccion, industrial y ventilacion. Su
amplia gama, homologada conforme normati-
vas vigentes, incluye tuberia de doble pared
aislada, simple pared, resistente al fuego, con-
céntrica y colectiva, entre otras.

(Pereiro de Aguiar,

(Paracuellos de Jarama,

(Masquefa,

» SABANZA (Villamediana de Iregua, La
Rioja)
» TUBIGAMO (Rivas-Vaciamadrid) posee

mas de 30 anos de experiencia como fabri-
cante de chimeneas metalicas, conductos de
ventilacion y calefaccion para la evacuacion de
humos y gases.

toras o tratamientos especificos contra la humedad
y el sol.

Mantener la chimenea en buenas condiciones no
solo alarga su vida util, sino que garantiza seguri-
dad, eficiencia energética y confort cuando vuelva el
frio.

INSTALACIONES INDUSTRIALES

Los nuevos combustibles industriales exigen re-
disenar los sistemas de evacuacién de humos. Con
la creciente adopcion de combustibles alternativos
como el hidrégeno o el biogas en procesos térmicos
industriales, surgen nuevos retos técnicos que requie-
ren soluciones especificas y no estandar.

En la misma linea apuntada, desde la AFECH, se
hace una llamada de atencion a la industria para pres-
tar especial atencion al correcto dimensionamiento
de los sistemas de evacuacion de gases, teniendo en
cuenta las propiedades fisico-quimicas particulares
de estos nuevos combustibles.

El hidrégeno, por ejemplo, genera una llama sig-
nificativamente mas caliente y seca que los com-
bustibles tradicionales, lo que puede afectar tanto
al rendimiento como a la seguridad del sistema. Por
otro lado, el biogas puede contener compuestos co-
rrosivos que, si no se seleccionan adecuadamente
los materiales de los conductos, pueden reducir dras-
ticamente su vida util.

Un diseno inadecuado o un mantenimiento de-
ficiente pueden derivar en condensaciones acidas,
pérdida de eficiencia energética e incluso en riesgos
estructurales por corrosion prematura.

“Innovar también es anticiparse”, senalan desde
la Asociacion. Por ello, recomiendan apostar por in-
genieria especializada, materiales certificados y un
marco normativo actualizado que garantice que la
transicion a energias limpias no implique un retroceso
en seguridad ni en eficiencia operativa.
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» PRACTIC (Meliana, Valencia) es una empre-
sa espanola con mas de 100 anos de experiencia
en la fabricacion de sistemas de evacuacion de
humos y gases.

Con pleno convencimiento de las ventajas y
utilidades que la chimenea modular y conductos
ofrece, frente a otras alternativas, la compania
apuesta por la calefaccion doméstica y amplia y
mejora cada ano su catalogo de productos, para
ofrecer a sus clientes un producto de calidad,
homologado conforme a la normativa vigente.

Sus lineas de chimeneas de acero inoxi-
dable y conductos de pellet de alta calidad
son conocidas por su durabilidad y rendimiento
superior. Disenados y fabricados en Espana,
sus conductos y chimeneas responden a un
avanzado desarrollo tecnolégico y a los mas
altos estandares de calidad.

Toda la gama de productos Practic cuenta con
marcado CE y esta avalada por los mas exigentes
sistemas de certificacion y organismos de control
internacionales e independientes.

Su equipo de ingenieros esta constante-
mente innovando y mejorando sus productos
y procesos a fin de asegurar a sus clientes un
producto superior y una amplia gama de so-
luciones. Actualmente ofrecen mas de 5.000
referencias.

Con una firme apuesta por la transformacion
digital del negocio, Practic continda implementa-
do nuevas herramientas digitales y tecnoldgicas.
Optimizando asi los procesos de trabajo, abordan-
do todos sus canales de distribucion y reduciendo
al maximo los plazos de entrega.

Gracias a su estrategia comercial, hoy la mar-
ca Practic esta presente en mas de una 30 de
paises y continda abriendo nuevos mercados in-
ternacionales.

www.practic.es



El sector del biometano ,
lanza la plataforma “Gas Verde, Si”
para impulsar su desarrollo en Espana

(Viene de pagina 01)

“Gas Verde, Si” defiende que el gas
verde representa “una oportunidad real
para transformar residuos en energia
renovable, crear empleo en entornos
rurales y avanzar hacia una economia
mas circular, sélida e independiente”.

La asociacion lamenta que Espana
“avanza con retraso” en el desarrollo bio-
metano, a pesar de contar con el tercer
mayor potencial de produccion de Europa y
con una red gasista moderna y preparada.

La plataforma cree que “la ausencia
de un marco normativo adecuado y la
falta de decision politica han impedido
que el gas verde se incorpore al mix
energético en igualdad de condiciones
a otras renovables”.

En la presentacion de la plataforma,
el consejero delegado de Nedgia, Radll
Suarez, ha defendido que, en “un momen-
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Naturgy impulsa una tecnologia para aumentar
la productividad de las plantas de hiogas
y reducir su consumo energético

sevillana Biomixing como ganadora

en la cuarta edicion del programa
de incubacion de empresas “Connecting
Energy”, impulsado por la compania para
reconocer los proyectos emprendedores
que innovan en el sector energético. Este
proyecto ha sido elegido como el mejor
después de seis meses de incubacion de
los doce proyectos seleccionados entre
todas las solicitudes recibidas para for-
mar parte del programa.

El proyecto de Biomixing, que ha re-
cibido un premio de 25.000 euros para
desarrollar su solucion, consiste en un
disruptivo sistema de mezcla para bio-
rreactores, con aplicacion en sectores
como el sanitario o el energético. En
este ultimo caso, esta tecnologia se
puede utilizar para reducir los tiempos
de proceso y el consumo energético de
las actuales plantas de biogas.

Tras resultar ganadores, Biomixing traba-
jara con Naturgy en una planta piloto para
probar su tecnologia, aunque las pruebas
previas realizadas aventuran una reduccion
del 50 % del consumo energético en las
plantas de generacion de gas renovable.

Jesls Chapado, responsable de
Innovacion de Naturgy, ha senalado el
potencial del proyecto de Biomixing para
optimizar los procesos en las plantas de

Naturgy ha reconocido a la startup

—_—

biometano, ademas de poner en valor
el programa ‘Connecting Energy’ como
impulsor de la innovacion sostenible.
Para Inés Herrero, Fundadora de
Biomixing, “disponer de una planta pilo-
to demostrativa es para nosotros un hito
muy importante, que marcara un antes y
un después en el sector del biogas, y nos
permitira seguir explotando la tecnologia
aplicada al campo de las biosoluciones”,
La tecnologia de Biomixing permitira re-
ducir notablemente los tiempos de proceso
y el consumo energético de las plantas de
biogas. Se podra aplicar tanto en plantas
de nueva construccion, que incorporaran
ya el diseno de digestores mas eficientes,
como en aquellas plantas ya existentes,
cambiando su sistema de agjtacion.

i
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to en que Europa redefine su estrategia
energética con un enfoque mas pragma-
tico, Espana debe aprovechar el enorme
potencial que tiene de produccion de gas
verde, una solucion eficiente y viable”.

La plataforma no reclama subven-
ciones ni tratamientos excepcionales
para el biometano, pero si “impulsar
una politica energética sobre el gas ver-
de, que reconozca su valor estratégico
como parte esencial del mix de ener-
gias renovables que necesita Espana”.

Entre otras medidas, demanda eli-
minar las barreras regulatorias y de tra-
mite que hoy frenan su avance y crear
un marco claro que facilite su integra-
cién en igualdad de condiciones con
otras fuentes limpias.

“Gas Verde, Si” senala que las plan-
tas de biometano son una solucion
limpia para reutilizar 120 millones de
toneladas anuales de residuos organi-
cos, ayudando a agricultores y ganade-
ros a gestionar mejor sus recursos y
fomentar la economia circular.

Su desarrollo representa una opor-
tunidad econémica clara para Espana,
ya que puede generar mas de 21.000
empleos directos y atraer mas de
40.000 millones de euros en inversio-
nes, especialmente en areas rurales.

Nace el Cluster Empresarial Andaluz

del Biometano

| pasado mes de mayo se formalizé
Ela creacion del Cluster Empresarial

Andaluz del Biometano en Sevilla,
iniciativa promovida por las principa-
les empresas del sector: AGR Biogas,
Ence, Inerco, Magtel, Moeve, Naturgy,
Nortegas Renovables, Redexis y Vorn.
La firma del acta fundacional marca el
inicio de una nueva etapa en el impul-
so del biometano como energia reno-
vable, clave para la descarbonizacion
de la economia andaluza y espanola,
por parte de importantes companias
especialmente comprometidas con la
transicion energética y los mas altos
estandares de sostenibilidad.

Durante el acto de constitucion los
socios fundadores, que suponen en
su conjunto mas del 80 % de los ex-
pedientes en tramitacion, destacaron
que la creacion del cliuster responde a
una necesidad urgente: estructurar un
ecosistema empresarial y tecnolégico
sélido en torno al biometano, que nos
permita avanzar de una manera agil
hacia un modelo energético mas des-
carbonizado y competitivo, asi como
alineado con las politicas de circulari-
dad de Europa.

El conjunto de empresas integra-
das en el Cluster proyecta la implan-
tacion en Andalucia de mas de 100
plantas en los préximos cinco anos,
con una inversion asociada superior

La capacidad europea de hiometano alcanza los 7 hcm

esta creciendo, pero no a un

ritmo suficiente. La capacidad
de produccién instalada alcanzo
los 7.000 millones de metros cu-
bicos (bcm) anuales a finales del
primer trimestre de 2025, un 9 %
mas que en 2024. Sin embargo,
el crecimiento comienza a desace-
lerarse, a pesar de que el interés
inversor se mantiene fuerte, inclu-
so ligeramente superior al del ano
pasado (28.000 millones de euros).
Este desajuste pone de relieve la ur-
gente necesidad de una estrategia
politica clara sobre biogas, objeti-
VoS vinculantes, como se propone
en una reciente peticion del sector
para una Hoja de Ruta 2040, y una
accion regulatoria rapida para impul-
sar el sector antes de que pierda
impulso.

EI sector europeo del biometano

INVERSIONES

La Perspectiva de Inversion en
Biometano 2025, publicada a finales
de junio por la Asociacion Europea de
Biogas (EBA), identifica un creciente
compromiso de la industria, con un total
de 28.000 millones de euros asigna-
dos a la inversion en la produccion de
biometano. Esto supone un crecimiento
de 1.000 millones de euros en compa-
racion con las inversiones identificadas
hace un ano. Se prevé que las inver-
siones proporcionen 7.300 millones de
metros cubicos anuales de capacidad
de biometano a Europa para 2030, lo
que supone un aumento de 1.000 mi-
llones de metros cubicos con respecto
a las previsiones del ano pasado.

El nimero total de plantas de
biometano en Europa también ha
aumentado de 1.548 a 1.678 entre
la recopilacion de datos de 2024

y 2025, como lo muestra el dltimo
Mapa Europeo de Biometano , tam-
bién publicado hoy. 165 nuevas plan-
tas comenzaron a operar durante este
periodo, de las cuales ya se sabe que
56 plantas comenzaron a operar a
principios de 2025. Este aumento
neto refleja la expansion constante
de un sector sostenible prometedor.

Francia lidera hoy la produccion
de biometano en Europa, tras haber
superado a Alemania con una cuota
de produccion un 21 % mayor y el tri-
ple de plantas. En cambio, el Reino
Unido y Alemania practicamente se
han estancado, principalmente debido
a la incertidumbre regulatoria. Paises
como ltalia, Paises Bajos, Dinamarca y
Suecia, si bien contribuyen significativa-
mente, han registrado un crecimiento
interanual mas lento en comparacion
con los demas principales productores.

a los 2.500 millones de euros y una
creacion de hasta 1.500 puestos de
trabajo directos. A ello hay que unir la
significativa mejora que dichas insta-
laciones supondrian sobre la gestion
de residuos organicos en la comuni-
dad andaluza, al permitir valorizar mas
de 15 millones de toneladas de resi-
duos al ano.

informe

En Espana el estudio recoge 15
plantas activas, en su mayoria ubica-
das en Cataluna.

TAMANO MEDIO

El tamano medio de una planta de
biometano en Europa es de 483 Nm3/h,
aunque existe una gran variacion a lo lar-
go del continente. Francia, a pesar de
liderar el nimero de plantas, mantiene
instalaciones mas pequenas, con un pro-
medio de 251 Nm3/h. En cambio, Italia
(727 Nm3/h) y Alemania (605 Nm?3/h)
operan instalaciones mas grandes, lo que
contribuye en mayor medida a la capa-
cidad total. Dinamarca (1.468 Nm3/h)
también cuenta con menos plantas, pero
significativamente mas grandes. Mas del
85 % de las plantas estan conectadas a
la red de gas, de las cuales el 47 % se
destina a redes de distribucion y el 8 %
a infraestructuras de transporte.
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Contagas destaca en el foro Net Zero Tech

E Hospital Arnau de Vilanova de Valencia

con sus soluciones pal'a hllll‘ﬂ!lellﬂ y hiogas mejora su infraestructura con sistemas
de extraccion vertical de Practic

pacion destacada en la el foro

de descarbonizacion Net Zero
Tech, celebrado el pasado mes de ju-
nio en el recinto ferial de La Farga de
L'Hospitalet, donde presenté sus inno-
vadoras soluciones tecnolégicas para
los sectores del hidrogeno y el biogas.
La compania ha recibido una excelente
acogida por parte de clientes y ha es-
trechado lazos con nuevos contactos
clave del sector energético.

Durante el evento, CONTAGAS cont6
con un stand que atrajo a numerosos
visitantes, entre ellos participantes,
partners estratégicos y amigos del
sector, todos interesados en las pro-
puestas sostenibles y tecnolégicamen-
te avanzadas de la empresa.

“Queremos agradecer sinceramente
la visita de todos los que se acercaron a
nuestro stand. Ha sido una oportunidad
unica para compartir conocimientos, ex-
plorar colaboraciones y reafirmar nuestro
compromiso con la transicion energéti-
ca”, senalaron desde la compania.

CONTAGAS, especializada en la co-
mercializacion de equipos de regulacion,
control y medicion de fluidos y gas, con-
tinda consolidando su posiciébn como

CONTAGAS ha tenido una partici-

un actor clave en el mercado espanol
e internacional. Fundada con el objeti-
vo de abastecer a companias distribui-
doras de gas, constructores de ERM,
fabricantes de equipos, instaladores y
suministros industriales, la compania ha
sabido diversificarse y adaptarse a las
exigencias del sector energético.

Ademas cuenta con una Divisién
Industrial, enfocada en equipos para la
regulacion, el control y la valvuleria desti-
nados a vapor y otros fluidos. Este paso
permitio a la empresa expandirse a nue-
vos mercados y sectores industriales.

Actualmente, la compania opera
desde su sede central en Barcelona,
con cuatro delegaciones comerciales
en el territorio nacional y una mas en
Portugal. Esta estructura, responde
al compromiso de CONTAGAS con la
cercania al cliente, la excelencia en el
servicio técnico y comercial y la rapidez
en el suministro gracias a su sélida
estructura de almacenaje y una agil
gestion de su stock.

Con una trayectoria sélida y una
clara orientacién al cliente, CONTAGAS
continda siendo un referente en el su-
ministro de tecnologia avanzada para
la gestion de gas y fluidos industriales.

Arco lanza la valvula A-80 Twin Black

alvulas Arco da un paso mas en
Vsu apuesta por la funcionalidad

y el disefio con la nueva A-80
Twin Black, una version renovada de
su icOnica valvula A-80 Twin, ahora con
acabado en pintura Epoxy negra que
combina resistencia al uso diario con
un diseno elegante y duradero para ins-
talaciones vistas.

Nuevo set de testo para técnjcos te aire
acondicionado y refrigeracion

técnicos de aire acondicionado
y refrigeracion para marcar la di-
ferencia en cada intervencion. Este
completo set incluye el analizador de
refrigeracion testo 550s y la bomba de

Testo ha lazado un nuevo set para

vacio automatica testo 565i 7CFM, que
comunican para ofrecer eficiencia, pre-
cision y control en el proceso de vacio
de una instalacion.

El Analizador de refrigeracion testo
550s con sondas con cable mide y visua-
liza presiones, temperaturas, sobrecalen-
tamiento y subenfriamiento de forma clara
y simultdnea. Con su robustez, precision
y sus sondas con cable, es ideal para tra-
bajos exigentes en sistemas de refrigera-
cién y bombas de calor. Con conectividad
Bluetooth comunica con Smartphone y
Tablet a través de la App testo Smart.

Con la bomba de vacio testo 565i 7
CFM (198 I/min), automatiza el proce-
so de evacuacion, una vez alcanzado el
vacio deseado se detendra y realizara
la prueba de retencioén.

llevado a cabo la instalacion de

avanzados sistemas de extrac-
cion vertical a gran altura, incorporan-
do tecnologia de ultima generacion
de Practic. Esta mejora responde a la
necesidad de optimizar el rendimiento,
la seguridad y la eficiencia en sus ins-
talaciones técnicas.

La intervencion ha sido realizada por
especialistas en soluciones industria-

EI Hospital Arnau de Vilanova ha

les, expertos en abordar instalaciones
complejas en entornos hospitalarios.
La nueva infraestructura permitira
una ventilacion mas eficaz y un mejor
control ambiental, cumpliendo con los
estandares mas exigentes del sector.

Este tipo de sistemas no solo re-
fuerzan el bienestar de pacientes y
profesionales, sino que también con-
tribuyen a la sostenibilidad operativa
del centro sanitario.

Wolf entra en el top 2 de la OCU
con su aerotermia CHA-10/400V

a solucion de ae- P’
rotermia CHA-

10/400V  + BM-2
+ Wolf Link Home de
Wolf ha sido reconocida
por la Organizacion de
Consumidores y Usuarios
(OCU) como una de las
mejores soluciones de
climatizacion  renovable
disponibles actualmente
en el mercado espanol.

El estudio, publicado
en la revista Compra Maestra, desta-
ca el excelente funcionamiento y efi-
ciencia de este equipo, especialmente
indicado para instalaciones con suelo
radiante o radiadores de baja tempe-
ratura. Segln el informe, es una de
las dos mejores alternativas del anali-
sis y una clara apuesta de futuro para
hogares que buscan confort, ahorro y
sostenibilidad.

La bomba de calor WOLF CHA es
una solucion monoblock de alta tem-
peratura, compuesta por unidad in-
terior y exterior, capaz de alcanzar
impulsiones de hasta 70 °C sin ne-
cesidad de resistencia eléctrica de
apoyo. Disenada para calefaccion,

CHA - Monoblock 10 / 400v
Bomba de calor aire/agua

refrigeracion y agua caliente sanitaria,
incorpora:

e Refrigerante natural R290 y un
COP de hasta 5,7 (A7/W35).

e Compresor Scroll inverter ultra
silencioso, con doble valvula de ex-
pansion electrénica para control preci-
so y funcionamiento optimizado.

¢ Aislamiento interior con nucleo
EEP (polipropileno expandido), alta-
mente resistente, compacto y de baja
sonoridad (menos de 34 dB(A)).

e Unidad interior con bomba de
alta eficiencia, sistema hidraulico
completo, resistencia eléctrica modu-
lante hasta 9 kW y aislamiento térmi-
co-acustico total.



Bosch Home Comfort lanza su campana
mas potente para instaladores:
formacion exclusiva y promocion 3x2
el nuevo Calentador Therm 6600 S

S7JUNKERS BOSCH

La evolucion de
Junkers se llama

Bosch |

la diferencia en el sector con su nue-

vo Calentador Therm 6600 S, una
solucién avanzada en confort del agua
caliente, ahora acompanada de una pro-
puesta de valor sin precedentes: forma-
cion técnica exclusiva y una promocion
3x2 solo para profesionales del sector
formados por los técnicos de la marca.

La formacion, orientada a insta-
ladores profesionales, es el primer
paso para acceder a esta promocion.
Quienes participen en las sesiones re-
cibiran no solo el conocimiento mas ac-
tualizado sobre este innovador modelo,
sino también la posibilidad de acceder
a una campana promocional unica: por
la compra de dos calentadores Bosch
Therm 6600 S, el instalador recibira
uno gratis.

“Queremos premiar el compromiso
de los profesionales que apuestan por
la calidad y la innovacién. Por eso, los
asistentes a la formacién no solo se ac-
tualizan técnicamente, sino que también
obtienen una ventaja comercial directa
con esta campana 3x2”, destaca Manuel

Bosch Home Comfort vuelve a marcar

Ruiz, responsable de Soporte Técnico y
Cualificacion de la division Bosch Home
Comfort Group para Espana.

¢COMO FUNCIONA LA PROMOCION?

1. Participa en la formacién del
nuevo Calentador Therm 6600 S.

2. Compra dos unidades del mode-
lo Therm 6600 S.

3. Rellena el formulario en www.
bosch-homecomfort.es con tus datos,
NIF, nimero de serie y factura.

4. Recibe gratis un calentador Therm
6600 S de 12 L con salida 60/100.

La promocién sera valida hasta el
15 de octubre de 2025 y es exclusiva
para empresas instaladoras. No acu-
mulativa.

Con el lema “Instala #LikeABosch”,
esta accion forma parte del compromi-
so continuo de Bosch Home Comfort
de estar al lado del instalador, impul-
sando su formacién, competitividad y
fidelizacion.

Para saber mas de esta campana es
necesario acceder al area Profesional
de la web www.bosch-homecomfort.es

La OCU destaca la homba de calor
Nimbus Compact 50 M NET R32 de Ariston

riston refuerza su po-
Asicién como lider en

climatizacion soste-
nible tras ser recomenda-
da por la Organizacién de
Consumidores y Usuarios
(OCU) en su ultimo analisis
comparativo de sistemas
de aerotermia. El modelo
Nimbus Compact 50 M NET
R32 ha sido valorado como
uno de los mejores equipos
por su excelente funciona-
miento y usabilidad.

Segln el articulo Compra Maestra
(n.° 506), este equipo monobloc de
Ariston destaca por su buen funciona-
miento general y sus caracteristicas
técnicas avanzadas, siendo una opcion
sélida para viviendas que buscan so-
luciones de climatizacion sostenibles.

La Nimbus Compact 50 M NET R32
es una bomba de calor aire-agua que
proporciona calefaccion, refrigeracion y
agua caliente sanitaria, disenada para
responder a las exigencias de los ho-
gares actuales. Incorpora:

¢ Tecnologija inverter y conectividad
total con Ariston NET, para controlar el
sistema desde el movil y recibir asis-
tencia técnica online.

e Unidad interior tipo nevera con
todos los componentes integrados de
serie dentro del mismo volumen.

e Sensys HD, la centralita inteligen-
te que actia como cerebro del sistema,
incluida de serie.

e Clasificacion energética hasta
A+++, con funcionamiento fiable in-

NIMBUS

NET R32

COMPACT

La solucion completa de
aerotermia para tu hogar

cluso en condiciones meteorolégicas
adversas

Ademas, gracias a su disefio mono-
bloc y componentes integrados, se adap-
ta facilmente a todo tipo de viviendas,
incluso aquellas con espacio limitado.

Para facilitar el acceso a esta tec-
nologia, Ariston ha lanzado Ari Pay, su
sistema de gestion de ayudas y financia-
cion que permite obtener hasta un 70 %
de descuento en la instalaciéon de aero-
termia gracias a la integracion con los
Certificados de Ahorro Energético (CAES).

Ari Pay permite al instalador ofrecer
un descuento directo al cliente sin es-
peras, ya que Ariston adelanta la ayuda
econdémica. Ademas, incluye la gestién
de la documentacion para que los pro-
pietarios puedan beneficiarse también
de la deduccion fiscal del 60 % en el
IRPF. De este modo, una instalacion
valorada en 10.000 euros puede tener
un coste real de apenas 3.250 euros,
con una amortizacion media inferior a
cuatro anos.
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Johnson Controls subraya la importancia
de la eficiencia energetica

para los edificios LEED

— e =

edificios inteligentes, saludables y

sostenibles, ayuda a los propietarios
y gestores de edificios a lograr la distin-
cion LEED (Lider en Eficiencia Energética
y Diseno Sostenible) optimizando espe-
cialmente su eficiencia energética.

Johnson Controls, lider mundial en

Actualmente, existen mas de
14.000 construcciones en todo el mun-
do con certificacién LEED, conocidas
como edificios verdes. Entre ellas se
encuentran viviendas, oficinas, super-
mercados y restaurantes. En Espana
y segun los datos de Spain Green
Building Council, hay unos 600 edificios
ya certificados como LEED.

Un ejemplo mundial destacado es
la sede central de Johnson Controls
en One Albert Quay, Cork (Irlanda).
Caracterizado por un consumo energeé-
tico minimo y un rendimiento optimiza-
do de los equipos, se trata del primer
edificio inteligente de Irlanda y es am-
pliamente conocido por adoptar nuevas
tecnologias en beneficio de sus ocu-
pantes y del medio ambiente. Algunas
de las caracteristicas y beneficios mas
destacados incluyen:

¢ Reduccion del consumo de energia
en un 45 % mediante la optimizacion de
la iluminacion en las salas desocupadas.

e Ahorro energético anual de apro-
ximadamente 12.000 délares y reduc-
cién de aproximadamente 0,4 tonela-
das de CO,e al mes.

e Estrategias de control de climati-
zacion e iluminacion basadas en datos
para aumentar el rendimiento de los
activos y la eficiencia energética.

¢ Acreditacion de cero residuos, mi-
nimizando al maximo los desechos ge-
nerados y su impacto medioambiental.

La clave para obtener el nivel Gold
de la certificacion LEED en la sede
de Johnson Controls es la plataforma
OpenBlue, cuyas tecnologias integra-
das facilitan la optimizacion del espa-
cio, el diseno y ejecucion de auditorias
energéticas, el seguimiento de los obje-
tivos de descarbonizacion y el diagnés-
tico automatizado de averias.

El recinto deportivo y de entrete-
nimiento Fiserv Forum, sede de los
Milwaukee Bucks de la NBA, es otro de
los edificios que ha logrado la certifica-
cion LEED Gold con la ayuda de Johnson
Controls, al que se suman también uni-
versidades como la McGill University
Health Care de Quebec (Canada). Ambos
edificios utilizan la plataforma OpenBlue
para transformar sus espacios utilizando
inteligencia artificial y datos avanzados.

La segunda temporada de “Daikin ON AIR”
reune a 400 profesionales en Madrid

aikin, compania lider en solucio-
Dnes de climatizacion, ha presen-

tado la segunda temporada de su
innovador formato Daikin ON AIR. El
pasado jueves 29 de mayo en Madrid,
concretamente en el espacio Green
Patio. se dieron cita mas de 200 pro-
fesionales del sector en este evento
Unico, que combind entretenimiento,
inspiracion y conocimiento al mas puro
estilo late night show.

Bajo la conduccién de Moénica
Castro, responsable de prescripcion
de la Zona Centro de Daikin, el evento
ofrecié un viaje a través de los prin-
cipales retos y oportunidades de la
climatizacion eficiente y sostenible
comenzando con una entrevista a
Miguel Diaz de RLA Arquitectos, arqui-
tecto especializado en sostenibilidad
y continuando con expertos de Daikin
que compartieron soluciones de cli-
matizacion y casos de éxito reales
para descarbonizar viviendas, edificios
del sector terciario como residencias
de estudiantes, fabricas y por ultimo,
Data Centers.

Este evento refuerza el compromiso
de la compania por promover solucio-
nes sostenibles y eficientes que impul-
sen la transicion hacia un futuro mas
respetuoso con el medio ambiente.

También se presentaron los nuevos
productos de Daikin, y se ofrecieron dife-
rentes dinamicas para interactuar con los
asistentes. Para finalizar, se hizo un re-
cordatorio sobre los premios A+ by Daikin
y se animé al publico a presentar sus
proyectos a estos prestigiosos premios.

“En Daikin queremos ir mas alla
de nuestras soluciones de climatiza-
cion, y con Daikin ON AIR queremos
reforzar el vinculo con los profesiona-
les del sector, generando un espacio
diferente donde compartir tendencias,
novedades y soluciones reales para la
descarbonizacion de edificios. Nuestro
objetivo es estar mas cerca de las ne-
cesidades de ingenieros y arquitectos
y seguir avanzando juntos en eficien-
cia, sostenibilidad e innovacién”, des-
tacé Monica Castro, presentadora de
“Daikin ON AIR” y responsable de pres-
cripcion de la Zona Centro de Daikin.
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Nortegas incopora bioboilers en nuevas

viviendas en Vitoria

ortegas e Innova Proyectos
N Inmobiliarios XXI, promotora inmo-

biliaria de referencia en el Pais
Vasco, han firmado una alianza para
impulsar la instalacion de calderas de
gas de Ultima generacion en viviendas
de obra nueva mediante la tecnologia
de bioboilers. Estos sistemas térmi-
cos destacan por su mayor eficiencia
energética, menor impacto ambiental y
por estar preparados para operar con
gases renovables como el biometano
y el hidrégeno verde.

El proyecto se desarrollara en dos
promociones ubicadas en el barrio de
Salburua, en Vitoria, que contemplan la
construccion de un total de 86 viviendas.
La instalacion de estos equipos avanza-
dos representa una contribucion concre-
ta y tangible a la transicién energética, ya
que anticipa la adaptacion de las vivien-
das a soluciones térmicas compatibles
con fuentes de energja descarbonizadas
y modelos energéticos mas eficientes.

Las calderas de gas bioboilers in-
corporan tecnologia de condensacion,
lo que las hace mas eficientes y sos-

nortegas

ﬁ.“\ . .
BIOBOI[EF '

tenibles que las calderas estancas
convencionales. Este sistema permite
recuperar el calor latente contenido en
los humos de combustion, reduciendo
de forma significativa las emisiones
contaminantes y consiguiendo un ahorro
energético de hasta el 30 %. Para los
futuros residentes, esto se traduce en
una reduccion del consumo y una dismi-
nucion de la huella de carbono asociada
al uso doméstico de energia. Asimismo,
estos equipos estan certificados como
“H2 Ready”, lo que significa que pueden
operar con mezclas de gas que incluyan
hasta un 20 % de hidrégeno verde.

Bergé explora la conversion de diesel
a GLP en los tractores terminales

con Revenant, compaiia especia-
lizada en la remanufactura soste-
nible, para la remotorizacion de un trac-
tor de arrastre industrial Terberg RT222
4x4, con el fin de explorar las ventajas
de uso del gas en su flota de vehiculos.
Se ha procedido a la remanufactura
de todos los componentes y la remotoriza-
cion desestimando el motor diésel de ori-
gen por uno de GLP/biopropano. Todo ello
en un proceso de once grandes fases que
comprende desde el desmontaje inicial al
control de calidad final en la preentrega.
Con esta iniciativa, Bergé continda
con su plan de renovacién y moderniza-
cion de activos dentro de un ambicioso
programa de inversiones para los proxi-
mos anos con el objetivo de lograr una
operativa mas sostenible y eficiente.
Y es que el gas mejora de forma
muy importante las emisiones de NOX y
otras particulas responsables del efec-
to invernadero. Ademas, el GLP produ-
ce frente al diésel un 45 % menos de
emisiones de CO,, un 99 % menos de
contaminantes de 6xido de nitrégeno,
un 63 % menos de mondxido de carbo-
noy un 70 % menos de hidrocarburos.
Y la ventaja en términos de eficiencia
econbémica también es notable, pues el

De diésel a GLR Bergé ha colaborado

precio actual del GLP es casi un 50 %
mas econdémico que el del diésel.
Esta inversion con criterios sostenibles
se sucede tras la reciente adquisicion de
gruas Liebherr LHM 550, que representa
una importante reduccién de emisiones a
la atmosfera, con un 26 % menos de con-
sumo de combustible, ademas de incor-
porar soluciones de aislamiento mecanico
para minimizar ruidos y disminuir la conta-
minacion acustica en la zona de trabajo.

Blueline de Jeremias, primera linea
te chimeneas y conductos de acero
inoxidable premium de bajas emisiones

eremias presenta Blueline, la prime-
Jra linea de chimeneas y conductos

de evacuacion de humos y gases en
acero inoxidable premium de bajas emi-
siones del mundo. Una solucion innova-
dora que responde directamente a la cre-
ciente necesidad del mercado de reducir
sus emisiones de Alcance 3. Esta nueva
linea, no solo reafirma el compromiso de
Jeremias con la sostenibilidad, sino que
también representa una inversion es-
tratégica que impacta positivamente en
toda la cadena de valor del sector.

La gama Blueline esta disponible en
las configuraciones: DW-ECO (calderas
de gas); DW-KL (grupos electrogenos) y
Conductos con Resistencia al Fuego (cla-
sificaciones EI30, EIGO, EI120, EI240).

La linea Blueline de Jeremias es la
primera del mundo con una herramien-
ta exclusiva que valida tres indicadores

jeremias

Primera linea de Chimeneas
de Acero Inoxidable Premium

fundamentales de sostenibilidad: Mas
de 90 % de contenido en material reci-
clado, menos de 50 % de huella de car-
bono por tonelada de acero inoxidable
y 100 % de energia verde con garantia
de origen usada en su produccion.

Con este desarrollo, Jeremias se po-
siciona como pionero en la fabricacion
de sistemas de evacuacién de humos
con un enfoque integral en sostenibi-
lidad, sin comprometer el rendimiento
técnico ni la durabilidad.

Bosch lanza el taladro percutor GSB
[

profesionales, han lanzado al mer-
cado el taladro percutor compacto
y robusto, el GSB 18V-65 Professional.

El nuevo instrumento destaca por su
alto rendimiento y versatilidad, convirtién-
dose en la herramienta ideal para aplica-
ciones exigentes. Su potente par de apriete
en blando de 31 Nm garantiza un avance
rapido y eficiente en trabajos de atornillado,
incluso en condiciones exigentes.

“En Bosch queremos ofrecer soluciones
a todos los profesionales, por ello, hemos
lanzado al mercado este taladro percutor
enfocado a usuarios del sector construc-
cion y reforma, carpinteria y montaje de
muebles, electricidad, fontaneria y climati-
zacion y, por Ultimo, construccion de metal
y cerrajeria”, indican desde la compania.

Compacto y ergonémico, el taladro
percutor GSB 18V-65 Professional cuenta
con un cabezal de solo 175 mm, lo que lo
hace especialmente practico para trabajar
en espacios reducidos, estrechos y compli-
cados. Ademas, la doble luz LED incorpora-
da garantiza una visibilidad 6ptima, incluso
en zonas poco iluminadas, favoreciendo
entornos de trabajo mas seguros.

“Este taladro esta creado para apli-
caciones exigentes, atornillando con
facilidad en metal, madera o plastico
gracias a su par de apriete mejorado de
31/65 Nm con una velocidad de 0-550
/ 0-2100 rpm”, explican desde Bosch.

Esta nueva variante de la gama profe-
sional de Bosch puede atornillar en mam-

Bosch, liders en herramientas para

posteria y metal hasta 13 mm, ademas
de hasta 35 mm en madera, como tam-
bién, atornillar en madera hasta 10 mm.

El GSB 18V-65 Professional forma par-
te de la gama de taladros combinados de
Bosch. La marca ofrece taladros combina-
dos a bateria en versiones de 12Vy 18V.
Las herramientas de 12V destacan por su
compacto y manejable disefno, lo que las
hace perfectas para trabajar en lugares
de dificil acceso. Otra opcién son las he-
rramientas que cuentan con una bateria
de 18V, destacando por su flexibilidad, por
su elevada potencia y, sobre todo, por su
robustez. Esta gama de herramientas es
ideal para su uso en construcciones de
madera o en otras tareas complicadas.

“En el segmento de 18V, ofrecemos
distintos modelos de 21 Nm (atornilla-
do duro), hasta 150 Nm /par de giro
maximo). Ademas, a todas estas carac-
teristicas se une otra muy importante:
el KickBack Control. Muchos taladros
combinados de bateria del segmento
de 18 V cuentan con esta caracteristi-
ca”, indican desde Bosch.

El KickBack Control es un sistema
de desconexion electrénica en caso de
bloqueo inesperado de la herramienta y
les protege frente a lesiones. Esta fun-
cion se encuentra en muchos produc-
tos de la marca: martillos perforadores,
martillos de demolicion, lijadoras, cepi-
llos, martillos, perforadores a bateria,
taladros combinados a bateria y amo-
ladoras angulares.

Johnson Controls celebra 140 anos
de innovacion y liderazgo

en edificios inteligentes, salu-

dables y sostenibles, esta ce-
lebrando sus 140 anos de logros y
primicias en la industria.

Hoy, Johnson Controls proporciona
a sus clientes soluciones que abarcan
todo el ciclo de vida de los edificios,
con uno de los porfolios mas extensos
del mundo en equipos y controles para
calefaccion, ventilacion y aire acondi-
cionado, junto con una amplia oferta
de soluciones de proteccion contra
incendios y seguridad inteligente.

La compania se centra en opti-
mizar y proteger edificios esencia-
les, desde centros de datos hasta
fabricas avanzadas, centros educa-
tivos, hospitales y laboratorios far-
macéuticos, creando entornos que
mejoran la sociedad y ayudan a las
organizaciones a gestionar las ope-
raciones de mision critica.

Johnson Controls continda inno-
vando con una oferta en constante
crecimiento que supera las 8.000 pa-
tentes y miles de millones de délares
invertidos en ingenieria, investigacion y
desarrollo en los dltimos anos. Con sus
marcas Grinnell y York celebrando mas
de 150 anos de existencia, la compa-
Nia se mantiene unida por su espiritu
innovador y su colaboracion integral
con los clientes. Desde la ingenieriay el
diseno de equipos hasta la instalacion,
el servicio y, finalmente, la sustitucion

Johnson Controls lider mundial
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y actualizacion, Johnson Controls se
basa en la confianza y en un profundo
compromiso con los clientes.

De cara al futuro, Johnson Controls
cuenta con una oferta de productos
mas simplificada que presta servicio a
los clientes durante todo el ciclo de vida
de un edificio. Gracias a sus contrasta-
dos equipos de Servicio que atienden a
mas de cuatro millones de clientes en
cualquier lugar y en cualquier momen-
to, propietarios y gestores de edificios
ahorran dinero, energia y tiempo.

Este porfolio esta impulsado por
la tecnologia digital, integrando el
loT al conectar equipos, aplicando la
inteligencia artificial y el aprendizaje
automatico y ofreciendo analisis me-
jorados en tiempo real, logrando que
los edificios sean mas inteligentes que
nunca. Ya sea para protegerse de con-
diciones climaticas extremas, mitigar el
aumento de los precios de la energia o
desarrollar la tecnologia mas avanzada,
Johnson Controls es un proveedor de
confianza con experiencia global y pre-
sencia local para servir a los clientes
ahora y en el futuro.



La 35 edicion del Congreso de CONAIF reunira

en Tenerife a mas de 500 congresistas

Asociaciones de Empresas

Instaladoras y Mantenedoras de
Energia y Fluidos (CONAIF) celebrara,
los dias 2y 3 de octubre de 2025 en el
auditorio Adan Martin de Santa Cruz de
Tenerife, la 35% edicion de su Congreso
que tiene a Apigaste-Femete como aso-
ciacién anfitriona y cuenta con la co-
laboracion de la Federacion Tinerfena
de Empresas del Metal, Femete, la
Consejeria Insular de Industria y la
Consejeria de Industria, Comercio,
Sector Primario y Bienestar Animal del
Cabildo de Tenerife. Es la primera vez
que llega a Santa Cruz de Tenerife y
la segunda a las Islas Canarias, tras
la edicion de 2018 celebrada en Las

La Confederacion Nacional de
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tario al de las ponencias, que favorece
la interrelacion entre los asistentes, la
generacion de contactos profesionales
y los negocios.

El miércoles, 1 de octubre, esta pro-
gramada una ruta de tapas por la calle
de la Noria en Santa Cruz de Tenerife.

El coctel de bienvenida a los con-
gresistas, ofrecido por Nedgia, sera el
jueves 2 de octubre por la tarde en el
Lago Martianez, situado en el Puerto
de la Cruz.

La cena de gala con coctel previo,
ofrecida por Disa, sera el viernes, 3 de
octubre, por la tarde-noche en la finca
Mac-Kay, situada entre Santa Cruzy La
Laguna.

Y el sabado 4 de octubre esta pre-
parada una excursion a Garachico con
almuerzo final en un restaurante de la
zona.

Todas estas actividades son opcio-
nales y deben ser reservadas previa-

mente en la web del Congreso, www.
congresoconaif.es

4
Miguel Angel Guisade

Palmas de Gran Canaria.

CONAIF espera que mas de 500
congresistas procedentes de todas las
comunidades autébnomas acudan a la
convocatoria de este ano, en su mayor
parte instaladores de climatizacion, ca-
lefaccion, agua, frio, gas, energias reno-

vables, ventilacion y electricidad; pero Organizan:
también profesionales de la industria iy E N
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prensa especializada.

El jueves 2 de octubre dara comienzo
la 352 edicion, presentada y moderada
por Alicia Senovilla, siguiendo la ténica
de los ultimos anos. La inauguracion co-
rrera a cargo de Manuel Fernandez Vega,
consejero insular del area de Industria,
Comercio, Sector Primario y Bienestar
Animal del Cabildo de Tenerife.

Las ponencias trataran temas como
los Certificados de Ahorro Energético
(CAE) o la integracion de las instalacio-
nes de aerotermia con energia solar foto-
voltaica. Otros asuntos de debate seran
los relacionados con las novedades en
el mercado energético de interés para
las empresas instaladoras, las innova-
ciones en climatizacion y ventilacion que
mejoran las instalaciones en términos de
eficiencia energética y ahorro, asi como
las principales modificaciones reglamen-
tarias préximas a entrar en vigor.

Esta confirmada la participacion
de las companias energéticas Disa,
Nedgia, Repsol y Redexis para tratar
la transicién energética en Espana, las
oportunidades que ofrece, sus retos y
el papel del instalador en este proce-
s0. Una mesa redonda dedicada a las
instalaciones desvelara las principales
tendencias en el agua y el gas, la cli-
matizacion y la refrigeracién, con refe-
rencias a la sostenibilidad, el ahorro,
la digitalizacion y el control. Y se apor-
taran soluciones a la falta de mano de
obra cualificada y la dificultad actual
para atraer a los jovenes al sector.

www.congresoconaif.es

TENERIFE
OCEUBRE

0 | CONGRESO
E%cmSn pE CONAIF

2 - 3 0CEUBRE - AUDITORIO DE TENERIFE ADAN MARTIN
SANTA CRUZ DE TENERIFE

PONENTES CONFIRMADOS

El exministro de Justicia y exalcalde
de Madrid, Alberto Ruiz Gallardén, es
el conferenciante estrella de esta edi-
cion. Pronunciara una ponencia sobre
los desafios socioeconémicos a los
que las empresas se enfrentan, en
particular las pymes. La presentadora
de los deportes en Antena 3 noticias,
Angie Rigueiro, abordara la importan-
cia que la comunicacion tiene en el
mundo de la empresa y Miguel Angel
Guisado, ingeniero industrial, formador
y gran conocedor del sector porque ha
trabajado disenando instalaciones de
climatizacion y depuradoras de agua,
pronunciara una ponencia sobre moti-
vacién e impulso personal.

También esta confirmada la par-
ticipacion de la secretaria general de
Formacion Profesional del Ministerio
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El Congreso incluye también un
completo programa social, complemen-
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C&R 2025 convoca una nueva edicion
de Galeria de Innovacion

International HVAC&R Exhibition

&
M. Salén Internacional de la
& g Climatizacién y la Refrigeracion
N

&R, el Saldn Internacional de la
‘ Climatizacion y la Refrigeracion

organizado por IFEMA MADRID
del 18 al 20 de noviembre de 2025,
anuncia la convocatoria de una nueva
edicion de la Galeria de Innovacion,
iniciativa que tiene como objetivo pro-
mover la investigacion, el desarrollo y
la innovacion en el sector y visibilizar lo
ultimo en climatizacion y refrigeracion
de las empresas expositoras.

Asi, las companias expositoras en
el Salén, podran presentar sus candi-
daturas hasta el préximo 12 de sep-
tiembre.

C&R es la cita comercial mas
importante de los sectores de Aire

Avanza la comercializacion
de la Semana Internacional
de la Electrificacion

y la Descarbonizacion

con mas de 700 empresas
confirmadas

a Semana Internacional de la
Lglectrificacién y la Descarbonizacion,
ue integra las ferias GENERA y
MATELEC, continda avanzando a muy
buen ritmo en su proceso de comerciali-
zacion. A seis meses de su celebracion,
ya son 700 las empresas que han confir-
mado su participacion, con una ocupacion
que supera los 29.000 m?2 de superficie
expositiva repartidos entre los pabellones
3,4,6,8y 10 de IFEMA Madrid.

La alta demanda confirma el gran inte-
rés que despierta este nuevo proyecto ferial,
referencia del sur de Europa para la transi-
cién energética, que cuenta con el apoyo
del Instituto para la Diversificacién y Ahorro
de la Energia, IDAE y el Ministerio de para la
Transicion Ecolégica y el Reto Demografico.

Este crecimiento sostenido refleja la
excelente acogida del proyecto impulsa-
do por IFEMA Madrid, que apuesta por
una vision integral del ecosistema ener-
gético. La Semana Internacional de la
Electrificacion y la Descarbonizacion se
consolida asi como el gran punto de en-
cuentro para fabricantes, distribuidores,
instaladores, ingenierias, empresas de
servicios energéticos y administraciones,
tanto nacionales como internacionales.

Por ello, se espera seguir sumando
empresas a este proyecto con el obje-
tivo de superar los 50.000 visitantes
profesionales, en una gran convocato-
ria que reafirma a Madrid como capital
europea de la transicion energética y
electrificacion, posicionando a GENERA
y MATELEC como eventos estratégicos
para impulsar el desarrollo sostenible
y la competitividad del sector.

Este gran proyecto, que integra las
ferias GENERA y MATELEC, se celebra-
ré en coincidencia con Climatizacion &
Refrigeracion (C&R) desde el 18 al 20
de noviembre en IFEMA Madrid.

Acondicionado, Calefaccion, Ventilacion
y Frio Industrial y Comercial y en 2025
se celebra en esta ocasion en coinci-
dencia con Genera, Feria Internacional
de Energia y Medioambiente, y Matelec,
el Salén Internacional de Soluciones
para la Industria Eléctrica y Electronica.

El Salon Internacional de la
Climatizacion y la Refrigeracion 2025
se celebra en un momento de creci-
miento y transformacién sectorial y con
el respaldo de una Uultima edicion en
2023 que reunié a mas de 46.000 pro-
fesionales y a 398 expositores directos
de 21 paises.

El Salon del Gas Renovable 2025
prepara una edicion de récord

0s proximos 1 y 2 de octubre de

Lga025, la Feria de Valladolid volve-

3 a ser el epicentro del sector del
biogas, biometano y otros gases renova-
bles. Mas de 250 empresas y marcas
lideres y miles de visitantes profesiona-
les se daran cita en la quinta edicion del
Salon del Gas Renovable para mostrar
sus novedades tecnolégicas. La organi-
zacion informa que ya esta disponible
el listado provisional de expositores en
la pagina web del evento.

Organizado por la Asociacion
Espanola de Bimasa, AVEBIOM vy
con AEBIG — Asociacion Espanola
de Biogas como partner técnico,
el Salén sera también el marco
del 18° Congreso Internacional de
Bioenergia. Una doble cita impres-
cindible para profesionales que
apuestan por la innovacion, la sos-
tenibilidad y la transicion energética.

El Sal6n, que cuenta con el respal-
do de entidades publicas y privadas,

abordara los avances tecnolégicos,
legislativos y medioambientales re-
lacionados con el gas renovable, el
biogas y el biometano, y otros gases
renovables posicionandose como un
espacio clave para impulsar la des-
carbonizacion, la economia circular
y la soberania energética.

Durante el evento, empresas lide-
res, start-ups, instituciones y expertos
compartiran conocimientos, solucio-
nes y experiencias, en un entorno que
combina zona expositiva, ponencias
técnicas y networking profesional.
Ademas, se presentaran casos de
éxito, nuevas tecnologias de produc-
cion, almacenamiento y distribucion,
asi como oportunidades de inversion
en este sector en crecimiento.

Con esta nueva edicion, el Salon
del Gas Renovable reafirma su pa-
pel como plataforma estratégica para
acelerar la transicion hacia una ener-
gia mas limpia, eficiente y sostenible.

'f. Salon del
L 3

): gas_renova@le

VALLADOLID 1-2.0CT.2025

Quinta edicion del evento profesional
mas importante sobre biogas,
biometano y otros gases renovables
en Espana, Portugal y América Latina
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www.salondelgasrenovable.com

+250

expositores
y marcas

+3.600

visitantes profesionales

iPATROCINA este evento!

info@salondelgasrenovable.com
+34975102020
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