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FRANCISCO ALONSO, Presidente de CONAIF

“En esta nueva etapa, CONAIF apuesta

por la digitalizacion y
las nuevas tecnologias”

iembro del Comité Ejecutivo
IVI durante los dos ultimos man-

datos y presidente también de
la Asociacion de Empresas Instala-
doras de Valencia (Aseif), Francisco
Alonso preside desde el pasado mes
de marzo la Confederacion Nacional
de Asociaciones de Empresas de
Fontaneria, Gas, Calefaccion, Clima-
tizacion, Proteccion contra Incendios,
Electricidad y Afines (CONAIF).

En la siguiente entrevista, Alonso
plantea los ejes fundamentales de
la actividad de la Confederacion y
analiza la situacion de un sector en
continua evolucion.

Ademas, el presidente nos avanza
algunos de los contenidos del Con-

greso de CONAIF, que se celebra en
Toledo los dias 3 y 4 de octubre.

Asumi6 la presidencia de CONAIF
hace unos meses, ¢{Como afronta
este nuevo reto?

Con ilusién y muchas ganas de tra-
bajar para CONAIF, sus asociaciones de
instaladores y las empresas instalado-
ras espanolas. Esta responsabilidad
como presidente supone para mi, ade-
mas de un reto que afronto con muchi-
simo entusiasmo, un compromiso ma-
yor con el asociacionismo puesto que
ademas de CONAIF, presido también la
Asociacion de Empresas Instaladoras
de Valencia (Aseif). (Pasa a pagina 6)
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El gasto medio

de los espaioles

en reformas asciende
a 700 euros

egun la ultima edicién del Obser-
vatorio 360° de la Vivienda y la

Reforma en el Hogar de la Aso-
ciacion Nacional de Distribuidores de
Ceramica y Materiales de Construccion
(ANDIMAC), cada vivienda espanola
gastara este ano 700 euros en refor-
mas, lo que supone un 3 por 100 mas
que en 2018.

El informe de ANDIMAC indica que,
como consecuencia de esta mayor in-
version, la patronal estima que el vo-
lumen de negocio del mercado de la
reforma superara los 18.000 millones
de euros en 2019, casi 600 millones
mas que los recaudados en el ano an-
terior. Ademas, todo esto se desarrolla
en un mercado donde el comercio es-
pecializado de reforma debe compar-
tir cancha con gigantes tecnolégicos
como Amazon, que se suma a la oferta
de servicios de reparacion a domicilio.

ANDIMAC afirma que este dina-
mismo que mantendra la economia
espanola supondra un aumento del
consumo de los hogares y que la com-
praventa de viviendas, junto con el ne-
cesario rejuvenecimiento de las vivien-
das espanolas, seran los principales
propulsores del sector de la reforma.

Las primeras casas de la ultima bur-
buja inmobiliaria comienzan a cumplir
la mayoria de edad, mas del 80 por
100 de las viviendas espanolas actua-
les tiene mas de 18 anos y el 50 por
100 supera ya los 40 anos. Asimismo,
segun las previsiones realizadas por

(Pasa a pagina 4)
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02 el sector

Sedigas ofrece dialogo en sus alegaciones

a la regulacion propuesta por la GCNMC

del Gas, ha presentado sus ale-
gaciones a la nueva regulacion
propuesta por la CNMC para pedir un
marco regulatorio predecible y estable
que incentive las inversiones y la com-
petitividad del sector gasista espanol.

Segun informa la patronal, la CNMC
ha hecho un diagndstico impreciso en
cuanto al impacto real que las circula-
res tendran en las empresas.

El 6rgano regulador no ha acertado
en calcular y valorar el impacto a las
empresas gestoras de las infraestructu-
ras de red de gas. Existe un insuficien-
te nivel de analisis en la informacion
y calculos no reproducibles de las me-
morias de las circulares. De hecho, ha
solicitado informacion a las empresas
posteriormente a la publicacion de las
circulares.

También el Ministerio, en sus co-
mentarios a las alegaciones, ha mani-
festado que carece de la informacion
en detalle que le permita realizar una
valoracion econémica de las modifica-
ciones propuestas por la CNMC.

Las pérdidas que han experimen-
tado las empresas del sector durante
las Ultimas semanas dejan traslucir el
caracter inesperado y radical que propo-
ne el borrador de la circular. Y esto ha
afectado negativamente no solo a las
empresas gestoras de infraestructuras
y su cotizacién y valoracion de las agen-
cias de rating, sino también al empleo, la
inversion y el crecimiento. La propuesta
no recoge un analisis del impacto por
empresas, contraviniendo la metodologia
seguida habitualmente por la CNMC, que
normalmente incluye esta buena practi-
ca. En este sentido, la frase incluida en
ambas memorias justificativas “Se con-
sidera que la Circular no tiene impactos
en la unidad de mercado, por razén de
género u de otro tipo diferente a los ya
expuestos” queda desvirtuada.

SEDIGAS, la Asociacion Espanola

Asimismo, demuestra una clara fal-
ta de previsibilidad a futuro puesto que
no hay evidencias de que la propuesta
metodolégica se mantenga para proxi-
mos periodos regulatorios, es un cam-
bio drastico que produce desconfianza.
Esta inseguridad e inestabilidad llevan
aparejadas una mayor incertidumbre
que desincentiva la inversion y tiene
COMOo consecuencia un mayor coste en
la financiacién de proyectos.

LA REVISION REGULATORIA NO
SUPONE UNA REBAJA A CORTO
PLAZO EN LA FACTURA DEL
CONSUMIDOR FINAL

Aunque aparentemente se trata de
uno de los principales objetivos de este
cambio regulatorio, el consumidor final
no se vera beneficiado de un descenso
a corto plazo en el precio, por lo que el
impacto en la factura no justifica el recor-
te. Esto se debe a que hasta que no se
haya recuperado el déficit acumulado, no
se pueden bajar los peajes del sistema.

En el coste global del gas natural,
los peajes suponen aproximadamente
un 24 por 100 del precio total (3.000
millones de euros), correspondiendo la
mayor parte de la factura que abona el
consumidor a la materia prima, es decir,
a la molécula de gas natural. Por tanto,
el impacto de la bajada de peajes no se
traduciria en una bajada significativa del
precio para el consumidor final.

Sin embargo, estas rebajas en los
peajes podrian conseguirse a través de
otras alternativas como la aceleracion
de las inversiones para fomentar el
crecimiento eficiente que caracteriza
el modelo actual, evitando que la ba-
jada de demanda y el encarecimiento
del enganche de nuevos clientes pro-
ducidos por esta revision produzcan un
incremento de las emisiones cuando
alternativas mas contaminantes des-
placen al gas.
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EL NUEVO PLAN RETRIBUTIVO
NO ESTA ALINEADO CON LAS
ORIENTACIONES DE POLITICA
ENERGETICA NI CON EL
CUMPLIMIENTO DE BORRADOR
DEL PNIEC

El Ministerio en sus alegaciones a
la propuesta de circular de distribucion
de gas ha denunciado el incumplimien-
to de las orientaciones de politica ener-
gética y la necesidad de convocar a
la Comision de Cooperacion. Ademas,
denuncia la necesaria predictibilidad
del modelo retributivo para conseguir
el proceso de transicion hacia una eco-
nomia descarbonizada en 2050, tal y
como refleja el PNIEC.

El Plan Nacional Integrado de Energia
y Clima (PNIEC) es un proyecto que ha
conllevado un esfuerzo considerable y ha
sido elogiado por la Unién Europea por sus
ambiciosas contribuciones a la descarbo-
nizacién y la transicion energética, en la
que el gas tendra un papel protagonista.

Por ello, no existe concordancia en-
tre el escenario que presentan las circu-
lares de reduccion del consumo de gas
natural y el PNIEC, en el que se describe
un comportamiento del gas natural que
sostiene 0 aumenta su consumo en di-
versos sectores.

El gas renovable es otro aspecto
clave del PNIEC que la propuesta re-
tributiva no contempla. Apostar por
maximizar el potencial del gas reno-
vable a través de la materializacion
de una produccion de 17 TWh de gas
renovable inyectable en red en 2030,
supondria la reduccion de 10 millones
de toneladas de CO, anuales. Para lo-
grar el desarrollo de esta alternativa, es
necesario invertir en el mantenimiento
de las infraestructuras gasistas que ve-
hiculen y almacenen los excedentes de
energia. La falta de previsibilidad en la
metodologia puede ralentizar o encare-
cer dichas inversiones, totalmente im-
prescindibles para permitir la creciente
participacion de los gases renovables
en el sistema gasista.

Sin un marco retributivo adecuado,
Espana perdera la oportunidad de be-
neficiarse del gas renovable como alia-
do en la reduccion de las emisiones,
mejora de la calidad del aire, penetra-
cién de renovables y economia circular,
a diferencia de otros paises europeos
que ya lo han conseguido.

LOS DISTRIBUIDORES EXIGEN
QUE EL MARCO RETRIBUTIVO
SE MANTENGA ESTABLE Y
SEA PREDECIBLE

Los distribuidores del sector gasista
consideran que se debe mantener el
sistema retributivo actual al considerar
que el cambio propuesto por la CNMC
se basa en supuestos equivocos. El
anadlisis para aducir que existe una
sobre retribucion de la actividad de
la distribucion esta basado en ratios
econdémicos financieros no adecuada-
mente aplicados, con una metodologia
que no es valida ni rigurosa para un mo-
delo que retribuye actividad. Tampoco
se realiza un calculo sobre cual fue la
retribucion efectiva que recibieron los
activos amortizados planteados ni cual
fue el activo de referencia regulatorio
inicial. Adicionalmente, recalcan que
no se puede asemejar el riesgo de la
actividad de distribucion al del resto
de actividades reguladas, ya que los
gestores de infraestructuras de gas
estan desprotegidos frente a caidas
de demanda, no tienen asegurada la
expansion de sus puntos de vista ni
la retencion de los clientes que tienen
actualmente.

Por su parte, los transportistas
creen que el cambio propuesto por la
CNMC parte de premisas incorrectas,
ya que la rentabilidad actual es razo-
nable y el coste final del gas para el
consumidor esta alineado con el de los

en positivo «

«Hay dos factores que
estan impulsando la
actividad en el sector:
la recuperacion de la
construccion de obra
nueva residencial y

la demanda de los

clientes domeésticos»

Francisco Alonso,
Presidente de Conaif

paises de la Unién Europea. Asimismo,
el sistema gasista espanol esta equili-
brado, presenta un crecimiento soste-
nible de la demanda y cuenta con unas
infraestructuras eficientes.

Ante esta situacion, los transportis-
tas comparten soluciones. En relacion
a la retribucion por inversion del trans-
porte, se propone adecuar el valor regu-
latorio de la base de activos, asi como
reconocer actuaciones no retribuidas
hasta la fecha e inversiones ligadas al
desarrollo de gases renovables. Res-
pecto a la operacién y mantenimiento
de las infraestructuras, deberia ajus-
tarse la retribucién por extension de
vida util, ademas de reconocer todos
los costes operativos necesarios y re-
visar conceptos como el de los gastos
de explotacion activados (COPEX). Por
ultimo, la metodologia retributiva debe-
ria incorporar ciertos incentivos como
las eficiencias logradas, la captura de
nueva demanda o la buena calidad del
servicio.

El procedimiento de elaboracién de
las circulares ha carecido de un minimo
nivel de transparencia. No se ha dado
la oportunidad a los principales agen-
tes de expresar su posicion dentro de
un proceso pausado y ordenado que
hubiera sido imprescindible para lograr
mantener la certidumbre y estabilidad.

Tampoco se ha abogado por un pro-
ceso participativo, donde exista una
contribucion igualitaria por parte de to-
dos los actores involucrados. Se contra-
vienen las recomendaciones del Conse-
jo de Politica y Gobernanza Regulatoria
de la OCDE y de la asociacién europea
de reguladores de la Energia (CEER)
en cuanto a adherirse a los principios
de los procesos abiertos para que la
regulacion se encuentre al servicio del
interés publico, asi como el ofrecimiento
de la propia CNMC de colaborar con sus
servicios técnicos “en aras de un mejor
analisis y las mejores propuestas para
el sistema gasista espanol”.
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Las empresas e servicios energeticos
facturaron 1.200 millones en 2018

DBK de Informa, el volumen de

negocio derivado de la prestacién
de servicios dirigidos a la mejora de
la eficiencia energética en edificios y
otras instalaciones volvié a registrar un
crecimiento en 2018, hasta alcanzar
los 1.200 millones de euros, un 9,1
por 100 mas que en el ano anterior,
en el que se habia contabilizado un
incremento del 7,8 por 100.

Los programas publicos de ayudas
para la financiacién de proyectos de
eficiencia energética favorecieron este
crecimiento en diversos sectores de ac-
tividad, como los de edificacion, indus-
tria 0 alumbrado publico.

Por segmentos, las viviendas,
edificios de oficinas y organismos

Segun el Observatorio Sectorial

La suspension de
inversiones en la red
de gas podria
provocar la pérdida
de 10.000 empleos

e 4

L

La Confederacion Nacional de Aso-

ciaciones de Instaladores y Fluidos

(Conaif) ha advertido de que la sus-
pension temporal de inversiones en las
redes de gas, como la anunciada por
Naturgy para su filial Nedgia, podria pro-
vocar la pérdida de 10.000 empleos
en el sector.

La confederacion senala que es-
tas medidas “hunden la actividad”, y
que habra despidos por parte de las
empresas instaladoras “de manera in-
mediata”, al no poder mantener su ac-
tual modelo de negocio, incluyendo las
plantillas de comerciales encargados
de vender contratos de gas, asi como
el personal administrativo que gestiona
las altas de los usuarios.

Un comunicado emitido por la aso-
ciacion senala que “hay que tener en
cuenta que las empresas instalado-
ras que colaboran con las companias
energéticas en la distribucién y comer-
cializacion de gas realizan un impor-
tante esfuerzo inversor en recursos
humanos, técnicos y financieros que,
de ningin modo, podra ser mantenido
si la actividad se paraliza”.

El comunicado tilda de “nefasta”
la medida anunciada por Naturgy, “no
solo por lo negativo que tiene en si
para las empresas instaladoras sino
también para otros eslabones de la
cadena de valor del gas”.

No obstante, la patronal de insta-
ladores se ha alineado con las com-
panias de gas en su critica a la pro-
puesta de la Comision Nacional de los
Mercados y la Competencia (CNMC)
de rebajar la retribucion al transporte
y distribucion de gas, ya que consi-
dera que tendra “consecuencias ne-
gativas”.

“Conaif se ha posicionado asi en
este asunto pero no puede admitir una
reaccion por parte de algunas distribui-
doras de gas que dafna los intereses
de su colectivo. La decisién de paralizar
las inversiones asi como determinadas
areas de actividad perjudica y produce
danos econémicos irreparables a las
empresas instaladoras espanolas de
gas”, sentencia la asociacion.

publicos reunieron conjuntamente el
44 por 100 del volumen de negocio
sectorial. A continuacién, figura el
sector hospitalario, concentrando los
proyectos en hospitales el 15 por 100
del mercado, seguido de las plantas
industriales, que reunieron el 14 por
100. Los proyectos de alumbrado pu-
blico representaron el 13 por 100 de
la facturacion.

En abril de 2019 se encontraban
inscritos en el Listado de Proveedores

de Servicios Energéticos del Instituto
para la Diversificacion y Ahorro de la
Energia (IDAE) un total de 1.514 ope-
radores, incluyendo personas fisicas y
juridicas.

En el sector operan empresas espe-
cializadas en la prestacion de servicios
energéticos junto a companias proce-
dentes de otros sectores de actividad
como grupos constructores, companias
eléctricas, empresas de ingenieria, em-
presas de mantenimiento de edificios

e instalaciones y operadores especia-
lizados en la prestacion de servicios
auxiliares a empresas que cuentan con
divisiones especificas para la presta-
cién de servicios energéticos.

La mayoria de los operadores del
sector son de pequeno tamano, si bien
junto a ellos figuran un nimero reduci-
do de grandes empresas con un sélido
posicionamiento en el mercado.

El sector registra un alto grado de
concentracion de la actividad en los
operadores lideres. Asi, los cinco pri-
meros en términos de facturacion en
el sector reunieron una cuota conjunta
del 58,7 por 100 sobre la facturacion
sectorial en 2018, porcentaje que se
elevd hasta el 65,3 por 100 al consi-
derar a los diez primeros.
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EH gasto medio de los espanoles
en reformas asciende a 700 euros

(Viene de pagina 1)

el Instituto Nacional de Estadis-
tica, en 2033 habra mas de 5,8 mi-
llones de hogares unipersonales en
Espana, casi el 30 por 100 del total,

lo que resultaria en unas obligadas
reformas para la adecuacion indivi-
dual a cada situacién personal.
ANDIMAC estima que este ano se
haran cerca de 37.000 reformas mas,

fruto de la confianza en la economia
espanola, y es que el informe realiza-
do indica que el nimero de reformas,
tanto de mantenimiento como de me-
jora, se incrementara un 2,4 por 100.

Convenio entre FEGECA y AENOR
para fomentar la formacion en normas UNE

Fabricantes de Generadores y

Emisores de Calor (FEGECA), Vi-
cente Gallardo y la directora de Forma-
cion de AENOR, Susana Lozano, han
suscrito un convenio de colaboracion
con el objetivo de fomentar la realiza-
cion de actividades de promocion y
difusion en los ambitos de formacion
y normas.

El acuerdo FEGECA-AENOR se con-
creta en dos lineas de colaboracién
especificas: la promocion de la venta
de normas UNE y la promocion de la
formacion, con especial interés en el
desarrollo de servicios de valor anadi-
do para las empresas que forman par-
te de FEGECA, como la certificacion,
formacion o adquisicion de normas y
servicios de informacién.

A través de este convenio FEGECAy
AENOR coinciden en que la mejora de
la eficiencia de las empresas debe ser
una prioridad para el fortalecimiento de
los sectores productivos de sus aso-
ciados y apuestan por la importancia
de la certificacion y de la gestion de
calidad en las empresas para aumentar
su productividad.

EI presidente de la Asociacion de

En lo referente a la formacion,
AENOR ofrece a todas las empresas
asociadas a FEGECA condiciones ven-
tajosas en los cursos de formacion
de su catalogo. Ambas entidades

20.000 empresas de Conaif
podran certificarse como instaladores
de repartidores de costes de calefaccion

umpliendo con
su objetivo de
promocionar

la implantacion de
los dispositivos de
medicién que po-
sibiliten el control
individualizado de
gastos de calefac-
cion, ista ha firma-
do un importante
acuerdo con la Con-
federacion Nacional
de Asociaciones de
Instaladores y Flui-
dos (Conaif) para
que los instalado-
res de las mas de
20.000 empresas
asociadas puedan
certificarse, en con-
diciones ventajosas, como instaladores
de repartidores de costes de calefac-
cion y valvulas termostaticas a través
del Campus de Formacion ista.

Los instaladores de Conaif tendran
un descuento especial del 30 por 100
en este curso de formacién que, con
una duracion de seis horas, les permi-
tira certificarse en la instalacion de los
repartidores de costes de la empresa
lider del mercado, con una experiencia
acreditada en repartidores de costes de
mas de 30 anos y con mas de 1 millon
de dispositivos instalados en Espana.
Tras la realizacion de un examen final,
el profesional recibira un carnet de ins-
talador homologado por la empresa.

Cerca del 90 por 100 de las recla-
maciones y consultas de los clientes a

las empresas de servicios de contabili-
zacion de consumos individuales de ca-
lefaccion estan motivadas por los pro-
blemas derivados de una instalacion
mal ejecutada de los repartidores de
costes, calculan desde ista. “Este es
el principal motivo que nos ha llevado a
ofrecer los cursos que homologa nues-
tro Campus de Formacion al resto de
empresas asociadas a Conaif”, senala
Ignacio Abati, director general de ista.
Esta certificacion abrira, asimismo,
las puertas a los 1,5 millones de vi-
viendas que se veran afectadas por la
directiva europea 2012/27/UE que re-
gula la contabilizacion de los consumos
individuales de calefaccion, un negocio
estimado en 150 millones de euros en
los proximos tres anos en Espana.

mantendran una colaboracion conti-
nuada para identificar aquellas accio-
nes formativas que puedan resultar
de mayor interés para los asociados
de FEGECA.

Finalizado el periodo
de alegaciones
al nuevo RITE

| pasado 16 de septiembre ha
finalizado el periodo de informa-

cion publica del proyecto de “real
decreto por el que se modifica el Real
Decreto 1027/2007, de 20 de julio,
por el que se aprueba el Reglamento
de Instalaciones Térmicas en los Edi-
ficios”.

El objeto de la Fase | de modificacion
del Reglamento de Instalaciones Térmi-
cas en los Edificios (RITE) es trasponer,
en lo que se refiere a las instalaciones
térmicas de los edificios, las obligacio-
nes sustantivas de las siguientes tres
Directivas: la Directiva (UE) 2018/844
del Parlamento Europeo y del Consejo,
de 30 de mayo de 2018, por la que
se modifica la Directiva 2010/31/UE
relativa a la eficiencia energética de
los edificios y la Directiva 2012/27/
UE relativa a la eficiencia energética,
la Directiva (UE) 2018/2002 del Parla-
mento Europeo y del Consejo, de 11 de
diciembre de 2018, por la que se mo-
difica la Directiva 2012/27/UE relativa
a la eficiencia energética y la Directiva
(UE) 2018/2001 del Parlamento Euro-
peo y del Consejo, de 11 de diciembre
de 2018, relativa al fomento del uso
de energia procedente de fuentes re-
novables.

El proceso para adquirir normas
UNE del extenso catalogo AENOR o
inscribirse a alguna formacién, se pue-
de realizar directamente a través de la
web de FEGECA, pasando por el area
de asociados. Una vez se acceda, con
las claves de usuario y contrasena, se
volvera al banner de acceso inicial para
la compra de Normas UNE o inscripcion
en cursos, que direccionara a la web de
buscador de normas o cursos, segun
proceda.

EHI celebra su asamblea general

lea General de la EHI (Association of
the European Heating Industry) cele-
brada los dias 6y 7 de junio en Napoles.

La cena de bienvenida tuvo lugar
el jueves en el Hotel Royal Continental
bajo la invitacién de Assotermica, la
Asociacioén de fabricantes de aparatos
y componentes para sistemas de cale-
faccion de Italia y con el patrocinio de
Mostra Convegno.

La Asamblea General se celebro al
dia siguiente, durante la cual, el Presi-
dente, Klauss Jesse, Director General
del Grupo Vaillant para Reino Unido e
Irlanda y la Secretaria General de la
EHI, Federica Sabbati expusieron el in-
forme sobre las actividades llevadas a
cabo en el periodo comprendido des-
de junio de 2018 hasta mayo 2019,
incluidos los avances en la revisién de
las diferentes Directivas y Reglamentos
de la UE, los datos y tendencias del
mercado europeo de la calefaccion y se
presentaron los principales enfoques
de la Asociacion para 2019-2020.

También se presentd el resultado
econdmico de 2018, el informe de los
Auditores internos y se aprobaron las
cuotas y la propuesta de presupuesto
para el ano 2020.

Durante la Asamblea, se aprobd la
incorporacion de la Asociacion de Fa-

FEGECA ha participado en la Asam-
b

bricantes e Importadores de Aparatos
de Calefaccion en Polonia, como nuevo
miembro de la EHI.

Tras la Asamblea se celebr6é una
sesion para el intercambio de puntos
de vista sobre la Economia Circular y
su futuro impacto en el sector de la
calefaccion en el que participaron ex-
pertos asesores de las Instituciones
Europeas, con la presencia de Danilo
Bonato, Director General de Remedia
y miembro del grupo directivo de alto
nivel sobre materias primas de la Comi-
sion Europea, y Marco Valli, consejero
de Confindustria, la Confederacion Ge-
neral de la Industria Italiana.

La jornada terminé con la celebra-
cién de un almuerzo en el que partici-
paron todos los asistentes.

Acceder a esta formacién es muy
sencillo, tan sélo hay que entrar en la
pagina https://campusista.iformalia.es,
seleccionar el “Curso de instalador ho-
mologado en repartidores de costes de
calefaccion Doprimo” y registrarse. ISTA
pone a disposicion del profesional inte-
resado toda la documentacion sobre el

curso: duracion, modalidad, contenidos,
precio, etc., asi como un teléfono y un
correo electrénico donde poder solicitar
informacion adicional si fuera necesario
(91 701 24 70/ formacion@ista.es).
Los alumnos de estos cursos de forma-
cion recibiran asesoramiento y formacion
continuada a través de esta plataforma.
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En 2018 se produjeron 200.000 altas
en puntos de suministro te gas

Amascal reivindica el
papel de la distribucion
en la cadena de valor

a razon de ser de Amascal es
Lsimple: defender y potenciar

el papel de sus distribuidores
en la cadena de valor. Por esta
razén procuramos difundir cua-
les son las ventajas de que el
fabricante trabaje directamente
con los almacenes. No solo so-
mos un canal, sino que cada vez
englobamos otros canales emer-
gentes. Son muchas las ventajas
que ofrecemos y aqui exponemos
algunas de ellas en las que se
refleja nuestra aportacion:

1. La distribucion es la esen-
cia de la necesaria capilaridad

2. La cercania y la proximi-
dad al cliente, nos hace un vehi-
culo fundamental para la puesta
en el mercado de las diferentes
soluciones

3. Nuestro compromiso con
el fabricante es a largo plazo

4. Aportamos equilibrio en la
negociacion

5. Nuestros conocimientos
nos llevan a la mejora continua
en la capacitacion técnica

6. Ejercemos de dispersado-
res del riesgo

7. Aportamos nuestra expe-
riencia y conocimiento sobre las
necesidades de los clientes

8. Generamos confianza en
el producto y el canal

9. Nos adaptamos e incorpo-
ramos a los nuevos canales de
comunicacion y venta, las mas
actuales tecnologias y herra-
mientas que exige y exigira un
mercado tan veloz y cambiante
como la propia sociedad

10. La colaboracion entre em-
presas es fundamental y las rela-
ciones de colaboracién son mucho
mas potentes que las sustentadas
Unicamente por la transaccion

Amascal no tiene dudas sobre
el papel que jugamos y por eso
no nos cansamos de difundirlo en
todos los foros posibles. Pero no
solo lo creemos, sino que bus-
camos incansablemente todas
aquellas herramientas que nos
permitan ser los mejores distri-
buidores posibles, con todos los
conocimientos y avances tecno-
l6gicos que nos hacen mejores y
mas profesionales para aumentar
cada dia los servicios ofertados;
producto de vanguardia y aseso-
ramiento integral al cliente junto
con la comercializacion de las
novedades que el fabricante lan-
za al mercado y que el instalador
necesita para su trabajo diario.

Sin duda los miembros de
AMASCAL representan la calidad
y la excelencia en el servicio.

Luz verde para
la instalacion de aire
acondicionado R-32

a introduccion del R-32 es una clara
Lrespuesta a las medidas que fija la
UE para reducir el impacto medioam-
biental. Y es que este gas usado en la
instalacion de aire acondicionado presen-
ta varias ventajas respecto al R-410A.
Presenta mayor eficiencia energética.
El gas R-32 vs R-410 permite trabajar
con un 20-30 por 100 menos de carga
de refrigerante dada su mayor eficiencia.
El R-32 es un refrigerante mas eco-
l6gico, con un 70 por 100 menos de im-
pacto en el calentamiento atmosférico.
Y, ademas, resulta mas econémico.
El impuesto del gas R-32 es un 70 por
100 inferior, reduciendo los costes de la
recarga de gas durante mantenimientos.

de supervision de los cambios de co-
mercializador en los sectores eléctrico
y gasista, correspondiente al ano 2018.
El mercado gasista, al final de 2018
estaba compuesto por cerca de 7,9 mi-
llones de puntos de suministro, de los
cuales 1,6 millones se suministraban a
través de un comercializador de ultimo
recurso o CUR (20,2 por 100). EI 80 por
100 de los consumidores se suministra
por comercializadoras del mercado libre,
6,3 millones. A diferencia del sector
eléctrico, los comercializadores inde-
pendientes tan solo alcanzaron el 2,3
por 100 de cuota del mercado gasista.
El nimero de cambios de comer-
cializador en el sector gasista fue de

La CNMC ha publicado el Informe anual

700.000. Las provincias con mayor
actividad comercial fueron Salamanca
(13,6 por 100), Cuenca (13 por 100) y
Albacete (12,5 por 100).

En el sector gasista se produjo una
menor actividad comercial. El nimero de
cambios se redujo un 8,6 por 100 respec-
to a 2017. Prevalecieron los movimientos
de cambio de comercializador entre comer-
cializadores del mercado libre (87,3 por
100). El resto correspondié a consumido-
res que pasaron del mercado regulado al
mercado libre (9,5 por 100). Un tercio de
los mismos (31 por 100) se registraron
dentro del mismo grupo empresarial.

El tiempo medio necesario desde
que el cliente otorga su consentimiento
al comercializador hasta que el distribui-

dor activa el cambio fue de 10,3 dias, lo
que supuso una reduccion de dos dias
respecto a 2017.

Respecto a las altas de nuevos pun-
tos de suministro durante el ano 2018,
se han declarado 200.000 en areas de
distribucion gasista (practicamente igua-
les a las que se produjeron un afno an-
tes). EI 79 por 100 de las altas se activo
a favor de comercializadores libres (con
el 57 por 100 para comercializadores
independientes y el 22,5 por 100 para
comercializadores verticalmente integra-
dos con el distribuidor).

En el sector gasista, obtuvieron un ba-
lance positivo los comercializadores inde-
pendientes (0,07 millones de puntos mas)
y negativo Naturgy (0,07 millones menos).

CONTAGAS

B Valvulas de bola PE para gas

BANIDES, mas de 40 anos de experiencia
en la fabricacion de valvulas de Polietileno

v Homologadas por las principales companias de gas
v Valvulas de polietileno PE-HD100

v MOP 10 - SDR11 / SDR17

v Diametros desde DN20 hasta DN250

v Gran variabilidad de accesorios

¢ Instalacion simplificada y sin mantenimiento

+ Perfil optimizado que permite reducir pérdida de carga

CONTAGAS distribuidor exclusivo de BANIDES

40 anos ofreciendo servicio en el sector del gas

CONTAGAS, S.A.

atcliente@contagas.com / Tel. +34 933 940 504
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FRANCISCO ALONSO, Presidente de CONAIF
"En esta nueva etapa, CONAIF apuesta por
la digitalizacion y las nuevas tecnologias”

(Viene de pagina 1)

¢Su nombramiento supone una li-
nea continuista con la labor de su pre-
decesor o pretende establecer nuevas
pautas de actuacion?

El hecho de haber formado parte del
Comité Ejecutivo en los dos mandatos
anteriores y mi pertenencia a la Junta
Directiva desde hace bastantes anos
€s una ventaja para la presidencia de
la organizacion, qué duda cabe, pues
me permite tener un conocimiento muy
amplio de la realidad de CONAIF, sus
necesidades y demandas.

En mi mandato vamos a seguir una
linea que es diferente de la del ante-
rior presidente, Esteban Blanco, aun-
que si es verdad que tanto una como
otra tienen coincidencia al menos en
un aspecto: en la pretension de seguir
haciendo fuerte a CONAIF y en el com-
promiso de trabajar por el colectivo de
asociaciones y empresas instaladoras
espanolas.

¢Cuales serian esas novedades y
hasta qué punto ha podido implemen-
tarlas en estos meses de trabajo?

Entre las nuevas pautas de actua-
cion se encuentra una apuesta clara
por la digitalizacion y las nuevas tec-
nologias. La idea es acercar a todo
el colectivo estos dos elementos que
contribuiran a mejorar la competitividad
de nuestras empresas instaladoras y a
situarlas en el entorno digital, algo muy
necesario hoy en dia.

También el trabajo colaborativo,
en equipo, alejado de lo que seria un
mandato presidencialista que no he
pretendido instaurar en CONAIF; y el
establecimiento de alianzas estratégi-
cas, de tu a tu, con otros agentes que
también participan en el sector, como
los fabricantes, las companias energeé-
ticas y los distribuidores de equipos
y materiales, entre otros. De esas co-
laboraciones que iniciemos se benefi-
ciara, ademas de nuestras empresas
instaladoras, el resto del sector.

Quiero resaltar que, a dia de hoy, es-
toy muy satisfecho con la labor desarro-
llada en estos meses. Nos hemos reu-
nido con los principales fabricantes del
sector, con organizaciones representa-
tivas como FEGECA, AFEC y ATECYR,
entre otras, y con organismos de la Ad-
ministracion central para presentarles
nuestro proyecto de trabajo y mostrar
la disposicion de CONAIF a colaborar
con dichas entidades. Asimismo, en el
plano interno de CONAIF hemos esta-
blecido un sistema de comunicacion
basado en las nuevas tecnologias que,
a los miembros del Comité Ejecutivo y
de las Comisiones de Trabajo nos per-
mite estar en contacto permanente y
tomar decisiones consensuadas.

¢Cuales serian, en lineas genera-
les, sus objetivos como presidente de
CONAIF?

Fortalecer a CONAIF como organi-
zacion representante de las empresas
instaladoras a nivel nacional mediante
la incorporacién de nuevas asociacio-
nes de instaladores. En la Ultima Junta
Directiva, celebrada apenas tres me-
ses después de iniciar el mandato, ya
aprobamos la adhesion a CONAIF de la
asociacion de empresas electricistas
de Badajoz (Asemiet), que desde en-
tonces es miembro de pleno derecho
de nuestra organizacion.

Y nos vamos a ocupar, asimismo,
como objetivo, de generar nuevos ser-
vicios de los que se beneficien las aso-
ciaciones, gremios y federaciones de
asociaciones miembros de CONAIF y
nuestras empresas instaladoras aso-
ciadas.

En los 40 anos de vida
de CONAIF hemos pasado
de las quince asociaciones
fundacionales a ser
el gran referente de los
instaladores a nivel nacional

¢Como ha evolucionado el papel
de CONAIF en los tltimos anos con
respecto a sus asociados?

En los primeros anos el papel de
CONAIF era fundamentalmente repre-
sentativo, con el paso de los anos, sin
embrago, los servicios ofrecidos a las
asociaciones provinciales se fueron in-
crementando notablemente y ganaron
peso las partes técnica, comercial, for-
mativa, comercial y de comunicacion,
asi como la participacion de CONAIF en
todos los foros y organismos donde se
decide el futuro del sector.

En los 40 anos de vida de CONAIF
hemos pasado de las quince asociacio-
nes fundacionales a ser el gran referen-

te de los instaladores a nivel nacional
que hoy somos.

CONAIF es actualmente la principal
organizacion de empresas instaladoras
de Espana, con 64 asociaciones, gre-
mios y federaciones de asociaciones
adscritas y mas de 19.000 empresas
instaladoras de toda Espana represen-
tadas.

Precisamente en estos iiltimos
tiempos se han registrado importan-
tes cambios y novedades en el sector,
¢como valora los mismos y en qué di-
reccion trabaja CONAIF al respecto?

CONAIF, mediante la presentacion
de alegaciones, ha aportado el punto

de vista de los instaladores en todos
aquellos borradores de reglamentos
que han visto la luz hasta ahora. Valo-
ramos de forma positiva aquellas no-
vedades normativas que han llegado
al sector y han tenido como efecto un
incremento de las oportunidades de
negocio en determinadas areas. Es el
caso, por ejemplo, del Real Decreto-ley
20/2018, de 7 de diciembre, de me-
didas urgentes para el impulso de la
competitividad econémica en el sector
de la industria y el comercio en Espana.

Pero las principales novedades del
sector estan aun por llegar. Es el caso
de la modificacion del RITE, el Regla-
mento del Frio, el Codigo Técnico de la
Edificacién, el Real Decreto de Conta-
bilizacion de Consumos Individuales...
entre otras normativas, que se prevé
que vean la luz cuando el Gobierno de
Espana deje de estar en funciones.

CONAIF participa en los procesos
de elaboracion de toda la normativa
del sector aportando el punto de vista
de las empresas instaladoras.

¢Como describiria la situacion ac-
tual del sector? ¢Cuales son las prin-
cipales necesidades de las empresas
instaladoras? ¢Cuales serian las de-
mandas ante las distintas administra-
ciones?

Hay dos factores estan impulsando
la actividad en el sector: la recupera-
cion de la construccién de obra nueva
residencial y la demanda de los clien-
tes domésticos. Vivimos una etapa de
crecimiento tras superar el duro bache
que supusieron los anos de la crisis
econdmica. La actividad instaladora se
ha recuperado en todas las provincias
de Espana, con indicadores muy posi-
tivos en el mercado doméstico.

Respecto a la segunda parte de la
pregunta, necesitamos incorporar per-
sonal cualificado a nuestras empresas
y reclamamos de la Administraciéon un
control mayor de la actividad para de-
tectar el intrusismo profesional, luchar
contra él y favorecer a los instaladores
habilitados y legamente establecidos.
Un control, también mayor que el actual
y eficaz de la venta ilegal de gases fluo-
rados. Regularidad en el lanzamiento
de Planes Renove que dinamizan la
actividad instaladora. Y unificacion de
criterios en torno a los reglamentos
que evite la coexistencia de casi 17
regulaciones distintas, en funcién de
cada comunidad auténoma, para un
mismo tema.

Al mismo tiempo, se han abierto
oportunidades interesantes, ¢hasta
qué punto es optimista ante la evolu-
cion del sector?

Sinceramente no me atrevo a hacer
una prevision de lo que puede pasar en
el sector porque los expertos apuntan
ya a una nueva recesion de la economia
espanola. Sin embargo soy optimista,
en linea con lo que expresan otros agen-
tes del sector. Espero que el presente
sea un buen ejercicio en cuanto a la
actividad de las empresas instaladoras
y se mantenga en 2020 la linea de cre-
cimiento de los ultimos anos.

¢Como valora la formacion de los
profesionales en la actualidad? ¢Cual
es la postura de CONAIF a este res-
pecto?

En Espana existe una oferta muy
amplia de programas formativos dirigi-
dos al instaladory a los futuros instala-
dores, ofrecida en una parte importan-
te por las asociaciones provinciales y
gremios de instaladores pero también
por centros de Formacion Profesional
y otras entidades privadas dedicadas
a la formaciéon. Una oferta excesiva,



inflada por parte de academias y cen-
tros de pocas garantias, sin que sea
obligatoria para poder ejercer y no
aporte valor alguno, puede llegar a
desorientar a los profesionales y dis-
minuir la calidad.

Nuestra apuesta clara es por los
centros de formacion de nuestras aso-
ciaciones y gremios de instaladores,
que es muy completa, diversa, de cali-
dady llega a cualquier punto de Espana
y también apostamos por los ciclos de
Formaciéon Profesional y los institutos
y centros que los imparten.

Desde CONAIF aplaudiriamos cual-
quier iniciativa por parte de las Admi-
nistraciones Publicas para promocionar
entre los mas jovenes los estudios de
Formacion Profesional, de tal modo
que aquéllos acaben cursandolos e
incorporandose finalmente a nuestras
empresas instaladoras, que demandan
profesionales formados.

Cuestiones como la eficiencia ener-
gética o el desarrollo de nuevas tec-
nologias han aparecido ya como ele-
mentos esenciales para la evolucion
del sector, ¢cree que los instaladores
estan adecuadamente preparados en
esta direccion?

Los instaladores, en lineas genera-
les, tenemos un nivel formativo adecua-
do a lo que se nos exige, entre otras
razones porque es obligatorio alcanzar-
lo para poder ejercer la profesion en
muchas de las areas propias de las ins-
talaciones. En otras en cambio, como
la fontaneria, la formacion es voluntaria
muy a nuestro pesar pues reclamamos
un carné profesional que habilite para
ejercer la profesion y requiera un nivel
minimo de conocimientos teéricos y
practicos para obtenerlo.

En el caso concreto al que se re-
fiere la pregunta, los instaladores no
tenemos otra opcion que prepararnos
convenientemente si no queremos
quedarnos fuera del mercado porque
tecnologias como la aerotermia y todo
lo relacionado con la eficiencia energé-
tica protagonizan el sector actualmen-
te y copan las demandas de nuestros
clientes.

Los dias 3 y 4 de octubre se celebra
un ano mas el Congreso de CONAIF,
¢Qué pueden esperar los asistentes
a la edicion de este ano? ¢Destaca-
ria alguna novedad particularmente
significativa?

Pueden esperar un Congreso de
primer nivel, con ponencias de gran
interés para los instaladores, que vie-
ne marcado este ano por dos hitos:
alcanza las 30 ediciones después de
haber recorrido Espana entera y ser-
vido como fuente de conocimiento a
las empresas instaladoras y lo hace en
Castilla-La Mancha, una de las pocas
comunidades autébnomas a las que aun
no habia llegado.

Cumplir 30 ediciones es un hecho
realmente relevante al alcance de muy
pocos eventos empresariales, que ha-
bla por si mismo de la importancia y
peso que este Congreso tiene en el
sector.

Como es habitual, las jornadas téc-
nicas constituyen uno de los grandes
atractivos del Congreso, ¢como valora
las de esta edicion?

Es realmente buena desde el punto
de vista del contenido. Desde CONAIF
hemos preparado un completo progra-
ma de actividades que tiene su plato
fuerte en las jornadas de ponencias.
Como es habitual, la parte técnica se
vera complementada con una serie
de conferencias orientadas a facilitar
nuevos espacios de aprendizaje que
mejoren la faceta empresarial de los
instaladores.

El conocido presentador de televi-
sion Christian Galvez hablara de Talen-
to y Pasion en las empresas sirviéndo-
se de Leonardo da Vinci, el genio de
cuya vida y obra es un reputado exper-
to; la reconocida Irene Villa mostrara
cémo afrontar la adversidad siguiendo
su ejemplo de superacion personal;
Pablo Foncillas centrara su ponencia

La actividad instaladora se
ha recuperado en todas las

provincias de Espana, con
indicadores muy positivos en
el mercado doméstico

en la transformacion digital de las py-
mes; Pablo Gimeno explicara por qué
formar parte de una asociacion es la

mejor inversién que puede realizar un
empresario, Manuel Madruga, desde
su condicién de secretario general de

congreso conaif « entrevista 07

los empresarios toledanos (FEDETO)
mostrara su vision acerca de aspectos
de interés para pymes y auténomos;
Vicente Gallardo como presidente de
FEGECA profundizara en la industria de
la calefaccion, clave en la actividad de
las empresas instaladoras; Marceliano
Herrero se centrara en las novedades
reglamentarias que van a afectar a la
actividad instaladora y mantenedora, y
Juanjo Catalan hablara del instalador y
las claves para competir en la préxima
década.

Y como plato fuerte del Congreso,
una mesa redonda que bajo el titulo
“¢ Hay futuro para las empresas insta-
ladoras en el sector del gas?” contara
con la participacion de representantes
de Nedgia, Redexis Gas y Repsol. La
popular periodista de television Alicia
Senovilla volvera a presentar el Congre-
so como en las dos ultimas ediciones.

Tanta tecnologia
en tan poco espacio

%7JUNKERS

La gama Cerapur de Junkers son calderas
de condensacién con tecnologia avanzada
y de alta calidad, que, en combinacion
con nuestros caontroladores modulantes

alcanzan laclase A+*,

f Tube in

*solo aplica con algunos modelos.

@ BOSCH

www.junkers.es
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El Congreso de CONAIF cumple este ano
30 ediciones al servicio del instalador

celebrara en Toledo (Centro Cultural

Liberbank), en colaboracion con la
asociacion de instaladores en la pro-
vincia (ASETIFE-CONAIF), la trigésima
edicion de su Congreso; un clasico del
sector con tres décadas a sus espal-
das que reunira a instaladores proce-
dentes de todos los puntos de Espana,
fabricantes, distribuidores y represen-
tantes de las companias energéticas
para tratar las cuestiones técnicas mas
relevantes del momento y las nuevas
vias de gestion del conocimiento.

Esta edicion contara con la asisten-
cia de importantes personalidades de
la ciudad y de la comunidad autébnoma
de Castilla-La Mancha, entre ellas el
presidente de los empresarios toleda-
nos (FEDETO), Angel Nicolas, que ade-
mas oficiara la clausura.

Cabe destacar de este ano que el
Congreso de CONAIF alcanza las 30
ediciones, después de haber recorrido
Espana entera y servido como fuente
de conocimiento a las empresas ins-
taladoras.

Los dias 3 y 4 de octubre CONAIF

PROGRAMA DE PONENCIAS

Transformacion digital, motivacion,
gestion del talento y trabajo en equipo
son algunos de los temas que enfoca-
ran el Congreso de CONAIF en su parte
mas transversal.

El popular presentador de television
Christian Galvez, la reconocida Irene
Villa, ejemplo de superacion personal;
el experto en innovaciéon empresarial
y marketing Pablo Foncillas, la popular
periodista de television Alicia Senovilla,
que volvera a presentar el Congreso
como en las dos Ultimas ediciones;
el secretario general de los empresa-
rios toledanos, Manuel Madruga vy el
conferenciante Pablo Gimeno, experto
en asociacionismo empresarial; se en-
cuentran entre los participantes con-
firmados de este evento, que incluira
también una importante parte técnica
dedicada a lo mas innovador en varias
de las areas de las instalaciones: el
gas, la calefaccion, la refrigeracion y
la climatizacién, entre otras.

Irene Villa

Esta prevista una ponencia sobre
la industria de la calefaccion, pieza
clave para conseguir los objetivos cli-
maticos de la UE; otra relacionada con
las oportunidades de negocio del gas
y también tendra un espacio destaca-
do el autoconsumo energético, que ha
adquirido relevancia e interés para los
instaladores con la publicacion del Real
Decreto 244/2019, de 5 de abril.

Ademas, CONAIF esta muy pendien-
te de las proximas modificaciones del
Reglamento del Frio y el Codigo Técnico
de la Edificacion, que tendran igualmen-
te cabida en el programa si finalmente
son publicados antes del evento.

Hasta la fecha estos son los parti-
cipantes confirmados en el Congreso
de CONAIF 2019:

— Alicia Senovilla: Periodista y pre-
sentadora. Comenzd su carrera profe-
sional en Radio Nacional de Espana
en Cadiz y Canal Sur. Posteriormente
ha trabajado en numerosos programas
de Canal Sur, Television Espaniola, TVE,
Teleb, Antena 3, Telemadrid y Casti-
lla-La Mancha TV. Present6 el Congreso
de CONAIF 2017 y 2018.

— Irene Villa: Es Embajadora Euro-
pea de la Ciudadania, licenciada en
Comunicacion Audiovisual, Psicologia
y Humanidades. Es el mejor ejemplo
de superacion ante cualquier obstaculo

Andrés Oliva, nuevo Director Comercial
Residencial de Redexis

Oliva nuevo Director Comercial
Residencial (B2C), posicion
desde la que se responsabilizara de
acelerar el ritmo de captacion y acti-
vacion de clientes, con incorporacion
inmediata al Comité de Direccién y
al resto de 6rganos de deliberacion
estratégica. Por otra parte, la capta-
cion de clientes B2B pasara a ser
responsabilidad de Javier Migoya, re-
cientemente nombrado Director Co-
mercial para Industrias, Negocios y
Administraciones Publicas, de mane-
ra que la compania intensificara su
accion comercial tanto para hogares
como para empresas, industrias y
Administraciones Publicas, en linea
con la estrategia de continuo creci-
miento de Redexis.
Andrés Oliva aportara un gran valor
a Redexis desde la direccion Comercial
Residencial, sin duda, ya que cuenta
con una dilatada experiencia profesio-
nal de mas de veinticinco anos en po-
siciones comerciales, destacando es-
pecialmente en ventas y gestion con
canales directos e indirectos, ademas
de la implementacion, transformacion
y digitalizacion de estos.

Redexis ha nombrado a Andrés

Redexis

Redexis opera mas de 10.500 kil6-
metros de infraestructuras energéticas
propias a lo largo de once comunida-
des auténomas, facilitando el acceso
a hogares, negocios e industrias es-
panolas a nuevas fuentes de energia
mas sostenibles y eficientes. Redexis
cuenta con mas de 680.000 clientes
y mantiene un sélido y continuado plan
de expansion con mas de 1.300 millo-
nes de euros invertidos desde 2010,
jugando un papel clave en el actual
mercado energético espanol.

fisico, psicolégico o profesional. En su
ponencia “Saber que se puede” plas-
mara su experiencia personal volcada
en la superacion de las dificultades.

— Pablo Foncillas: Es licenciado
en Derecho y MBA del IESE Business
School. Es experto en innovacion em-
presarial y marketing. En su ponencia
titulada “El fenémeno digital: ¢moda
pasajera o cambio exponencial? ¢la
web ha muerto?” aportara las claves
mas relevantes para que las empresas
puedan subirse a la ola digital y sacarle
provecho sea cual sea su actividad.

— Manuel Madruga: Es el secretario
general de la Federacién de Empresa-
rios Toledanos (FEDETO).

— Pablo Gimeno: Es empresario,
analista econdémico y presidente de
una consultora empresarial. En la po-
nencia titulada “Sin las empresas y sus
asociaciones no hay pais” mostrara la
necesidad de optar por el asociacio-
nismo para unir fuerzas y defender los
intereses de aquellos que luchan por
generar riqueza y empleo: los empre-
sarios.

— Christian Galvez: Es el presenta-
dor del concurso de TV “Pasapalabra”,
en Tele 5. Pocos saben que es uno
de los mayores expertos en la vida y
obra del genio Leonardo Da Vinci, al
que utiliza en su ponencia como guia
para mostrar como la creatividad per-
sonal y el trabajo en equipo permiten
a los empresarios afrontar objetivos
profesionales.

— Vicente Gallardo: Es el presiden-
te de FEGECA, la Asociacion de Fabri-
cantes de Generadores y Emisores de
Calor. Pronunciara la ponencia titulada
“La industria de la calefaccion, pieza
clave para conseguir los objetivos cli-
maticos de la UE".

— Marceliano Herrero: Ingeniero
técnico Industrial. Es Jefe del Servicio
Territorial de Industria, Comercio y Tu-
rismo de Valladolid, organismo depen-
diente de la Junta de Castilla y Leon.
Ha realizado numerosas acciones for-
mativas, pronunciado conferencias y
escrito articulos relacionados con la
seguridad industrial.

FABRICA
Y EM

Vicente Gallardo, presidente de FEGECA

ACTOS PARALELOS

El miércoles 2 de octubre esta pre-
parada una visita guiada por la ciudad
con final en el mercado de San Agus-
tin, donde tendra lugar una degustacion
gratuita de tapas tipicas de la zona.

El coctel de bienvenida a los con-
gresistas, ofrecido por Nedgia, sera el
jueves 3 de octubre en el convento de
Santa Fe, ubicado en un edificio histori-
co de la época de los Reyes Catdlicos.
El coctel previo, la cena de gala y el
espectaculo de BAXI se celebraran el
viernes 4 de octubre en el Vinedo Ci-
garral Santa Maria.

Y el sabado 5 de octubre esta pro-
gramada una excursion que incluye una
visita guiada al Alcazar y la Catedral
de Toledo, ademas de una comida de
hermandad al término de la jornada.

Todas estas actividades son opcio-
nales y deben ser reservadas previa-
mente en la web del Congreso.

Finalmente cabe destacar el apoyo
a esta edicion por parte de relevantes
empresas relacionadas con las instala-
ciones que ejercen de patrocinadoras:
Junkers-Bosch, Baxi, Nedgia, Redexis
Gas, Repsol, CSM-Correduria de Segu-
ros, Saunier Duval, Vaillant, Valvulas
Arco, Testo, Intergas, ACV, Sauerman-Ki-
mo, Industrial Llobera, Bomba de Ca-
lor-AFEC, Asociacion Espanola de Nor-
malizacion-UNE y Rafael Marquez Moro
y Cia (rmmcia).

nombramientos

Rubén Santos, Director Comercial

en Espana de Ariston

riston, compania lider del gru-
Apo Ariston Thermo Group en

calefaccion y agua caliente del
hogar, ha nombrado a Rubén Santos
como nuevo director comercial de la
firma en Espana. Santos, se une al
grupo como Director de ventas del
area Profesional.

Santos tiene una Ingenieria Téc-
nica Industrial con especialidad en
Quimica por la Universitat Rovira y Vir-
gili y un Master de Marketing Mana-
gement en la EADA Business School
de Barcelona.

Cuenta con mas de 10 anos de
experiencia en labores de direccion
comercial y ventas en varias empre-
sas del sector. Comenz6 su carrera
en las funciones de Calidad y Gestion
de Productos en Basf y en Fischer.
Se convirtié en Area Manager lberia
en Industrias Ramon Soler y desde
2017 ejercio como Director de Ven-
tas Espana en Grohe Espana.

Con esta incorporacion, Ariston
pretende dar impulso al mercado es-
panol con el reto de continuar afian-
zando la expansion y crecimiento de
la firma, algo para lo que contara
ahora con la experiencia que Rubén

Santos ha acumulado durante su di-
latada trayectoria profesional en el
ambito comercial, de marketing y de
marketing-producto.



Formacion del Grupo STH
en el seno
del Grupo Aalberts

ntegracion de Standard Hidraulica
I (STH) en Montcada i Reixac (Barcelo-

na, ES) con STH Westco (Leigh, Man-
chester, UK) y STH Jiangmen (Jiangmen,
Guangong, CN).

La formacion del nuevo Grupo STH
responde a la estrategia de focalizacion
de negocios desarrollada por el grupo
Aalberts.

El nuevo grupo concentra la produc-
cién y comercializacion de productos tan
emblematicos como la griferia, mante-
niendo la esencia de los negocios tradi-
cionales en el ambito de la conduccion
de fluidos, tanto en edificios residenciales
como no residenciales e ingenieria civil.

A consecuencia de esta decision
estratégica, se han producido los si-
guientes nombramientos:

e Jaume Llacuna Creixell pasa de
Director General de STH a CEO del Gru-
po STH.

® Jaume Guerrero Vidal pasa de Di-
rector General de Finanzas y Operacio-
nes de STH a CFO y COO del Grupo STH.

® Francesc Vila Masip pasa de Di-
rector General Comercial y Marketing
de STH a nuevo Director General de
Standard Hidraulica.

El nuevo Grupo STH cuenta en la
actualidad con una plantilla de 400
personas, con una formacién constan-
te y dindmica y con mas de 35.000
metros cuadrados de instalaciones,
distribuidas en produccién, almace-
nes, oficinas y areas de formacion
practica y tedrica.

Desde el 2001, STH pertenece al
Grupo Aalberts. Aalberts es un grupo
industrial creado en 1975 cotizado en
la Bolsa de Amsterdam (AMEX). Con
una cifra de ventas en 2018 de 2.759
millones de euros y mas de 16.000 em-
pleados es un grupo de referencia en
sectores de tecnologia criticos, como
por ejemplo en la conduccion de flui-
dos, a nivel internacional.

\Vortice adquiere Casals

ortice S.p.A. anuncia la adquisi-
Vcién de la histérica marca espano-

la Casals, comprando el 100 por
100 del capital social de Ventilacion
Industrial (Sant Joan de les Abadesses,
Girona, Cataluna, Espana), una Empre-
sa que opera en el sector de sistemas
de Ventilacién Industrial.

Las dos Companias histéricas, que
se establecieron y desarrollaron en
periodos y contextos geograficos dis-
tintos, continuaran persiguiendo los
mismos valores y objetivos que antes.
De hecho, Vortice y Casals tienen un
espiritu corporativo que valora a las
personasy las relaciones humanas, la
misma vision de futuro y ambos estan
motivados por la pasion por asumir
nuevos desafios, especialmente en
términos relacionados con el diseno
de productos, la innovacion tecnol6gi-
ca y la expansién de mercados. Otros
elementos que Vortice y Casals tienen
en comun son una organizacién indus-
trial basada en un sélido know-how en
diseno y fabricacion de productos.

Vitogas, presente en la Regata de Glohos
Aerostaticos ‘Crianza de Rioja’

de agosto en dos de las citas

mas importantes de la aerosta-
cion: la 19? Regata Internacional de
Globos Aerostaticos ‘Crianza de Rio-
ja’- 20? Copa de S.M. el Rey de Aeros-
tacion, en Haro, y el 26° Campeonato
de Espaia de Globos Aerostaticos, en
Toledo.

La gasistica no solo compitié con
su globo en las diferentes competicio-
nes, con su piloto Pere Miguel, sino
que, como ya hizo en ediciones ante-
riores, fue el suministrador energético
de ambos eventos.

Vitogas ha participado este mes

COMPROMISO CON EL DEPORTE
De esta manera, Vitogas sigue rea-
firmando su compromiso con el depor-

te de la aerostacion, asi como con las
entidades locales que trabajan por su
promocioén.

Del 15 al 18 de agosto, una vein-
tena de globos aerostaticos se hi-
cieron con el cielo riojano en la 192
edicion de la Regata Internacional
de Globos Aerostaticos ‘Crianza de
Rioja’ — 202 Copa de S.M. el Rey de
Aerostacion.

Vitogas fue el patrocinador del
evento, junto con el Gobierno de La
Rioja, La Rioja Turismo, el Ayuntamien-
to de Haro y las Bodegas Muga.

Se trata de una de las citas turis-
ticas clasicas mas importantes del
verano riojano, de la que Vitogas ha
sido el suministrador energético en di-
versas ediciones.
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Primera valvula

de gas con

autobloqueo y
limitador de caudal

con certificacion AENOR

J.A.«,,a.fu‘

M\\ } b
)

Construccion en laton cromado CW617N segun UNE-EN 12164-12165

Ref. 3692

La valvula se puede bloquear en posicion cerrada y precintar. El limitador de caudal
incorporado en la llave es un dispositivo de seguridad que interrumpe el paso de gas por

exceso de flujo en cumplimiento de la norma UNE 60718:2017.

AENOR

-DN 10

Producto
Certificado

INFORMACION TECNICA

- Construccion en latén cromado CW617N segun UNE-EN 12164-12165
- Extremos roscados gas (BSP) macho ISO 228/1
- Clase de presion MOP 0,5 (O a 5 bar)
- Clase de temperatura: -20°C (-202°C a 60°C)

- Caudal nominal 1,6 m3/h de Gas Natural
- Caudal de disparo de 2 a 2,9 m3/h de Gas Natural
- Caudal de aforo < 141/h de Gas Natural

Si quieres hacer tu pedido-reserva, mandanos un email a comercial@genebre.es
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Junkers celebra dos jornadas
dirigidas a prescriptores en su Bosch
Competence Genter de Santander

unkers, marca de
J la division Bosch

Termotecnia per-
teneciente al Grupo
Bosch, celebro los pa-
sados dias 7 y 14 de
junio unas Jornadas
bajo el lema Condce-
nos y Live LikeABosch
dirigidas a prescripto-
res del sector inmo-
biliario en su Bosch
Competence Center
localizado en Santander. Principales
promotoras del pais —con presencia
de companias como Inbisa, Gesvican
o Iberdrola Inmobiliaria— pudieron cono-
cer de primera mano la Smart Home que
la compania tiene en las instalaciones
santanderinas, visitar la fabrica de co-
cinas de gas con una visita guiada a la
zona de produccion Step Valve asi como
participar en un coloquio y workshop
centrados en el Codigo Técnico de la
Edificacion (CTE) y Edificacion Sosteni-
ble en un entorno conectado, tematicas
clave para los asistentes.

El Bosch Competence Center es un
espacio de 1.000 m? ubicado en San-
tander, la ciudad mas conectada de Eu-
ropa, y en €l los visitantes pueden cono-
Cer en persona unas instalaciones que
cuentan con un hall histérico de 1941,
un auditorio con capacidad para hasta
150 personas, dos areas de Showcoo-
king, y un espacio en el cual se llevan
a cabo demostraciones de producto de
la marca.

En él destaca su espacio Smart
Home Lab, una casa conectada en el

que se pueden conocer de primera
mano el Internet of Things aplicado al
hogar, con soluciones de todas las divi-
siones de Bosch. En el caso de Bosch
Termotecnia la produccién de agua ca-
liente en la cocina se realiza con un
calentador estanco Therm de Bosch,
llevando asi la tecnologia mas puntera
a una gestion del hogar mas eficiente,
cémoda y sostenible.

CTE, UNA NUEVA NORMATIVA
DE EDIFICACION

Tras la visita a las instalaciones, los
asistentes participaron en un coloquio
centrado en el Codigo Técnico de la Edi-
ficacion (CTE) y la Edificacion Sosteni-
ble, temas de vital interés en el ambito
de la edificacion donde se evaluaron
aspectos de instalaciones eficientes
para la climatizacion y produccion de
agua caliente para el hogar. Fueron las
bombas de calor aerotérmicas que la
marca tiene en su portfolio, las que
adquirieron principal protagonismo ya
que se presentan como una solucion
eficiente y conectada para los edificios.

1} Standard Hidraulica

Standard Hidraulica
Sede Madrid: C. Siera Morena, 15 - 28320 - Finto (Spain) - Tel. +34 91 643 1884/ + 49 6520553
Sede Barcalona: Av. La Femera, 7375 - Pol, Inch La Ferraria 08110 - Monmtcada | Reixac (Spain) - Tel. +3493 564 1094

www.comapisf.com

aalberts

Contagas nombrado distribuidor exclusivo
de Banides & Debeaurain en Espana

do recientemente la distribucion en

exclusiva de Banides & Debeaurain
para el mercado espanol.

Banides & Debeaurain es una
empresa francesa, lider en el di-
seno y fabricacion de valvulas y
accesorios que opera a nivel inter-
nacional.

La compania Contagas ha consegui-

Los productos que Contagas dis-
tribuye son valvulas y accesorios de
polietileno para redes de distribucion
gas natural y agua, asi como valvulas
y accesorios de laton.

Con esta nueva incorporacion Con-
tagas aumenta su portfolio de equipos,
situandose como suministrador de re-
ferencia en la industria.

BAXI presento en Rebuild 2019
La Gasa de Gonsumo Casi Nulo

cacion de equipos de climatiza-

cion para el hogar, participa un
ano mas como Global Partner en una
nueva edicion de la feria Rebuild, el
Congreso sobre Arquitectura Avanza-
da y Construccion que muestra todas
las novedades del sector relacionadas
con la tecnologia y la sostenibilidad.
El evento, que ha contado con la pre-
sencia de mas de 200 marcas, se ha
celebrado los dias 17,18 y 19 de sep-
tiembre en el recinto IFEMA de Madrid.

Entre las distintas tendencias y pro-
yectos que se dieron a conocer durante
la celebracion se encuentra #LaCasa-
BAXI, una Casa de Consumo Casi Nulo
donde se muestran un sistema inte-
gral de climatizacién que cuenta con
caracteristicas de ultima generacién
altamente eficientes, un aspecto total-
mente alineado con el reto de construir
edificios de consumo casi nulo.

La Casa de Consumo Casi Nulo
de BAXI esta basada en aerotermia,
suelo radiante, fancoils, solar térmica
o fotovoltaica y regulacion. Ademas, la
conexion del termostato a través de wifi
garantiza un mayor confort y comodi-
dad, a la vez que ganar en eficiencia.

Jordi Mestres, CEO de BAXI en Espa-
na y Portugal, afirma que “el sector de
la construccion y la edificacion evolu-
ciona favorablemente hacia un mundo
mas sostenible y lo consigue gracias
a los objetivos que marca la Directiva
europea de eficiencia energética en
edificios (EPBD). En BAXI apostamos
por el cumplimiento de dichos objetivos
innovando en sistemas punteros, como
es el caso del nuevo sistema integral
de climatizacién”.

BAXI, lider especialista en la fabri-

NUEVAS PRESTACIONES
EN CONECTIVIDAD

Durante el congreso, BAXI también
presentd al mercado los ultimos lanza-
mientos y expuso otros de sus produc-
tos innovadores sobre diferentes ambi-
tos de la tecnologia y la construccién.
Entre ellos, el lanzamiento de la Bomba
de calor Platinum BC V200 Smart, las
nuevas prestaciones del Home Auto-
mation (termostato wi-fi BAXI Connect
compatible con los asistentes de voz
de Google o Amazon) y una demostra-
cion de la herramienta online de calculo
de instalaciones BAXI Wica. También
expondra servicios y herramientas a
disposicion de profesionales para ayu-
darles en la planificacién de sus pro-
yectos sostenibles y eficientes.

En la programacion del Congreso se
han incluido diferentes conferencias
llevadas a cabo por profesionales de
la edificacion, destacando la presen-
cia de Alberto Jiménez, Director Técnico
de BAXI, para hablar sobre la entrada
en vigor del Codigo Técnico de la edifi-
cacion y Héctor Noguera, manager de
BAXI Solutions, sobre la combinacion
de la bomba de calory la energia solar
como solucion del autoconsumo.

Standard Hidraulica firma sendos convenios
te colahoracion con Fremm y Aefico

asociado colaborador de la Fede-

racion Regional de Empresarios
del Metal de Murcia (FREMM) tras la
firma del convenio que tuvo lugar en
las instalaciones de la Federacion en
Murcia el pasado mes de julio. El presi-
dente de la FREMM, Alfonso Hernandez
Zapata, y Carles Borras, en nombre de
STH Comap, fueron los representantes
de ambas empresas para la firma del
convenio.

Mediante la firma del convenio y con
la incorporacion de Standard Hidraulica
a la FREMM se consolida la represen-
tacion de STH COMAP dentro de la Fe-
deracién, aportando su conocimiento,
colaboracion, formacion y experiencia
a los proyectos que se lleven a cabo,
ademas de colaborar con acciones con-
cretas con sus asociados a lo largo del
todo el ano.

Standard Hidraulica ya es miembro

Asimismo, la compaiiia ya es miem-
bro asociado colaborador de AEFICO
(Asociacion de Empresarios Instalado-
res de Fontaneria, Saneamiento, Gas
Calefaccion, Climatizacion, Manteni-
miento y Afines) tras la firma del conve-
nio que tuvo lugar en las instalaciones
de AEFICO, también el pasado me de
julio. El presidente de AEFICO asi como
Carles Borras fueron los representan-
tes de ambas empresas para la firma
del convenio.

STH COMAP aportara su amplio co-
nocimiento de producto, colaboracion,
formacion y experiencia a los proyectos
que se lleven a cabo en la Asociacion
ademas de colaborar con acciones con-
cretas con sus asociados a lo largo del
todo el ano.




El gas natural se posiciona

como combustible alternativo
para el transporte de mercancias
y pasajeros

natural se situa en el mes de junio

en 17.932 unidades, con un cre-
cimiento del 26 por 100 en lo que va
de ano. Destaca el crecimiento de las
matriculaciones en el sector del trans-
porte de mercancias y pasajeros que
se han incrementado un 62 por 100
con respecto al mismo periodo del ano
anterior.

En el primer semestre del ano se
han abierto siete nuevas estaciones,
pero las previsiones son mucho mas
optimistas. Para 2021, se espera contar
con mas de 200 gasineras en Espana.

El suministro de gas natural licua-
do (GNL) a buques para su uso como
combustible ha aumentado significa-

EI parque total de vehiculos de gas

(Gasnam valora
positivamente

la rectificacion

en la prohibicion de
vehiculos de combustion
que deja via libre

al gas renovable,
neutro en C02

asnam se suma a los profesio-
G nales de la automocién en su va-

loracion positiva de la modifica-
cion de la medida 256 en la Propuesta
Abierta para un Programa Comun Pro-
gresista, del PSOE. Esta nueva redac-
cion afirma lo siguiente: “En desarrollo
de la estrategia de descarbonizacion
a 2050, adoptaremos las medidas
necesarias, de acuerdo con la norma-
tiva europea, para que los turismos y
vehiculos comerciales ligeros nuevos,
excluidos los matriculados como vehi-
culos histoéricos, no destinados a usos
comerciales, reduzcan paulatinamente
sus emisiones, de modo que no mas
tarde del ano 2040 sean vehiculos con
emisiones de 0gC0O2/km. A tal efecto,
se trabajara con el sector y se pon-
dran en marcha medidas que faciliten
la penetracion de estos vehiculos, que
incluiran medidas de apoyo a la [+D+i".
Este texto deja via libre a la tecnologia
del gas renovable que neutraliza las
emisiones de CO2 y jugara un papel
importante en la descarbonizacion del
transporte.

tivamente. En el primer semestre de
2019 se han triplicado las operaciones
realizadas durante el mismo periodo de
2018. Se han realizado 70 operaciones
de suministro desde camiones cister-
nay 15 operaciones desde buques de
suministro en 2019 en las que se han
suministrado un total de 33.991 m3 de
GNL, un 636 por 100 mas que en todo
el ano anterior.

En cuanto a la flota mundial, actual-
mente existen 165 buques operando
a GNL, 21 mas que en diciembre de
2018. Otros 39 estan bajo pedido y
112 mas estan GNL ready. Los ferris,
los portacontenedores y los cruceros
son los sectores que mas apuestan
por esta tecnologia.

Naturgy allll‘ﬂ en Cartagena la primera
estacion puhlica tle gas natural
para vehiculos

estacion publica de suministro

de gas natural para vehiculos
en Cartagena. La planta, que permite
suministrar gas natural comprimido
(GNC), tiene una ubicacion estratégica
cercana a la actividad portuaria.

Este nuevo punto de repostaje se
suma al que la compania tiene en la
pedania murciana de la Era Alta y que
suministra GNC tanto a flotas publicas
como a vehiculos privados. Ademas,
esta previsto que en los préximos me-
ses se inaugure una tercera en Molina
de Segura que permitira el repostaje de
vehiculos tanto ligeros como pesados
al disponer de surtidores tanto en GNC
como en GNL.

La puesta en marcha de esta nueva
estacion de suministro de gas natural
se enmarca en el proyecto de fomento

N aturgy ha inaugurado la primera

de la movilidad de la compania, cuyo ob-
jetivo es potenciar la utilizacion del gas
natural como combustible como la mejor
alternativa sostenible frente a los com-
bustibles fésiles derivados del petréleo.

Esta nueva estacion publica de su-
ministro de gas natural supone para
Naturgy un paso mas en su compromi-
SO por avanzar en la transicion a mode-
los de energias limpias en el transporte
que contribuyan a mejorar la calidad
del aire y, por tanto, la salud de las
personas.

El nuevo mapa de puntos de recar-
ga de gas natural vehicular en Espana
permitira atender el aumento de la de-
manda en los proximos anos y reforzar
la disponibilidad de este combustible
en el mercado, dado el incremento que
estan experimentando los vehiculos
propulsados con gas natural.

Solucién completa para el gas natural:

Dispensing

C/ Pelaya, 37 (P.. Rio de Janeiro) - 28110 Algete (Madrid)

Tel: (+34) 916 287 651 | Fax: (+34)916 287 653
cetil@cetil.com | www.cetil.com
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El consumo de gas natural aumenta
un 4,7 por 100 en el primer semestre

un incremento del 10,4 por 100 en

los seis primeros meses del ano
con respecto al mismo periodo del ano
anterior.

En estos seis primeros meses el
consumo convencional alcanzé los
147.621 GWh, cifra ligeramente supe-
rior a la del ano 2018, mientras que
para generacion eléctrica el consumo
fue de 43.097 GWh (un 67,2 por 100
mas que en 2018) y el de GNL de con-
sumo directo sumé 5.648 GWh, un
12,3 por 100 mas que en el mismo
periodo de 2018.

La cifra total de consumo en todo
el semestre se situ6é en 196.367 GWh.

Las ventas de gas natural para
consumo convencional en junio au-

EI consumo de gas natural acumula

Consumo de gas natural

Unidad: GWh
Junio 2019 Acumulado anual Ultimos doce meses
GWh v (%)* GWh v (%)* GWh TV (%)* Estructura (%)
Consumo convencional 18.899 0,3 147.621 0,4 276.474 0,9 75,5
Generacidn eléctrica 11.031 1189 43.097 67,2 78.735 6,1 215
GNL de consumo directo 854 11,3 5.648 12,3 10.802 8,6 3,0
Total 30.784 24,9 196.367 10,4 366.011 2,2 100,0

* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del afio anterior

Fuente: Cores

** Suministros a instalaciones que disponen de sistemas de cogeneracion

“ igual que 0,0 / ™ distinto de 0,0

mentaron un 0,3 por 100 con res-
pecto al mismo mes del ano anterior,
situandose en 18.899 GWh, mientras
que las de generacion eléctrica su-

Redexis invertira en Andalucia

37 millones de euros

fraestructuras energéticas, conti-

nuda con su expansion en Anda-
lucia. El presidente de la compaiiia,
Fernando Bergasa, ha compartido el
pasado mes con el consejero de Ha-
cienda, Industria y Energia, Juan Bravo,
sus planes de inversion, destinados al
progreso energético de la comunidad
andaluza. A la reunion también asis-
ti6 la Secretaria General de Industria,
Energia y Minas, Natalia Gonzalez, la
consejera delegada de Redexis, Cris-
tina Avila y los directores de Redexis
en Andalucia oriental y occidental, José
Enrique Carretero y Andrés Romero.

La compania continda volcando inver-
siones en la comunidad para poder dotar
de gas natural al maximo nudmero de hoga-
res, negocios e industrias. Concretamen-
te, para el ano 2019, Redexis invertira
37,3 millones de euros para extender 146
kildmetros de redes de distribucion de gas
€n nuevos municipios y en la extension de
redes en |os ya existentes.

Este ano la compaiia ha iniciado la
construccion de nuevas redes de gas
natural en cinco nuevos municipios de
Andalucia: Lebrija (Sevilla), Vejer de la
Frontera (Cadiz), Ubrique (Cadiz), Huér-
cal de Almeria y Mojacar (Almeria), lo que
supondra el despliegue de 74 kilometros
de infraestructuras y la construccion de
3 plantas de Gas Natural Licuado (GNL),
para abastecer a mas de 68.000 fami-
lias, hogares y negocios adicionales.

En los dltimos cuatro anos, la com-
pania ha desplegado 466 kilometros
de redes de gas natural, conectando
mas de 32.300 clientes, sumando 12
nuevos municipios y dando gas natural
a industrias tan relevantes de la region
como Cosentino, Airbus Military, Celviy
Cepuente o invernaderos como Biosa-
bor, lo que supone la conexion de 825
Gwh, ganando en eficiencia y en sos-
tenibilidad al tratarse de una energia

Redexis, compania integral de in-

limpia y de bajas emisiones. Ademas,
los hospitales de Ronda, La Linea de la
Concepciodn, Linares y Ubeda cuentan
con suministro de gas natural.

En Andalucia, Redexis ha invertido
en total mas de 250 millones de eu-
ros para proporcionar gas canalizado a
mas de 1.400.000 ciudadanos, indus-
trias y negocios, a través de mas de
1.580 kilometros de redes construidas
y gestionadas en esta comunidad auté-
noma. Actualmente, genera un empleo
permanente a 550 personas a través
de puestos directos e indirectos.

REDEXIS IMPULSA EL GAS
VEHICULAR Y LAS ENERGIAS
SOSTENIBLES

Redexis es un firme impulsor del
gas vehicular en Espana gracias a las
inversiones realizadas en infraestructu-
ras energéticas. En los ultimos anos ha
conectado a sus redes estaciones de
servicio de gas (“gasineras”), paso im-
portante para avanzar en su estrategia
de desarrollo que apuesta firmemente
por ofrecer soluciones de movilidad. La
compania ha alcanzado recientemente
un acuerdo con Cepsa para la expansion
del GNV, invirtiendo 60 millones de euros
para crear la mayor red de estaciones
de repostaje de gas natural en Espana y
alcanzar los 80 puntos en 2023.

En Andalucia concretamente tiene
previsto realizar inversiones cercanas a
los 10 millones de euros para el periodo
2019-2021 de manera que la comuni-
dad pueda contar con 15 gasineras de
GNL —gas natural licuado—y GNC —gas
natural comprimido—. De esta manera,
mas 37.500 vehiculos podran repostar
en estaciones Redexis a lo largo de toda
la comunidad. Ademas, la companiia fa-
cilita el acceso a esta energia a flotas
de la comunidad andaluza, como la flota
de la empresa de recogida de limpieza
de El Puerto de Santa Maria.

bieron un 118,9 por 100 (hasta los
11.031 GWh) y las de GNL de consu-
mo directo en un 11,3 por 100, hasta
los 854 GWh.

Nedgia Catalufia
recibe luz verde para
tres ampliaciones

de plantas de GNL

| pasado 8 de agosto Nedgia
Catalunya ha recibido au-

torizacion administrativa y
aprobacion de los siguientes
proyectos:

Ampliacion de la planta de
GNL de Agramunt.

Ampliacion de la vaporizacion de
la planta de GNL de la Seu D’Urgell.

Ampliacién de la vaporizacion
de la planta de GNL de Ponts.

Asimismo ha sido autorizada
para la ejecucion de instalacio-
nes para el suministro de gas na-
tural en la industria Desimpacte
de Purins Alcarras, en Alcarras.

Nedgia habilita el seguimiento del proceso
de alta de gas a sus clientes mediante
comunicaciones digitales

semana un servicio de mensajeria
para informar a sus clientes de
toda Espana de los principales hitos
que se van alcanzando en su solicitud
de suministro de gas natural. Con esta
nueva iniciativa, la distribuidora de gas

N edgia ha puesto en marcha esta

del grupo Naturgy quiere mejorar el ser-
vicio que presta a sus clientes y su
satisfaccion, haciéndoles participes del
cumplimiento de los diferentes hitos
del proceso de alta de gas y también
del siguiente paso, lo que en muchos
casos permite agilizar el proceso.

El Corte Inglés amplia los puntos de
contratacion de electricidad y gas de Repsol

su acuerdo y elevan a veintidés los
puntos de contratacion de electri-
cidad y gas en los centros comerciales
del grupo de distribucion. Los centros
de Campo de las Naciones, San José
de Valderas, Getafe, Vista Alegre y Mén-
dez Alvaro (Madrid), Sevilla, Jerez de
la Frontera, Huelva, Valencia, Alicante,
Albacete, Badajoz, Zaragoza, Malaga,
Murcia, Santa Cruz de Tenerife, Las
Palmas, A Coruna y Santiago de Com-
postela incorporan puntos de contra-
tacion de Repsol y se suman asi a los
ya existentes en los establecimientos
madrilenos de Sanchinarro, Castellana
y Alcala de Henares.
Con esta alianza, los clientes de El
Corte Inglés pueden contratar la luzy el
gas de Repsol, con una tarifa individuali-

EI Corte Inglés y Repsol avanzan en

zada y descuentos en carburante, hasta
9 céntimos por litro, a lo que se anade
ademas una tarjeta regalo de El Corte
Inglés por valor de hasta 100 euros.
En sus ocho primeros meses de ac-
tividad, Repsol Electricidad y Gas ha
incrementado un 19 por 100 su car-
tera de clientes con respecto a la que
adquirié cuando comproé los activos de
bajas emisiones de Viesgo, asi como
su comercializadora de electricidad
y gas. En la actualidad, la compaiia
multienergética ya cuenta con mas de
890.000 clientes electricidad y gas. De
esta forma, Repsol sigue con su hoja
de ruta para la transicion energética,
que incluye como objetivo alcanzar en
el ano 2025 una cuota de mercado mi-
norista de electricidad y gas superior al
5 por 100 y 2,5 millones de clientes.

Endesa y Leroy Merlin firman un acuerdo

para ofrecer luz y yas

Por otra parte, Redexis esta apostan-
do a nivel nacional por el desarrollo de
energias sostenibles como el hidrégeno
o0 el gas renovable, un sector energético
clave para la reduccion de emisiones. La
compania ha anunciado inversiones por
valor de 60 millones de euros en pro-
yectos nacionales de hidrégeno y gases
renovables en el horizonte 2025, de los
cuales una parte se podrian destinar a
proyectos en Andalucia.

Con respecto a las energias reno-
vables, Redexis esta impulsando la
comercializacion de energia solar foto-

un acuerdo para ofrecer luz y/o gas

y contratar servicios técnicos pre-
senciales en las tiendas de Leroy Mer-
lin, retailer lider en el sector del brico-
laje. Actualmente solo esta disponible
en algunas tiendas, pero los clientes
que contraten los servicios de Endesa
en estos establecimientos obtendran
descuentos especiales en su compra.

Endesa y Leroy Merlin han firmado

voltaica en Andalucia, que potencia el
autoconsumo en los hogares y negocios
espanoles. Actualmente ha iniciado su
comercializacion en 4 provincias: Cadiz,
Sevilla, Jaén y Malaga, generando mas
de 30 puestos de trabajo para comercia-
les e instaladores. La compania propo-
ne a las familias una solucion eficiente
con el medio ambiente, con un producto
de autoconsumo fotovoltaico que supo-
ne un ahorro de mas del 40 por 100 en
el consumo eléctrico del hogar y que le
proporciona control sobre su produccion
para hacer mas econémico su consumo.



Sigue aumentando
la matriculacion ,
de vehiculos de autogas

| mercado espanol de vehiculos
Epropulsados por autogas cerré el

mes de junio con 2.663 unidades
matriculadas, segun la DGT, con lo que
el acumulado del primer semestre as-
ciende a 14.499 vehiculos. A esta ci-
fra hay que anadirle las mas de 3.900
adaptaciones de vehiculos de autogas
realizadas en lo que va de ano.

Al excluir los vehiculos hibridos y
considerar exclusivamente BEV, auto-
gas GNC y GNL el liderazgo en cuota
sigue siendo de autogas, con un 1,8
por 100 frente al 0,5 por 100 de los
alimentados por gas natural y el 0,9
por 100 de eléctricos. La cuota de los
vehiculos alternativos se sitia hasta
junio en el 4,7 por 100.

E gas licuado contribuye
a mejorar la calidad
del aire en Cataluna

ejorar la calidad del aire es una
IVI asignatura pendiente y urgente,

ya que se estan alcanzando limi-
tes muy preocupantes. El pasado 1 de
julio la Generalitat declaré un episodio
por alta contaminacion por particulas
PM10 —particulas en suspensiéon de
tamano inferior a 10 micras— en toda
Catalunya. La mala calidad del aire se
acostumbra a relacionar con grandes
ciudades como Barcelona, donde los Ii-
mites de contaminacion son muy eleva-
dos. Sin embargo, también se necesita
mejorar en las zonas rurales.

S6lo en Espaina en 2018 fue la cau-
sa del fallecimiento de 38.000 personas
y en Europa se acerc6 a las 800.000.

A la vez y con el mismo nivel de
importancia, sigue siendo clave reducir
las emisiones de CO, y poner el foco en
el consumo de alternativas energéticas
mas limpias y eficientes.

Segun un estudio realizado para
Primagas, filial en Espana del grupo
lider en distribucién de gases licua-
dos SHV Energy, para conseguir esta
reduccién de emisiones de particulas
contaminantes y mejorar asi la calidad
del aire, es necesario apostar por la
sustitucion de biocombustibles que ge-
neran altos niveles de contaminacion
como el gasdleo o el carbdon, por un mix
de energias mas sostenibles como el
gas licuado, el biopropano o la electrici-
dad. Sin embargo, advierten que pasar
a un modelo de electrificacién del 100
por 100 podria ser contraproducente,
ya que supondria unos costes mas ele-
vados y no seria adecuado para todos
los sectores. En el caso concreto de
Cataluna, si analizamos por sectores,
la agricultura y ganaderia son los que
generan un mayor nimero de emisiones
GEI (Gases de Efecto Invernadero), se-
guidos por el transporte y la industria.

Si Cataluna quiere cumplir con los
objetivos de descarbonizacion a 2030y
a 2050 no debe depender tanto de com-
bustibles como el gasdleo o el querose-
no y en cambio debe contar con fuentes
energéticas con menor emision de CO,.

Primagas apuesta por el uso de alterna-
tivas energéticas limpias como el gas licua-
do. Adicionalmente, uno de sus principales
objetivos es traer a Espana el biopropano,
que podria llegar a triplicar la reduccion de
emisiones de CO,. Este combustible, que
tiene los mismos usos que el gas licuado,
seria una excelente alternativa en zonas
fuera de la red habitual de gas con una
importante actividad agricola y ganadera.

H autogas lidera las ventas de GLP en junio

Consumo de gases licuados del petrdleo

tenida en los Ultimos meses, el

consumo de GLP registr6 un des-
censo del 2,6 por 100, segun los datos
publicados por la Corporacién de Re-
servas Estratégicas (CORES), sumando
un total de 191.000 toneladas.

En el acumulado del presente ano,
el consumo de GLP aumenta un 0,1 por
100, hasta los 1,32 millones de tone-
ladas, destacando especialmente el
crecimiento en GLP de automocién, con
39.000 toneladas, un 39 por 100 mas
que en el mismo periodo del ano pasado.

El consumo de GLP envasado fue
en junio de 7.000 toneladas, con un
incremento del 37,2 por 100 con

De acuerdo con la tendencia man-

Unidad: miles de toneladas

Junio 2019 Acumulado anual Ultimos doce meses
kt ™ (%)* kt v (%)* kt TV (%)* Estructura (%)
Envasado 49 -9,4 451 -4,7 837 -3,7 32,0
Granel 23 -6,0 279 -10,7 491 -83 18,8
Automocion (envasado y granel) 7 37,2 39 39,3 74 34,6 2,8
Otros** 112 -0,5 551 8,9 1.214 52,6 46,4
Total 191 -2,6 1.320 01 2.615 16,0 100,0

* Tasas de variacidn con respecto al mismo periodo del afio anterior.

Fuente: Cores

** Incluye GLP distintos de los anteriores incluyendo GLP destinado a su posterior transformacion

“ igual que 0,0 / ™ distinto de 0,0

respecto al mismo mes de 2018. El
consumo de GLP a granel en el sexto
mes del ano experimentd un retroce-
so del 6,0 por 100, para situarse en

180.000 toneladas, mientras que el
envasado retrocedi6é también un 9,4
por 100, con un total de 49.000 to-
neladas.
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14 novedades

Los calentadores Hydronext, protagonistas
en la nueva campana de Junkers-Bosch

Termotecnia perteneciente al Grupo

Bosch, ha puesto en marcha una
campana de comunicacion para mostrar
a los consumidores los beneficios de su
gama de Calentadores Hydronext.

Con la innovacion como aspecto dife-
rencial de todos los productos Junkers,
los calentadores estancos Hydronext de
bajas emisiones de NOx se adaptan a
las necesidades de cualquier tipo de fa-
milia. Incluyen la tecnologia de combus-
tion Rich-Lean, lo que permite reducir las
emisiones NOx, reduciendo el impacto
en el medio ambiente.

La gama de Calentadores estancos
Hydronext cuenta con tres modelos cu-
yas capacidades cubren todas las ne-
cesidades de agua caliente sanitaria:
Hydronext 5600 S, Hydronext 5700 S,y
Hydronext 6700i S. Ademas, si necesita
substituir su calentador antiguo Junkers,
el diseno de esta gama esta pensado
para que pueda adaptarse a las tradicio-
nales conexiones de agua y gas, lo que
facilita enormemente su instalacion.

Con los modelos Hydronext 6700i S
y Hydronext 5700 S, Junkers ofrece los
productos mas punteros del mercado,
pues combinan una nueva propuesta
tecnolégica con conectividad Wifi, con-

J unkers, marca de la division de Bosch

virtiéndose en los primeros calentado-
res del mercado con esta opcion.

La campana bajo el concepto ‘Agua
caliente ilimitada’ da comienzo en sep-
tiembre en las redes sociales, Face-
book y Twitter, y también en radio. En
octubre, comenzara la segunda fase de
comunicacion enmarcada en el claim
‘Disenados para el futuro’, que también
se mantendra en redes sociales y que
estara basada en un video promocional
cuyo eje principal gira en torno a hacer
la vida mas facil y aumentar el confort
en agua caliente en el hogar de la mano
de los calentadores Hydronext.

De esta forma, la gran experiencia
de Junkers y la capacidad innovadora de
Bosch, se han unido para disenar una gama
de calentadores de nueva generacion con
la intencion de hacer de la casa de los
consumidores un lugar mas confortable.

Nuevo certificado para detectores
te fugas de refrigerantes

calibracion para detectores electro-
nicos de fugas de gas refrigerante.

El contexto de utilizacién de los instru-
mentos de medicién que se usan para
analizar el rendimiento de los sistemas
de refrigeracion se ha endurecido estos
ultimos anos. Los requisitos técnicos y
las exigencias medioambientales que re-
gulan el funcionamiento de los sistemas
son cada vez mas estrictos, y los profe-
sionales frigoristas se ven obligados a
adaptarse y a cumplir con las normativas.
Con el fin de satisfacer estos cum-
plimientos, ahora testo puede ofrecer
a sus clientes dos tipos de certificados
con los que se puede acreditar el funcio-
namiento correcto de los detectores de
fugas de gas refrigerante. En su labora-
torio de calibracioén, testo puede certifi-
car tanto los detectores de fugas de re-
frigerantes de su propia marca como los

Testo ofrece un nuevo servicio de

£ ) testo 316-3

ralrigerantes o cionolon

de otros fabricantes. Ambos certificados
se emiten en base a la comprobacion a
cinco gramos por ano, en cumplimiento
de la normativa EN14624/2012, que
es la que regula las prestaciones de los
detectores de fugas portatiles.

Este nuevo servicio de calibracion
se complementa con un servicio de
recogida y entrega del detector de fu-
gas, gestionado integramente por tes-
to, para facilitar al maximo la celeridad
en la elaboracion del certificado.

Loctite lanza su programa e soluciones
tle sellado para prevenir fugas

lizar una gran variedad de aplicaciones

de gestion de fluidos, optimizando el
rendimiento de los equipos, reduciendo los
costes globales y previniendo las fugas.

La gama de soluciones Loctite se
enfoca principalmente en:

— Sellado de componentes roscados, que
sella frente a los fluidos agresivos y/o de
alta presion, ademas de prevenir la corrosion.
Sustituye a los selladores tradicionales y es
adecuado para todos los tipos de roscas.

— Sellado de bridas, rellenando los
huecos de las superficies y consiguien-
do un contacto metal-metal al 100 por
100, sin fugas. Puede sustituir a las jun-
tas de compresiony a las juntas téricas.

Loctite ha disenado selladores para rea-

— Fijacion de tornilleria. Fija frente
a las vibraciones y los tornillos no se
aflojan. Ademas, rellena todos los hue-
cos y previene el movimiento relativo y
la corrosion. Sustituye a los métodos
de fijacién tradicionales.

— Fijacion de montajes cilindricos.
Permite una mayor transmision de car-
ga con los disenos existentes y previene
la corrosion por friccion y los micromo-
vimientos. Sustituye a las fijaciones
mecanicas.

— Union y sellado de materiales di-
ferentes. Rellena holguras y permite to-
lerancias mayores. Ademas, previene la
concentracion de las tensiones que ocu-
rre en métodos de unidn tradicionales.

Calentadores estancos hajo NOx

de Saunier Duval

aunier Duval mejora su oferta en
SACS con dos gamas de calenta-

dores a gas estancos que cum-
plen con los estrictos requerimientos
de las ultimas normativas europeas.
En este contexto las gamas Opalia
bajo NOx y Opaliatherm bajo NOx se

presentan como la mejor respuesta a
la hora de sustituir antiguos aparatos
atmosféricos y suponen una notable
mejora de los aspectos mas importan-
tes que realmente cuentan a la hora
de hablar de generadores de ACS a
gas.

Comap presenta iKansas, nuevo sistema
registrahle con 2 valvulas de corte

| sistema doméstico registrable
EiKansas es una solucién que se

presenta como una alternativa a las
valvulas de paso empotradas. Con una
sencilla instalacion de pared, es adap-
table a cualquier estancia por la que cir-
culen tuberias, permite un facil acceso
y control de las valvulas sin obras. Te
contamos todas sus caracteristicas y las
ventajas de instalarlo.

La instalacion de la caja iKansas es
una alternativa a las tradicionales insta-
laciones de valvulas que vemos en las
viviendas. Se puede instalar en cualquier
instalacion sin comprometer la estética.
El diseno estético y agradable de las di-
ferentes tapas hace que la presencia de
iKansas pase totalmente desapercibido.

Este nuevo sistema doméstico tiene
en cuenta las necesidades en cualquier
vivienda. Estas no son unicamente de
funcionalidad, sino que también es ne-
cesario que cumplan con una estética
determinada, y poder integrarse asi con
el resto de las instalaciones y mobiliario.
El sistema iKansas incluye la caja, las

monturas, los volantes y la tapa exte-
rior, color blanco o en plata.

Como ya hemos comentado, el kit
iKansas es una instalacion de las val-
vulas que conectan con las tuberias por
las que circula el agua sanitaria. La di-
ferencia que ofrece este sistema, y que
se corresponde con su principal ventaja,
es la de que no es necesario romper la
pared. Ahorramos asi tiempo y dinero
y mantenemos una estética agradable.

Este sistema doméstico de valvulas
se basa en el uso de dos monturas. Una
de ellas va conectada a la tuberia del
agua caliente y la otra a la del agua fria.
El cierre de las valvulas es de tipo tradi-
cional, por lo que solo hay que realizar un
giro de 90°. Para las salidas, se utilizan
cuatro, con un roscado de 3/4” Eurocone.

Se trata de un sistema con unas
dimensiones minimas, con una caja de
70 mm que puede instalarse en todo
tipo de estructuras de yeso o paredes.
Ademas, cumple con todas las normati-
vas UNE 7129-1; 4.4.1.14, aplicables
a este tipo de instalaciones.

Contagas comercializa los contadores
Dresser ahora hajo la marca Pietro Fiorentini

rentini ha anunciado la adquisicion
de Talamona a la compania Baker
Hughes. Talamona agrupa el negocio
de soluciones de gas natural (Dresser).
La gama de productos de Dresser in-

EI pasado mes de julio, Pietro Fio-

cluye contadores de gas domésticos e
industriales. Contagas, que ya estaba
distribuyendo contadores de gas Dres-
ser, continda ofreciendo los mismos
contadores de gas, ahora bajo la marca
de Pietro Fiorentini.

Bosch Termotecnia actualiza su catalogo
de calefaccion comercial e industrial

| area Comercial e In-
Edustrial de Bosch Ter-

motecnia actualiza su
catalogo de calefaccion en
su apuesta por ofrecer so-
luciones innovadoras de la
mas alta calidad, eficiencia,
alto rendimiento y de flexibi-
lidad de aplicacion.

Esta nueva tarifa gene-
ral para 2019, que esta
en vigor desde el 1 de
septiembre, incluye toda
la informacioén relativa a
calderas de mediana y
gran potencia, sistemas
de regulacioén, equipos au-
ténomos de generacion de
calor, energia solar térmica
y acumuladores.

Ademas, esta nueva edi-
cion incorpora también los
detalles sobre la gama de
calderas y regulaciones Bu-
derus, que conviven junto a
la gama de productos Bosch
debido al proceso y transfor-
macioén gradual del cambio
de marca.

Entre las novedades a destacar este
ano se encuentra el nuevo equipo au-
ténomo de generacion de calor RT Con-
dens 7000 F para su instalacién en ex-
terior. Este equipo incorpora la gama de
calderas de condensacion de alto ren-
dimiento Condens 7000 con potencias
de 75 a 300 kW. En el nuevo catalogo
se presentan dos modelos de armarios
diferentes, para la instalacion de una 'y
dos calderas, pudiendo alcanzar poten-
cias de hasta 600 kW. En este sentido,
los armarios de dos calderas se carac-
terizan por estar disefados de forma
que no es necesario el mantenimiento
por uno de sus lados, permitiendo asi
adosarlo a una pared, convirtiéndolas
en las mejores soluciones para refor-
mas en instalaciones en cubiertas con
limitaciones de espacios.

Otra de las novedades es la am-
pliacion de la gama de regulaciones

T O
¢ BOSCH

Innovacsin para tuvida

CC-8000 con la incorporacion del nue-
vo controlador CC-8311. Esta nueva
regulacion digital con concepto modu-
lar para el control de calderas de me-
diana y gran potencia con quemador
externo, es compatible con la gama
de calderas Uni Condens 8000 F y
Uni 3000 F. Esta nueva generacion
de sistemas de regulacién sirve como
regulacién de la instalacién de cale-
faccion, o para su facil integracion
en sistema de gestion del edificio a
través de su conexion ModBus inte-
grada de serie.

Se introduce también el Médulo
MEC Remote plus, que le permitira
la telegestion de sus instalaciones,
teniendo acceso remoto a las calde-
ras que se controlen con regulacion
CC-8000 permitiendo ajustes de pa-
rametros, recepcion de mensajes de
error, etc.



Caldera de dohle servicio

Heat Master de ACV

urante la pasada edicion de Re-
Dbuild, celebrada del 17 al 19 de

septiembre en IFEMA, Madrid la
marca ACV presenté una completa
gama de equipos entre los que cabe
destacar su sistema de generacion de
ACS y Calefaccion Total Condensing
Heat Master.

Gracias a la tecnologia “Total Con-
densing” desarrollada por ACV los ge-
neradores de ACS y calefaccién Heat
Master TC trabajan en régimen de con-
densacion en ACS como en calefaccion.

Con esta gama de producto ACV lo-
gra maxima produccion de ACS con el
minimo espacio ocupado y la mas alta
eficiencia energética.

Es una caldera de doble servicio
“Total Condensing” que incorpora acu-
mulador de ACS fabricado en Acero
Inoxidable de tecnologia Tank in Tank.

Su especial diseno de doble Tank in
Tank anular, permite trabajar en régimen
de condensacion en generacion de ACS
gracias al tanque “condensador” inferior.

La caldera esta disenada para tra-
bajar a temperaturas de produccion de
ACS superiores a 70°C.

Cuenta con un intercambiador hu-
mos/agua en acero inoxidable con

Giacomini participo
en Rebuild 2019
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zada y Construccién 4.0 ha tenido

lugar durante la nueva edicion de
REBUILD, el evento en la confluencia
con la innovacion, la digitalizacion, la
industrializacion y la sostenibilidad
de los materiales para el sector de la
edificacion y que ha reunido a mas de
8.000 profesionales del 17 al 19 de
septiembre en IFEMA, Madrid. El Con-
greso ha contado con la participacion
de mas de 280 expertos internaciona-
les y con la presencia de destacadas
companias.

Giacomini ha asistido por primera
vez a la exposicion y Congreso cose-
chando un notable interés.

Entre otras interesantes noveda-
des dirigidas a los mercados de agua
y distribucion de gas, durante Rebuild
2019 Cype Ingenieros y Giacomini han
presentado la ultima version de Open
BIM para sistemas del fabricante ita-
liano. Esta herramienta ofrece como
resultados los informes de calculo y
planos de la instalacién, ademas de la
medicion de los materiales necesarios
con opcion de exportacion en formato
FIEBDC-3.

EI Congreso de Arquitectura Avan-

un volumen 6ptimo para un funciona-
miento mas estable y resistencia a la
corrosion inigualable y un sistema elec-
trénico ACVMax de ultima generacion.

Incorpora senales de alarma y con-
trol externo 0-10 V. Presenta compati-
bilidad con protocolos de comunicacion
OpenTherm 3.2 y Modbus

Y esta equipada con quemador pre-
mezcla, gas natural o propano.

La gran capacidad de circuito pri-
mario permite poder trabajar hasta con
varios circuitos diferentes de calefac-
cién sin necesidad de compensador
hidraulico.

novedades
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Junkers premia la instalacion

de su gama Cerapur

unkers, marca de la division de
J Bosch Termotecnia perteneciente al

Grupo Bosch, vuelve con la campa-
na “Empieza ya a pensar en qué te vas
a gastar los 180 eurazos de Junkers
Plus”. Una promocion dirigida a todos
los instaladores que estén inscritos en
su Club Junkers plus con el fin de pre-
miar su fidelidad.

De esta forma, por cada caldera mu-
ral de condensacion de la gama Cerapur
que instalen del 1 de septiembre al 31
de octubre, estos profesionales recibi-
ran una compensacion econémica en su
tarjeta de socio del Club Junkers plus,

pudiendo
llegar a con-
seguir hasta
180 euros.
Asimismo,
tendran has-
ta el 7 de
noviembre
para enviar
los requisi-
tos y justificar sus instalaciones.

Esta gama de calderas esta for-
mada por tres modelos: Cerapur,
Cerapur Comfort y Cerapur Excellence
Compact.
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TUV Rheinland faverece
el ahorro en las
instalaciones térmicas

Cada vez mas, el ahorro econémi-
co y el impacto medioambiental
van de la mano. Para ser mas
sostenible no s6lo debemos optimizar
nuestros procesos industriales, aprove-
char mejor el reciclaje de materiales y
materias primas, reciclar los residuos
industriales y productos derivados, sino
también con equipamientos que cum-
plan con el reglamento, como por ejem-
plo en_las instalaciones térmicas. Por
ello, TUV Rheinland, explica el procedi-
miento para que los aparatos cumplan
con la normativa vigente.

Para su correcto funcionamiento
debe cumplir una serie de medidas re-
gistradas en el Reglamento de Instala-
ciones Térmicas en los Edificios (RITE)
con el objeto de establecer las exigen-
cias de eficiencia energética y seguri-
dad destinadas a atender la demanda
de bienestar e higiene de las personas,
durante su diseno y dimensionado, eje-
cucion, mantenimiento y uso, asi como
determinar los procedimientos que per-
mitan acreditar su cumplimiento.

Al mismo tiempo, las medidas su-
ponen un importante avance para la
eficiencia energética.

Una instalacion térmica eficiente
debe tener las siguientes caracteristicas:

— Incorporar elementos que permi-
tan el ahorro, la recuperacion de ener-
gia y el aprovechamiento de energias
residuales del sistema.

— Seleccionar los equipos de gene-
raciéon de frio/calor, asi como los des-
tinados al transporte de fluidos, lo mas
préximo a su régimen de rendimiento
maximo.

— Aislar térmicamente los equipos y
las redes de distribucion de las instala-
ciones térmicas para lograr que los flui-
dos lleguen a las unidades terminales
con la minima pérdida de temperatura.

— Incorporar una regulacion y control
para mantener las condiciones térmi-
cas ideales en las zonas climatizadas.

— Utilizar energias renovables dis-
ponibles para abastecer una parte del
consumo de la instalacion.

Si nos centramos en la eficiencia
de las calderas industriales, podemos
obtener hasta un 12 por 100 de ahorro
en combustible mediante la recupera-
cion de gases de escape o sistemas de
condensados. También podemos aho-
rrar hasta un 90 por 100 en productos
quimicos con un sistema de conden-
sados de alta presiéon o un sistema
desgasificador térmico.

Otros factores a tener en cuenta
son la optimizacion de la combustion
(evitar pérdidas de ventilacion, control
de velocidad, de oxigeno y de CO) o
las pérdidas de radiacion y conveccion.

Si se duplica el nimero de revolucio-
nes del ventilador, el consumo eléctrico
no se duplica, sino que aumenta ocho
veces. Los variadores de frecuencia son
una buena opcion ya que reducen el nu-
mero de revoluciones del ventilador de
forma que la presién producida es la
que realmente necesita el quemador.
De este modo, si el ventilador funciona
s6lo a la mitad de las revoluciones, esto
se traduce en un ahorro del 80 por 100
en el consumo eléctrico.

Aparte de la instalacion o renova-
cion de los equipos, hay que tener en
cuenta que es obligatorio tener un cer-
tificado de la instalacion que acredite
que se cumple con la normativa vigen-
te, y el registro correspondiente.

8" edicion del curso de experto
en climatizacion de Atecyr

triculacion de la octava edicion del
curso de experto de climatizacion,

que ha formado ya a 195 alumnos. Se
trata de una titulacion propia que esta
avalada por la confianza que las empre-
sas del sector depositan en la Asocia-
cion, tanto demandando técnicos en sus
ofertas de empleo que hayan superado
con éxito el curso de experto de Atecyr
como enviando a técnicos de sus equipos
de trabajo a formarse en nuestras aulas.
Una de las claves del reconocimiento

de esta titulacion, es que los alumnos
aprenden con los mejores. La formacién
la imparten mas de 60 profesores con
experiencia contrastada en cada una de
las materias que se abordan. Son profe-
sionales que trabajan en las empresas

Atecyr acaba de abrir el plazo de ma-

mas relevantes del sector (fabricantes,
ingenierias, consultorias, suministrado-
ras, instaladoras y mantenedoras), cate-
draticos o profesores universitarios de
todo el pais. Juntos ofrecen un enfoque
multidisciplinar desde diferentes pers-
pectivas que nutren al alumno de una
vision global de soluciones en el mer-
cado y buenas practicas. Esto ayuda al
alumno cuando tiene que demostrar su
solvencia ante una instalacion real en la
que es necesario convivir con diferentes
equipos, protocolos de comunicacion, y
resto de instalaciones del edificio.
Atecyr tiene ademas un compromi-
so de mejora continua que perfila ano
a ano a partir de las valoraciones de los
alumnos, implementando un sistema de
perfeccionamiento de la metodologia, los

contenidos y el claustro de profesores.
Los alumnos ademas de asistir a las cla-
ses y aprobar los exdmenes, tienen que
presentar y defender ante un tribunal un
proyecto final, que esta tutorizado. Esta
ultima fase del ciclo formativo asegura
que los contenidos se han asimilado. El
60 por 100 de los alumnos matriculados,
presentan el proyecto final, que, junto
con las evaluaciones y el nivel de asis-
tencia, les permite obtener el diploma de
experto en climatizacion.

El curso tiene una duracion de 300
horas en formato semipresencial, se
imparte los viernes tarde y sabados
manana. Un horario que permite com-
patibilizar la formacién con la actividad
profesional, y dar un salto cualitativo y
cuantitativo a todos los niveles.

Ella estrena diseno. Y tu, relo.

Nueva Platinum Compact ECO “Black Edition": estética
renovada, mejores prestaciones y con la fiabilidad de siempre.
Ademas, celebra con nosotros este lanzamiento y consigue

un fantastico Samsung Galaxy Watch.

Del 1 de marzo al 31 de agosto de 2019, por

la compra de una Platinum Compact ECO

o una Platinum Alux, consigue una

tarjeta regalo de 25€.

www.baxifidelity.es




