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Vitogas ahre tres
nuevos puntos de ]
suministro de Autogas

del mercado espanol, pone en

marcha tres nuevos puntos de re-
postaje de autogas, reforzando asi su
actividad en la peninsula. Dos de los
nuevos puntos de suministro se en-
cuentran en A Coruna (en los municipios
de Sada y Bergondo) y otro en la loca-
lidad sevillana de Cantillana.

Los puntos de repostaje instalados,
que estan ubicados importantes esta-
ciones de servicio de las localidades,
y que son de uso publico, se suman a
las cerca de 50 unidades de suminis-
tro —entre skids y surtidores en gaso-
lineras— que la compania tiene distri-
buidos en provincias como Alicante,
Barcelona, Girona, Huesca, Ledn, Ma-
drid, Tarragona, Teruel, Malaga y Zara-
goza y a las mas de 250 gasolineras
que en Espana suministran este car-
burante, que ya es el mas utilizado en
el mundo.

Vitogas, el tercer operador de GLP

(Pasa a pagina 15)

El mercado minorista de gas
natural ha superato
los 7.400.000 clientes

egln recoge el Informe Tri-

mestral de Supervision del

Mercado Minorista de gas na-
tural en Espana elaborado por la
CNMC, en el periodo de enero a
junio de 2013, el crecimiento neto
de clientes de gas es de 42.000
nuevos clientes (algo inferior a
2012), por lo que el mercado de
gas natural en Espana alcanza la
cifra de 7.440.000 clientes.

En relacion con las cuotas de
mercado en el segundo trimestre
de 2013, Gas Natural Fenosa vuelve
a ser el comercializador que mas
crece, con 39.000 nuevos clientes,
seguido de EDP, que crece en 9.000
clientes y Endesa en 7.000, mien-

tras que pierden clientes Iberdrola,
Galp y E-On.

El volumen de ventas acumulado
a finales de junio es de 178.642
GWh, lo que representa una caida de
las ventas del 8,2% con respecto
al mismo periodo de 2012.

En el segundo trimestre de 2013
el grupo comercializador con mayor
cuota por ventas es Gas Natural Fe-
nosa con una cuota de 46,70%, se-
guido del Grupo Endesa (13,08%),
UF Gas Comercializadora (9,03%),
Cepsa (7,71%), el Grupo EDP
(6,33%) y el Grupo Iberdrola (4,68%).
El resto de comercializadores suman
en conjunto una cuota de mercado
del 12,47% en términos de ventas.

La demanda de gas crecera un 4 por 100 anual

hasta 2016

| presidente de Enagas, Antonio

ELIardén, cree que la demanda

de gas transportado en Espana

se incrementara una media del 4 por

100 anual durante los préximos tres
anos.

El presidente de Enagas prevé que

la demanda convencional (hogares y

empresas) crezca de manera “pequena
pero sostenida”, alrededor de un 2 por
100 anual, mientras que la dedicada a
generacion eléctrica experimentara “una
cierta recuperacion”, aunque los nive-
les de demanda quedaran todavia muy
lejos de los que se registraban antes
de la crisis econémica.

Los fontaneros t_:[aman
RoI* una I'Bg!l!ﬂl:lllll
tle Ia profesion

a tradicional actividad que desempenan
LLos fontaneros esta casi al borde del

olapso y mas de 5.000 empresas
instaladoras de fontaneria de toda Es-
pana, amenazadas con el cierre por el in-
trusismo profesional y la economia su-
mergida que proliferan en el sector debido
a la falta de regulacion de la profesion. Asi
lo denunciaba recientemente en rueda de
prensa Esteban Blanco Serrano, presi-
dente de la Confederacion Nacional de
Asociaciones de Empresas de Fontane-
ria, Gas, Calefaccion, Climatizacion, Pro-
teccion contra Incendios, Electricidad y Afi-
nes (CONAIF), la principal patronal espanola
del sector con 19.000 empresas de toda
Espana asociadas.

Tal y como apunt6 en su intervencion,
nadie en la Administracion se quiere hacer
cargo ni admite ser competente en un pro-
blema como este, cuyo origen esta mas
que claro para el colectivo de empresas de
fontaneria al que representa: las facilida-
des que los intrusos encuentran para ac-
tuar libremente ante la ausencia casi total
de regulacion de la profesion —salvo algu-
nas excepciones autondémicas—, Como con-
secuencia del modo como se ha aplicado
en Espana la Directiva de Servicios y las
leyes que la trasponen, entre ellas las co-
nocidas con los sobrenombres de leyes
Omnibus y Paraguas, que pretenden la
simplificacion administrativa para favorecer
la libre circulacion de servicios.

El presidente de CONAIF ha sido ex-
plicito respecto a la postura de su organi-
zacion: "no nos oponemos a la Directiva
de Servicios, sino a como se ha traspuesto
al ordenamiento juridico espanol. La idea
de liberalizar la prestacion de servicios
implica la supresion de determinadas tra-
bas que pudieran limitarla. Pero la simpli-
ficacion administrativa, en nuestra opi-
nion, no ha de ser en modo alguno
sinbnimo de desregulacion de la actividad
de la fontaneria, como ha ocurrido en Es-
pana. En otros paises europeos de nues-
tro entorno se ha traspuesto la Directiva
de modo que siguen manteniendo las ha-
bilitaciones profesionales plenamente vi-

gentes”. (Pasa a pagina 3)
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Innovacion y futuro en el XXIV Congreso

de CONAIF

n total de 314 congresistas asis-
U tieron en Madrid a la XXIV edicion del

Congreso de CONAIF, celebrado los
dias 19y 20 de septiembre en el auditorio
de la Mutua Madrilena. A esta cifra hay que
sumar los cientos de congresistas online
que siguieron el congreso en directo,
desde todas las provincias espanolas y di-
ferentes paises de Europa y América, me-
diante la tecnologia streaming.

El resultado deja plenamente satis-
fecha a CONAIF, que ve cumplidas sus
expectativas. El Congreso, organizado
por esta Confederacion Nacional de Aso-
ciaciones de Instaladores en colabora-
cion con su asociacion provincial de Ma-
drid, Asefosam, ha reunido en torno
suyo a representantes de todo el sector
de las instalaciones y prestigiosos po-
nentes expertos en motivacion, comu-
nicacion, innovacion, marcay liderazgo
empresarial, entre otras areas, que sor-
prendieron a los congresistas con sus
intervenciones.

Siguiendo la linea iniciada en Lérida el
ano pasado, el Congreso se dirigio a la cre-
acion de valor en las empresas. Cumplid
el objetivo de suscitar interés en autdono-
MOS, MiCro-pymes y pymes para que evo-
lucionen hacia un nuevo modelo de ges-
tibn de empresas de servicios, necesario
en un entorno como el actual en continuo
cambio y desarrollo.

Asimismo, se convirtid en el punto de
encuentro de todos los integrantes del
sector de las instalaciones sin excepcion,
donde se generaron contactos y colabo-
raciones entre empresas instaladoras,
fabricantes, distribuidores, companias
energéticas y profesionales de otros am-
bitos.

En la inauguracion José Luis Lopez
de Silanes, presidente de CLH-Com-
pania Logistica de Hidrocarburos, tuvo
un recuerdo para Angel Olivar, ex pre-
sidente de CONAIF recientemente fa-
llecido, con quien colabor6 estrecha-
mente en su etapa de consejero
delegado de Gas Natural. En su dis-
curso alentd a las empresas a plantar
cara a la crisis con medidas como la in-
novacion y el esfuerzo conjunto, y abogd
por un “regreso al futuro” para recu-
perar la confianza de los ciudadanos en
el mundo empresarial, trayendo al pre-
sente valores como la ética y el lide-
razgo. Dijo que la ética debe ser el ver-
dadero motor de la empresa y las
personas que se encargan de dirigirlas,
y otorgd especial importancia a que
los lideres sean "buenas personas”.

La clausura corrié a cargo del director
general de Formacion Profesional del Mi-
nisterio de Educacion, Angel de Miguel
Casas. En el mismo acto intervinieron el
presidente de CONFEMETAL, Javier Fe-
rrer y el de CONAIF, Esteban Blanco, que
anuncié que Malaga sera la ciudad que
acogera el Congreso de CONAIF en 2014
y AEFO, por lo tanto, la asociacion anfi-
triona.

www.ingenieriadelgas.com

GRANDES PONENTES

El contenido del Congreso abarco seis
areas tematicas (motivacion, ilusion, rea-
lidad, innovacion, futuro y energia) en las
que profundizaron los ponentes, todos
ellos del maximo nivel y gran reconoci-
miento en Espana, a los que fue presen-
tando Javier Capitan, moderador del Con-
greso.

— Mario Alonso Puig: "Las segundas
oportunidades existen”

Emotiva ponencia, apoyada en videos
e imagenes explicativas de gran impacto,
que en alguna de sus fases provoco las
lagrimas a los congresistas. Segln plan-
ted el cirujano Mario Alonso Puig, "el
mundo pasado no va a volver, ahora hay
un mundo nuevo que tenemos que cons-
truir entre todos”.

Por eso apost6 por el cambio, por le-
vantarse para comenzar de nuevo y trans-
formar los problemas en oportunidades ya
que, segln senaldé de manera convin-
cente, las segundas oportunidades exis-
ten. Para poder generarlas recomendd
mantener la ilusion en el futuro, valorar la
cooperacion y el trabajo en equipo, ac-
tuar con determinacion, ser inasequibles
al desaliento, enfocarse en lo esencial y
mantener la fe en el éxito de lo que nos
propongamos.

— Andrés Pérez Ortega: "Una marca es
una huella en nuestro mercado”

En un entorno competitivo y homogé-
neo como el actual donde los instalado-
res tenemos un perfil profesional mas o
menos parecido, dio una serie de pautas
para destacar por medio de una marca per-
sonal y lograr, de este modo, que los clien-
tes nos consideren los profesionales mas
valiosos del sector a los que merece la
pena contratar. Se trata de dejar de ser in-
visibles y convertirnos en profesionales de
referencia, asociando nuestro nombre a
aquello que, como profesionales, podemos
aportar al mercado.

Desarrollar una marca personal con-
siste en identificar y comunicar las ca-
racteristicas que nos hacen sobresalir,
ser relevantes, diferentes y visibles en
nuestro entorno.

— Pilar Jerico: "La confianza es la clave
para superar el miedo al cambio”

Habld de la crisis econémica que,
entre otras consecuencias, esta afec-
tando emocionalmente a muchos y pro-
vocando pérdida de ilusion. Menciond que

el cambio es hoy en dia obligatorio para las
PYMES pero el miedo a iniciarlo nos ate-
naza.

El talento, fundamental para las em-
presas y los empresarios, no puede de-
sarrollarse con miedo y éste es el gran
enemigo de la felicidad. Para superarlo,
la confianza es la clave. Senald que
hay que tener confianza en nuestras
propias capacidades y transformar los
retos en oportunidades para crecer
como personas y profesionales.

José Luis Izquierdo (Mago More)

— José Luis Izquierdo (Mago More): "O
cambias o te cambian”

Senald que todo esta cambiando a
un ritmo endiablado. El negocio, el en-
torno, la distribucion, los productos, la
competencia y los clientes ya no son
como antes, hasta tal punto que llegd
a hablar de un cambio de época radical
al que las empresas —dijo— han de saber
adaptarse. "Aquellas que han sobrevi-
vido son las que han logrado adaptarse
al medio”, puntualizd.

— José Maria de la Fuente / Marcos
Hernandez: "No hay que temer al relevo ge-
neracional”

Ambos instaladores, madrilenos de
Asefosam y con empresas familiares a
su cargo, fueron entrevistados por el Mago
More. Coincidieron en recomendar a los
hijos de instaladores que adquieran pri-
meramente experiencia fuera de la em-
presa familiar y después se incorporen a
ella, evitando asi la distorsion de la realidad
que una sobreproteccion de la familia po-
dria generar.

José Maria de la Fuente animé a
encarar el relevo generacional indicando
que "nadie mejor que los hijos para in-
tegrarse en la empresa del padre y dar
continuidad a la labor del fundador” e
insistio en la necesidad de que las nue-
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vas generaciones se formen adecua-
damente.

Marcos Hernandez por su parte, su-
cesor de José Aurelio Hernandez en Pro-
pano Térmica, menciond como habia sido
elegido por su padre para estar al frente
de la empresa a pesar de ser el pequeno
de tres hermanos. Su formacion univer-
sitaria (economista, seis anos en Esta-
dos Unidos) y el dominio de idiomas fue-
ron claves en la decision.

A través de esta entrevista se vivio el
dia a dia de tantas y tantas empresas
instaladoras que tienen que plantearse
la sucesion generacional. "Yo soy mas
instalador y mi hijo es mas empresario que
yo” —dijo José Maria de la Fuente—, una rea
lidad que es la de muchas empresas fa-
miliares del colectivo de CONAIF.

— Emilio Dur6: "La felicidad reside en
uno mismo”

La "sobredosis de energia” de la que
hizo gala en su ponencia supuso un ejem-
plo de motivacion para los asistentes.
Subid y bajo del escenario en reiteradas
ocasiones hablando de ilusiones, opti-
mismo, esfuerzo y felicidad, sin la cual es
dificil afrontar el dia a dia 'y lograr metas.

— Jornada de tarde, de butano y pro-
pano: "Tu presente con Repsol”

Como novedad de esta edicion, el pri-
mer dia de congreso por la tarde Repsol
impartio una serie de charlas breves sobre
las distintas formas que los instaladores
tienen de generar negocio conjuntamente
con la compania energética. Se celebra-
ron en dos salas distintas dedicadas, res-
pectivamente, al butano y propano. "Tu pre-
sente con Repsol” fue el reclamo con el
que se difundi6 esta jornada.

ACTOS PARALELOS

El Congreso contd con una serie de ac-
tividades paralelas para el disfrute de los
congresistas y sus acompanantes.

El dia 18 se celebro un coctel de bien-
venida ofrecido por Gas Natural en el Pa-
lacio de la Bolsa de Madrid, el 19 un al-
muerzo ofrecido por Repsol y ese mismo
dia también, una cena de confraternizacion
patrocinada por Tuvain en el Real Café
Bernabéu. Y el dia 20 tuvo lugar una cena
de gala con espectaculo, ofrecido por
Baxi, a cargo de Leo Harlem en la finca La
Alqueria.
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Los fontaneros claman por una regulacion

tle Ia profesion

(Viene de pagina 1) La solucién pasa
por "que se vuelva a regular la actividad,
reestableciendo los carnés profesionales
y registros de empresas. Y si es a nivel na-
cional, mejor alin porque evitaria las trabas
a la movilidad interprovincial de las em-
presas que la disparidad de regulaciones
autondmicas podria ocasionar”, concluyo.

La situacion en estos momentos es
gue no existe un marco regulador de la
fontaneria en el ambito nacional y en
casi todas las comunidades autono-
mas —salvo alguna excepcion, como
Aragbn, Murcia, Canarias y Pais Vasco—
lo han suprimido o estan en proceso de
hacerlo.

La CNIMC acogio el foro europeo sohre

regulacion gasista

a Comision Nacional de los Merca-

I dos y la Competencia (CNMC) celebrd
| pasado mes de octubre la vigé-
simo cuarta edicion del Foro de Regula-
dores Europeos de Gas, conocido como
Foro de Madrid, bajo la presidencia de la
Comision Europea. Se trata del foro de re-
gulacion energética mas importante de la
Unién Europea, junto al de electricidad
que tiene lugar en Florencia y el de con-
sumidores que se reline en Londres. En
estas reuniones se discuten las Gltimas
propuestas de regulacion y la implemen-
tacion de la normativa europea, con el
fin de eliminar las barreras técnicas y co-
merciales para la consecucion de un mer-
cado Unico europeo de energia que ten-
dra que estar en funcionamiento en 2014.

Durante las jornadas celebradas el
15y el 16 de octubre se han debatido los
desafios para el gas en la Union Europea
y el papel del gas en el mix energético eu-
ropeo, dada su importancia para la re-
duccién de emisiones contaminantes. Asi-
mismo, se han puesto en comdn los
progresos comerciales para limar los obs-
taculos y avanzar en la unificacion del
mercado gasista. También se ha anali-
zado la seguridad de suministro en el
conjunto de la UE.

Por Gltimo, se han definido los codigos
de red con el fin de unificar los procedi-
mientos de operacion de la red de trans-
porte gasista. De esta manera se facilitan
los intercambios de gas en las conexiones
internacionales, se asigna la capacidad de
la red de transporte gasista y se facilita
el comercio interno respetando el ade-
cuado balance de gas que exige la segu-
ridad de suministro. Cuando pasen a for-
mar parte del reglamento, estos codigos
de red seran de directa aplicacion a todos
los Estados Miembros, siendo decisivos
para conseguir la necesaria armonizacion
regulatoria que conducira al mercado
Gnico. En definitiva, el Foro de Madrid da
un paso Mas en la integracion europea del
mercado del gas natural. Las reuniones
del Foro de Madrid se realizan dos veces
al ano y su importancia radica en que
redne a todos los interlocutores implica-
dos en el mercado gasista. Participan
junto con la Comision Europea y ACER
(Agencia Europea para la Cooperacion de
Reguladores Energéticos), los represen-
tantes de los paises miembros, regula-
dores nacionales, asociaciones de trans-
portistas, distribuidores, comercializadores
y usuarios de gas. En estas jornadas téc-

La produccion de gas
tle esquisto podria
crear un milién de
empleos en Europa

a Asociacion Internacional de Pro-
Lguctores de Petroleo y Gas (OGP), en
olaboracion con los consultores in-
dependientes Poyry y Cambridge Econo-
metrics han hecho pudblico un informe
segln el cual el desarrollo del gas es-
quisto en Europa podria crear un millén de
puestos de trabajo, aumentar la competi-
tividad de la industria y reducir la depen-
dencia de las importaciones de la zona.
Esta explotacion puede contribuir
hasta 1 700 mil millones hasta 3.000
millones 800 a la economia entre 2020
y 2050.

nicas se analiza el grado de transposicion
e implementacion del llamado tercer pa-
quete, es decir, las directivas y regla-
mentos sobre el mercado interior del gas
natural publicados en 2009 o la imple-

Eurofred se incorpora a AFEC

en el sector de la climatizacion

y la refrigeracion, tanto a nivel
nacional como en los principales
mercados de Europa Occidental, ha
entrado a formar parte de AFEC,
como Socio de Numero.

Desde su fundacion, en 1966,
esta empresa ha crecido y ampliado
su ambito de actividad, estando pre-
sente en Espana, Portugal, Francia,
Italia, Reino Unido e Irlanda, a través
de 6 companias y 19 sucursales a
nivel europeo. Las diferentes alian-

E urofred, empresa de referencia

mentacion del Reglamento sobre integridad
y transparencia de los mercados mayoris-
tas (REMIT). Cuando pasen a formar parte
del reglamento, estos codigos de red seran

zas estratégicas llevadas a cabo con
sus partners tecnologicos, Fujitsu
General y Clint principalmente, han
contribuido al éxito del Grupo Euro-
fred, y han hecho posible que sean
capaces de cubrir las necesidades de
cualquier proyecto en climatizacion
doméstica, comercial e industrial,
ya que cuentan con una extensa
gama de productos y un amplio rango
de potencias en cada uno de los
segmentos, entre los que se en-
cuentran soluciones VRF y HVAC para
la climatizacion industrial.

de directa aplicacion a todos los Estados
Miembros, siendo decisivos para conseguir
la necesaria armonizacion regulatoria que
conducira al mercado Unico.
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Sedigas destaca el potencial del gas
en el transporte terrestre y maritimo

digas) ha afirmado en el Parla-
ento Europeo que “el desarrollo
del gas para el transporte, tanto te-
rrestre como maritimo, arrastra a otros
sectores de actividad, creando asi ri-
queza y empleo. Ademas contribuye a
la mejora del medioambiente y al aho-
rro de combustible”.

Este ha sido uno de los mensajes
transmitidos durante la sesion que
sobre “Desarrollo del gas en el trans-
porte terrestre y maritimo”, fue orga-
nizada por Sedigas, en la sede de la eu-
rocamara, y contd con la participacion
de la Asociacion Espanola de Gas Na-
tural para la Movilidad (GASNAM), Aso-
ciacion de Navieros Espanoles (ANAVE),
y la Asociacion Técnica de Puertos y
Costas (ATPYC).

El encuentro se enmarcaba en la
propuesta de directiva sobre la creacion
de una infraestructura para los com-
bustibles alternativos, que sera votada
en el Parlamento Europeo a finales de
éste mes de noviembre.

Para el desarrollo del gas en el
transporte terrestre y maritimo, Es-
pana dispone de potentes infraes-
tructuras para la explotacion del gas na-
tural licuado (GNL) —el 30 por 100 de
las infraestructuras europeas de GNL
actuales se ubican en Espana—, y una
red de gas necesaria en el desarrollo
del gas natural comprimido (GNC).

El gas natural para transporte te-
rrestre ya es una realidad en Espana
ya que proporciona mdltiples benefi-
cios econoémicos e incrementa la com-
petitividad de nuestro pais. Fijandonos
en los aspectos econdmicos, permite
ahorros de costes de operacion del
57 por 100 respecto a la gasolinay del
37 por 100 respecto al gaséleo. Ade-
mas reduce los costes de manteni-
miento del motor respecto a carbu-
rantes liquidos.

Respecto a los aspectos medio-
ambientales, mejora de la calidad del

I a Asociacion Espanola del Gas (Se-

aire en las ciudades ya que reduce las
emisiones de CO, hasta un 25 por
100 en relacidon con un motor de ga-
solina y hasta un 5 por 100 con res-
pecto al diésel. Siendo el transporte el
principal responsable de la polucion
en las ciudades, también reduce el
ruido y las vibraciones y no desprende
humos negros ni particulas sélidas.
Ademas, los vehiculos de gas natural
cumplen las especificaciones mas exi-
gentes de la Union Europea en cuanto
a emisiones.

En el transporte pesado, el gas na-
tural ya tiene presencia en nuestro
pais sobre todo en flotas de autobuses
y camiones de residuos urbanos.
Desde 2002, Espana experimenta un
crecimiento del 28 por 100 anual en el
nimero de éste tipo de vehiculos.
Queda por desarrollar en Espana el
uso del gas natural en el transporte por
carretera. A través del proyecto de de-
mostracion “Blue Corridors” destinado
a vehiculos pesados y promovido por
la UE, se esta impulsando el desarro-
llo de infraestructuras de GNL en Eu-
ropa para unir 12 Estados miembros
mediante redes de transporte, sin em-
bargo son necesarios unos objetivos
vinculantes de infraestructura en Eu-
ropa. El desarrollo de este proyecto
posicionaria a Espana como un refe-
rente europeo por su experienciay co-
nocimiento del GNL.

En el caso de los vehiculos lige-
ros, actualmente existe oferta en el
mercado de vehiculos que pueden fun-
cionar en dual alternativamente con
gas y con un combustible liquido.

El nlmero de estaciones de gas
natural vehicular actualmente en Es-
pana es de 81 con prevision de creci-
miento para cubrir las principales rutas
nacionales. La propuesta de directiva
de combustibles alternativos refleja
claros beneficios en términos medio-
ambientales y econdémicos para nues-
tro pais.

Alberto Viti presento una ponencia magistrall
durante el Il Gurso de Experto en Climatizacion

el 1l Curso de Experto en Climati-

zacion de ATECYR de 300 horas
presenciales. El curso tiene lugar desde
el 4 de octubre de 2013, hasta el 19
de julio de 2014 los viernes por la tarde
y los sébados por la manana en la sala
de formacion de Atecyr en Madrid.

La inauguracion del curso corrid a
cargo de Carlos Lopez Jimeno, director ge-
neral de Industria, Energia y Minas de la
Comunidad de Madrid, José Manuel Pi-
nazo Ojer, presidente del comité técnico
de Atecyr y director del curso y Agustin
Gonzalez Alonso, vicepresidente de
Atecyr.

En la presentacion de curso José
Manuel Pinazo Ojer inform6 al grupo
de alumnos de los detalles del mismo.

A continuacion, Alberto Viti, Presi-
dente del Comité Cientifico de Atecyr,
realizd una ponencia magistral sobre el

E | pasado 4 de octubre dio comienzo

pasado, presente y futuro de la Clima-
tizacion en la que dio un repaso sobre
la evolucion de la climatizacion a través
de las diferentes décadas del SXX hasta
hoy en dia y explico como ve el futuro
del acondicionamiento del aire.

Después de la intervencion de Alberto
Viti, tuvo lugar una mesa redonda en la que
participaron numerosos miembros del Co-
mité Técnico de Atecyr y profesores del
curso, quienes pusieron de manifiesto la
importancia de asistir al Curso de Experto
en Climatizacion organizado por ATECYR,
ya que los técnicos del sector se ven obli-
gados a estar continuamente formandose
debido a la permanente publicacion y ac-
tualizacion de la legislacion, como son las
recientes publicaciones del R.D.
235/2013, el R.D.238/2013 y de la
Orden FOM/1635/2013 en la que se ac-
tualiza el Documento Basico de Ahorro de
Energia.

Jornada técnica sobre instalaciones receptoras

a directora de Gas Navarra, Celes-

I tina Lopez Morte, inauguré el pasado
7 de noviembre una jornada téc-

nica sobre la puesta en servicio de ins-
talaciones receptoras de gas natural,
que se ha celebrado en las instalacio-
nes de la Asociacion de la Industria Na-
varra (AIN). También participo en el acto
de inauguracion José Ruiz Garrido, en re-
presentacion de la Junta Directiva de
ANAFONCA, asociacion que agrupa a las
empresas de fontaneria y calefaccion de
Navarra. Han asistido a la jornada mas

de ochenta profesionales y representan-
tes de empresas instaladoras.

El objetivo del encuentro ha sido uni-
ficar los criterios relativos al proceso de
inspeccion de alta de las instalaciones y
crear un punto de encuentro entre Gas Na-
varray las empresas instaladoras de fon-
taneria, gas, climatizacion, mantenimiento,
frio industrial y afines, en la Comunidad
Foral. En el transcurso de la jornada se re-
pasaron numerosos ejemplos tomando
como referencia los reglamentos de gases
combustibles.

La,mitad de los consumidores podria ahorran
mas en su factura del gas

inco de cada diez consumidores

podrian ahorrar mas en su factura

de gas segln datos de Ahorralia,
empresa gestora especializada en el
ahorro de particulares y empresas.

En un sector en el que la competen-
cia es mucho menor que en el eléctrico,
el principal ahorro se obtendria al cam-
biar los receptores de consumo de luz o
gasobleo por equivalentes en gas. Como
ejemplo, la firma senala que se llegan a
lograr ahorros superiores al 40 por 100
sustituyendo sistemas de generacion de
calor con gasoil por sistemas que fun-
cionan con gas, y que llegan al 60 por
100 en el caso de sustituir sistemas de
generacion de calor con electricidad por
los ya citados de gas.

Ademas, el consumidor tiene otros
mecanismos para ahorrar. Con un cam-
bio de compania podria llegar a redu-
cir hasta un 8 por 100 el importe de la
factura, buscando para ello la mejor
oferta del mercado ajustada a su per-
fil. En el caso del consumo industrial
esta reduccion podria ser el doble lle-
gando a producirse ahorros de hasta el
17 por 100.

Tener una vivienda dotada con un
buen aislamiento es un factor impor-
tante para reducir el consumo de gas.
Disponer de ventanas con doble acris-
talamiento y puentes térmicos en su
perfil, persianas térmicas o solapas
metalicas para evitar fugas en las jun-
turas de las puertas podria llegar a su-
poner hasta un 12 por 100 de ahorro
en el recibo.

Si a todas estas alternativas su-
mamos las reclamaciones por errores
de las companias al facturar, un espa-
nol medio se pueden llegar a ahorrar
hasta 200 euros al ano. El porcentaje
estimado de ahorro por estos errores
reclamables puede llegar hasta el 5
por 100.

Finalmente, y segin datos de Aho-
rralia, el 90 por 100 de quienes deci-
den ahorrar en su factura de gas cam-
bian de compania y lo acompana de
un cambio de habitos. ElI 40 por 100
cambia sistemas de calor eléctricos
por sistemas calorificos de gas y cerca
del 50 por 100 realiza cambios en la vi-
vienda para adecuarlos y disponer de un
mejor aislamiento.

Javier Santa Cruz, director de Vaillant,
recibe el premio “"Manuel Laguna” 2013

de CONAIF

avier Santa Cruz Cenitagoya, direc-
Jtor de Vaillant en Espana, ha reci-

bido el premio “Manuel Laguna”
2013 de CONAIF en reconocimiento al
apoyo prestado a esta organizacion
empresarial y sus asociaciones de ins-
taladores confederadas, durante mas
de 20 anos de trayectoria profesional
en el sector de la calefaccion y clima-
tizacion. El presidente de CONAIF, Es-
teban Blanco, le hizo entrega del ga-
lardon en la cena de gala del XXIV
Congreso de CONAIF, celebrada en la
finca La Alqueria (Madrid) el pasado
20 de septiembre.

El premio “Manuel Laguna” es la
maxima distincion que concede la Con-
federacion Nacional de Asociaciones
de Empresas de Fontaneria, Gas, Ca-
lefaccion, Climatizacion, Proteccion con-
tra Incendios, Electricidad y Afines (CO-
NAIF). Es un reconocimiento al trabajo,
a la amistad y al apoyo a las empresas
instaladoras espanolas. Debe el nom-
bre a quien fuera director de la zona
centro de Saunier Duval, el recordado
Manuel Laguna que tanto apoyo0 el de-
sarrollo de CONAIF. El galardonado des-
taco este hecho al recoger el premio,
pues fueron companeros durante al-
gunos anos.

Bilbaino residente en Getxo, Javier
Santa Cruz es Ingeniero Industrial por
la Escuela Superior de Ingenieros In-
dustriales de Bilbao y tiene también
estudios en Ciencias Sociales. Se ini-
cio en el sector en 1992 de la mano de
Carlos Doria, que lo fiché para Saunier
Duval donde desempend, entre otros
cargos, el de director Comercial y de
Marketing en el area de calefaccion,
A.C.S.y energia solar. Posteriormente
fue director de Marketing en Vaillant

Group y en la actualidad es director de
Vaillant Espana con responsabilidad en
la estrategia comercial y de marketing
de la marca.

Tanto en sus anos en Saunier Duval
como en Vaillant, siempre ha estado
cerca de CONAIF apoyando sus iniciati-
vas, facilitando con ello el desarrollo
de nuevos servicios, especialmente en
areas como la formativa, de los que se
ha beneficiado, en Gltima instancia, la
inmensa mayoria de las empresas ins-
taladoras espanolas.

El asegura que CONAIF le ha permi-
tido fortalecer relaciones personales
con un gran nimero de profesionales.
Destaca una fortisima relacién con
buena parte de las Asociaciones pro-
vinciales de CONAIF, viviendo el naci-
miento y la consolidacion de muchas
de ellas. Ha participado, ano tras ano,
en los Congresos de CONAIF, en mu-
chas actividades de formacion y ha for-
mado parte de diferentes “lobbies” para
conseguir incrementar el peso del sec-
tor y defender sus intereses.

normativa

H B.0.E. publica correcciones para el Codigo
Técnico de la Edificacion

dvertidos errores en la Orden
AFOM/1635/2013, de 10 de

septiembre, por la que se ac-
tualiza el Documento Basico DB-HE
Ahorro de Energia, del Codigo Téc-
nico de la Edificacion, aprobado por
Real Decreto 314/2006, de 17 de

marzo, publicada en el BOE nimero
219, de 12 de septiembre de 2013,
el Ministerio de Fomento ha proce-
dido a efectuar las oportunas recti-
ficaciones cuya fecha de publicacion
fue el pasado 8 de noviembre en el
B.O.E.
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Saunier Duval comienza la implantacion
tle sus nuevas areas de exposicion

aunier Duval ha inicia este ano
2013 el proceso de renovacion
de su imagen corporativa.

Ademas de la comunicacion offline,
los expositores son una de los princi-
pales puntos en los que la marca ha in-
cidido, por ser el vinculo tanto con el ins-
talador como con el cliente final,
aportando informacion técnica y otros
beneficios.

Se ha iniciado la implantacion de
mas de 200 expositores de varios ta-
manos a lo largo de toda la geografia
espanola, buscando a través de estas
zonas un apoyo a la exposicion del pro-
ducto y su correcta comunicacion.

Saunier Duval sigue asi su camino
en la evolucion de su imagen como
marca lider del mercado de la calefac-
cion, agua caliente sanitaria y climati-
zacion. Este proyecto, planteado por
la multinacional implica en un plazo
medio la renovacion de su imagen en
todas las areas de la misma, puntos de
venta, documentacion, pagina web, he-
rramientas online...

Saunier Duval apuesta asi por esta
herramienta como vinculo y cercania
al instalador y al usuario final, un so-
porte donde el producto pueda estar
identificado, asi como informacion téc-
nica y beneficios del mismo.

Se han realizado en tres tamanos
distintos para poder asi adaptarnos a
los diferentes espacios de exposicion.

Cointra establece una garantia de dos aios

a sus calentadores

a alta calidad de sus componen-
Ltes, un estudiado diseno y un rigu-

roso proceso de fabricacion per-
miten a la marca Cointra ofrecer dos
anos de garantia total (mano de obra,
desplazamiento y piezas) en su gama
de calentadores a gas.

Estas condiciones de garantia, com-
pletamente novedosas en el sector,
tendran vigencia para todos los calen-
tadores instalados a partir del 1 de di-
ciembre de 2013, y con ellas Cointra
pone de manifiesto una total confianza
en la calidad de sus calentadores, al
tiempo que lanza un mensaje de tran-
quilidad a todos sus clientes.

Pionera en Espana en la fabricacion
de productos de calefaccion, agua ca-
liente sanitaria y energia solar térmica,
Cointra mantiene su fabricacion en Es-

GARANTIA

TOTAL

CALENTADORES A GAS

Para calentadores instalados a partir del:
1naem3

COINTRA

pana desde hace mas de 60 anos,
siendo un claro referente en el mer-
cado espanol y ofreciendo la maxima fia-
bilidad en su servicio con sus mas de
100 servicios oficiales de asistencia
técnica repartidos en todo el territorio
nacional.

Estandar abierto para desarrollar
las smart homes del futuro

un consorcio para desarrollar una

plataforma conjunta de software
que haga posible las smart homes (casas
inteligentes) del futuro. Por ello, las ci-
tadas empresas han firmado el corres-
pondiente acuerdo de intenciones. El
proyecto esta pendiente de la autorizacion
por parte de las autoridades de defensa
de la competencia.

En el marco del acuerdo, las empre-
sas participantes quieren desarrollar una
arquitectura abierta que facilite el inter-
cambio de datos. La plataforma de soft-
ware haria posible que los diferentes dis-
positivos y servicios pudieran
intercomunicarse. Ademas, se propor-
cionara un software de aplicacion adi-
cional. De esta forma, los aparatos y
dispositivos electronicos, de diferentes
marcas, existentes dentro de una casa,
se podran integrar en la plataformay for-
mar parte de los sistemas de seguridad,
atencion sanitaria y entretenimiento del
hogar. Algo que, al no existir una plata-
forma comdn, resulta actualmente in-
viable. De ahi que los dispositivos, desde
interruptores, pasando por motores de
persianas, electrodomésticos, instala-
ciones multimedia, hasta smartphones,
tabletas y PC — que hasta el momento no
se comunicaban entre si 0 a través de in-
ternet — lo podran hacer a partir de ahora
de una forma estandarizada. Con la co-

ABB, Bosch, Cisco y LG quieren crear

nexion en red de los distintos aparatos
de la casa, esta plataforma comdn su-
pondra un paso mas hacia la implantacion
del llamado ‘Internet de las Cosas’ para
los hogares, en el que todos los objetos
fisicos estaran conectados en red.
Esta plataforma de software estara
disponible para todos los fabricantes,
desarrolladores de software y provee-
dores de servicios. La nueva plataforma
reunird una gran variedad de servicios,
por ejemplo en las areas de gestion
energética, tecnologias de seguridad y
confort, asi como electrénica de con-
sumo. Esto permitira crear nuevos mo-
delos de negocios, como por ejemplo,
el desarrollo de software para programar
las distintas Apps para estas areas.
Los consumidores ya no tendran que de-
cidirse entre las distintas tecnologias
para controlar automaticamente sus
dispositivos electronicos en el hogar.
Una smart home podra detectar, por
ejemplo, con la ayuda de sensores y
software, que las ventanas de la planta
de arriba estan abiertas y vincular esta
informacion a las previsiones del tiempo
en internet. Para la proteccion ante la
proximidad de una tormenta, el sistema
podria cerrar automaticamente las ven-
tanas y bajar las persianas. Otro ejem-
plo muy grafico se daria durante la
época de vacaciones, cuando el sis-
tema podria activar el control de las

Gas Natural Fenosa, primera compaiiia
en ohtener el certificado EFR Global

as Natural Fenosa es la primera

compania en todo el mundo en

obtener el certificado EFR Global,
que reconoce los logros realizados
por la multinacional para equilibrar la
vida personal y profesional de sus em-
pleados posibilitando su desarrollo
humano y social.

Para obtener esta distincion, es
necesario que todas las politicas de
la compania estén alineadas con los
principios de calidad en el empleo,

flexibilidad temporal, apoyo al en-
torno profesional e igualdad de opor-
tunidades. Asimismo, estas direc-
trices deben estar apoyadas desde
la alta direccion de la compania y
aplicarse en todos los paises en los
que esta presente.

En la actualidad, mas de 370 or-
ganizaciones estan certificadas si
bien la multinacional energética es la
primera compania que consigue esta
validacion a nivel global.

Vaillant estrena su hlog eco-logico
B2

Blog eco—légico'! |
P e 5

ciones de referencia, soluciones

de alta eficiencia energética...
Vaillant acaba de inaugurar su nuevo
blog eco-l6gico, un espacio en el que los
profesionales vinculados al sector de la
climatizacion y las energias renovables
encontraran la informaciéon mas rele-
vante sobre soluciones de alta efi-
ciencia energética, normativas, lanza-
mientos, casos practicos, asi como
articulos de caracter mas divulgativo

N ormativas, novedades, instala-

luces en las habitaciones para disuadir
a los ladrones. Aln mas, si salta un
sensor de movimiento, el smart home
podra alertar al servicio de seguridad y
transmitir un video al smartphone de
los residentes de la casa.

MUCHOS DISPOSITIVOS,
PERO UN SOLO LENGUAIJE

Estas aplicaciones ya son posibles
en la actualidad, pero cada una requiere
una solucion técnica propia y las dis-
tintas soluciones no siempre son com-
patibles entre si. Por ello, ABB, Bosch,
Cisco y LG tienen la intencion de desa-
rrollar un lenguaje conjunto, con el que
puedan comunicarse los dispositivos
entre si. Siguiendo los estandares que
este consorcio quiere establecer, los
dispositivos se conectaran a través del
Home Gateway con internet y una pla-
taforma de software conjunta, de tal
manera que los servicios de los distin-
tos proveedores podran interactuar.
Quién compre en el futuro un frigorifico,
una lavadora, un sistema de calefac-
cién o cualquier otro tipo de electrodo-
méstico con el certificado de compati-

BVaillant

de interés para consumidores y usua-
rios.

Eco-l6gico de Vaillant nace como un
espacio abierto de intercambio de opi-
niones. Todas las semanas se actuali-
zara su contenido y los profesionales y
usuarios interesados podran dejar co-
mentarios, hacer consultas y sugerir
temas a tratar asi como descargar y vi-
sualizar imagenes, animaciones y vi-
deos, consultar documentacion de ins-
talaciones etc...

bilidad del proveedor, podra estar se-
guro que el aparato se conectara e in-
tegrara sin problemas en el conjunto
de dispositivos de su Smart Home.

TECNOLOGIA

Una vez que se disponga de los es-
tandares arriba mencionados, los dis-
positivos compatibles se comunicaran
entre si a través de redes como WiFi,
ZigBee 0 a través de conexiones de cable
como KNX. Los distintos aparatos se
controlaran a través de una unidad de
control central en la casa, que podra ser
de cualquier fabricante. Lo realmente im-
portante sera que tenga cargado un soft-
ware que corresponda al estandar. Los
desarrolladores independientes podran
programar nuevas Apps que manejen a
través de Internet, por ejemplo, tanto la
unidad de control central, la climatiza-
cion y la calefaccion, como las instala-
ciones eléctricas de toda la vivienda. La
plataforma de software dispondra de una
sofisticada arquitectura de seguridad,
para garantizar que so6lo las personas
autorizadas tengan acceso a las funcio-
nes de su smart home.
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Baxiroca organiza el 'Primer Open Baxi de Padel’

para instaladores

| pasado 14 de
Eseptiembre Ba-

xiroca celebro el
Primer Open Baxi de
Padel en Madrid con
una gran asistencia
de profesionales del
sector, que junto con
sus familias fueron
los protagonistas in-
discutibles de la jor-
nada.

Las excelentes
instalaciones de La
Ciudad Raqueta aco-
gieron este evento
deportivo, en el que
los numerosos asistentes tuvieron la
oportunidad de realizar distintas acti-
vidades en compania de sus familias.

El Departamento Comercial Baxi de
Madrid con la presencia de JesUs Ba-
santa, jefe de Ventas de la zona, par-
ticipo en el torneo y acompand a los in-
vitados a lo largo de toda la jornada.

El torneo fue muy disputado y el
acto finalizd con la entrega de obse-
quios y trofeos a las tres parejas fina-
listas de cada categoria, como recom-
pensa al esfuerzo realizado.

oy
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José Maria de la Fuente, presidente
de Asefosam, también acudio a la cita
con los profesionales instaladores y
tuvo la oportunidad de saludar a los
participantes.

Con este acto Baxiroca ha querido
premiar a los instaladores que confian
en la marca Baxi, como referente en el
sector de la calefaccion. Tras el éxito co-
sechado y la buena acogida por parte
de los participantes, la compania tiene
previsto celebrar en 2014 el ‘Segundo
Open Baxi de Padel’.

Junkers gporta la tecnologia como herramienta
para el Dia Mundial del Ahorro

division Termotecnia del grupo

Bosch, se une a la celebracion del
Dia Mundial del Ahorro, como fabri-
cante y fiel seguidor de esta filosofia
que demuestra en cada uno de sus
productos. Prueba de ello son sus cal-
deras murales a gas de condensacion
que climatizan la vivienda y producen
agua caliente, llegando a ahorrar, gra-
cias a su alto rendimiento, hasta un
30 por 100 en la factura del gas.

Del mismo modo, los calentadores
termostaticos Hydrocompact permiten
ahorrar hasta un 35 por 100 en gas y
hasta 1,5 litros de agua cada vez que se
abre un grifo, frente a un calentador con-
vencional. Al ser termostatico el usua-
rio elige la temperatura exacta y sélo
gasta lo que necesita, sin malgastar una
gota. Igualmente, su gama de Aire Acon-

J unkers, marca perteneciente a la

dicionado Inverter DC, con etiquetado
energético A++ le posiciona en un alto
rango energético para un ahorro de ener-
gia superior. De esta forma, Junkers,
mediante la tecnologia mas avanzada
de alta eficiencia y superior rendimiento
incorporada a su gama de productos,
permite ahorrar tanto en la factura de gas
como de agua, asi como concienciar a las
familias de la importancia del ahorroy la
preservacion de los recursos naturales
para crear un futuro mejor y mas soste-
nible.

El Dia Mundial del Ahorro se celebra
todos los anos el 31 de octubre para
conmemorar el primer Congreso Inter-
nacional del Ahorro celebrado esa
misma fecha del ano 1924 en Milan. Es
un dia en el que se celebran diversos
eventos en todo el mundo relacionados
con el tema del ahorro.

British Gas y Landis+Gyr anuncian
un acuerdo de medidores inteligentes
por valor de 600 millones de libras

beneficiar de un acuerdo de 600

millones de libras entre British Gas
y Landis+Gyr. El acuerdo destacado,
anunciado hoy, indica que Landis+Gyr
suministrara la mayoria de los 16 mi-
llones de metros inteligentes que British
Gas instalara en los hogares de sus
clientes.

Para el ano 2020 los medidores in-
teligentes se desplegaran como dis-
positivo estandar en los hogares y ne-
gocios del pais como parte de una
iniciativa gubernamental. Sustituirén a
los actuales medidores de gas, ofre-
ciendo beneficios como: una muestra
dentro del hogar que indicara la canti-

Los clientes de British Gas se van a

dad de gas y electricidad que se esta
usando al tiempo que los clientes la
utilizan y su coste en libras y peniques
proporcionando un ahorro estimado en
torno a un 5% (65 libras) al ano. Ade-
mas las lecturas del medidor se en-
vian automaticamente a los proveedo-
res energéticos, finalizando con las
facturas con lecturas estimadas British
Gas adopt6 una estrategia para intro-
ducir los medidores inteligentes en los
hogares y hegocios en un principio para
llevar estos beneficios a los clientes
lo antes posible, y actualmente es lider
en la industria con mas de un millén de
medidores ya instalados en los hogares
y negocios de los clientes.

Eya Master colahora en el proyecto

"Sugar shot to Space”

n linea con la experiencia de
EGA Master en el sector aero-

espacial, su firme apuesta por la
|I+D+i y su total compromiso con los
nuevos desarrollos de vanguardia,
EGA Master ha decidido colaborar

en este innovador proyecto, cuyo ob-
jetivo es obtener nuevos disenos
mas eficientes y econdémicos de lan-
zaderas espaciales, mediante el su-
ministro de herramientas especial-
mente requeridas.

Bosch y Buderus apoyan el Dia Mundial

tel Ahorro

on motivo del Dia Mundial del Aho-

rro, Bosch y Buderus, marcas per-

teneciente a la division Bosch Ter-
motecnia del Grupo Bosch, se unen a
la celebracion de esta jornada mundial
de concienciacion del ahorro por la que
particulares, empresas y organismos
pUblicos y privados recuerdan la im-
portancia que tiene el ahorro en la eco-
nomia personal, de las familias y de
las empresas en general. En este sen-
tido, la utilizacion de la energia de forma
eficiente e inteligente es uno de los
factores claves para ahorrar.

El sector de la edificacion ha lle-
gado a ser el responsable del 17 por
100 del consumo de energia final. En
el sector terciario los edificios de uso
administrativo son los que tienen un
mayor peso en consumo energeético,
seguidos por los edificios destinados al
comercio, los restaurantes y aloja-
mientos, y centros sanitarios y educa-
tivos.

La distribucion del consumo se cen-
tra fundamentalmente en refrigeracion
(30 por 100) y calefaccion (29 por 100).

El Grupo Bosch, a través de sus marcas
comerciales y especializadas en gran-
des y medianas instalaciones de cli-
matizacion para el sector comercial,
bajo la marca Buderus, y en aplicacio-
nes industriales a través de la marca
Bosch, desarrollan diversas tecnolo-
gias que han resultado determinantes
a la hora de reducir de manera consi-
derable el gasto energético, lo que en
definitiva supone un ahorro econémico
y, a la larga, una mejora en la conser-
vacion de nuestro medio ambiente.

Ferroli presento su yama de Biomasa

en Expobioenergia

0s pasados dias 22, 23y 24 de Oc-
Ltubre Ferroli expuso con gran éxito

su gama de productos de Biomasa
en Expobioenergia 2013, evento anual
especializado en Bioenergia mas grande
de Europa, que celebrd su 82 edicion en
Valladolid. La feria reunio durante esos
dias a mas de 400 empresas y marcas
de mas de 20 paises, destacando la
presencia de mas de 25.000 profesio-
nales que abarcaban todos y cada uno
de los eslabones de la cadena de valor
de la biomasa.

En este marco, Ferroli tuvo la opor-
tunidad de presentar a todos los pro-
fesionales del sector su renovada gama
de productos de biomasa, una gama in-
tegrada por estufas, termoestufas, que-
madores y calderas de pellets, que re-
presentan la forma mas econdémica y
ecologica de calefactar una vivienda,
permitiendo, gracias al bajo coste del
combustible y al alto rendimiento de

los aparatos (de hasta el 97,97 por
100), ahorros de hasta 2.450 euros
al ano para el caso de las calderas y pe-
riodos de amortizacion menores de 3
anos en todos los productos.

Con el éxito de su presencia en Ex-
pobionergia 2013 Ferroli confirma su
decidida apuesta por las energias re-
novables y la eficiencia energética.

Airzone en el | Congreso Edificios Inteligentes

urante los dias 23
Dy 24 de octubre

de 2013 se cele-
bré en Madrid el | Con-
greso Edificios Inteli-
gentes. El congreso
aborda el concepto del
Edificio Inteligente
desde un punto de vista
integral y multidiscipli-
nar para acelerar y au-
mentar la inclusion de
las mejores soluciones
y sistemas tecnologi-
cos posibles en la edi-
ficacion. Esta dirigido a
los profesionales del
sector (arquitectos, in-
genieros, integradores,
instaladores, promotores, constructo-
res...).

Airzone present6 “El control de la Efi-
ciencia Energética en climatizacion al al-
cance del usuario” dentro del bloque de
ponencias: Instalaciones, sistemas y
tecnologias. Las tematicas del con-
greso contemplan, en general, solu-
ciones tanto para la nueva edificacion
como para la rehabilitacion.

Alfonso Rodriguez, director de Mar-
keting de Airzone resaltd como en los
Gltimos anos es una constante la
apuesta por la innovacion tecnologica
en la linea de ahorro energético y la
inclusion del usuario en la eficiencia
de las instalaciones.

Por ello, Airzone ha disenado inter-
faces que, ademas de integrar algorit-
mos inteligentes de funcionamiento y
optimizacion de consumos energéticos,
convierten al usuario final en parte del
funcionamiento.

La nueva funcion Eco-Adapt del ter-
mostato inteligente tactil a color Blue-
face pone en manos del usuario la po-
sibilidad de gestionar sus instalaciones
permitiéndole:

— Mostrar la informacion de la me-
jora de eficiencia y el ahorro en con-
sumo al usuario final.

— Establecer temperaturas eficientes.

— Limitar los rangos de temperaturas.

— Informar sobre el ahorro energético.
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Primagas Energia celebra la Semana

de Ia Seguridad 2013

rimagas Energia, empresa que ofrece
soluciones energéticas eficientes y

limpias en las zonas donde no llega
la red de gas natural, celebro del 14 al 18
de octubre la Semana de la Seguridad
2013 con el objetivo de incrementar la
concienciacion de empleados, instalado-
res, transportistas y colaboradores en la
importancia de conocet, prevenir y actuar
de un modo seguro. En el marco de la Se-

Francesc Vila,
nuevo director
comercial de ;
Standard Hidraulica

esde el pasado 1 de di-
Dciembre, Francesc Vila, es

el nuevo Director Comercial
de Standard Hidraulica para Es-
pana, Andorra y Portugal para
todas las gamas de productos fa-
bricadas y comercializadas por la
empresa.

Standard Hidraulica, pertene-
ciente a la division Building Ins-
tallations del grupo holandés Aal-
berts Industries NV, fue designada
plataforma de ventas del grupo
en Espana.

Entre las diferentes empresas
y marcas destacadas que repre-
senta figuran las reconocidas
Comap (Sudo, SkinPress, Sudo-
Pex, SAR, Tratamiento del agua),
Pegler Yorkshire (Woeste Yorks-
hire, Tectite), Meibes (Ballorex),
Rossweiner (contadores de agua
y calorias), etc.

A estos productos comerciali-
zados se suman los productos fa-
bricados y comercializados tradi-
cionalmente por la empresa, como
la reconocida gama de valvuleria
para instalaciones de agua, gas y
calefaccion STH, los sistemas de
instalacion de multicapa Multis-
tandard y de polibutileno Poly-
plumb asi como la gama de grife-
ria para uso doméstico Clever.

Francesc Vila reportara fun-
cional y jerarquicamente al direc-
tor gerente del grupo Standard Hi-
draulica, Jaume Francesc Vila, de
48 anos de edad y formacion en
Ingenieria, cuenta con una dila-
tada experiencia profesional de
mas de 30 anos en el sector in-
dustrial, especialmente en el
campo de la conduccion de flui-
dos. Desde su experiencia en Kitz
Corporation y Neoelectra Grup,
pasd a Standard Hidraulica en
marzo de 2004, para desempe-
nar la labor de director de Ventas
Regional del area de Levante, Mur-
cia, Andalucia, Castilla La Man-
chay Extremadura dirigiendo una
amplia red de agentes y personal
propio de la empresa, que ahora
se ha visto ampliado con esta
nueva posicion.

mana de la Seguridad 2013 la compa-
nia aprovech6 también para comunicar a
todos sus clientes las principales reco-
mendaciones y aspectos a tener en cuenta
en materia de seguridad.

Durante las jornadas, participaron
todos los miembros de la compania,
desde el Comité de Direccién hasta la
plantilla de la sede de Primagas Energia
en Barcelona, con el objetivo de mejorar
la comunicacion interna y externa en
temas de seguridad, y las correctas ac-
tuaciones en situaciones de riesgo, entre
otros aspectos. Toda la plantilla actual
de Primagas Energia recibio también char-
las sobre prevencion de riesgos en el en-

Genehre Group se afianza en México
con financiacion de Gofides

ciacion del Desarrollo, Cofides, fi-

nanciara a Genebre Group para la
constitucion de una filial comercial en
México. La financiacion del proyecto se
realizara con cargo a recursos propios
de Cofides por importe de un millén
de euros. Junto con la aportacion que
realiza el promotor, la inversion total
asciende a 1.738.000 euros.

La Compania Espanola de Finan-

torno de trabajo y aquellos empleados que
se han incorporado recientemente partici-

Genebre Group ya esta presente
en el mercado mexicano con expe-
riencia satisfactoria. Con la aper-
tura de esta nueva filial, la empresa
centrara su actividad comercial en
el desarrollo de mercado de dos Ii-
neas de negocio de la compania,
las valvulas hidrosanitarias y la gri-
feria doméstica y para colectivida-
des.

paron en una formacion tebérico-practica
sobre procesos técnicos de seguridad.

Calderas murales a gas de
condensacion Cerapur de Junkers

A
ﬁ- Hendlmlgnto

elevadodel 1(19°

de potencias.
www.junkers.es

Confort paralavida

Tecnologiay facilidad de instalacion al maximo nivel.
Condensaciony Clase 5 en todos los modelos.

Las calderas murales de condensacion Cerapur de alta eficiencia energética son la mejor
solucién para calefaccion ya.c.s. por su elevado rendimiento del 109% gue permite ahorrar
hasta el 30% en la factura del gas, compatibles con energia solary con laampliagama de
termostatos y controladores modulantes que aumentan el rendimiento de la instalacién.
Junkers completa su gama con modelos convencionales y de bajo NOx con gran variedad

S7JUNKERS

Grupo Bosch
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Eficiencia energetica y mejora en las exportaciones,

claves del mercado

realiza un exhaustivo repaso de

la actualidad del mercado de ca-
lefaccion. Pese a la falta de datos ofi-
ciales sobre las ventas en el mercado
interior cabe la realizacion de un ana-
lisis de los datos de comercio exte-
rior de los que cabe deducir la evolu-
cion del consumo légicamente
asociada a la propia evolucion del mer-
cado de construccion de nuevas vi-
viendas y, en menor medida, de la re-
habilitacion.

l | n ano mas IDG INGENIERIA DEL GAS

MEJORAN LAS EXPORTACIONES

Se analizan en este apartado el
comercio exterior, saldo y cobertura
de calderas de calefaccion y radiado-
res (y sus partes) de calefaccion de
fundicion clasificados por la nomen-
clatura del co6digo armonizado Taric y
cuyo origen es el Ministerio de Eco-
nomia y Competitividad.

En 2012 el mercado de exporta-
cion de calderas para calefaccion cen-
tral ascendi6 a 24.145.000 euros, lo
que supuso un descenso del 7,8 %
sobre los 32.486.000 euros vendidos
al exterior el ano anterior. La caida,
no obstante, ha sido menor que la ex-
perimentada por el segmento en 2011
que fue del 33,79%. Por su parte la im-
portaciones en el capitulo de calde-
ras cayeron un 11,9% y un 7,8% en
2011 y 2012 respectivamente. Con-
secuentemente el saldo (netamente
importador) ha caido un 4,6% en el
altimo ejercicio. El indice de cobertura
(esto es, el porcentaje que represen-
tan las exportaciones sobre las im-
portaciones) recuperod su nivel de 2010
como reflejo del esfuerzo exportador
que estan realizando las companias
con produccion en nuestro pais hasta
situarse en el 19,3%.

Con respecto a 2013 las exporta-
ciones hasta septiembre (Gltimo dato
oficial provisional) reflejan una clara re-
cuperacion ya que en los nueve pri-
meros meses se ha superado la cifra
total de 2012, Illegandose a
28.962.000 millones de euros. Se
abren asi buenas perspectivas para
el cierre del ejercicio.

Por su parte, el mercado de radia-
dores para calefaccion (y sus partes)
alcanz6 una facturacion en el exterior
de 6.893.940 euros, un 45,22 mas
que en 2011. En este apartado la re-
cuperacion se apunta mas claramente
y las perspectivas para 2013 parecen
confirmar la tendencia. Con respecto
a las importaciones senalar que, en
linea con los datos de debilidad in-
terna apuntados, han descendido un
13,2% hasta los 21.349.690 millo-
nes de euros. La cobertura se sitla en
el 32,29% y casi duplica a la regis-
trada en 2010. En los tres ejercicios
el saldo neto es eminentemente im-
portador. Con respecto a los datos de
2013 destacar una contraccion de la
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El mercado de
radiadores para
calefaccion [y sus
partes] alcanzd una

facturacidn en el
exterior de 6.833.340
euros. un 45.22 mas
que en clll

cobertura que no puede ser analizada
hasta el cierre pues no recoge los datos
del Gltimo cuatrimestre, tradicional-
mente el de mayor volumen de negocio
del ano.

2014, INCIPIENTE RECUPERACION

La crisis ha afectado severamente al
sector de construccion en su conjunto
no obstante se abren luces que ilumi-
nan tenuemente el final de una recesion
continuada de 6 ano. Los datos del Gl-
timo informe de Euroconstruct —Europa

es principal destino de la produccion
espanola- apuntan ciertos indicios de
mejora que se entrevén para 2014, si
bien senala que se pudiera tratar de
otro fendbmeno meramente pasajero
como los registrados en 2010y 2011.
En todo caso, la prevision Eurocons-
truct se ratifica en que el abandono de
la recesion puede ser definitivo: no
hay motivos para una recaida, aunque
tampoco los hay para esperar una re-
cuperacion fulgurante. Las expectativas
globales de crecimiento se reducen a
un 0,9% para 2014 y a un 1,8% para

2015, con tendencia a acelerarse de
cara a 2016. Esta tendencia marcara
sin duda el devenir del mercado de ca-
lefaccion dependiente de la construc-
cion y rehabilitacion.

La edificacion residencial cierra su
ciclo recesivo en 2013 (-3,6%) y se
convierte en el segmento con las pre-
visiones mas positivas para 2014
(+2,4%) y 2015 (+4,0%). Pero tras
estas cifras aparentemente robustas,
el mercado de la vivienda continla es-
tando lejos de su normalizacion. La
demanda continuara muy retraida en
practicamente toda la Europa del Este,
pero también en ltalia, Francia y Es-
pana. En Reino Unido y Holanda se
espera un cierto avance, pero en una
atmosfera de elevada incertidumbre.

(Pasa a pagina 9)
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Importacion, exportacion, saldo y cobertura del mercado de calderas para calefaccion central (Miles de euros)

ELEMENTO 2010 2011 2012 2013

EXPORT IMPORT SALDO  COBERTURA EXPORT IMPORT SALDO  COBERTURA EXPORT IMPORT SALDO COBERTURA EXPORT  IMPORT SALDO  COBERTURA
8403101000 DE FUNDICION 842064 2312599  -14.70535 36,41 5.998,14 15.95452  -9.956,37 37,60 6.754,61  11.622,69 -4.868,08 58,12 6.601,94  6.702,21 100,26 98,50
8403109000 LAS DEMAS 21.521,48 149.529,17 -122.007,68 18,41 1421348  135977,78 -121.764,29 10,45 10.746,43  124.076,26  -113.329,83 8,66 1585411 82.062,73 66.20862 19,32
8403901000 DE FUNDICION 2.927,84 4.784,92 -1.857,08 61,19 3.373,96 5.671,78 229781 59,49 1.194,66 2.011,97 817,31 59,38 692,65  1.516,66 82401 45,67
8403909000 LAS DEMAS 10.19354  60.872,61  -50.679,08 16,75 8.897,01 52.20559  -43.308,57 17,04 544993 5554291  -50.092,98 9,81 581409 3221042 -26.396,33 18,05
TOTAL 49.063,50 238.312,69 -189.249,19 20,59 3248261  209.809,66 -177.327,05 1548 2414564 193.253,83 -169.108,19 12,49 28.962,79 12249202 -93.529,23 23,64

2013 Datos hasta septiembre provisionales

Importacion, exportacion, saldo y cobertura de radiadores para calefaccion de fundicion

TARIC/ELEMENTO 2010 2011 2012 2013

EXPORT IMPORT SALDO  COBERTURA EXPORT IMPORT SALDO  COBERTURA EXPORT IMPORT SALDO COBERTURA EXPORT  IMPORT SALDO  COBERTURA
7322110000 DE FUNDICION 2.271,45 6.132,42 -3.860,97 37,04 2.965,48 4.457,94 -1.492,46 66,52 4.789,28 2.504,73 2.284,54 191,21 275698  1.656,14  1.100,84 166,47
7322190000 LOS DEMAS 269437 2431397  -21.619,59 11,08 1.781,63 20.344,14 1856251 8,76 210466 1884496  -16.740,30 11,17 141409 14.655,10 -13.241,01 9,65
TOTAL 496582  30.446,39  -25.480,56 16,31 4.747,12 24.802,08  -20.054,96 19,14 6.89394 2134969  -14.45575 32,29 4171,07 1631124 1214016 25,57

2013 Datos provisionales hasta septiembre

(Viene de pagina 8) Una vez mas, los
Gnicos mercados en donde se puede
prever un crecimiento basado en una
evolucion armoénica tanto de oferta
como demanda se circunscriben a la
zona nordica y la germanica.

Por su parte, la edificacion no re-
sidencial es el segmento que necesi-
tara mas tiempo para tocar fondo. La
contraccion sera notable en 2013 (-
5,6%), se suavizara en 2014 (-1,0%) y
finalmente habra un retorno a la zona
positiva en 2015 (+1,4%). Los sub-
mercados mejor posicionados seran
los de logistica y sanidad; la edificacion
industrial y de oficinas tienen una pers-
pectiva mas delicada debido a la abun-
dancia de stocks, mientras que la cons-
truccion destinada a comercio y
educacion tendera al estancamiento.
En el panorama por paises vuelven a
destacar las buenas perspectivas para
los paises escandinavos, mientras que
entre los paises grandes, sblo Alema-
nia parece ofrecer suficiente atractivo
para los promotores.

La rehabilitacion sigue cinéndose a
su comportamiento tipico: muestra re-
sistencia a contraerse en los momen-
tos negativos del ciclo, pero también
le cuesta crecer en cuanto el ciclo cam-
bia. Asi, ha sido el segmento que
menos ha contribuido al descenso de
produccion de 2013, al perder sola-
mente un -1,2%. Asimismo, sera el
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cion sobre las industrias energéticas del petroleo, petroquimica, que rehabilitar esta perdiendo posi-

quimica, gas, estaciones de servicio y productos petroliferos. ciones en la lista de prioridades de fa-
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nomia no dé senales mas inequivocas
de mejora.

OBJETIVO EFICIENCIA ENERGETICA

La industria de calefaccion se esta
viendo afectada por numerosas nor-
mativas desarrolladas con el eje comin
de la eficiencia energética y el ahorro.
Los estudios realizados por el IDAE in-
dican que la calefaccion representa el
47% del consumo energético en el sec-
tor residencial espanol situandose este
servicio a la cabeza del ranking se-
guido de la produccion de ACS (18,9%).
Es evidente que una mejora de este in-
dicador constituye una palanca defini-
tiva para la disminucion del consumo

Descubra las oportunidades de negocio
decisivas para el crecimiento de su compania,
en un entorno empresarial cada vez mas dindmico y competitivo.

Y todo ello con la puntualidad y calidad informativa que han
convertido a PETROLEO ACTUALIDAD NACIONAL E
INTERNACIONAL en el semanario de referencia para los
profesionales que lideran el sector energético, desde hace mas : : y
de 40 anos.

Solicite hoy mismo un mes de suscripcion : " En 2012 el d
gratuita llamando al teléfono 915 565 004 o L S UL
a través de la web de enportacion

www.petroleoactualidad.com o de calderas
SEDE TECNICA e para calefaccidn
grupo editorial < : central ascendid a

www.sedetecnica.com - —“~a 24 145 000 euros
etroleo

ACTUALIDAD NACIONAL E INTERNACIONAL

www.petroleoactualidad.conm)

y

(Pasa a pagina 10)
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(Viene de pagina 9) global exigido por la
Union Europea en numerosas directi-
vas. Asi han sido publicadas numerosas
normativas que desde Europay a escala
nacional mantienen al sector en cons-
tante evolucion a la basqueda de so-
luciones que minimicen el consumo de
energia. En Espana han visto la luz las
siguientes normas:

e Real Decreto 238/2013, de 5 de
abril, por el que se modifican determi-
nados articulos e instrucciones técnicas
del Reglamento de Instalaciones Tér-
micas en los Edificios, aprobado por
Real Decreto 1027/2007, de 20 de
julio. Y una correccion publicada el pa-
sado mes de septiembre.

e Orden FOM/1635/2013, de 10 de
septiembre, por la que se actualiza el
Documento Béasico DB-HE "Ahorro de
Energia", del Codigo Técnico de la Edi-
ficacion, aprobado por Real Decreto
314/2006, de 17 de marzo.

El primero tiene la doble finalidad de
incorporar a nuestro ordenamiento ju-
ridico las obligaciones derivadas de la
Directiva 2010/31/UE, en lo relativo
a las instalaciones térmicas de los edi-
ficios, y actualizar el vigente Reglamento
de Instalaciones Térmicas en los Edifi-
cios, adaptandolo a las nuevas nece-
sidades de ahorro y eficiencia energé-
tica.

Por su parte, la Orden actualiza el
Documento Basico del CTE DB-HE re-
lativo al ahorro energético y transpone
parcialmente al ordenamiento juridico
espanol, la Directiva 2010/31/UE del
Parlamento Europeo y del Consejo, de
19 de mayo de 2010, en lo relativo a
los requisitos de eficiencia energética
de los edificios, establecidos en sus
articulos 3, 4, 5,6y 7, asi como la Di-

En Europa. la edificacion residencial cierra
su ciclo recesivo en 2013 [-3.6%]
| se convierte en el seqmento

con las previsiones mads positivas
para 2014 [+2.4%] y 2015 [+4.0%]

rectiva 2009/28/CE del Parlamento Eu-
ropeo y del Consejo de 23 de abril de
20009, en lo relativo a la exigencia de ni-
veles minimos de energia procedente de
fuentes renovables en los edificios, es-
tablecida en su articulo 13.

La nueva directiva 2010/31/UE es-
tablece, ademas de la obligatoriedad
de fijar unos requisitos minimos de efi-
ciencia energética de los edificios o par-
tes de éste, con el fin de alcanzar ni-
veles Optimos de rentabilidad, la
obligatoriedad de que antes del 31 de
diciembre de 2020, todos los nuevos
edificios tengan un consumo de energia
casi nulo, y que antes de que termine
el 2018, los edificios nuevos que estén
ocupados y sean propiedad de autori-
dades publicas sean igualmente edifi-
cios de consumo de energia casi nulo.
Para ello sera necesario que antes se
establezca una definicion de ambito na-
cional del concepto «edificio de con-
sumo de energia casi nulo» determi-
nandose el correspondiente nivel de
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eficiencia energética asi como el por-
centaje de la energia requerida que de-
bera estar cubierta por energia proce-
dente de fuentes renovables.

En esta direccion, la actualizacion
del Documento Basico de Ahorro de
energia, DB-HE, que se aprueba me-
diante esta disposicion y las exigencias
que en el mismo se establecen, cons-
tituye la primera fase de aproximacion
hacia ese objetivo de conseguir «edificios
de consumo de energja casi nulo» antes
de las fechas citadas, que debera con-
tinuarse en un corto plazo con nuevas
exigencias mas estrictas, que se ha-
bran de aprobarse de forma reglamen-
taria antes de que se alcancen las ci-
tadas fechas.

Por su parte, el pasado 6 de sep-
tiembre, se publicoé en el Diario Oficial
de la Union Europea, el Reglamento UE
813 / 2013 de 2.8.2013 sobre “re-
quisitos de diseno ecolbégico aplicables
a los aparatos de calefaccion y a los ca-
lefactores combinados”.

seguridad

EL RIPCI y Ia normativa seguridad equivalente

técnifuego

(.5. Instalacidn. mantenimiento e
ingenieria de sistemas y equipos
TECTIFUEGD-AESPI

de Proteccion contra Incendios

—RIPCI- (publicado en 1993) esta
siendo revisado en la actualidad y ha
salido a encuesta publica, el pasado
30 de septiembre.

El RIPCI es la base que regula el
sector de proteccion activa contra in-
cendios, donde se fijan criterios de di-
seno de instalacion, se relacionan
las normas de diseno y homologa-
cion de los equipos a instalar y se de-
finen periodicidades, criterios y ta-
reas a realizar en los mantenimientos
preventivos.

Uno de los aspectos que mas esta
necesitando el sector es la actuali-
zacion en cuanto a revisiones y nue-
vas normas UNE, asi como en la apli-
cacion de la experiencia acumulada
desde entonces en labores de man-
tenimiento.

Por ello, desde el Comité de Ins-
talacion, mantenimiento e ingenieria
de sistemas y equipos de TECNI-

EI Reglamento de Instalaciones

AESPI

FUEGO-AESPI, queremos informar de
algunas normas UNE EN que con-
tendra el nuevo RIPCI y que ya en
muchos casos empresas instaladoras
y mantenedoras llevamos anos cum-
pliendo.

. Deteccion y alarma: El diseno, la
instalacion, la puesta en servicio,
uso y mantenimiento de los sistemas
de deteccion y alarma de incendio,
seran conformes a la norma UNE
23007-14:2009 (actualmente en fase
de Informacion publica la version del
2013). Con respecto a la norma vi-
gente en el RIPCI, del ano 1996, el
grado de exigencia ha aumentado
considerablemente, tanto a nivel de
cobertura de equipos (mas exigente,
con el concepto de “distribucion nor-
mal”), como a nivel de diseno.

. Rociadores automaticos: El di-
seno y las condiciones de instalacion
de los sistemas de extincion por ro-
ciadores automaticos, seran confor-
mes a la norma UNE-EN 12845 (ul-
tima revision del ano 2010). Las
normas que aparece en la version
actual del RIPCI son las UNE 23.590,
UNE 23.591, UNE 23.592, UNE
23.593, UNE 23.594, UNE 23.596 y
UNE 23.597, todas ellas publicadas
en el ano 1991, claramente supera-

das en tecnologia y requisitos de se-
guridad por la nueva norma, adop-
tada ampliamente en toda Europa.

. Sistemas de extincién por polvo:
El diseno y las condiciones de insta-
lacion de los sistemas de extincion
por polvo seran conformes a la norma
UNE-EN 12416, adoptada en Europa
desde el ano 2008. Las normas ac-
tualmente reflejadas en el RIPCI, pro-
ceden del ano 1979, légicamente de-
sactualizadas en cuanto a tecnologia,
composicion de productos y eficacia.

. Sistemas de extincion mediante
agentes gaseosos: seran conformes
a la norma UNE EN15004, adoptada
en Europa desde el ano 2009. Las
normas de producto y diseno refleja-
das en el actual RIPCI, las UNE
23570 a 23577, datan del ano 2000,
habiendo quedado totalmente obso-
letas, tanto en requisitos de con-
centraciones (considerablemente
menos restrictivas) como de equipa-
mientos de seguridad.

. Sistemas de extincion por es-
puma: conforme a las normas UNE-EN
13565-2, adoptada en Europa desde
el ano 2010. Las normas actuales,
UNE 23521 A 23526, estan tan des-
fasadas que ni siquiera se ocupan
del diseno de sistemas de protec-
cion mediante espuma de media y
alta expansion, ampliamente utiliza-
dos hoy en dia para proteccion de
grandes espacios, como hangares
de aviacion.

.Sistemas de Abastecimiento de
Agua Contra Incendios: conforma a la
norma UNE 23500:2012. La actual-
mente en vigor data del ano 1990. Se
ha cambiado considerablemente el
diseno y exigencias constructivas de
los Grupos de Bombeo Contra In-
cendios, que son el corazon de toda
instalacion activa de extincion. Asi
mismo, se ha aumentado considera-
blemente los requisitos de seguridad
de los elementos.

Este Reglamento entrara en vigor el
proximo dia 26 de septiembre de
2015. Si bien afecta mas directamente
a los fabricantes, también el instalador
tiene que conocer los cambios que in-
troduce este Reglamento.

MARKETING, INCENTIVOS Y
PLANES RENOVE

Un ano mas la proliferacion de Pla-
nes Renove ha resultado altamente
positiva para la renovacion del parque
de calderas y otros equipamientos re-
lacionados con el ahorro energético
como ventanas, aislamiento, etc. Asi
han sido varias las Comunidades que
ofrecen distintos paquetes de incen-
tivos para la renovacion o instalacion
de nuevas calderas, si bien por im-
portes globales mas reducidos que
en ejercicios anteriores como conse-
cuencia de una restriccion presu-
puestaria.

Por su parte, los fabricantes de-
sarrollan importantes campanas de
comunicacion dirigidas a consumidor
final y los instaladores, principales
prescriptotes del mercado. La televi-
sion se perfila como el canal mas po-
tente y efectivo para soportar campa-
nas al consumidor final. Con respecto
al canal de instalacion cabe destacar
que los fabricantes estan asumiendo
programas de formacion continua con-
juntamente con promociones puntua-
les. Asimismo se refuerza la tenden-
cia a la organizacion de eventos y
patrocinios deportivos. En términos
generales se constata un incremento
del esfuerzo de Marketing por parte de
las marcas en un mercado muy dis-
perso y competitivo.

Por parte de la oferta es constante
la presentacion de gamas y novedades
tecnoldgicas fundamentalmente enfo-
cadas a equipos mas competitivos en
términos de consumo energético y cui-
dado diseno.

Con respecto a la variable de pre-
cio el sector constata que continGa
una presion a la baja por parte del
consumidor final. Calidad, fiabilidad y
duracion son los caballos de batalla en
el mercado como lo refleja el hecho de
la ampliacion de los plazos de garan-
tiay de la vida til del equipo. Al igual
que ocurriera hace un lustro en el mer-
cado de automocion, el mantenimiento
de los equipos comienza a contem-
plarse como un valor anadido en la
oferta inicial y no son pocas las mar-
cas que ofrecen ya este servicio in-
cluido en el precio de adquisicion.

La unién hace la fuerza. Asi lo han
entendido los operadores energéticos
que estan desarrollando estrategias de
colaboracion con los fabricantes de
equipos de calefaccion habiéndose al-
canzado numerosos acuerdos para el
desarrollo conjunto de proyectos de
gestion y eficiencia energética a través
de los cuales la compania que distri-
buye y/o comercializa energia pone al
alcance de su base de clientes diver-
sas soluciones desarrolladas por aque-
llos.

Por Gltimo destacar la importanti-
sima labor llevada a cabo por las aso-
ciaciones de fabricantes e instalado-
res que se mantienen como
plataformas de encuentro e inter-
cambio.

En Espana el sector de calefaccion
se halla representado por FEGECA,
Asociacion de Fabricantes de Gene-
radores y Emisores de Calor por Agua
Caliente. Fundada el 26 de abril de
1982, de ambito nacional esta for-
mada 19 fabricantes europeos de cal-
deras de calefaccion y/o de emisores
de calor. Ademéas FEGECA es la Gnica
representante de los fabricantes de
generadores y emisores de calor por
agua caliente en Europa, a través de:

EHI: Federacion Europea de la In-
dustria de la Calefaccion y EURORAD:
Departamento de la EHI: Fabricantes
de Radiadores, asistiendo a las Asam-
bleas Generales de ambas entidades
con diversos representantes y cola-
borando en las encuestas, estadisticas
y todas las demas actividades de di-
chos organismos europeos.



Enagas ha invertido 450 millones de euros
hasta septiembre

de 303,6 millones de euros en

los nueve primeros meses de
2013. En este ejercicio, a diferencia
de en 2012, se han consolidado du-
rante todo el periodo las participa-
ciones en las plantas TLA Altamira en
México y GNL Quintero en Chile, asi
como el Almacenamiento Subterra-
neo Yela, que se puso en marcha a
mediados de 2012. Ademas, en
2013 se ha completado la adquisi-
cion de Naturgas Transporte. Estos
aspectos han tenido un reflejo posi-
tivo en los resultados obtenidos y
hacen que los nueve primeros meses
de 2013 todavia no se puedan com-

E nagas obtuvo un beneficio neto

parar homogéneamente con el
mismo periodo de 2012.

Al finalizar 2013, el perimetro de
consolidacion se ira homogeneizando
hasta alcanzar el objetivo de creci-
miento del beneficio neto de en torno
al 5,5%, fijado para el ejercicio.

La compania invirtio 450 millo-
nes de euros en los nueve primeros
meses de 2013 y puso en explota-
cion activos por valor de 321 millo-
nes de euros. En ambas magnitu-
des esta incluida la adquisicion del
90% de Naturgas por importe de 245
millones de euros. Estas cifras se en-
cuentran en linea con las previsiones
para el ejercicio.

Inversion gasista de 1,5 millones en la provincia

de Albacete

as Natural Castilla-La Mancha in-

vertira mas de 1,5 millones de

euros en el pueblo albaceteno
de Tarazona de La Mancha, municipio
de cerca de 6.700 habitantes, para
construir casi 12 kilometros de red de
distribucion. Gracias a esta infraes-
tructura, mas de 2.200 hogares, co-
mercios e industrias podran tener ac-
ceso al gas natural durante 2014. Las
obras de canalizacion se iniciaran este
otono para que los primeros usuarios
puedan tener suministro antes de que
finalice este ano.

Gas Natural Castilla-La Mancha, dis-
tribuidora de Gas Natural Fenosa, esta
presente en las cinco provincias de la co-
munidad castellano-manchega, donde
cuenta con mas de 3.300 kilometros de
red gasista y distribuye gas natural a
222.000 puntos de suministro en 59
municipios.

En la provincia de Albacete, la empresa
distribuye gas natural a mas de 50.000
puntos de suministro en las localidades de
Albacete, Aimansa, Caudete, La Roda y
Villarrobledo, a través de una red de dis-
tribucion de mas de 475 kilometros.

Primagas Energia impulsa su division de GNL
con la firma de nuevos contratos en Espana

ofrece soluciones energéticas efi-

cientes y limpias en las zonas
donde no llega la red de gas, ha fir-
mado recientemente un contrato de co-
laboracién con las empresas Simop Es-
pana, Bugaderia Neutral y Enplater para
el suministro de Gas Natural Licuado
(GNL) en sus instalaciones industria-
les.

La firma de estos nuevos acuerdos,
junto al reciente nombramiento de Omar
Landa como Responsable de Desarro-
llo de Negocio para la division de Gas
Natural Licuado, supone para Prima-
gas Energia un impulso para esta nueva
estrategia de negocio iniciada en 2012
y en vias de desarrollo en Espana.

En el caso de la compania fabri-
cante de plasticos y fibra de vidrio
Simop Espana, Primagas Energia ha
efectuado el cambio de propano a gas
natural licuado para abastecer los hor-
nos de moldeo de plastico y para la ca-
lefaccion de su nave de depdsitos de
fibra. Por otro lado, Bugaderia Neutral,

Primagas Energia, empresa que

ha cambiado su combustible habitual
por GNL para un funcionamiento mas
eficiente en todas sus instalaciones
industriales (calderas, tlneles de la-
vado, lavadoras, etc....). Finalmente,
en el caso de la compania fabricante de
packagging alimentario Enplater, el uso
de GNL estara dedicado principalmente
a abastecer sus calderas de fluido tér-
mico.

Para las companias Simop Espana,
Bugaderia Neutral y Enplater, con un
consumo energético anual muy ele-
vado, este acuerdo de colaboracion va
a suponer un ahorro de entre el 35-
45% en su factura energética y una re-
duccion anual de hasta 122 toneladas
en emisiones de CO,.

Con un objetivo muy ambicioso a
corto plazo y tras un incremento signi-
ficativo en la firma de acuerdos para el
suministro de gas natural licuado, Pri-
magas Energia prever alcanzar nuevos
acuerdos hasta finales de ano y tripli-
car en 2014 el nimero de contratos fir-
mados hasta el momento.

Mas de |a_ mitad del gas importado
por Espana procetde de Argelia

de gas natural en los nueve

primeros meses del ano en
curso, lo que representa un des-
censo del 4,7 por 100 sobre los
nueve primeros meses de 2012.
De ese total, el 44,7 por 100 fue
via gasoducto y el 55,3 por 100 en
forma de GNL.

Argelia es el principal suminis-
trador de gas natural a Espana, con
el 51,1 por 100 del total de las im-
portaciones en ese periodo, siendo
la tercera vez consecutiva en lo que
va de ano que el aporte de este

E spana importd 279.779 GWh

pais decae (mas de un punto por-
centual y medio entre agosto y sep-
tiembre). Noruega es el segundo,
con el 11,3 por 100, Qatar el ter-
cero, con el 11,1 por 100, Nigeria
el cuarto, con el 9,4 por 100, Tri-
nidad y Tobago el quinto, con el 7,1
por 100, y Pera el sexto, con el 4,3
por 100.

Por lo que se refiere al mes de
septiembre, las importaciones se
elevan a 32.300 GWh, lo que su-
pone un aumento del 14,3 por 100
sobre el mismo mes de | pasado
ano, en que fueron 28.267 GWh.

distribucion & comercializacian I

Se mantiene la demanda convencional

te gas hasta septiembre

primeros trimestres del ano en curso

e elevaron a 244.687 GWh, lo que
supone un descenso del 9,2 por 100
respecto de enero-septiembre de 2012.
La demanda de consumo convencional
fue de 205.489 GWh, practicamente la
misma cantidad que en el mismo pe-
riodo del ano inmediatamente anterior. El
consumo de gas natural para genera-
cion eléctrica se elevd en dicho periodo
a 39.198 GWh, con un descenso del
38,96 por 100. La demanda de GNL de
consumo directo fue de 8.674 GWh, con
un descenso del 11,2 por 100. En cuanto
a septiembre, las ventas de gas natural
se elevaron a 23.972 GWh, un 4,8 por

I as ventas de gas natural en los tres

100 menos que en el mismo mes de
2012.

En septiembre, hubo un descenso de
la demanda convencional de casi 600
GWh sobre el mismo mes de 2012, de los
que el 33 por 100 corresponde a plantas
satélites. Ese descenso supone una
media diaria de 20 GWh/dia, mas acen-
tuado a finales de mes.

En dicho mes, la contribucion de los
ciclos al mix de generacion eléctrica es de
11 por 100.

El carbdn representa una mayor co-
bertura del hueco térmico que el gas: en
esta ocasion, un 68 por 100, diez puntos
porcentuales mas respecto del mismo
periodo del ano anterior.

Septiembre fue positivo para el consumo de GLP

Consumo de GLP

SEPTIEMBRE 13 ACUMULADO ANUAL ULTIMOS DOCE MESES
KT V(%) (%) KT V(%) (%) KT TV(%)(*) ESTRUCTURA (%)

ENVASADO 55 11,6 673 42 930 39 604
GRANEL 28 15 43 78 579 68 376
AUTOMOCION 3 317 2 23 30 308 20
(ENVASADO Y GRANEL)

0TROS - - - - - - -
TOTAL 83 88 1138 52 1.540 45 1000

* Tasas de variacion con respecto al mismo periodo del afio anterior

Fuente: Cores

egun informa Cores en el Boletin
Estadistico de Hidrocarburos el

consumo de gases licuados del
petroleo el pasado mes de septiem-
bre fue de 83 kt, el 8,8% mas que en
el mismo mes de 2012. Tanto las de-
mandas de gas envasado como la de
granel aumentaron, 11,6%y 1,5% res-
pectivamente. En el acumulado anual
el consumo sumo6 1,14 millones de to-

neladas, con una variacion interanual
negativa de 5,2%.

El consumo destinado a automo-
cibn, aunque con pequenas cantida-
des, presentd crecimientos en los
tres periodos considerados. En el ano
movil el consumo crecid el 30,8% res-
pecto al mismo periodo del ano an-
terior, representando el 2% del total
consumido.

H preciq de la homhona de butano se mantendra
en su maximo hasta enero

butano se mantendra en los dos

proximos meses en el tope anual
de 17,5 euros, después de que el Mi-
nisterio de Industria, Energia y Turismo
haya situado en 114,2025 céntimos
por kilogramo el precio maximo de venta
antes de impuestos.

Esta Gltima resolucion provocara un
incremento de este déficit de tarifa.
Mientras se mantiene el precio final, a
las empresas se les reconoce un coste

EI precio medio de la bombona de

de comercializacion de 48,6737 cénti-
mos por kilogramo, un 3,6 por 100 su-
perior a los 46,9982 céntimos por ki-
logramo de la resolucion bimestral
anterior, publicada en septiembre.

La idea de Industria es que los meses
en que las cotizaciones asociadas a la re-
vision del butano provoquen subidas su-
periores a los 17,5 euros estos excesos
no se repercutan al consumidor, pero pue-
dan absorberse rapidamente en cuanto
haya bajadas en meses posteriores.

Maximo anual en la demanda de gas natural

E ~

a demanda de gas natural en Espana

I alcanzo el pasado 28 de noviembre,
| récord anual de 1.427 GWh, debido
fundamentalmente a las bajas tempera-
turas registradas durante la ola de frio
de los Gltimos dias, que provocd un mayor
consumo en los sectores doméstico y
comercial. La ola de frio motivd desde
su inicio el pasado 18 de noviembre una

demanda extraordinaria acumulada de
1.950 GWh.

Por comunidades autbnomas, se re-
gistraron maximos anuales en Andalucia,
Aragon, CastillaLa Mancha, Navarra y la
Comunidad Valenciana.

Este nuevo maximo ha sido atendido
con total normalidad operativa en todo el
Sistema Gasista.

Junkers renueva su homba de calor Supraeco

para A.C.S.

(Viene de pagina 12)  (Qtras destacadas
ventajas de la nueva bomba Supraeco W-
2 son su elevado confort y disponibilidad
de agua caliente, gracias a su depdsito de
270 litros; compatibilidad con los sistemas
solares térmicos (modelo con serpentin)
que permite una reduccion de los costes
de energia y una mayor velocidad de re-
cuperacion; y display LCD, de grandes di-
mensiones, integrado, que permite reali-
zar facilmente ajustes, programaciones y
configuraciones del equipo.

La nueva Supraeco W-2 de Junkers
esta pensada para instalar en el inte-
rior de la vivienda (con y sin conductos
de ventilacion). Se comercializa en dos
modelos: sin serpentin y con un ser-
pentin de 1,3 m2 para trabajar como
apoyo en instalaciones termosolares.
Entre las nuevas caracteristicas des-
tacan el funcionamiento en modo foto-
voltaico, modo caldera y solar, modo
“vacaciones” y modo de “confort inte-
ligente”.



ml novedades

Calderas de condensacion de alta potencia

ecoTEC plus

aillant acaba de lanzar al mercado
Vla nueva gama de calderas de con-

densacion ecoTEC plus de alta po-
tencia, con modelos de 80, 100y 120
kW, de instalacion mural.

Estas nuevas calderas proporcio-
nan el maximo confort en calefaccion y
abastecimiento de agua caliente me-
diante interacumulador de ACS en el
hogar y, resultan ideales tanto para vi-
viendas individuales como para insta-
laciones colectivas de hasta 960 kW.

Al igual que las calderas de menor po-
tencia que la marca alemana lanz6 hace
un ano, estos nuevos modelos, disena-
dos y fabricados en Alemania, cuentan
con una bomba electronica modulante
de alta eficiencia, que realiza un con-
sumo minimo de energia eléctrica, lo que
se traduce en un importante ahorro en la
factura de la luz de los usuarios.

Ademas el amplio margen de mo-
dulacién de potencia, en comparacion
con otros en calderas de este tipo, op-
timiza el consumo de gas.

Destacan tanto por su cuidado di-
seno y compactas dimensiones como
por sus componentes, facil instalacion
y utilizacion y su alta eficiencia.

Las calderas ecoTEC plus alta po-
tencia de Vaillant han sido equipadas
con intercambiador y quemador de
acero inoxidable, display retroiluminado
con simbolos y texto descriptivo, elec-
tronica eBUS, conexiones eléctricas
ProE, funcionamiento de emergencia
Vaillant Comfort Safe, y disponen de
sistemas de optimizacion y autoapren-
dizaje del comportamiento del sistema
en la produccion de ACS (Sistema AlS),
ademas del Sistema AKS que aprove-
cha la condensacion también durante la
produccion de ACS, pudiéndose con-
seguir rendimientos de hasta el 104%.
Estan preparadas para funcionar con
presiones hasta 6 bar, importante en
ciertas instalaciones centralizadas.

INSTALACION EN CASCADA

Es posible instalar y gestionar hasta
8 calderas en cascada. Para ello, Vai-
llant ofrece accesorios de evacuacion
de gases para calderas individuales y
para instalacion en cascada hasta 720
KW (para potencias superiores insta-
ladas consultar); accesorios hidrauli-
cos para instalacion en cascada de
forma sencilla y compacta hasta 8 cal-
deras en linea (otras configuraciones
consultar), que supone 960 kW insta-
lados, asi como accesorios de regula-
cion de Vaillant como centralitas con re-
gulacion mediante condiciones
exteriores para gestion de hasta 8 cal-
deras en cascada y varios circuitos de
mezcla y agua caliente sanitaria, ade-
mas de modulos para utilizacion de re-
gulacion de otros fabricantes.

La instalacion de calderas ecoTEC
plus alta potencia de Vaillant resulta per-
fecta tanto para instalaciones indivi-
duales que requieren de una potencia
elevada como en salas de calderas de
edificios de viviendas y de sector ter-
ciario.

Estas calderas completan la gama
ecoTEC plus, que Vaillant lanzé el ano
pasado con gran aceptacion tanto entre
los profesionales del sector como los
usuarios finales, que gracias a ellas
pueden ahorrar en su factura de gas y
electricidad.

Junkers renueva su homba de calor Supraeco

para A.C.S.

unkers acaba de sacar al mercado
Juna renovada bomba de calor para

produccién de agua caliente sanita-
ria, bajo la denominacién Supraeco W-2
que, con un coeficiente de rendimiento
(COP en sus siglas en inglés) de hasta 4.3,
—relacion entre la energia que entraen el
equipoy el calor que sale—, es una de las
mas eficientes que existen actualmente
en el mercado. Esta destacada ventaja su-
pone, a la larga, un significativo ahorro de
energia, superior al 70 por 100 en com-
paracion con otros sistemas de calenta-
miento del agua.

Este ahorro que puede ser facilmente
cuantificado, tanto por parte del usuario
como del instalador, a través de un mi-
crosite especialmente creado por Junkers
para este lanzamiento, al que se accede
a través de la direccion web: www.efi-

cienciaenaguaca- ws -
liente.junkers.es. | mumissims =
Una vez en la pagina
se introducen algu-
nos datos de la ins-
talacion actual, y el
simulador realiza
una comparacion
entre el consumo de —
su actual equipo
frente a la nueva
bomba de calor Su-
praeco W-2, al tiempo que se indica el
ahorro anual en euros y el plazo de amor-
tizacion del equipo. En caso de querer
ampliar la informacion se ofrece en la pro-
pia web la posibilidad de solicitar mayor
informacion y contactar con un profe-

sional para su instalacion.
(Pasa a pagina 11)
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Ultima generacion en subestaciones aisladas

en yas de Alstom Grid

Istom Grid present6 su Gltima ge-
neracion de subestaciones aisla-

das en gas (GIS) T155 en el GCC
Power 2013, que se celebrd del 18 al 20
de noviembre en Abu Dabi. La subesta-
cion T155 se ha disenado para cumplir
con los retos del futuro de las redes eléc-
tricas de hasta 420 kV, 63 KA,
5000/6300A. Todas las aplicaciones
estan perfectamente cubiertas: genera-
cion, transmision y la industria pesada.
La subestacion, que es un 40 por
100 mas compacta que su version an-
terior, tiene unas dimensiones mas re-
ducidas y un mejor y mas facil acceso
a nivel de suelo. El tamano reducido
se debe principalmente al interruptor de
una sola camara, que requiere de menor
energia para operar, fiable gracias a su

mecanismo accionado por resorte. Las
celdas son montadas y probadas en
fabrica con los controles de calidad
mas estrictos, facilitando el transporte
y reduciendo los tiempos de montaje en
un 30 por 100.

Saunier Duval presenta su caldera

Themafast NOX F25

aunier Duval ha lanzado
Ssu nueva caldera The-

mafast NOx F25: la
mejor caldera de bajo NOx del
mercado por su confort en
agua caliente gracias a su ex-
clusivo sistema START&HOT.

Esta nueva caldera, es facil
y rapida de instalar con el
mejor acabado, con placa de
conexion o nueva instalacion
de caldera Saunier Duval.

Tecnologia ARA, que facilita
la puesta en servicio y garan-
tiza un funcionamiento silen-
cioso, adaptando la velocidad
del ventilador a la pérdida de carga de
la salida de humos.

Esta caldera garantiza NOx clase 5
exigencia del RITE para la evacuacion de
PDG a fachada.

El sistema STAR&HOT, exclusivo de
Saunier Duval, supone un paso ade-
lante en el confort del agua caliente
sanitaria en las calderas mixtas de pro-
duccidn instantanea.

Patentado por Saunier Duval, es la
Unica tecnologia en el mercado que ga-
rantiza agua caliente al momento man-
teniendo la temperatura estable incluso
en consumos simultaneos.

Esto es posible gracias a su avan-
zada electronica de control, y al alma-
cenar 10 veces mas de agua preca-
lentada que cualquier otra tecnologia
del mercado.

Cobber presenta su nuevo proyecto on line

Distribucion Cobber presentd en

Madrid su nuevo proyecto on line,
el Portal Cobber, una novedad en el
sector de la distribucién de climatiza-
cion, fontaneria, saneamiento, cale-
faccion y obra civil.

Cobber quiere convertir su portal,
que estara operativo en 2014, en el
catalogo electronico mas completo del
mercado y constituirse en la referen-
cia técnica de consulta para todos los
productos y marcas que distribuye a
través de su red.

E | pasado mes de octubre, la Red de

Urhia Green y Expert Control: evolucion
tecnologica al servicio del confort

y del ahorro energeético

haffoteaux, con mas de 100

anos de experiencia en el

mundo de la calefaccion do-
méstica, ofrece una gama completa
de soluciones innovadoras y efi-
cientes tanto para el profesional
como para el usuario.

La amplia gama de calderas
Chaffoteaux utiliza tecnologias avan-
zadas que garantizan el maximo
rendimiento con el minimo con-
sumo. Ejemplo de ello es la cal-
dera de condensacion Urbia Green,
con miniacumulacién de 4 litros
para un mayor confort sanitario.

Consumo reducido y maximo aho-
rro gracias a la condensacion

La gama de calderas Urbia Green
pertenece a una generacion de pro-
ductos pensada para ofrecer altas
prestaciones en beneficio del medio
ambiente y de los consumidores. La
condensacion es una tecnologia inte-
ligente que garantiza la maxima efi-
ciencia y que alcanza un rendimiento
del 108% (4 estrellas de rendimiento
de combustion) y un ahorro energé-
tico de hasta el 35% respecto a una
caldera convencional. Urbia Green esta
disponible en las potencias 25-30-35
KW.

Urbia Green es una gama de calderas
con bajo nivel sonoro gracias al menor no-
mero de ciclos de encendido y apagado
de la caldera (factor de ahorro energético)
y al nuevo silenciador y a los paneles fo-
noabsorbentes laterales.

Gracias a Expert Control, una cen-
tralita de diseno ergonémico y alta tec-
nolégica, todos los equipos y energias
que componen el sistema estan comu-
nicados, lo que permite mejorar la efi-
ciencia del mismo, facilita su uso y au-
menta el confort del usuario de manera
sencilla.

Con Expert Control el usuario puede
controlar caldera, instalacion solar, mé-
dulo de gestion de zonas de la insta-
lacion y acumulador solar para inte-
gracion de agua caliente sanitaria,
ademas de conseguir la garantia de
una correcta termorregulacion de la
temperatura de todos los ambientes
de la casa y la seguridad de un alto
grado de confort de la instalacion tér-
mica ademas del maximo respeto ener-
gético.

Expert Control dispone de una am-
plia pantalla retroiluminada de matriz de
puntos en la que se puede visualizar los
kWh almacenados procedentes de una
fuente solar, los Kg de CO, ahorrados
usando las fuentes renovables, el agua
caliente disponible y muchisimas mas
informaciones de la instalacion que
pueden ser personalizadas por el
mismo usuario. La navegacion es facil
e intuitiva y programar la calefaccion y
el suministro de agua caliente sanita-
ria €s un proceso muy sencillo e in-
mediato.

Urbia Green de Chaffoteaux es la
caldera ideal para clientes exigentes
que buscan diseno, calidad, confort y
ahorro energético.
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Baxiroca presenta un conjunto de solucio!les
eficientes para el sector terciario y domestico

cion Baxiroca, en colaboracion con

as Natural Fenosa, ha celebrado

una jornada de presentacion sobre solu-

ciones eficientes en el sector terciario y re-

sidencial. El acto, celebrado en la sede de

la asociacion ASEIF de Valencia, concluyd

con las calves para comprender la nueva

Directiva ErP 2013 (Directiva de Produc-
tos Relacionados con la Energja).

Bajo el titulo “Soluciones eficientes
para el sector residencial y terciario”, |a jor-
nada tuvo lugar en las instalaciones de FE-
MEVAL sede de la asociacion ASEIF de Va-
lencia y congregd a mas de una treintena
de empresas instaladoras, ademas de
prescriptores de GNF y empresas de in-
genierias del sector.

Albert Blanco, PM de aplicaciones cen-
tralizadas de Baxiroca quiso subrayar “la
integracion de todo el abanico de solu-
ciones de alta eficiencia y renovables que
Baxiroca ofrece al mercado equipos como:

I a firma lider en sistemas de calefac-

sistemas solares, microcogeneracion y
sistemas con Bomba de calor aerotérmi-
cas y calderas de condensacion”.

Esta Gltima gama de calderas de con-
densacion se caracteriza por sus elevadas
prestaciones en cuanto a ahorro y efi-
ciencia energética asi como las maltiples
posibilidades de regulacion. Entre los pro-
ductos de condensacion se incluyen equi-
pos murales y de pie de media potencia
de hasta 1.220 kW asi como conjuntos
modulares aptos para su instalacion a la
intemperie.

La Jornada finalizd con una primera
toma de contacto con la nueva normativa
Europea ErP 2013 de reciente aproba-
cion y que sera de obligado cumplimiento
a partir del ano 2015. En este sentido, se
ofrecieron las claves para entender a qué
productos afectaran, qué beneficios apor-
tara al consumidor y se debatieron los
cambios que se acometeran en el sector
en los proximos anos.

Nueva homha de calor aroTHERM de Vaillant

la nueva bomba de calor compacta
reversible aroTHERM. Disponible

actualmente en 8 y 11 kW, la nueva
bomba de calor destaca por su com-
pacto y exclusivo diseno, excelentes
niveles de rendimiento, probada fiabi-
lidad y tecnologia Inverter de Gltima
generacion, que asegura el maximo
nivel de confort y un ciclo de vida de
larga duracion al sistema.

aroTHERM, fabricada con tecnologia
alemana, es la solucion perfecta como
sistema renovable tanto para nueva
edificacion como en una instalacion de
calefaccion convencional ya existente,
consiguiendo en estos casos reducir ex-
traordinariamente la factura energé-
tica. Proporciona calefaccion, refrige-
racion y agua caliente con un consumo
muy reducido, ya que siempre utiliza la
mayor cantidad de energia renovable
posible y apenas emite CO, al medio
ambiente.

aroTHERM se completa con una
gama de accesorios hidraulicos y de
control para construir sistemas que sa-
tisfacen las demandas de confort y efi-
ciencia mas exigentes, a la vez que fa-
cilita las labores de diseno,
configuracion de la instalacion y mon-
taje. No es necesaria la cualificacion de
frigorista, ya que aroTHERM es un
equipo compacto con su circuito de
gas refrigerante completamente se-
llado de fabrica.

La centralita de control calorMATIC
470 facilita el uso y la programacion del

Vaillant acaba de lanzar al mercado

sistema de climatizacién, asi como su
consumo. Gracias al sistema triVAI de
gestion de hibridos se lleva a cabo un
control del gasto y gestion de la cli-
matizacion perfectos, ya que permite
gestionar de forma automatica la so-
lucidbn energética mas econdémica en
cada momento.

El calorMATIC 470 se caracteriza
por su intuitivo manejo, la supervision
permanente de la eficiencia, sonda de
humedad integrada para refrigeracion
activa y comunicacion via eBUS para op-
timizar el confort.

Caracteristicas generales:

e Solucidbn monoenergética (todo
eléctrico) o combinacion con caldera
(hibrido) y/o solar

e Sistema triVAI® para la gestion
del ahorro con sistemas hibridos

e Sistema monobloc y reversible

e Tecnologia Inverter

e Diseno exclusivo

¢ Nivel sonoro extremadamente bajo

e Todas las bombas de calor Vai-
Ilant cumplen los mas recientes es-
tandares Ecodesign y marcado CE.

El diseiio llega a las valvulas de radiadores

diadores han sido hasta ahora pro-

ductos poco atractivos. La multi-
nacional suiza Zehnder, especializada
en sistemas de confort y fabricante de
los radiadores Runtal, ha lanzado cua-
tro colecciones de valvulas Runtal de di-
seno: RadvalXS, Hotcube, Minimalist
y Hotval.

Todos los productos se adaptan
también al aspecto de las superficies
de los radiadores armonizando el con-
junto y pueden instalarse en cualquier
tipo de radiadores.

I as valvulas y accesorios para ra-

La valvula Rad-
valXS se comercia-
liza en acabados
“rame acidato, “ot-
tone acidato“, “alu-
minio“y “acciaio
inox“. Y las valvu-
las Hotcube, Mini-
malist y Hotval en
cromo y blanco.

Las conexiones de todas las nue-
vas valvulas Runtal de diseno pue-
den ser de regulacion manual o ter-
mostatica.

Remie presenta su nuevo catalogo 2013
en las instalaciones de CONAIF

y lider en la distribucion de re-

cambios y repuestos de calderas
y linea blanca, con un stock de mas
de 71.000 referencias, de las cuales
unas 22.000 son suministrables en
menos de 24 horas, a través de sus
23 delegaciones propias o bien desde

R emle, empresa fundada en 1956

la compra on-line (www.remle.com),
invita a todos los profesionales del
sector de la calefaccion a la presen-
tacion de su nuevo catalogo edicion
2013.

Esta presentacion tuvo lugar en las
instalaciones de CONAIF el pasado 19
de noviembre.

Catalogo yeneral 2013 de LioheraGas

afan por mejorar dia a dia la aten-

ion a sus clientes, ha editado un
nuevo Catalogo General de los acce-
sorios que fabrica, comercializa y dis-
tribuye como LloberaGas. Esta herra-
mienta, muy bien valorada por los
clientes gracias a su facil manejo y
orientacion visual, sale al mercado na-
cional actualizando en articulos y pre-
cios todos los movimientos que se
han producido desde la Gltima edicion.
En la pagina web www.indllo-
bera.com se ha podido y se puede
encontrar el catalogo con todos estos
cambios al momento de producirse,
pero haciendo caso a una gran ma-

I a firma Industrial Llobera, en su

yoria de clientes
que demandaban
este formato, se ha
impreso y comen-
zara a repartirse
durante este mes
de Diciembre.

La firma destaca
el producto estrella
certificado por
AENOR como es la lira para baterias
de GLP, se ha incrementado la oferta
en articulos para GN, industriales y
de seguridad, intentando siempre apor-
tar equipos que generen un valor ana-
dido a las instalaciones existentes y
por hacer.

.
il
Industrial Bobera sa.

Catdlogo General
LloberaGas
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TomTom lanza una herramienta para informar
tle peajes y ayudar a las empresas de
transporte a gestionar sus costes

zado una nueva funcionalidad para su

plataforma de gestion de flotas que
informa de los peajes, lo que proporciona
a las empresas de transporte una mayor
transparencia respecto a los costes en
todas las rutas europeas.

El servicio WEBFLEET Truck Toll pro-
porciona un desglose de los gastos de-
bidos a peajes en los que se incurre en
cada vigje, lo que permite a las empresas
de transporte gestionar mejor sus costes
y proporcionar a sus clientes facturas
mas transparentes.

Esta funcionalidad es aplicable a todos
los peajes en Francia, Alemania, Austria

TomTom Business Solutions ha lan-

y Eslovaquia, y también cu-
brira la Ecotasa francesa, in-
formando sobre las emisio-
nes de CO, en cada viaje y
haciendo una estimacion
total de los gastos.

WEBFLEET Truck Toll se
anade asi a la gama de apli-
caciones de TomTom dise-
nadas especificamente
para el sector de trans-
porte, que ofrece a los
usuarios una solucion com-
pleta de gestion de flotas.

Esto incluye conectividad
con el interfaz de gestion de
flotas del camion para pro-
porcionar informes de diagnostico com-
pletos y la posibilidad de enviar rutas pre-
definidas al dispositivo de navegacion del
conductor. Asimismo, WEBFLEET Tacho-
graph Manager soporta descarga remota
y manual de datos de tacografo, que ar-
chiva y analiza.

La solucion de gestion de flotas de
TomTom también es capaz de integrarse
con el software de planificacion de rutas
mas importante, asi como albergar otras
aplicaciones de oficina.

La herramienta para informar de pea-
jes estara disponible a partir de hoy como
parte de la plataforma WEBFLEET de Tom-
Tom.

Grupos térmicos de alto rendimiento

Meda de Manaut

0s Grupos Térmicos MEDA Manaut,
Lde alto rendimiento segin Direc-

tiva Europea 92/42 CEE, estan en
linea con las politicas de impulso del
ahorro energético en Europa, que ya
empiezan a ser una realidad y seran
fundamentales en los préximos anos.

Se trata de una gama muy amplia, con-
forme a la modificacion del RITE que
entrd en vigor en enero del 2012, y que
contempla todas las posibilidades de
uso e instalacion: sblo calefaccion, ca-
lefaccion y ACS instantanea, calefac-
cion y ACS con acumulacion.

Maletas ABS apilables de Ega Master

ter aportan al profesional el articulo

ideal para el transporte y almace-
namiento de su equipo de trabajo. Dis-
ponen de sistema auto-basculante, ya
que el asa deslizante sobre railes, pro-
porciona una distribucién equitativa de
los pesos en el interior de la caja. Este
equilibrio ofrece mejor manejo y confort
en el transporte gracias a los 8 puntos
de fijacion a la tapa.

Fabricadas con material “ABS” extra-
resistente a los golpes hace de ellas
unas cajas soélidas e indestructibles
aguantando un peso de hasta 90kg.
Totalmente selladas, otorgan una pro-
teccion total contra la lluvia y la hu-
medad. Poseen railes para evacuar el
agua de forma eficaz.

Disponen de sistema apilable, ya
que las cajas se acoplan automatica-

Las maletas ABS apilables EGA Mas-

mente una con otra gracias a los 2
muelles de sujecion rapida.

Las 4 patas disenadas conicamente
guian a la caja superior para colocarla con
facilidad en la posicion correcta ofre-
ciendo muchas posibilidades de combi-
nacion.
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De Dietrich presenta un ill]lﬂ\lﬂdﬂl‘ concepto
te caldera de condensacion

ciente al grupo BDR Thermea, am-

plia su oferta de calderas murales
con la novedosa serie NANEO de con-
densacion. La gama NANEO ofrece un
concepto de caldera innovador, que se
presenta en un formato de dimensiones
muy compactas (55 x 37 x 36 cm) y de
tan solo 25 kg de peso, convirtiéndola
en la mas ligera del mercado, apta
para su instalacion por una sola per-
sona.

La blsqueda de la simplificacion, eli-
minando elementos innecesarios, ha
hecho posible disponer de un producto
de reducidas dimensiones que incor-
pora la mas alta tecnologia De Dietrich
en todos sus elementos. Asi, su cuerpo
de intercambio fabricado en fundicién
de aluminio-silicio, especialmente con-
cebido para la técnica de la conden-
sacion y con funcién autolimpiable in-
corporada, su grupo de combustion
compacto, que permite reducir el nivel
de ruido a tan solo 37 dBA y las emi-
siones contaminantes a valores muy
por debajo de los requisitos de la nor-
mativa exigible o las amplias posibili-
dades de su regulacion electronica,
hacen de NANEO una caldera altamente
sofisticada.

La oferta de producto incluye un
modelo de solo calefaccion de 24 kW
y tres modelos mixtos instantaneos de
24, 30 y 34 kW, que disponen de po-
tencias de produccion de agua caliente
sanitaria de 28, 35y 39 kW respecti-
vamente, permitiendo garantizar el ma-
ximo confort en ACS manteniendo sus

EI fabricante De Dietrich, pertene-

reducidas di-
mensiones en
toda la gama.

Todos los
modelos estan
equipados con
los elementos
necesarios
para la instala-
cion, tales
como vaso de
expansion, cir-
culador (modu-
lante en op-
cion), valvula
de seguridad y una novedosa plantilla
de conexiones de muy facil montaje,
con llaves de cierre, mandmetro y kit de
tuberias.

La caldera NANEO incorpora una
sofisticada regulacion electronica, di-
senada para obtener el maximo rendi-
miento, adaptando la modulacién del
quemador a las necesidades de la ins-
talacion, en base a la temperatura ex-
terior o a la temperatura ambiente
segln se requiere en la reglamenta-
cion actual. Las elevadas prestaciones
de la regulacion, contrastan con un ma-
nejo extraordinariamente simple, ba-
sado en dos sencillos potencidmetros
de ajuste de temperatura y dos leds de
informacién. La ampliacion de posibi-
lidades se traslada de un modo mas ra-
cional al termostato ambiente modu-
lante interior, en donde resultan
accesibles todos los ajustes y lectu-
ras del control a través de su display de
gran tamano.

=17

Pattex SP 101 la solucion completa
para todos los trahajos de sellado y pegado

vos tanto para el bricolaje como para

el profesional, revoluciona la cate-
goria de sellado y pegado y se presenta
al mercado con importantes novedades
dentro de la gama SP 101.

Pattex SP 101 Original: con formula
mejorada, es el sellado mas conocido de
Pattex y ha revolucionado la categoria del
pegado gracias al desarrollo del polimero
Flextec que asegura un sellado y un pe-
gado flexible de maxima versatilidad.

Pattex SP 101 Transparente: el nuevo
profesional del sellado y pegado invisi-
ble. Tiene todas las virtudes de la tecno-
logia Flextec en férmula transparente y
es la herramienta ideal para todos aque-
llos trabajos que requieren los acabados
mas delicados.

SP 101 Instant Tack, sellay pega con
agarre inmediato: Se trata de un nuevo pro-
ducto que se incorpora a la familia de
Pattex SP 101 y que se ha lanzado al
mercado a finales del verano. Es una
nueva solucion de sellado que facilita los
trabajos mas exigentes y que permite al
profesional continuar con sus tareas por-
que no necesita sujecion adicional ni lar-
gas esperas. Ofrece una maxima resis-
tencia, 10 anos de garantia, un excelente
agarre inmediato y la maxima elasticidad.
El nuevo SP 101 Instant Tack tiene un
facil pistoleo, ofrece una maxima resis-
tencia y un sellado mas elastico, ha ob-

Pattex, la marca experta en adhesi-

tenido la maxima certifi-
cacion 1SO 11600 y se
erige como el Instant Tack
mas avanzado del mer-
cado.

Pattex SP 101 es una
gama innovadora y pionera
que sellay pega, ideal para
todo tipo de aplicaciones,
materiales y situaciones.

Gracias a su tecnolo-
gia exclusiva desarrollada
por Henkel denominada
Flextec, permite mayor fle-
xibilidad a la hora de pegar
y ofrece un excelente poder
en sellado para todo tipo de materiales y
situaciones. Su férmula lleva un eficaz
fungicida que evita la formacion de Moho
y ademas se puede pintar y aplicar in-
cluso en superficies himedas. Es una
gama perfecta para el sellado de techos,
claraboyas, canalones, carpinteria, zoca-
los, baldosas y fregadores, juntas transi-
tables y juntas en general con movimiento
de hasta +/- 12,5%.

Pattex es la marca de referencia en ad-
hesivos y selladores, aportando solucio-
nes para todo tipo de aplicaciones, desde
los conceptos mas asequibles hasta las
maximas prestaciones, y para todo tipo de
consumidores, desde los usuarios mas
inexpertos a los profesionales mas exi-
gentes.

Nueva gama de calentadores termostaticos

de Ariston

riston, lider mundial en calefacciony
Aggua caliente sanitaria, presenta una
ueva gama de calentadores ter-
mostaticos para la reposicion que permi-
ten ahorros de hasta un 38% en gas.
Con un calentador Fast Evo el usuario
puede seleccionar la temperatura de sa-
lida del agua caliente de 35°C a 65°C,
consiguiendo asi el maximo conforty una
alta precision del control de la temperatura,
lo que implica un significativo ahorro de
agua (no es necesario mezclarla con agua
fria) y de gas. Ademas, los calentadores

electronicos Fast
Evo, con diseno in-
novador y faciles
de utilizar, s6lo con-
sumen gas cuando
estan en funciona-
miento.

Ademas, esta
nueva generacion
de calentadores
Ariston ha sido di-
senada para ser compatibles con las ins-
talaciones solares.

Fersay presenta AquaReturn el revolucionario
sistema de ahorro de agua y gas desarrollado y

fabricado en Espana

rsay ha presen-
Ft%do en exclusiva
el nuevo sistema
AquaReturn, premiado
en diferentes ediciones
por su labor medioam-
biental y en el ahorro
econdmico, energético
de los usuarios.

Se trata de un sis-
tema disenado y fabri-
cado en Espanay que
permite ahorrar dece-
nas de litros de agua
al mes mientras se es-
pera que llegue el agua
caliente.

Ademas del propio
ahorro econdémico y
medioambiental en
agua, AquaReturn se hace notar en el
ahorro energético de gas para preparar el
agua caliente.

De facil instalacion, se coloca sin ne-
cesidad de obras debajo del lavabo. El in-
novador sistema cierra el grifo de agua ca-
liente si se olvida abierto. Este novedoso
electrodoméstico que presenta en exclu-
siva Fersay tiene un dispositivo que impide
la salida de agua por el grifo hasta que no
alcanza los 372. Cuando el agua ya esta
caliente, el dispositivo emite un sonido de
aviso. El usuario sabe que ya tiene dis-
ponible agua caliente en todas las salidas
del bano.

Al abrir el grifo del agua caliente, Aqua-
Return se activa, de forma que este re-
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bombea el agua todavia fria hacia donde
deberia estar, la tuberia de agua fria. De
este modo AquaReturn crea un circuito
que, utilizando Unicamente las tuberias de
agua caliente y fria, vuelve a introducir el
agua que se habria derramado de nuevo
en la caldera. Esta agua recirculada, ira
aumentando su temperatura hasta que al-
cance su temperatura de consumo.

Es rapido y eficaz, el usuario apenas
lo nota pero con este sistema se logra
ahorrar mas de 8.000 litros de agua al
ano. Permitiendo un ahorro en costes
energéticos. Se trata de un invento es-
panol patentado y desarrollado exclusi-
vamente en nuestro pais que Fersay pre-
senta ahora para todos los usuarios.

8ggemcom ent,rega Su t:gntador Prime
numero 1 millon en Espana

renovado su confianza en Sagemcom

para 2013 y 2014 al seleccionarlo
como uno de sus principales suminis-
tradores de contadores monofasicos y
trifasicos PRIME. Este nuevo éxito con-
solida la posicion de Sagemcom como
lider en el mercado espanol de la ener-
gia, en el que ha estado presente desde
2009.

I berdrola y Gas Natural Fenosa han

La envergadura de los despliegues,
la madurez tecnoldgica del protocolo
PRIME y la confianza recibida por parte
de las grandes distribuidoras eléctri-
cas han permitido a Sagemcom entre-
gar su contador nimero 1 millén en oc-
tubre, confirmando de esta forma su
posicion de lider y su avance tecnol6-
gico en el campo de la medida inteli-
gente de Gltima generacion.

Menos particulas y aire en su sistema
de circulacion, mas eficiencia energética

con Grundfos

a exigencia de tener un sistema
Lde circulacion cada vez mas efi-

ciente aumenta dia a dia. Por eso,
Grundfos ha incorporado a su gama
de producto equipos de presurizacion
y separacion que mejoran ain mas el
rendimiento del sistema y reducen el
consumo energético al minimo posi-
ble.

Con estos equipos, Grundfos ga-
rantiza que el sistema quede libre de
aire y residuos sélidos y que la pre-
sion se mantiene estable para conse-
guir un funcionamiento del sistema op-
timo y con la méaxima eficiencia.

El objetivo Gltimo de un sistema de
calefaccion o refrigeracion es circular
agua caliente o fria alli donde sea ne-
cesaria. Las condiciones 6ptimas para
un funcionamiento perfecto pasan por
un sistema limpio con fluidos que con-
tenga la menor cantidad posible de
aire y de suciedad.

Los equipos de Presurizacion y Se-
paracion de Grundfos estan disenados
para optimizar la eficiencia de las insta-
laciones de calefaccion y aire acondi-
cionado en edificios de nueva construc-
cibn o en procesos de reformas
eliminando el aire y los residuos sélidos
que se puedan dar en un sistema. Todos
ellos se pueden utilizar en hoteles, co-
legios, hospitales, procesos industria-
les, plantas de empaquetado de ali-

mentos, centros comerciales y rasca-
cielos.

Principales prestaciones y ventajas:

e Eliminan aire, micro-burbujas y re-
siduos soélidos dependiendo del pro-
ducto elegido

e Reducen el tiempo de puesta en
marcha y previenen los purgados ma-
nuales continuos

e Caidas de presion extremada-
mente bajas durante el funcionamiento.



e g

Vitogas ahre tres nuevos puntos de suministro

de Autogas

(Viene de pagina 1) Gracias a sus
ventajas econdmicas (permite ahorros
de hasta el 40% en combustible) y me-
dioambientales (bajas emisiones de CO,,
NOx y particulas), el GLP para automocion
o Autogas se ha convertido en el com-
bustible alternativo del momento, y es que
actualmente su consumo en nuestro pais
esta creciendo a un ritmo del 30%. Soélo
en Europa hay mas de 10 millones de ve-
hiculos propulsados con GLP y en Es-
pana la cifra ronda los 20.000, aunque
crece exponencialmente cada dia. Ade-
mas con el cambio en la regulacion de las
leyes de 2011, se ha facilitado la insta-
lacién de unidades autbnomas en gaso-
lineras de libre acceso, lo que ha propi-
ciado un aumento gradual en la
implantacion de puntos de suministro
tanto para uso pulblico como para flotas.

Con el objetivo de fortalecer su es-
trategia de expansion en Espanay man-
teniéndose fiel a su filosofia de cubrir
las necesidades de consumo de quie-
nes han elegido el GLP como alternativa
energética (ya sea en automocion, o
en sus usos domeéstico, comercial, agri-
cola, etc.), Vitogas, refuerza su activi-
dad en este segmento incrementando
la instalacion y puesta en marcha de

puntos de suministro a través de acuer-
dos de colaboracion con propietarios de
estaciones de servicio y con grandes flo-
tas de vehiculos.

Vitogas es la filial espanola para
distribucién y comercializacion de GLP
del Grupo Rubis, de origen francés, es-
pecializado en almacenamiento y dis-
tribucion de productos petroliferos, con
una cifra de negocio anual del entorno
dos mil setecientos millones de euros
y mas de 1.450 empleados distribuidos
por 17 paises. El grupo Rubis cotiza
en la bolsa de Paris desde 1995.

Acuerdo entre Repsol y el Ayuntamiento te
Barcelona para impulsar el Autogas

Repsol han firmado un acuerdo

para reforzar la apuesta conjunta
para el uso del autogéas en la ciudad,
que es actualmente el combustible
alternativo mas utilizado del mundo,
con veintidn millones de usuarios.
Segln el acuerdo, la petrolera insta-

EI ayuntamiento de Barcelona y

lara dos nuevos puntos de suministro
en la ciudad antes de 2015 y el con-
sistorio estudiara posibles bonifica-
ciones sobre el impuesto de vehicu-
los de traccién mecanica, asi como
descuentos en las tarifas de esta-
cionamiento publico para vehiculos
que usen autogas.

Acuerdo entre Gas Natural Fenosa y ISEAT para
potenciar el gas natural en automeocion

mado un acuerdo estratégico para
desarrollar y potenciar el uso de
gas natural comprimido (GNC) en el am-
bito de la automocién en Espana, en los
proximos anos. El acuerdo de colabo-
racion permitira a ambas companias

G as Natural Fenosa y SEAT han fir-

poner en valor su liderazgo en este sec-
tor, afianzar sus respectivas posicio-
nes en el mercado del gas natural vehi-
cular y potenciar entre empresas y
particulares el uso de GNC como com-
bustible alternativo en el ambito de la
movilidad.

gestion

Nuevos requisitos para la aplicacion
e las reglas de inversion del sujeto

pasivo en el IVA

egun informa Instagi a finales del

pasado ano, La Ley 7/2012 de

modificacion de la normativa tri-
butaria anadié un nuevo supuesto de in-
version del sujeto pasivo, que es el si-
guiente:

“Cuando se trate de ejecuciones
de obra, con o sin aportacion de ma-
teriales, asi como las cesiones de per-
sonal para su realizacion, consecuencia
de contratos directamente formaliza-
dos entre promotor y contratista, que
tengan por objeto la urbanizacion de
terrenos o la construccion y rehabilita-
cion de edificaciones, extendiéndose
la inversion a toda la cadena de con-
tratistas y subcontratistas.”

Esto significa que, en dichos casos,
las facturas a empresas constructoras
0 promotoras, correspondientes a tra-
bajos en obra nueva o rehabilitacion, se
deben emitir sin IVA.

En el BOE del pasado 26/10/2013,
se ha publicado el Real Decreto
828/2013, por el que se ha modifi-
cado el Reglamento del IVA, introdu-
ciendo en lo que se refiere a la aplica-

cion de las reglas de inversion del su-
jeto pasivo nuevos requisitos.

En el caso concreto de las facturas
emitidas por los subcontratistas hacia
los contratistas en obras de construc-
cion o rehabilitacion, que es el caso
mas frecuente entre nuestras empresas
asociadas, se establece que los desti-
natarios de estas facturas (habitual-
mente los contratistas de la obra), de-
beran, en su caso, comunicar expresa
y fehacientemente a los subcontratistas
con los que contraten las siguientes
circunstancias:

¢ Que actdan en dichas operaciones
en su condicion de empresarios o pro-
fesionales

e Que tales operaciones se rea-
lizan en el marco de un proceso de
urbanizacion de terrenos, o de cons-
truccion o rehabilitacion de edifica-
ciones.

Dichas comunicaciones deberan
efectuarse con caracter previo o si-
multaneo a la adquisicion de los bienes
0 servicios en que consistan las refe-
ridas operaciones.

“H Autogas es una grran oportunidad
te negocio para los distintos actores del sector”

£4 Una gran oportunidad de nego-
cio”. Asi ha calificado al sector del

Autogas José Luis Blanco, director
general de la Asociacion Espanola de
Operadores de Gas Licuado de Petro-
leo (AOGLP) en el transcurso de su
conferencia en el marco del Salon del
Vehiculo y Combustible Alternativos,
que se esta celebrando en la Feria de
Valladolid entre el 3y el 5 de octubre.

Los datos de la industria del Auto-
gas evidencian un crecimiento global y
progresivo, asi lo demuestran los mas
de 20 millones de vehiculos que cir-
culan con este combustible alterna-
tivo en todo el mundo, de los que apro-
ximadamente 10 millones lo hacen en
Europa. En la actualidad Espana cuenta
con un parque de mas de 15.000 ve-
hiculos a Autogas y con mas de 200
gasolineras. AOGLP prevé que en 2015
por las carreteras espanolas circularan
unos 100.000 vehiculos a Autogas y
estaran en funcionamiento unos 1.000
puntos de repostaje de GLP.

Segln José Luis Blanco “estas ci-
fras revelan la consolidacion de la tra-
yectoria de crecimiento que esta ex-
perimentando el Autogas en nuestro
pais y, por lo tanto, la gran oportunidad
de negocio que representa para los
distintos actores del sector que cuen-
tan no s6lo con la experiencia positiva
de este mercado en otros paises eu-
ropeos, sino con el respaldo de toda
la industria que a nivel nacional re-
fuerza su apuesta por un combustible
que se posiciona como el actual lider
de los combustibles alternativos”.

“Para los operadores, el Autogas es un
combustible que apoya sus estrate-
gias de diversificacion y crecimiento, al
mismo tiempo que les permite alcan-
zar sus objetivos medioambientales,
crear mayor oferta para sus clientes y
ofrecer un carburante alternativo con
soblidas ventajas econdmicas y me-
dioambientales”. Estas buenas pers-
pectivas, comenta Blanco, “también
son compartidas por fabricantes de
automoviles, estaciones de servicio y
talleres de transformacion especiali-
zados que durante el Gltimo ano han
puesto en marcha distintas acciones
para ampliar su participacion en el
mercado”.

Respecto a los carburantes tradi-
cionales, el Autogas permite un ahorro
de hasta un 40% en el coste del com-
bustible, ademas contribuye a la me-
jora del medioambiente y la calidad
del aire de las ciudades, ya que re-
duce las emisiones de CO,, de NOx y
de particulas contaminantes. Estas
importantes ventajas hacen que los
distintos planes para la calidad del
aire, el PIVE o el PIMA Aire, integren a
sus catalogos de vehiculos sosteni-
bles los de Autogas.
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Exploracion y produccidn de hidrocarburos.

Transporte y almacenamiento de gas, crudos y

productos petroliferos.
Refino: Andlisis por compaiifas y refinerias.

Distribucién y comercializacién de gas y productos petroliferos.

Compaiiias operadoras.

Estaciones de servicio: red nacional, analisis por compafias.

Petroquimica: plantas y companias.

Gas natural y GLP: Anadlisis por compafiias, cuadros directivos,

produccién y consumo.
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cienda de la Comunidad de Madrid,

a través de la Direccion General de
Industria, Energia y Minas, y en cola-
boracion con la Fundacion de la Energia
de la Comunidad de Madrid, organizan
el Il Congreso sobre Estrategias para
la Rehabilitacion Energética de Edifi-
cios, ERE2+. El evento se celebrara en
la FERIA DE MADRID los dias 6y 7 de
mayo de 2014, en el marco de la Se-
mana Internacional de la Construccion
y Rehabilitacion Eficiente, SICRE, for-
mada por SCS, Salon Internacional de
Soluciones para la Construccion Sos-
tenible, y VETECO. La convocatoria es or-
ganizada por IFEMA y tendra lugar entre
los dias 7 y 10 del mismo mes.

Con este Il Congreso sobre Estrategias
para la Rehabilitacion Energética de Edi-
ficios se quiere ofrecer una nueva vision
de las diferentes areas englobadas den-
tro de la Rehabilitacion Energética, desde
las actuaciones dirigidas a la envolvente
como mejoras en el aislamiento térmico
de fachadas y cubiertas asi como las ven-
tanas, hasta las instalaciones interiores
susceptibles de mejora energética: ins-
talaciones de calefaccion, instalaciones de
iluminacion, asi como la integracion de las
energjas renovables.

Aspectos que no solamente concier-
nen a la edificacion residencial, sino que
también estan muy relacionados con una
amplia gama de construcciones y esta-
blecimientos profesionales relacionados
con la hoteleria, el comercio, administra-
dores de fincas, oficinas, sedes empre-
sariales, hospitales, colegjos, etc. Todos
estos ambitos seran también tratados, asi-
mismo, en la Semana Internacional de la
Construccion y Rehabilitacion Eficiente,
SICRE, integrada por el Salon Internacio-
nal de Soluciones para la Construccion
Sostenible, SCS; el Salon Internacional de
la Ventana y el Cerramiento Acristalado,
VETECO, y PIEDRA, la Feria Internacional
de la Piedra Natural.

Durante la primera quincena de mayo
de 2014, la eficiencia energética contara
con un amplio protagonismo en el marco
de SICRE. Ademas de presentar las Ulti-
mas novedades de los expositores en
este terreno, también se celebraran otras
reuniones como el Congreso Smart Ci-
ties y el Congreso de Edificios de Energia
casi nula. A ello se sumaran las actua-
ciones previstas para la semana previa a
la celebracion de la feria, con actuaciones
como la de vestir Madrid de rehabilita-
cion eficiente y las rutas por edificios efi-
cientes, entre otras iniciativas. Por otra
parte, el Salon Internacional de Solucio-
nes para la Construccion Sostenible, SCS,

La Consejeria de Economia y Ha-

ISK-SODEX 2014
en Estambul

eria de Hannover presenta la feria
FISK—SODEX 2014 que tendra lugar
en Estambul.

ISK-SODEX es una de las mayores fe-
rias del mundo para instalaciones sani-
tarias, refrigeracion, aire acondicionado e
industrias de calefaccion y acondiciona-
miento. Celebrada cada dos anos, la
mayor feria de Turquia atrae a cerca de
1.000 expositores internacionales y cerca
de 80,000 visitantes de 87 paises al
CNR Expo Center en Estambul. Todos los
nombres grandes de la industria estaran
representados en la proxima edicion que
tendra lugar del 7 al 10 de mayo de 2014.

coincidira con GENERA, Feria Internacio-
nal de Energia y Medio Ambiente, uno de
los referentes del sector, también organi-
zada por IFEMA

Il Congreso de Rehabilitacion Integral
en la Edificacion RIEd 2014

celebrada en Madrid, los proxi-
mos dias 11 y 12 de febrero de
2014 tendra lugar en Valencia el Il
Congreso de Rehabilitacion Integral
en la Edificacion RIEd 2014, con el
que CONAIF colabora. Esta organi-
zado por la Editorial El Instalador y
contara con el apoyo de la Generali-
tat Valenciana, Feria de Valencia y
otras instituciones.
Tras cerca de un ano de vigencia
del Real Decreto 235/2013, de 5 de
abril, de Certificacion Energética de

T ras el éxito de su primera edicion

los Edificios, y 8 meses de la Ley
8/2013, de 26 de junio, de Rehabi-
litacion, Regeneracion y Renovacion
Urbanas, el momento sera el ade-
cuado para valorar una situacion ya
madura y debatir sobre los aspectos
en que se debe trabajar a futuro.

El Congreso de Rehabilitacion In-
tegral en la Edificacion, RIEd, esta di-
rigido a profesionales, gestores y
técnicos que participan en proce-
sos de rehabilitacion, pero también
a los promotores y propietarios, be-
neficiarios de la misma.

lker Uribe. Duen

informacion.

resultados.

una pequena empresa instaladora:

Os hemos escuchado y aqui esta nuestra respuesta.
Bienvenido al nuevo Instal CLUB.

Asociémonos. Cuidar a tus clientes también es nuestro trabajo. Vamos
afidelizarles juntos. Vamos a esforzarnos para que este cliente esté muy
satisfecho y desee repetir. Por eso, si eres socio de nuestro nuevo CLUB
de instaladores, podrds comprobarlo. Compartimos contigo esta

En el nuevo Instal CLUB sentirds que te entendemos, y te atendemos.
Porque te ofreceremos novedosas respuestas a las demandas actuales
del mercado, disefiadas para facilitar tu dia a dia y mejorar tus

Si aln no eres socio, entra en www.instalclub.com, date de alta y
aprovecha todas las ventajas y soluciones para que tu negocio crezca.

Inférmate en Www.instalclub.com

o

Saunier Duval
Siempre a tu lado

Instal

CLUB b»

PARA QUE TU NEGOCIO CREZCA
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